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Informe Anual 2013-2014 CAPITULO 1

1.1. ENTORNO INTERNACIONAL
1.1.1. Economia mundial

En el afno 2013, segun datos del Fondo Monetario Internacional (FMI)', la economia mundial registro
una tasa de crecimiento del 3% (véase tabla 1.1), cifra inferior a la del ano 2012 (3,2%). Las economias
avanzadas crecieron un 1,3 %, mientras que el PIB de las emergentes se cifro en un 4,7 %, una décima
y tres décimas, respectivamente, por debajo de 2012. Esta similitud de los registros esconde, no
obstante, cambios notables en el escenario econdmico global, pues desde el punto de vista espacial, la
evolucion de la actividad economica mundial sigue siendo divergente entre las distintas regiones. Las
economias avanzadas se sitlan siempre por debajo de los niveles potenciales mientras que las
economias emergentes y en desarrollo estan siempre en niveles superiores a los potenciales.

TABLA 1.1. DINA,MICA DE LA PRODUCCION MUNDIAL. DETALLE POR PRINCIPALES ZONAS
ECONOMICAS (variacion anual de la produccién, en %). 2011-2014

Proyecciones

2012 2013

2014 2015
Produccion mundial 3,2 3,0 3,6 3,9
Economias avanzadas 1,4 1,3 2,2 2,3
Estados Unidos 2,8 1,9 2,8 3,0
Zona euro -0,7 -0,5 1,2 1,5
Alemania 0,9 0,5 1,7 1,6
Francia 0,0 0,3 1,0 1,5
Italia -2,4 -1,9 0,6 1,1
Espana -1,6 -1,2 0,9 1,0
Japon 1,4 1,5 1,4 1,0
Reino Unido 0,3 1,8 2,9 2,5
Canada 1,7 2,0 2,3 2,4
Otras economias avanzadas 1,9 2,3 3,0 3,2
Economias asiaticas recientemente industrializadas 5,0 4,7 49 5,3
Economias emergentes y en desarrollo 5,0 4,7 4,9 5,3
Africa subsahariana 49 49 54 55
América Latina y el Caribe 3,1 2,7 2,5 3,0
Brasil 1,0 2,3 1,8 2,7
México 3,9 1,1 3,0 3,5
Comunidad de Estados Independientes 3,4 2,1 2,3 3,1
Rusia 3,4 1,3 1,3 2,3
Excluyendo a Rusia 3,3 3,9 5,3 5,7
Paises en desarrollo de Asia 6,7 6,5 6,7 6,8
China 7,7 7,7 7,5 7,3
India 47 44 54 6,4
ASEAN-5 6,2 5,2 4,9 5,4
Europa central y oriental 1,4 2,5 2,8 3,1
Oriente Medio y Norte de Africa 4,1 2,2 3,2 45

Fuente: FMI; Perspectivas de la Economia Mundial (WEO) de abril de 2014.

' FMI (2014): Perspectivas de la economia mundial.

http://www.imf.org/external/spanish/pubs/ft/weo/2014/01/pdf/texts.pdf
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GRAFICO 1.1. EVOLUCION RECIENTE DE LA PRODUCCION MUNDIAL (tasa de variacion real, en %).
2003-2015
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—e— Mundo Economias avanzadas —i— Economias emergentes y en desarrollo

Nota: Los datos referidos a 2013 y 2014 son las estimaciones realizadas por el FMI.
Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos del informe Perspectivas de la Economia Mundial (FMI, abril 2013).

El informe de abril de 2013 del FMI adelanté que la actividad y el comercio mundial estaban
empezando a repuntar tras la desaceleracion de 2012, pero que el camino hacia la recuperacion en las
economias avanzadas seguiria siendo accidentado. Y asi ha ocurrido. La actividad mundial del afo 2013
se inicio con expectativas de recuperacion global, y se afianzé durante el segundo semestre de 2013.
Las proyecciones de crecimiento para el 2014 y 2015 de la tabla 1.1 ratifican esta mejoria, en gran
medida gracias a la recuperacion de las economias avanzadas. Seglin la proyeccion actual, el
crecimiento mundial sera ligeramente mas alto en 2014 y 2015 y rondara el 3,6% y el 3,9%
respectivamente.

En lineas generales, la demanda final en las economias avanzadas se expandio segln lo proyectado por
el FMI, y gran parte del aumento sorpresivo del crecimiento se debe a una mayor demanda de
existencias. Las economias avanzadas creceran a una tasa del 2,2% en 2014 y 2,3% en 2015. Este
crecimiento sera mas débil y fragil en la zona del euro dado que el elevado nivel de la deuda y la
fragmentacion financiera enfriaran la demanda interna.

Las economias de mercados emergentes y en desarrollo siguen cosechando los frutos de sus solidas
politicas macroeconomicas y estructurales pero segun las previsiones del FMI, el crecimiento de estas
economias repuntara solo en pequeiia medida. Si bien en el informe de Perspectivas de la Economia
Mundial (WEO por sus cifras en inglés) de octubre de 2013, el FMI indicaba que el repunte de las
exportaciones era el principal impulsor de la aceleracion de la actividad en las economias de mercados
emergentes, y que la demanda interna se habia mantenido moderada en términos generales, con la
excepcion de China, y que por tanto, esto daria lugar a un crecimiento del 5,1% en 2014 y un 5,4% en
2015, el informe mas reciente que aqui manejamos de Perspectivas de la Economia Mundial de abril de
2014, relaja tales cifras de crecimiento (4,9% y 5,3% en 2014 y 2015 respectivamente) como
consecuencia del empeoramiento de las condiciones financieras de las economias de mercados
emergentes desde la edicion del WEO de octubre de 2013. En definitiva, aln existen algunos
obstaculos en el camino hacia una recuperacion solida e integral.
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La actualizacién de las proyecciones centrales de las Perspectivas de la Economia Mundial publicada en
enero de 2014 por el FMI resume el cambio de papeles entre economias avanzadas y emergentes en
cuanto a su contribucion al dinamismo global y a la percepcion de vulnerabilidades. En el ano 2012,
dos de las principales amenazas que pesaban sobre la economia mundial eran, por un lado, una
ruptura de la zona euro, y por otro lado, una brusca contraccion fiscal en Estados Unidos provocada
por una caida en el “abismo fiscal”. Pues bien, la adopcion en 2013 de politicas decisivas logrd
desarticular las dos amenazas mas inmediatas para la recuperacion mundial. En primer lugar, las
enérgicas medidas tomadas por las autoridades europeas contribuyeron a evitar el gran riesgo de un
evento extremo en la zona del euro. En segundo lugar, las autoridades estadounidenses lograron eludir
el abismo fiscal. En ambos casos, sin embargo, se necesitaban soluciones duraderas para atacar los
riesgos subyacentes. Al mismo tiempo, Japon adopto politicas macroeconémicas mas expansivas, entre
ellas cambios de gran alcance en su marco de politica monetaria. Asimismo, la aplicacion de politicas
mas laxas en economias relevantes de mercados emergentes contribuyé a sostener la demanda
interna.

Sin embargo, el crecimiento mundial ain es demasiado débil y demasiado desigual. En el informe de
las Perspectivas de la Economia Mundial de abril de 2014, el FMI explica que contintan predominando
los riesgos a la baja en torno a las perspectivas mundiales de crecimiento, a pesar de algunos riesgos
al alza en Estados Unidos, el Reino Unido y Alemania. En el caso de las economias avanzadas, entre los
principales motivos de inquietud cabe mencionar los riesgos a la baja que plantean el bajo nivel de
inflacion y la posibilidad de un dilatado periodo de crecimiento débil, especialmente en la zona del
euro y Japon. Aunque las brechas del producto siguen siendo grandes en general, la orientacion de la
politica monetaria deberia seguir siendo acomodaticia, teniendo en cuenta la continua consolidacion
fiscal. En las economias de mercados emergentes, las vulnerabilidades parecen estar mayormente
focalizadas. No obstante, dado que las entradas de capitales podrian disminuir o cambiar de direccion,
no ha desaparecido el riesgo de una desaceleracion general aln mas pronunciada en estas economias.
Por lo tanto, las economias de mercados emergentes y en desarrollo deben estar preparadas para
sobreponerse a la turbulencia de los mercados y reducir las vulnerabilidades externas.

La economia mundial ha atravesado varias fases a lo largo de 2013. La Direccion General Adjunta del
Banco de Espafa hace un balance de las mismas y destaca que, en los primeros meses - hasta
mediados de mayo - se apreciaron signos de reactivacion de la actividad global, si bien moderados y
con importantes divergencias por regiones. La actividad fue adquiriendo progresivamente un pulso mas
dinamico en las economias avanzadas, aunque Estados Unidos registro ritmos de crecimiento reducidos
y la zona del euro se mantuvo en una situacion recesiva hasta el primer trimestre del ano. Por el
contrario, en las economias emergentes se aprecido una cierta desaceleracion de la actividad, cuyo
crecimiento, aun con notables divergencias por areas, tendié a situarse por debajo de las tasas
esperadas. En particular, hacia finales de marzo resurgio el temor a una ralentizacion abrupta de la
economia china, a raiz de una secuencia de datos desfavorables y de la acentuacion de algunos
desequilibrios, como el elevado crecimiento del crédito, que propicio la adopcion de medidas de
estimulo pocos meses mas tarde. Estas dudas contribuyeron a generar descensos en los precios de las
materias primas -de modo destacado, en los metales industriales- y propiciaron revisiones a la baja de
las perspectivas de crecimiento en las regiones emergentes.

El buen tono general mostrado por los mercados financieros vino acompanado, como rasgo novedoso
en comparacion con afos precedentes, por un comportamiento mejor de los mercados desarrollados
que de los emergentes. La evolucion favorable de los mercados (principalmente, de los avanzados) se
mantuvo a pesar de la aparicion de algunos focos de tension - como la crisis de Chipre -, que tuvieron
un impacto modesto y localizado. Por su parte, las rentabilidades soberanas registraron descensos en
las economias avanzadas y ligeras subidas en las emergentes, que, no obstante, siguieron marcando
maximos historicos en las emisiones de renta fija y en las entradas en fondos de deuda y bolsa.

A finales de mayo de 2013, la economia mundial se adentré en una nueva fase, a raiz de que la
Reserva Federal de Estados Unidos manifestase explicitamente la posibilidad de reducir gradualmente
el ritmo de compras de activos (tapering) en los meses siguientes. Este anuncio dio paso a una etapa
de inestabilidad en los mercados financieros, que se extenderia hasta el final del verano, en la que se
acentu6 marcadamente la evolucion desfavorable de los mercados emergentes. En el centro de las
turbulencias estuvo la subida de las rentabilidades de los titulos publicos de las economias avanzadas,
arrastradas por las expectativas de normalizacion de las condiciones monetarias, junto con el repunte
generalizado de la volatilidad. En los mercados emergentes - que ya se estaban viendo afectados por
la desaceleracion de la actividad - se registraron elevaciones sustanciales de los diferenciales
soberanos, caidas de las bolsas, depreciaciones cambiarias, salidas de capitales y una ralentizacion de
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las emisiones de renta fija. Estos movimientos comenzaron siendo generalizados, aunque
paulatinamente se observo una diferenciacion entre paises, determinada por la debilidad relativa de
sus fundamentos macroeconomicos. Este episodio de incertidumbre se vio impulsado también por las
tensiones de liquidez en el mercado interbancario chino y por la tension geopolitica en Siria.

El crecimiento mundial repunté en el segundo semestre de 2013. Gran parte de este repunte tuvo
lugar en las economias avanzadas, en tanto que el crecimiento en los mercados emergentes apenas
fue modesto. Esa Ultima etapa del afo, se ha caracterizado por la intensificacion de la actividad y la
recuperacion de los mercados financieros. El mejor comportamiento de la actividad en las economias
avanzadas se vio reflejado fundamentalmente en el fortalecimiento de su demanda interna, en la
mejora del comercio internacional y en el incremento de la produccion industrial. El ritmo de avance
de éstas se situod en la segunda mitad del ano por encima de lo anticipado, especialmente en Estados
Unidos y Reino Unido. Esta evolucion tendié a compensar el impacto sobre el crecimiento mundial de
la ralentizacién que venia apreciandose en las economias emergentes, que, en el caso de las asiaticas,
tendio a estabilizarse en la parte final del afio. Este concluyd con un tono positivo en los mercados,
baja volatilidad y menor incertidumbre sobre el curso de las politicas economicas en el corto plazo. De
hecho, cuando finalmente se decidi6 iniciar el tapering, en diciembre, los mercados reaccionaron
favorablemente, ante las expectativas de recuperacion en las economias avanzadas y de estabilizacion
en las economias emergentes.

El inicio del ano 2014 fue muy prometedor: los indicadores de coyuntura confirmaban la mejora de las
condiciones macroeconomicas, producto de alzas de la acumulacion de existencias, y el FMI revisaba
una décima al alza el crecimiento de la economia global previsto para 2014, hasta el 3,7%. Los ultimos
datos disponibles del FMI sugieren una ligera moderacion de una décima del crecimiento mundial (3,6%
en 2014) debido a las tensiones en algunos paises emergentes. El primer mes de 2014 ha sido testigo
de dos fases bien diferenciadas. Al principio, las perspectivas mas favorables en las economias
desarrolladas acaparaban los titulares de la prensa. En cambio, en la segunda mitad del mes, los
paises emergentes han ido copando el grueso de los titulares econémicos, y no con buenas noticias. En
algunos de estos paises, la salida de capital foraneo ha puesto de manifiesto sus vulnerabilidades, lo
que ha dado origen a un nuevo episodio de turbulencias que podria poner en riesgo el escenario de
crecimiento para 2014.

Otro episodio de turbulencias acontecido a principios de 2014 en los mercados emergentes, se
desencadend a raiz de acontecimientos de relevancia -a priori- limitada, como las tensiones
cambiarias en Argentina, un pais sin acceso a los mercados financieros globales, con el trasfondo de
nuevos signos de debilitamiento de la actividad y de riesgos para la estabilidad financiera en China.
Aunque la turbulencia ha sido pasajera, la sucesion de datos econdmicos algo peores de lo esperado y
la tension en Ucrania, han contribuido a enfriar las buenas expectativas econdmicas y financieras con
las que habia comenzado el ejercicio.

Ademas, los nuevos contratiempos? en el frente emergente, como el conflicto geopolitico desatado
entre Rusia y Ucrania y el aumento de las dudas sobre el crecimiento econémico de China, coparon el
flujo de noticias econdmicas del mes de marzo de 2014 y generaron un repunte de la aversion al riesgo
entre los inversores. De todas formas, el contagio al escenario internacional ha sido relativamente
contenido. Las perspectivas a medio plazo siguen siendo halagiiefas, apoyadas, fundamentalmente, en
la mejora sostenida del crecimiento global, la continuidad de unas condiciones monetarias favorables
y la gradual recuperacion de las perspectivas de crecimiento de la eurozona.

Dejamos a un lado el analisis del crecimiento mundial, y nos centramos ahora en la evolucion de los
precios (véase tabla 1.2 y 1.3). La continua reduccion de las tasas de inflacion en las economias
avanzadas en 2013 resulta llamativa en un contexto de recuperacion del crecimiento y de politicas
monetarias muy acomodaticias. Al cierre del ejercicio, la tasa de inflacion general se situd en el 2,6 %
en Reino Unido, en torno al 1,5 % en Estados Unidos y en el 1,3 % en la UEM. En todos los casos son tasas
inferiores a las del afo anterior, en mas de un punto en el caso del area del euro. En Japon, por el
contrario, la inflacion repunté hasta el 0,4 %, alejada de las tasas nulas y negativas de los afos
anteriores. En las economias emergentes, la evolucion ha sido mas heterogénea, apreciandose tasas
reducidas en Europa del Este -posiblemente, explicadas por la debilidad de la demanda procedente de la
UEM- y relativamente moderadas en Asia y América Latina. No obstante, algunos paises -como Brasil,
India, Indonesia y Turquia- terminaron el afo con tasas entre el 6 % y el 9 %; en parte, como resultado de
las presiones depreciatorias que experimentaron sus monedas en diversos momentos del ano.

2 http://www.lacaixaresearch.com/documents/10180/297238/03+Resumen+ejecutivo+CAST.pdf/78dbc30f-40a9-4c48-a98b-
7b840310bdéa
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TABLA 1.2. PRECIOS AL CONSUMIDOR, SALDO EN CUENTA CORRIENTE Y DESEMPLEO EN ALGUNAS

ECONOMIAS DE EUROPA Y RESTO DEL MUNDO (variaciéon porcentual anual)

Europa
Economias avanzadas de Europa
Zona Euro*
Austria
Bélgica
Chipre
Estonia
Finlandia
Francia
Alemania
Grecia
Irlanda
Italia
Letonia
Luxemburgo
Malta
Paises Bajos
Portugal
Republica Eslovaca
Eslovenia
Espana
Republica Checa
Dinamarca
Islandia
Noruega
San Marino
Suecia
Suiza

Reino Unido

Economias emergentes y en
desarrollo

Bulgaria
Croacia
Hungria
Lituania
Polonia
Rumania
Serbia

Turquia

2012 (2013
1,9

1,5

2,5 1,3
2,6/ 2,1
2,6/ 1,2
3,1 0,4
42 35
32| 2,2
2,20 1,0
2,1 1,6
1,5 -0,9
1,9 0,5
3,3 1,3
2,3/ 0,0
2,9 1,7
32/ 1,0
2,8/ 2,6
2,8/ 0,4
3,7 1,5
2,6/ 1,6
2,4 1,5
3,3 1,4
2,4 0,8
52 3,9
0,7 2,1
2,8 1,3
0,9 0,0
-0,7| -0,2
2,8/ 2,6
5,8 4,1
2,4 04
3,4 2,2
57 1,7
32| 1,2
3,71 0,9
3,3 4,0
73 7,7
89 7,5

Saldo en cuenta corriente

Proyecciones
2014
1,6 1,8
1,1 1,3
0,9 1,2
1,8 1,7
1,0 1,1
0,4 1,4
3,2 2,8
1,7 1,5
1,0 1,2
1,4 1,4
-0,4 0,3
0,6 1,1
0,7 1,0
1,5 2,5
1,6 1,8
1,2 2,6
0,8 1,0
0,7 1,2
0,7 1,6
1,2 1,6
0,3 0,8
1,0 1,9
1,5 1,8
2,9 3,4
2,0 2,0
1,0 1,2
0,4 1,6
0,2 0,5
1,9 1,9
4,0 4,1
-0,4 0,9
0,5 1,1
0,9 3,0
1,0 1,8
1,5 2,4
2,2 3,1
4,0 4,0
7,8 6,5

Precios al consumidor

11,4
4,4
7,7

11,9

10,0
7,7

10,2
5,5

24,2

14,7

10,7

15,0
6,1
6,4
5,3

15,7

14,0
8,9

25,0
7,0
7,5
5,8
3,2
6,9
8,0
2,9
8,0

12,4
16,1
10,9
13,4
10,1

7,0
23,1

9,2

2015 [2012|2013

10,8
12,1
4,9
8,4
16,0
8,6
8,1
10,8
5,3
27,3
13,0
12,2
11,9
6,8
6,5
6,9
16,3
14,2
10,1
26,4
7,0
7,0
4,4
3,5
8,0
8,0
3,2
7,6

13,0
16,5
10,2
11,8
10,3

7,3
21,0

9,7

Desempleo
Proyecciones Proyecciones
2014 | 2015 (2012|2013 2014 | 2015
1,9 2,1 2,2
10,6, 10,2 2,6 2,6/ 2,8
11,9 11,6/ 2,00 2,9 2,9 3,1
5,00 49 1,8 3,0 3,5 3,5
9,1 8,9 -2,0 -1,7 -1,37 -1,0
19,2| 18,4, -6,8/ -1,5 0,1 0,3
8,5 8,4 -1,8 -1,0 -1,3] -1,5
8,1 7,9 -1,7, -0,8 -0,3] 0,2
11,00 10,7, -2,2| -1,6 -1,7, -1,0
52| 52 7,4 7,5 7,3 71
26,3| 24,4/ -2,4 0,7 0,9 0,3
11,2| 10,5/ 4,4 6,6 6,4 6,5
12,4 11,9, -0,4, 0,8 1,1 1,1
10,7, 10,1, -2,5 -0,8 -1,6/  -1,9
7,1 6,9 6,6/ 6,7 6,7, 5,5
6,3 6,2, 2,1 0,9 1,4 1,4
7,3 7,1 9,4 10,4 10,1 10,1
15,7 15,1 -2,0, 0,5 0,8 1,2
13,9 13,6/ 2,2| 2,4 2,7, 2,9
10,4 10,0, 3,3 6,5 6,1 5,8
25,5 24,9| -1,1 0,7 0,8 1,4
6,7, 6,3 -2,4 -1,0 -0,5/ -0,5
6,8 6,7 6,0 6,6 6,3 6,3
3,7 3,7 -5,00 0,4 0,8, -0,2
3,5/ 3,5 14,3] 10,6 10,2 9,2
8,2 7,8
8,0 7,7/ 6,1 59 6,1 6,2
3,2, 3,00 9,6/ 9,6 9,9, 9,8
6,9 6,6/ -3,7 -3,3 -2,7 -2,2
-4,5| -3,9 -3,60 -3,8
12,5 11,9 -0,9] 2,1 -0,4/  -2,1
16,8 17,1 0,0, 1,2 1,5 1,1
9,4 9,21 1,00 3,1 2,7, 2,2
10,8 10,5 -0,2| 0,8 -0,2, -0,6
10,2, 10,0, -3,5/ -1,8 -2,5/ -3,0
7,2 7,0 -4,4] -1, 1,7 -2,2
21,6/ 22,0/-10,7, -5,0 -4,8/  -4,6
10,2| 10,6, -6,2| -7,9 -6,3] -6,0

'. La variacion de los precios al consumidor se indica como promedio anual. %. Porcentaje del PIB. ®. Porcentaje. Las
definiciones nacionales pueden variar.
Fuente: FMI. World Economic Outlook Database. Abril de 2014.
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El boletin economico del Banco de Espaifa (BE) sefala que a esta evolucion de la inflacion
contribuyeron, en el caso de las economias avanzadas, la existencia de brechas de producto negativas
y la reversion del impacto de la subida de impuestos indirectos de afos precedentes (en Reino Unido y
en algunos paises de la UEM), y, mas en general, la moderacion de los precios de las materias primas
-con caidas en alimentos y metales-. Segun las proyecciones del FMI, los precios de las materias primas
en términos de ddlar de E.E.U.U. volveran a bajar ligeramente en 2014 y 2015, en parte como
consecuencia de la trayectoria que implican los precios de los futuros sobre materias primas.

En este sentido, el BE destaca la estabilidad del precio del petrdleo desde comienzos de 2013. El barril
de Brent se ha situado en el entorno de los 110 dolares por barril, en linea con el promedio de los
Ultimos tres anos, lo que resulta coherente con el ajuste de la produccién por parte de la OPEP en
respuesta a diversas perturbaciones: cambios en las perspectivas de demanda de las economias
emergentes y fluctuaciones de la oferta por factores geopoliticos, y, sobre todo, el sustancial aumento
de la produccion de petréleo de fuentes no convencionales (shale oil) en Estados Unidos y Canada, que
se esta convirtiendo en un factor relevante para la dinamica del mercado de hidrocarburos. El FMI
también se pronuncia al respecto. En el Informe WEO de abril de 2014 los investigadores aplican
diferentes métodos econométricos para predecir la evolucion del precio del petroleo y todos
concluyen que los precios del petrdleo se mantendran al mismo nivel o retrocederan, aunque el grado
de incertidumbre en torno a las previsiones de los precios de las materias primas suele ser elevado.

En las economias avanzadas, la inflacion se ubica actualmente por debajo de la meta y de las
expectativas inflacionarias a mas largo plazo. Las previsiones apuntan a que alcanzara el nivel fijado
como meta de manera paulatina, teniendo en cuenta que el producto tardaria en retomar su nivel
potencial.

En Estados Unidos, todos los indicadores pertinentes de inflacion disminuyeron en el curso de 2013, y
la inflacion subyacente registro tasas inferiores a 1,5%, a pesar de la ininterrumpida disminucion de la
tasa de desempleo.

En la zona del euro, la inflacion ha retrocedido de manera ininterrumpida desde fines de 2011. Tanto
el nivel general de inflacion como la inflacion subyacente han caido por debajo de 1% desde el cuarto
trimestre de 2013. Varias economias con un nivel de desempleo particularmente elevado han
registrado una inflacion casi nula o una deflacion propiamente dicha durante el mismo periodo. En
2013 en su conjunto, la inflacion alcanzo 1,3%; o sea, cerca del limite inferior de la banda proyectada
por el personal técnico del Banco Central Europeo (BCE) a fines de 2012, y menos del nivel mas bajo
que preveian en ese momento los participantes en la encuesta Consensus Forecast.

En Japon, la inflacion comenzo a avanzar al mismo tiempo que cobr6 impetu el crecimiento y que se
deprecio el yen durante el Ultimo ano. Para 2014-15, se proyecta una aceleracion temporaria en
respuesta a los aumentos del impuesto sobre el consumo. Sin embargo, hay indicios de que la oferta
de empleo estda comenzando a superar la demanda. Los sueldos nominales también han comenzado a
subir, y se prevé que la inflacion subyacente converja paulatinamente hacia la meta de 2%.

En las economias de mercados emergentes y en desarrollo, se prevé que la inflacion descendera de
alrededor del 6% actual a aproximadamente 5,2% para 2015. La disminucion de los precios
internacionales de las materias primas en términos de dolares de EE.UU. deberia contribuir a aligerar
las presiones de precios, aunque en algunas economias esa reduccion estara compensada
holgadamente por la depreciacion reciente del tipo de cambio.

En las economias en desarrollo de bajo ingreso, el descenso de los precios de las materias primas y un
endurecimiento cuidadoso de la politica monetaria han contribuido a empujar la inflacion de alrededor
de 9,8% en 2012 a 7,8% en 2013. En base a las politicas vigentes, se prevé que la inflacion seguira esa
trayectoria hasta rondar 6,5%.

Por otra parte, los desequilibrios de la cuenta corriente a nivel mundial disminuyeron nuevamente en
2013. Esto fue debido en parte al ajuste externo de las economias de la zona del euro sometidas a
tension, que es resultado cada vez mas no solo de la compresion de las importaciones, sino también de
cierto ajuste de los precios relativos y un creciente nivel de exportaciones. Sin embargo, los saldos de
las economias de la zona del euro con superavit no experimentaron una disminucion sustancial. La
disminucion de los desequilibrios de la cuenta corriente a nivel mundial también es resultado del
aumento de las importaciones de energia de Japdén desde el sismo y el tsunami de 2011, de la
reduccion de las importaciones netas de energia de Estados Unidos y de una combinacion de caidas de
ingresos por exportaciones de petroleo y aumentos del gasto por parte de los exportadores de
combustibles. Se proyecta una pequeia reduccion adicional de los desequilibrios a mediano plazo,
mayormente debido a la disminucion de los superavits de los paises exportadores de petroleo.
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Por ultimo, el comercio mundial volvio a experimentar una notable debilidad en 2013, en linea con la
evolucion de la actividad global, y solo crecié un 2,9 % (1,9 % en 2012), con un perfil de desaceleracion
hasta mediados de afio. Desde entonces, se ha apreciado cierta recuperacion tanto en las economias
avanzadas como en las emergentes, cerrando el ano en ritmos de avance ligeramente por encima del
4%, que se espera se mantengan en 2014. En 2013 se alcanzo6 un acuerdo de la Organizacion Mundial de
Comercio en Bali que simplifica las trabas aduaneras, y se intensificaron las iniciativas regionales,
destacando, en particular, un posible acuerdo entre Estados Unidos y la Unién Europea, y el Acuerdo
Transpacifico. En este contexto, la tendencia de ligera contraccion de los desequilibrios globales se
prolong6. Destaca la reduccion del superavit de los paises exportadores de petroleo, y en sentido
contrario, el mayor superavit del area del euro, reflejo, fundamentalmente, de la contraccion de las
importaciones en las economias bajo tension financiera, en un entorno de limitada recomposicion de
la demanda en las economias con superavit. Las expectativas de normalizacion en la UEM, el
estrechamiento del déficit en la balanza energética de Estados Unidos (por el auge de los
hidrocarburos no convencionales) y la posible contencion del superavit de China, al hilo de la
reorientacion de su modelo de crecimiento hacia la demanda interna, sugieren que los desequilibrios
se mantendran contenidos en el corto y en el medio plazo.

En cuanto a los mercados laborales, en 2013 se produjeron notables descensos en las tasas de
desempleo de las principales economias avanzadas fuera del area del euro, en algunos casos mas
intensos que en los anos previos. En Estados Unidos se pasé del 8,1 % en 2012 al 7,4% en 2013, en
Reino Unido se paso del 8% al 7,6 % y en Japon del 4,3 % al 4%. En contraste, en el area del euro el
desempleo aumento. Si bien en 2012 la tasa de desempleo era del 11,4%, en el 2013 se cifré en el
entorno del 12,1%, en un contexto general de continua moderacion salarial. No obstante, aunque la
reduccion de las tasas de paro en Estados Unidos y Reino Unido ha sido mayor de lo previsto, ha venido
originada por desarrollos no totalmente favorables, como el fuerte descenso en la tasa de
participacion y el estancamiento de la tasa de empleo en Estados Unidos, o el mal comportamiento de
la productividad en Reino Unido; ademas, esta evolucion ha tenido implicaciones importantes para la
gestion de las politicas monetarias de estos paises.

Por otra parte, los mercados laborales han estado sometidos a una excepcional presion en todo el
mundo, como destaca Jordi Gual®, pues a los cambios estructurales provocados por la globalizacion y
las tecnologias de la informacion y de la comunicacion (TIC), se les ha afadido el impacto de una
fuerte recesion, especialmente en los paises desarrollados. Aunque el analisis comparativo de los
niveles salariales no resulte una tarea sencilla, los datos mas recientes de la Organizacion
Internacional del Trabajo muestran que, a pesar de la crisis, los salarios reales en el mundo siguen
creciendo tendencialmente. Lo hacen de manera especial en las regiones emergentes, y asi la
distancia entre los niveles retributivos en los distintos paises del planeta tiende a acortarse
gradualmente, a pesar de que quede mucho camino por recorrer.

Sin embargo, se puede argumentar que en el seno del mundo de las economias emergentes, por su
extraordinario dinamismo, las mejoras son muy diversas. Destaca en positivo el continente asiatico,
mientras que las mejoras son mas exiguas en Africa y en Sudamérica. Los crecimientos mas acentuados
se dan en paises, como China, en los que coinciden una liberalizacion gradual de la actividad
econdmica, un entorno institucional previsible y un marco macroeconémico de estabilidad, al menos
en términos de déficit publico e inflacion.

En el mundo desarrollado el efecto de la crisis tampoco ha sido uniforme entre paises. La estabilidad
macroeconémica ha sido también importante en estas economias, puesto que han sufrido menos la
recesion las que han sido capaces de mantener el equilibrio financiero, evitando la acumulacion
excesiva de deudas publicas y privadas. A pesar de ello, la naturaleza de las instituciones de los
mercados laborales ha sido el factor mas determinante. Los efectos de la crisis en cuanto a la pérdida
de puestos de trabajo han sido mas acentuados en los paises con un mercado laboral mas rigido, ya
que la insuficiente flexibilidad de la legislacion laboral ha comportado que el ajuste ante la caida de
la demanda se efectuara mediante la reduccion del nimero de ocupados, y no con medidas
alternativas que tengan efectos estructurales y sociales menos negativos, como la disminucion de las
horas trabajadas o el cambio en otras condiciones laborales.

Unas instituciones del mercado laboral mas flexibles también facilitan el proceso de reajuste sectorial
que ineludiblemente deben llevar a cabo muchas de las economias avanzadas. Estos cambios en la
distribucion sectorial del empleo se deben en parte a la propia Gran Recesidon, en cuyo origen se
encuentra la expansion excesiva de algunos sectores econdomicos, pero se refuerzan por los efectos

® Jordi Gual, 31 de marzo de 2014. http://www.lacaixaresearch.com/es/web/guest/detail-news?lastnewsportal_
articleData=298216,10180,1.0&utm_source=newsletter&utm_medium=email&utm_campaign=1404
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persistentes de las tendencias estructurales antes mencionadas: la globalizacién y las TIC. Saliendo de
la Gran Recesion, la generacion de nuevos puestos de trabajo se centrara en las economias mas
dinamicas, especialmente en aquellas que faciliten la formacion continua de sus trabajadores y la
flexibilidad en las condiciones laborales.

Finalmente, unas instituciones laborales flexibles son también un elemento clave para garantizar que
el crecimiento de los salarios reales sea sostenible en el tiempo y se convierta, asi, en un factor de
progreso social. La flexibilidad ha de permitir que, frente a los cambios estructurales y las
perturbaciones macroecondmicas, el sistema econdmico comporte una evolucion de las retribuciones
reales que esté en linea con las mejoras de la productividad de cada pais. En un mundo globalizado,
esta es una restriccion a la cual estan sometidas todas las economias abiertas, desarrolladas o no, y un
buen diseiio del mercado laboral es fundamental para adaptarse con éxito.

El FMI anuncia que se necesitan politicas estructurales para reducir el desempleo y asi establecer la
competitividad, algo complicado sobre todo para las economias de la periferia de la zona euro. Los
fuertes desequilibrios externos en estos paises tuvieron su origen en un fuerte crecimiento de las
importaciones, cambios en el financiamiento externo (deuda en lugar de transferencias) y
contrastaron con la buena dinamica de sus exportaciones. El reto para estos paises es recuperarse en
condiciones adversas donde el financiamiento externo es mas restrictivo. Deben conseguir aumentar la
productividad y fijar salarios que promuevan la creacion de empleo y lograr asi cuotas sostenidas de
participacion en los mercados de exportacion.

El FMI asegura que la mejor forma de abordar el alto desempleo es con politicas macroeconémicas y
estructurales que fomenten el crecimiento aunque la magnitud y dilatacion en el tiempo exigen de
manera creciente medidas complementarias. Las medidas activas en el mercado laboral pueden
mejorar el mercado de trabajo y evitar seguir engrosando las listas de desempleados jovenes y
desempleados de larga duracion.

A continuacion realizamos un breve analisis de las principales economias como Estados Unidos, Japdn,
eurozona y América Latina y Caribe y sus efectos en la produccion mundial.

El crecimiento en Estados Unidos fue de 1,9% en 2013, y la continua recuperacion de la demanda
interna privada compensd en parte el importante esfuerzo de consolidacion fiscal, que resto 1,1
puntos porcentuales al crecimiento del PIB. El impetu econdémico repunté durante 2013; el PIB crecio a
una tasa media anualizada de 3,3% en el segundo semestre en comparacion con el 1,2% del primer
semestre. El gasto de consumo también se reactivo, impulsado por los precios mas altos de la vivienda
y de las acciones y por la continua reduccion de la deuda de los hogares en relacion con el ingreso
disponible, lo cual elevo el patrimonio neto de los hogares por encima de su promedio a largo plazo. El
ritmo mas rapido de acumulacion de inventarios y el solido crecimiento de las exportaciones (en
particular de los productos petroleros) también contribuyeron a una actividad sostenida en el segundo
semestre de 2013.

GRAFICO 1.2. DINAMICA RECIENTE DE LA PRODUCCION, EL DESEMPLEO Y LA INFLACION EN ESTADOS
UNIDOS. 2007-2015
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la base de datos del World Economic Outlook del FMI (abril 2014).
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El cierre administrativo del gobierno en octubre fue la principal razén por la que el gasto publico se
contrajera considerablemente al final del afo, pero las condiciones financieras siguieron siendo muy
acomodaticias, con tasas a largo plazo a la baja a pesar del marcado aumento que experimentaron a
mediados de 2013. La tasa de desempleo siguié cayendo en 2013, y se ubico en 6,7% en febrero de
2014. Sin embargo, un factor importante detras de esta disminucion fue una nueva contraccion de la
tasa de participacion en la fuerza laboral, que se situdé en 63% en febrero de este ano 2014. La
capacidad ociosa de la economia, que es alun abundante, se manifestd6 en presiones de precios
moderadas y un nivel general de inflacion del indice de precios al consumidor de 1,6% en febrero de
2014. En gran medida, gracias a los aumentos de la produccion energética interna y la consiguiente
merma de las importaciones de petrdleo, el déficit en cuenta corriente se redujo a 2,3% del PIB en
2013, el nivel mas bajo en 15 afos. La inusitada crudeza del invierno frené la actividad a comienzos de
2014, pero se prevé una reactivacion del crecimiento a lo largo del resto del afio, impulsada por una
fuerte expansion de la inversidn residencial (que repuntara a partir de niveles muy bajos y gracias a
una importante demanda reprimida de viviendas), un sélido consumo personal y una recuperacion del
crecimiento de la inversion fija no residencial resultado de la mejora de la confianza de los
consumidores y las empresas. El crecimiento también se vera favorecido por un menor freno fiscal,
gue este afno esta disminuyendo gracias en parte a la ley presupuestaria respaldada por ambos partidos
politicos, que reemplazé con medidas diferidas de ahorro algunos de los recortes automaticos del
gasto previstos para los ejercicios fiscales 2014 y 2015. El tope de la deuda ha quedado suspendido
hasta marzo de 2015, y con eso ha disminuido la incertidumbre que ha caracterizado la politica fiscal
en los Gltimos anos.

En términos generales, se proyecta que el crecimiento se acelerara a 2,8% en 2014 y a 3,0% en 2015.
La balanza de riesgos se inclina levemente a la baja. En el ambito externo, una atonia prolongada en
la zona del euro frenaria el crecimiento, en particular si una dinamica deflacionaria llega a cobrar
fuerza. Una desaceleracion en las economias de mercados emergentes también podria plantear un
riesgo: si el PIB de estas economias disminuyera un 1%, el crecimiento del producto en Estados Unidos
disminuiria 0,2 puntos porcentuales. En el ambito interno, la demanda interna podria perder impetu si
los rendimientos a largo plazo aumentan mas rapido de lo previsto y sin que se produzca una mejora
concomitante de las perspectivas. A mediano plazo, las mayores preocupaciones acerca de la
sostenibilidad fiscal podrian plantear riesgos adicionales a la baja, mientras que una continuacion de
la tendencia descendente de la tasa de participacion en la fuerza laboral podria reducir ain mas el
producto potencial y, al reducir la capacidad ociosa de la economia, podria adelantar el
endurecimiento de la politica monetaria. Por el lado positivo, sigue siendo posible una recuperacion
mas pujante del mercado de la vivienda, que tendria repercusiones mutuas en las condiciones de
crédito, los balances y la demanda privada. Por otro lado, el aumento de la confianza en las
perspectivas de la economia (gracias a un sector financiero relativamente saludable y bajos costos
energéticos) podria inducir a las empresas a pasar mas rapidamente del acaparamiento de efectivo a
la inversion real. Un plan fiscal equilibrado, gradual y creible que encauce la deuda publica en una
firme trayectoria descendente sigue siendo la principal prioridad en materia de politica. Dicho plan
incluiria medidas para contener gradualmente el gasto en prestaciones sociales, una reforma tributaria
para captar ingresos y el reemplazo de los recortes automaticos del gasto presupuestario con nuevos
ingresos y ahorros obligatorios de efecto diferido. Si bien el continuo impetu economico justifica las
reducciones mesuradas del programa de compras de activos por parte de la Reserva Federal, la
orientacion general de la politica monetaria debe seguir siendo acomodaticia, dada la considerable
capacidad ociosa y las constantes expectativas inflacionarias. El retorno a la orientacion avanzada
cualitativa en marzo de 2014 puede dotar a la Reserva Federal de mayor flexibilidad para alcanzar sus
metas de empleo e inflacion. A medida que se acerca la fecha de implementacion, la Reserva Federal
tendra que comunicar claramente al mercado la forma en que evaluard los avances hacia el
cumplimiento de esas metas, a fin de evitar un aumento de incertidumbre en torno a las politicas.

En cuanto al mercado de trabajo estadounidense, tras la Gltima gran crisis, la recuperacion del mismo
esta siendo un camino largo y tortuoso. La investigadora Claudia Canals* publicé recientemente en el
area de estudios econdémicos de la Caixa Research que, los estudios empiricos sefialan que tanto
factores estructurales como ciclicos (léase, el desanimo) explican la reduccion de la tasa de actividad.
Sin embargo la incidencia exacta de cada uno de ellos es todavia motivo de polémica. Entre 2000 y
2007, el duro golpe que supuso para los trabajadores en el sector de las manufacturas la entrada de
China en la Organizacion Mundial del Comercio se vio compensado por un sector inmobiliario préspero,
que fue capaz de absorber buena parte de los despidos del primero, en su mayoria puestos de trabajo

*  http://www.lacaixaresearch.com/es/web/guest/detail-news?lastnewsportal_articleData=297986,10180,1.0&utm_source=

newsletter&utm_medium=email&utm_campaign=1404).
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de baja cualificacion. Sin embargo, el estallido de la burbuja inmobiliaria que dio el pistoletazo de
salida a la Gran Recesion rompid esta via de trasvase entre puestos de trabajo®. El resto de la historia
ya lo conocemos: los trabajadores, en su mayoria poco cualificados, han abandonado la busqueda
activa de trabajo a causa del desanimo.

Muchos investigadores han puesto en cuestion su entonces alabada flexibilidad. Entre enero de 2008 y
marzo de 2010, se perdieron cerca de 9 millones de puestos de trabajo y la tasa de paro se disparo del
5,0% al 9,9%, una cota que no se alcanzaba desde la recesion de principios de los aios ochenta. En los
Ultimos cuatro afos, la tasa de paro ha experimentado una mejora lenta hasta situarse en el 6,7% el
pasado febrero, cifra cercana al objetivo (6,5%) que la Reserva Federal (Fed) habia establecido a
finales de 2012 para dar inicio a la normalizacion de tipos de interés oficiales. Sin embargo, un
examen de otras constantes vitales del mercado laboral muestra que la mejora de la tasa de paro
exagera la bondad del diagnodstico. Tanto es asi que, en su uUltima reunion, el Comité Federal de
Mercado Abierto de la Fed retirdo el objetivo numérico del 6,5% de su politica de orientacion
monetaria. El margen de mejora pendiente del mercado laboral es una variable crucial para calibrar si
las medidas expansivas de politica monetaria corren el riesgo de provocar problemas de
sobrecalentamiento. Si el margen® es considerable, la receta de tipos bajos durante un periodo
dilatado anunciada por la Fed no deberia preocuparnos. Pero si es escaso, las presiones alcistas sobre
los salarios seran una seria amenaza.

Hacemos ahora un breve repaso a la economia asiatica y a su recuperacion sostenida pues con la
excepcion de Japoén, el crecimiento en Asia repunto en el segundo semestre del 2013 seglin datos del
FMI.

La actividad econdmica en Asia se volvid mas dinamica en el segundo semestre de 2013 con la
aceleracion de las exportaciones a las economias avanzadas. La demanda interna ha sido solida, y las
ventas al por menor han sido buenas en gran parte del continente. Las exportaciones, particularmente
a Estados Unidos y la zona del euro, han cobrado impulso. En Japén, si bien el consumo privado y el
gasto publico siguieron siendo robustos, el PIB se desaceleré en el segundo semestre de 2013 a causa
de una lenta recuperacion de las exportaciones y un aumento de la demanda de importaciones debido
a un nivel elevado y sostenido de importaciones de energia y una fuerte demanda interna.

Particularizando el analisis en la economia de Japdn, el grafico 1.3 nos da una vision general del
crecimiento moderado de la economia nipona la cual habia crecido por encima de su potencial en la
primera mitad de 2013, gracias a una politica monetaria expansiva sin precedentes.

GRAFICO 1.3. DINAMICA RECIENTE DE LA PRODUCCION, EL DESEMPLEO Y LA INFLACION EN JAPON.
2007-2015
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la base de datos del World Economic Outlook del FMI (abril 2014).

> Charles, K. K., Hurst, E., y Notowidigdo, M. J. (2013). «Manufacturing decline, housing booms, and non-employment» (No.
w18949). National Bureau of Economic Research.
¢ Por margen de mejora del mercado laboral nos referimos al margen existente sobre los recursos ociosos.
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Sin embargo, en la parte final del afo, las exportaciones y la inversion (principales motores del avance
reciente) han ido perdiendo fuerza. Fruto de ello, la balanza comercial para el conjunto de 2013
volvio a ser deficitaria (2,4% del PIB), a pesar de la fuerte depreciacion del yen (18% con respecto al
délar), que deberia haber impulsado visiblemente las exportaciones al hacerlas mas atractivas en
términos de precios. No obstante, las previsiones del FMI indican que Japon no perdera fuelle sino que
mantendra un ritmo razonablemente bueno (en la zona del 1,5%) en 2014. En este sentido, los pedidos
de maquinaria de noviembre apuntan a una recuperacion de la inversion.

La deflacion va desvaneciéndose. En la primera reunion de 2013 del comité de politica monetaria con
el nuevo gobernador, el Banco de Japon modifico su estrategia de politica monetaria para hacer mas
eficaz su lucha contra la deflacion. El objetivo operativo ha pasado a ser la base monetaria, magnitud
que se doblara en dos afios, principalmente mediante la compra de bonos del Gobierno japonés. La
expansion monetaria parece estar dando sus frutos en materia de precios. El IPC de diciembre de 2013
subio un 1,6% interanual y el IPC subyacente (excluye energia y alimentos) se incremento en un 0,7%,
el maximo desde agosto de 1998. En este contexto, los salarios, que habian tenido un avance
practicamente nulo hasta octubre, repuntaron en noviembre, lo que podria apoyar el consumo interno
en adelante.

La adopcion en Japén de un nuevo marco de distencion monetaria cuantitativa es un paso positivo, y
para que tenga éxito y logre una inflacion de 2% en un plazo de dos afios, el FMI dice que la distencion
debe estar acompanada de reformas de gran alcance en pro del crecimiento y en el plano fiscal que
aseguren la recuperacion sostenida con limitados riesgos fiscales.

La actividad econdémica en toda la region de América Latina y el Caribe permanecio relativamente
atenuada el ano pasado 2013. Se estima que el crecimiento en todo el aho 2013 fue de 2,7%, es decir,
bastante inferior a las tasas observadas en afos anteriores. La escasa inversion y la demanda
moderada de las exportaciones de la region refrenaron la actividad, al igual que lo hicieron los cuellos
de botella de la oferta cada vez mas restrictivos en varias economias. Los paises con fundamentos
economicos solidos en general se vieron menos afectados por las presiones del mercado registradas a
mediados de 2013 y comienzos de 2014. No obstante, la actividad en la mayoria de los mercados de
divisas, acciones y bonos en toda América Latina y el Caribe sigue estando por debajo de los niveles de
hace 12 meses, debido a condiciones externas mas restrictivas y una reevaluacion de las perspectivas a
mediano plazo.

GRAFICO 1.4. DINAMICA RECIENTE DE LA PRODUCCION Y LA INFLACION EN AMERICA LATINA Y
CARIBE. 2007-2015
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos del Informe Perspectivas de la Economia Mundial (FMI, abril 2014). No hay
constancia de datos de desempleo para dicha region en la base de datos del World Economic Outlook.
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Segun las proyecciones, el crecimiento regional permanecera atenuado en 2014 en un nivel de 2,5%. Se
prevé que la recuperacion en las economias avanzadas generara efectos comerciales positivos, pero
que estos probablemente se veran contrarrestados por el impacto de los precios mas bajos de las
materias primas, las condiciones financieras mas restrictivas y las restricciones de la oferta en algunas
economias. Sin embargo, las perspectivas varian considerablemente en las diferentes partes de la
region. Por ejemplo, Argentina ha sido una region con importantes desequilibrios. El peso argentino ha
sufrido su mayor depreciacion desde 2002, mas de un 20,5% respecto al délar entre el 21 de enero y el
momento de mayor debilidad, tras la decision del banco central de limitar las intervenciones en su
defensa. El descenso en un 30% de las reservas internacionales desde mayo pasado explica este cambio
de politica. En Ultima instancia, la depreciacion se debe al enquistamiento de los desequilibrios
economicos y, en especial, a la inflacion (alrededor del 10% desde 2010, segln cifras oficiales que muy
posiblemente la infraestiman).

De acuerdo con las previsiones del FMI, Brasil seguira avanzando a un ritmo lento y crecera en 2014 un
1,8%, un empeoramiento tenue respecto al 2,3% estimado para 2013. Se trata de una contraccion de la
actividad sorprendentemente débil, habida cuenta de que la economia mundial deberia mejorar
claramente en 2014, al tiempo que se produciran en el pais acontecimientos propicios para el
crecimiento, como el Mundial de Futbol (junio-julio) o las elecciones presidenciales y legislativas en
octubre. Si, ademas, sumamos que el pais esta preparando otro gran hito inversor, los JJ. 00. de 2016,
el interrogante alrededor del escaso empuje de la economia brasilefa se acentua.

Una primera respuesta convencional es que el crecimiento potencial de Brasil es mas limitado que el
de otros emergentes debido a restricciones de la oferta interna, sobre todo en infraestructura, y
también porque la inversion privada sigue registrando un flojo crecimiento debido a la pérdida de
competitividad y a un bajo nivel de confianza de las empresas. Se prevé que la inflacion permanecera
en el tramo superior de la meta oficial, ya que la capacidad ociosa es limitada y la reciente
depreciacion del real mantendra las presiones de precios. La combinacion de politicas ha estado
sesgada hacia la austeridad monetaria en el ultimo afo, y se prevé que la politica fiscal (incluidos los
préstamos con fines de politica) conservara en general una orientacion neutra en 2014.

Dos desarrollos condicionan el panorama de Brasil, uno con caracter positivo y otro con implicaciones
negativas. El primero es la organizacion de los dos grandes acontecimientos en marcha (Mundiales y
JJ. 00.) con sus proyectos infraestructurales asociados. El segundo, la presencia de diferentes
desequilibrios macroecondmicos, en particular un déficit corriente relativamente elevado (en el
contexto de las economias emergentes) y una inflacion anclada en cotas altas (5,9% interanual en
diciembre). Estas debilidades subyacen a las considerables tensiones financieras y la presion
depreciatoria sobre la divisa (el real se deprecio respecto al dolar un 13% en 2013), que se manifiestan
desde mayo pasado, cuando la Fed empezd a comunicar sus planes sobre el tapering. Asimismo, el
banco central ha respondido a la combinacion de la depreciacion del real y a las presiones
inflacionistas con un aumento del tipo de interés, del 7,25% de abril de 2013 al 10,5% de este afo.

En términos de composicion del crecimiento, 2013 se distinguié por el fuerte empuje de la inversion
(aumento del 8% interanual), que compenso tanto la desaceleracion del consumo privado (frenado por
el enquistamiento inflacionista) como la aportacion negativa del sector exterior. Este Ultimo aspecto
deriva de la combinacion de un aumento claro de las importaciones, que estan alimentando la
demanda de inversion, pero también de una aceleracion moderada de las exportaciones. Partiendo de
esta situacion, para 2014 se prevé un escaso margen de mejora en materia de consumo privado, dado
el contexto de inflacion todavia alta y de estabilidad de la tasa de paro. Mas expansiva sera la
dinamica del consumo publico, ya que en aio de elecciones es habitual una cierta aceleracion del
mismo, aunque el déficit piblico de momento se mantiene controlado.

En definitiva, el grueso de la accién quedara en manos de dos componentes: la inversion y el sector
exterior. Aunque cabe esperar que el esfuerzo de inversion publica se mantenga en gran medida, no se
pueden esperar grandes cambios en materia de inversion privada, instalada en una preocupante
tendencia de fondo de escaso dinamismo. Por lo que se refiere a la demanda externa, se prevé una
notable reduccion de su aportacion negativa al crecimiento. Las exportaciones van a recuperar parte
del brio ausente en afios anteriores, beneficiadas al mismo tiempo por la notable depreciacion
acumulada del real y las previsiones razonablemente positivas de los principales socios comerciales
(China y Estados Unidos, que representan un 30% de las exportaciones brasilefas). Asimismo, el menor
empuje de la inversion va a favorecer un crecimiento mas contenido de las importaciones.

El Boletin economico del Banco de Espana de abril de 2013 refleja que los indicadores del primer
trimestre de 2013 apuntan hacia una continuidad de la dinamica sélida en Chile y Per(, y a una
recuperacion gradual en Argentina y Brasil, paises que venian mostrando un pulso mas débil y
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mencionamos anteriormente. La inflacion del area ha aumentado desde comienzos de afo, situandose
en el 6,7 % en marzo de 2013, debido, fundamentalmente, al repunte en Brasil. De los cinco paises
gue mantienen objetivos de inflacion, este pais es el Unico donde se aprecian tensiones inflacionistas,
lo que ha llevado al Gobierno a reducir impuestos sobre alimentos y al banco central a elevar su tipo
de interés oficial, hasta el 7,50 %, después de un prolongado ciclo de descenso, que finalizd en
octubre. Por el contrario, el banco central de México redujo el tipo de interés, por primera vez desde
2009, hasta el 4%, y el de Colombia lo volvié a rebajar, hasta el 3,25 %, en un contexto de apreciacion
de su moneda. Este factor, que también se observa en Chile y en Per(, ha llevado a intervenciones en
los mercados de cambios y a la adopcion de medidas macroprudenciales en algin pais. Ademas, en
Colombia y en México se han anunciado reformas de caracter estructural y de apoyo al crédito, para
impulsar el crecimiento. Por su parte, en Venezuela el Gobierno ha puesto en marcha un nuevo
sistema de subasta de ddlares, tras la devaluacion realizada en febrero. Finalmente, en Argentina se
volvieron a endurecer los controles de capital y se aplicaron nuevos controles de precios.

La recuperacion continuara también en gran parte de la region del Caribe, con un repunte gradual de
los flujos de turismo. Sin embargo, los altos niveles de deuda y la escasa competitividad seguiran
reprimiendo el crecimiento.

El Informe de Perspectivas economicas del FMI de abril de 2014 dice que, las autoridades en toda
América Latina y el Caribe deben centrar la atencion en mejorar los fundamentos econémicos internos
para reducir la vulnerabilidad de sus economias a shocks externos. Una reduccion gradual de los
niveles de déficit publico y deuda pulblica sigue siendo la estrategia adecuada para los paises con
importantes desequilibrios fiscales, asi como para los que tienen una capacidad ociosa limitada y
elevados déficits en cuenta corriente externa. Asimismo, para apuntalar la confianza de los
inversionistas se necesitan nuevas mejoras en la transparencia y credibilidad de los marcos fiscales. En
ese sentido, es critico garantizar una soélida supervision prudencial del sector financiero y abordar
anticipadamente las fragilidades que podrian surgir si las tasas de interés subieran drasticamente o si
el crecimiento se desacelerara ain mas.

En los paises con persistentes presiones inflacionarias, las cuales podrian exacerbase si el tipo de
cambio se depreciara mas, tanto la politica monetaria como la fiscal deben centrarse en anclar las
expectativas de inflacion.

GRAFICO 1.5. DINAMICA RECIENTE DE LA PRODUCCION, EL DESEMPLEO Y LA INFLACION EN LA
ZONA EURO. 2007-2015
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la base de datos del World Economic Outlook del FMI (abril 2014).
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Las reformas estructurales para elevar la productividad y afianzar la competitividad también son
cruciales. Ante todo, la region tiene que invertir mas, y de manera mas eficaz, en infraestructura y
capital humano; abordar los obstaculos que impiden una mayor participacion de la fuerza laboral en el
sector formal, y mejorar el entorno empresarial y regulatorio.

En cuanto a la zona Euro, el Informe de Perspectivas nacionales y regionales del FMI de abril 2014
indica que la zona del euro finalmente ha salido de la recesion.

El grafico 1.5 muestra la dinamica de produccion, desempleo y precios en la zona euro desde 2007 a
2015. En esta zona, la actividad se contrajo levemente en 2013, pero a partir del segundo trimestre el
crecimiento ha sido positivo, tras un largo periodo de merma del producto. La reactivacion, que puede
atribuirse en parte a un menor freno fiscal y un cierto impetu de la demanda privada interna por
primera vez desde 2010, esta cristalizandose en gran medida conforme a lo previsto por el FMI. Véase
el epigrafe 2.2 del presente Informe Anual para indagar mas en la evolucion de la economia de la
eurozona.

1.1.2. Paises africanos del entorno de Canarias

Tres afos después de la primavera arabe, las economias de la region de Oriente Medio y Africa del
norte permanecen deprimidas. La agitacion politica en Egipto, el estancamiento en Tunez y la
intensificacion de la guerra civil en Siria con efectos colaterales en paises vecinos como Libano y
Jordania, han debilitado la actividad en los paises en desarrollo importadores de petroéleo. El PIB de
Egipto se contrajo en 2013 y la produccion industrial en los paises importadores de petréleo también.
Sin embargo, la encuesta de produccioén industrial fue positiva en noviembre de 2013 por primera vez
tras 13 meses, lo que indica una mejora en la produccion industrial en el futuro a corto plazo.

La llegada de turistas a los paises importadores de petroleo cayé dramaticamente un 57% (World Bank,
2014) debido a las incertidumbres de seguridad tras el derrocamiento del gobierno en Egipto y la
continua guerra civil Siria, que afect6 a Libano y Jordania.

La produccion de petroleo en los paises en desarrollo exportadores de petrdleo, la cual representa casi
un tercio del output del petréleo de la region, ha caido en los Gltimos afos casi 8,5%, lo que implica
obstaculos y contratiempos en la seguridad, huelgas y problemas de infraestructura en Argelia, Irak y
Libia, y sanciones internacionales en el caso de la RepuUblica Islamica de Iran. Los desequilibrios
externos han empeorado en todos los paises en desarrollo de la region. El déficit por cuenta corriente
se ha ampliado en los paises importadores de petroleo, especialmente por la fuerte caida en los
ingresos por turismo, mientras que el superavit por cuenta corriente se ha reducido para los paises
exportadores de petroleo porque las exportaciones de petroleo han disminuido. Con pocas
excepciones, se han agravado los desequilibrios fiscales en toda la region, especialmente en los paises
importadores de petroéleo. El deterioro es reflejo de los débiles ingresos obtenidos por un crecimiento
lento, un creciente gasto en salarios en el sector publico, en subsidios para alimentos y combustible
como secuela de la primavera arabe vy, en algunos casos, por el cargo del pago de la deuda.

Las perspectivas de la region estan sometidas a caidas significativas de riesgos que son practicamente
internos de la region. Una futura intensificacion de la violencia en Siria y sus consecuencias en otros
paises podria afectar adversamente a la region. Los contratiempos en la transicion politica y la
acentuacion de la violencia podria en el futuro debilitar la confianza y retrasar las reformas
estructurales o reducir el output de petroleo.

Los riesgos externos estan mas equilibrados. El crecimiento en Europa podria defraudar la ya modesta
recuperacion proyectada, pero podria también mejorarla. Los riesgos de un endurecimiento de las
condiciones financieras globales podrian conducir a un aumento en las primas de riesgo para los paises
en desarrollo y conducir a una menor inversién extranjera directa. Ademas, una disminucion en los
precios de las materias primas mas aguda que la proyectada podria conducir a un deterioro
significativo en las cuentas externas y fiscales de los paises exportadores de petroleo mientras se van
beneficiando los importadores mas vulnerables (Global Economic Prospects del WB, 2014).

Se espera que el crecimiento en los paises en desarrollo de la region de Oriente Medio y Norte de
Africa siga siendo débil durante el periodo proyectado 2014-2015. Con este escenario no se esperan
mejoras en la incertidumbre politica que ha asolado la region. En consecuencia, el crecimiento
agregado se situara en un 3,6 por ciento en el afo 2016, aunque esta cifra sigue estando muy por
debajo de su potencial de crecimiento. En los paises importadores de petroleo, el consumo estara
avalado por grandes desembolsos pUblicos en los salarios y los subsidios, mientras que la inversion
publica probablemente se vera limitada en el 2015 y 2016 por grandes déficits fiscales. El crecimiento
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en los paises exportadores de petréleo se fortalecera debido a los precios del petroleo, que seguiran
relativamente elevados, y a la mitigacion de los problemas de seguridad e infraestructura.

El crecimiento real del PIB (véase tabla 1.4) en la region del Africa Sub-Sahariana ha sido del 4,9% en
2013 gracias a la fuerte demanda interna, en particular, al crecimiento de la inversion. Las
estimaciones del Banco Mundial (Global Economic Prospects, 2014) indican que el fortalecimiento de la
demanda externa apoyara el crecimiento de esta region el proximo ano, donde el PIB estimado
mejorara cinco décimas en 2014 (5,4%). Sin embargo, un descenso prolongado de los precios de los
productos basicos, el endurecimiento de las condiciones financieras globales y los riesgos que aln
mantienen las economias domésticas, entre ellos la inestabilidad politica y el clima de la crisis, podria
debilitar las perspectivas de crecimiento (crecimiento del PIB del 5,6 % en 2015 y 2016).

Haremos ahora una breve descripcion de la economia de Marruecos dada la importancia que tiene este
pais en las relaciones comerciales con Canarias.

En los Gltimos afios, la economia de Marruecos se ha caracterizado por una estabilidad macroeconémica
unida a una baja inflacion y a un crecimiento econémico en alza. Pero, con la caida de la demanda
europea, su principal mercado, y la sequia que ha afectado a la produccion de cereales, el crecimiento
economico del pais se ha ralentizado en 2012 (crecimiento del PIB del 2,7% en 2012 frente al 5% de
2011). En 2013, el crecimiento econémico del PIB ha repuntado hasta el 4,5%. La economia se ha visto
beneficiada por una buena temporada agricola y una demanda interna creciente.

Golpeado duramente por la crisis de la zona euro, el primer socio comercial del pais, Marruecos se ha
dirigido hacia los paises del Golfo para atraer inversiones. Sin embargo, en marzo de 2013, Marruecos
inicio negociaciones para aumentar su integracion econémica con la UE. En 2013, la inflacidn crecio
(1,9%), debido a una decision impopular: se ajustaron ciertos productos petroleros a los precios
mundiales. La reforma de las subvenciones a los productos de consumo corriente ha sido considerada
como timida. El FMI, que otorgdé una ayuda financiera a Marruecos en agosto de 2013, solicité un
control de la masa salarial y de las subvenciones. Estas compensaciones han costado unos 5 mil millones
de euros al Estado en 2012 y ahondan el déficit presupuestario (Export Entreprises SA, 2014). Como el
presupuesto destinado a la compensacion fue insuficiente en 2013, los precios han aumentado.
Marruecos también ha iniciado una politica de inversiones en las energias renovables, para reducir la
dependencia al petréleo (95% del consumo energético actual). La exploracion petrolera y de gas
también ha sido relanzada, y diversas compahias petroleras han invertido en estas perforaciones. El
presupuesto de 2014 apunta a un control del déficit presupuestario y de las cuentas exteriores que se
han degradado. Las exportaciones se veran animadas por la aeronautica y el sector automotriz el cual
ha progresado con fuerza en 2013. El presupuesto de 2014 prevé ademas una reforma del IVA, el fin de
la exoneracion en las grandes empresas agricolas y la reforma del sistema de salud.

El desempleo (9,2% en 2013), en aumento estos ultimos anos (8,9% y 9% en 2011 y 2012
respectivamente), afecta especialmente a la franja de edad entre 15-24 afnos y a los jovenes titulados.
La tasa de pobreza sigue siendo una de las mas importantes del Mediterraneo, con un 15% de la
poblacién viviendo por debajo del umbral de la pobreza. Existen ademas fuertes disparidades
regionales en términos de desarrollo.

Durante los ultimos 20 afnos, Marruecos ha implementado una amplia gama de reformas
macroeconomicas, sociales y del mercado laboral para incrementar el producto interior bruto y el
bienestar de los ciudadanos. Sin embargo en Marruecos hay un crecimiento sin empleo; como hemos
mencionado anteriormente, la tasa creciente de desempleo no es reflejo del fruto de estas politicas.

Por primera vez el Banco Mundial publica para Marruecos un articulo de investigacion (Verme, P., et al,
2014) para cuestionar la movilidad laboral y determinar si las personas se han movido hacia otros
sectores productivos y mejores puestos de trabajo. Los resultados senalan a la movilidad laboral es
significativa entre estatus laborales con caracteristicas muy distintas dependiendo del grupo de
poblacién. Todos los grupos experimentan algun tipo de movilidad laboral en el mercado y las mujeres
cambian tanto de trabajo como los hombres. Sin embargo, los cambios que experimentan las mujeres
son muy diferentes a los que experimentan los hombres y el escenario en el que se mueven las mujeres
(salarios, cargo...) es peor que el de los hombres en casi todos los aspectos de la movilidad laboral.

En 2013 comenzaron las negociaciones entre La Union Europea y Marruecos para concluir un ‘Acuerdo
de Libre Comercio Amplio y Profundo’ (ALCAP o DCFTA, por sus siglas en inglés), seglin ha anunciado la
Comision Europea (CE). Tras aprobar la Comision, en diciembre de 2011, la apertura de negociaciones
con Marruecos (ademas de con otros paises del Norte de Africa y Oriente Medio, como Egipto, Jordania
y Tunez), el reino alaui ha sido el primer pais con el que la UE se ha decidido a entablar
conversaciones.
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El ALCAP debera revalorizar el acuerdo de asociacion Marruecos-UE, que ha permitido a ambas partes
llevar a cabo intercambios comerciales libre de aranceles para ciertos productos desde el afio 2000, y
servira para profundizar en las relaciones comerciales existentes en una serie de areas que ain no
estan cubiertas, como los servicios y la contratacién publica.

El convenio debera permitir, igualmente, proteger mejor las inversiones y los nuevos compromisos en
materia de competencia y de derechos de propiedad intelectual. Para conseguir todo esto, el ALCAP
tendra principalmente como objetivo la armonizacion gradual del marco legislativo y reglamentario
marroqui con el acervo comunitario en diversas areas relacionadas con el entorno econdomico y
comercial.

Igualmente, para hacer mas eficaces las disposiciones de libre comercio existentes, los negociadores
marroquies y europeos trataran de simplificar los procedimientos aduaneros y reducir los obstaculos al
comercio relacionados con la ‘pesadez’ de normas industriales incompatibles o redundantes, o bien,
debido a los requisitos en materia de seguridad alimentaria, de acuerdo con la Comision Europea.

TABLA 1.3. PIB, INFLA,CI()N Y SALDO DE LA BALANZA POR CUENTA CORRIENTE DE ALGUNAS
ECONOMIAS SELECCIONADAS DEL NORTE DE AFRICA. 2011-2015

PROYECCIONES
2011 2012 2013 2014 2015
g é > PIB (en PPA). Variacion anual, % 3,9 4,2 2,4 3,2 4.4
O LC - C
23 S8 IPC (variacion anual, %) 9,8 10,6 10,1 8,5 8,3
eI ES
o8 Y
.g % %"g Saldo por cuenta corriente (% del PIB) 13,1 12,6 9,5 8,0 6,1
c2
g >g o PIB (en PPA). Variacion anual, % 3,9 4.1 2,2 3,2 4,5
€ o
5 58 £ IPC (variacion anual, %) 9,3 10,6 10,5 8,4 8,3
= o<
°=z Saldo por cuenta corriente (% del PIB) 14,1 13,7 10,3 8,7 6,6
.g © PIB (en PPA). Variacion anual, % 5,5 4,9 4,9 5,4 5,5
wv ©
85 IPC (variacion anual, %) 9,4 9,0 6,3 6,1 5,9
28
b 3 Saldo por cuenta corriente (% del PIB) -1,0 -2,7 -3,6 -3,6 -3,9
" PIB (en PPA). Variacion anual, % 5,0 2,7 4,5 3,9 4.9
[=]
9 IPC (variacion anual, %) 0,9 1,3 1,9 2,5 2,5
=]
E Saldo por cuenta corriente (% del PIB) 8,9 9,0 9,2 9,1 9,0
=
Desempleo -8,0 9,7 -7,4 -6,6 -5,8
< PIB (en PPA). Variacion anual, % 4,0 7,0 6,7 6,8 6,5
(=4
[}
£ IPC (variacion anual, %) 5,7 4,9 4.1 4,7 5,2
3
o]
= Saldo por cuenta corriente (% del PIB) -7,5 -32,5 -25,8 -26,3 -38,0
PIB (en PPA). Variacion anual, % -1,9 3,6 2,7 3,0 4,5
P IPC (variacion anual, %) 3,5 5,6 6,1 5,5 5,0
c
2 Saldo por cuenta corriente (% del PIB) 18,3 17,6 16,7 16,0 15,0
Desempleo -7,4 -8,2 -8,4 -6,7 -5,7
PIB (en PPA). Variacion anual, % 2,8 3,3 2,7 4.3 4.1
% IPC (variacion anual, %) 4,5 8,9 3,3 4,0 4,0
E" Saldo por cuenta corriente (% del PIB) 10,0 11,0 9,8 9,4 9,0
Desempleo 9,9 6,0 0,4 0,5 -1,3

Fuente: Perspectivas de la economia mundial. FMI (abril 2014).
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Otra medida tomada por el gobierno marroqui es la denominada ‘Nueva Estrategia Nacional’ para el
desarrollo del sector minero, la cual plantea objetivos ambiciosos. Con la inversion anunciada de 4.000
millones de dirhams (unos 360 millones de euros) se pretende triplicar la cifra de negocios superando
los 15.000 millones (en torno a 1.360 millones de euros), multiplicar por 10 el volumen de inversion en
la exploracion e investigacion minera, y doblar la cifra de empleos del sector, alcanzando los 30.000
empleos directos (ICEX, 2013).

A través de la implementacion de esta nueva estrategia, elaborada junto a los profesionales de la
industria, la mineria se podria convertir en uno de los sectores vitales de Marruecos. Esta estrategia
prevé una reestructuracion de la cadena de valor minera, la exploracion, investigacion,
transformacion, etc., e incluso la reglamentacion y la regulacion del sector forman parte de los pilares
de dicha iniciativa. En este sentido, el ‘Codigo Minero’ en vigor, que data del protectorado francés,
sera remplazado proximamente por un nuevo marco legislativo. Este nuevo marco normativo incluye,
entre otras novedades, la ampliacion de las zonas mineras explotables, la extension del reglamento a
zonas maritimas o la obligacion de elaborar un estudio de impacto ambiental asi como de
rehabilitacion de la mina.

La estrategia también plantea el aspecto de la formacion y se pretende trabajar en este sentido junto
a las escuelas de ingenieros y a la Oficina de Formacion Profesional y de la Promocién del Trabajo.

A pesar de estos pequefios pasos en materia econdmica, el pais no es ajeno a riesgos’. La fuerte
dependencia tanto del sector primario (casi el 40% de la poblacion activa desarrolla actividad agricola)
como de la situacion econémica en la Unién Europea (UE), principal socio econémico del pais, dominan
los ciclos econdmicos. El crecimiento, por otra parte, sigue dependiendo de las fluctuaciones en los
precios internacionales de los fosfatos (de que Marruecos es el productor nimero uno mundial y
exportador) y de los hidrocarburos importados.

Los subsidios siguen siendo una carga para las finanzas publicas del pais, pero su reduccion gradual
desde 2012 sobre los productos de alimentos y energia, y la estabilizacion de los salarios publicos
permitiran una ligera reduccion en el déficit fiscal.

Mientras tanto, las exportaciones estaran conducidas por las ventas de coches y fosfatos. En el lado de
la importacion, Marruecos esta tratando de reducir su dependencia de los hidrocarburos al hacer uso
de las energias renovables, pero el impacto no sera inmediato a corto plazo.

El déficit comercial sera parcialmente compensado por el superavit de la balanza de servicios, gracias
al turismo (industria fuertemente vinculada a la demanda europea) y a las transferencias de los
expatriados. Como resultado, habra una caida del déficit substancial de las cuentas externas,
financiado en parte por la inversidon extranjera directa -principalmente de la Union Europea y Oriente
medio- a menudo vinculada a las colaboraciones puUblico-privadas relacionadas con carretera,
ferrocarril, puerto y e infraestructuras de turismo.

Para finalizar con la economia de Marruecos, mencionar que después de un fuerte repunte en 2013
(crecimiento del PIB en 2013 del 4,5% frente al 2,7% de 2012), debido a una cosecha de cereales
excelente, el crecimiento serd un poco menos boyante en 2014 (3,9%), pues se espera que la
produccion agricola regrese a un nivel normal. Mientras tanto se espera que la actividad econémica no
agricola se fortalezca, impulsada por la esperada recuperacion en Europa. El productividad creciente
en la planta automotriz Renault/Dacia® en Tanger debera impulsar las exportaciones y la expansion del
puerto de Tanger-Med debera contribuir al crecimiento de los servicios.

En los ultimos anos se ha producido un importante desarrollo econdmico en numerosos paises
africanos, entre ellos Cabo Verde, al representar un importante destino turistico que esta permitiendo
la generacion de riqueza y la creacion de puestos de trabajo en el propio pais. De hecho, Cabo Verde y
Mozambique se encuentran entre los paises mas atractivos para la inversion en Africa segin el informe
“Riesgos en Africa en 2013”. Este refleja el cambio de percepcion de los inversores extranjeros sobre
el continente africano gracias, entre otros factores, a un crecimiento medio por encima de la media
mundial.

En Mozambique, donde el 45% del Producto Interior Bruto (PIB) corresponde al sector servicios, el
porcentaje de los rubros industrial y agrario se encuentra dibujando una tendencia alcista. En 2011, la
inversion extranjera directa se situé en 2.100 millones, cantidad que paso6 a ser de 4.000 millones un

7 http://www.coface.com/Economic-Studies-and-Country-Risks/Morocco

Con 25.068 vehiculos matriculados a finales de junio del afo en curso, Marruecos destaca como el decimoquinto mercado
mundial de Renault, ademas de ser el segundo enclave africano del grupo francés, segln el diario marroqui ‘Le Matin’.
Marruecos seria, ademas, el pais en el que el fabricante de automdviles galo detenta la mayor cuota de mercado en el
mundo, posicionando las marcas Dacia y Renault como lideres locales. Con ellas, la compafia ha alcanzado en el primer
semestre de 2013 una penetracion récord del 39,3%.
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ano mas tarde. Ademas, “el descubrimiento del enorme campo de gas natural de Rovuma deberia
atraer mas inversiones al pais”, que dispone de 23.000 millones de toneladas de carbon, ademas de
unos depositos de gas de, al menos, 130.000 millones de pies cubicos, lo que le convierte en el cuarto
mayor producto de gas natural, tras Rusia, Iran y Catar. En el lado negativo, la crisis financiera tendra
un impacto en las exportaciones mozambiqueias en 2013 y los donantes reduciran las ayudas al
presupuesto del Estado, una circunstancia que se notara profundamente.

Centrandonos en las inversiones que se realizan en Cabo Verde por parte de los capitales extranjeros,
los principales problemas con los que se pueden encontrar las empresas extranjeras que quieran
invertir en el pais son los siguientes (African Development Bank, 2009): primero, el coste de la mano
de obra es muy alto si lo comparamos con otros paises similares como Indonesia, Filipinas, Senegal,
Mauritania o Sudafrica; segundo, las empresas radicadas en Cabo Verde tienen dificultades para
acceder a mercados internacionales debido al alto coste del transporte de dichos bienes; y tercero, las
empresas tienen problemas en cuanto al suministro de energia eléctrica, debido a los problemas de
produccion que en la actualidad existen.

Por otro lado, y en cuanto a los principales elementos positivos para la realizacion de inversiones en el
pais africano destacamos los siguientes (African Development Bank, 2009): primero, la positiva
relacion entre los indicadores macroeconomicos y la estabilidad democratica del pais; segundo, la
oportunidad que existe en la necesidad de desarrollar las infraestructuras del pais a través de
acuerdos entre empresas pUblicas y privadas; y tercero, el significativo potencial de crecimiento que
tienen los sectores relacionados con las energias renovables.

El desarrollo turistico en Cabo Verde se esta desarrollando a través de dos caminos completamente
diferentes: primero, a través de la creacion de grandes resorts, financiados generalmente con
capitales extranjeros (entre ellos, espanoles), desarrollados principalmente en dos islas (Sal y Boa
Vista) y basados en el turismo de sol y playa; segundo, a través de la creacion de pequeias empresas
turisticas, gestionadas por parte de la propia comunidad local, y financiados mayoritariamente con
capitales procedentes de la diaspora.

Y junto con el turismo de sol y playa, estan emergiendo otras tipologias como el turismo del vino en la
isla de Fogo o el turismo cultural, centrado tanto en la ciudad de Mindelo (en la isla de San Vicente)
como en Cidade Velha (en la isla de Santiago), lugar declarado Patrimonio de la Humanidad en junio de
2009 gracias, entre otras razones, a un ambicioso proyecto de rehabilitacion financiado en gran
medida por la Cooperacion Portuguesa y por la Agencia Espaiiola de Cooperacion Internacional para el
Desarrollo (AECID).

Cabo Verde ha entrado a formar parte de los paises de ingreso medio segln la clasificacion del FMI y
por ello el Banco Africano de Desarrollo® se ha sumado a los esfuerzos gubernamentales para impulsar
el lento crecimiento del pais a través de dos pilares: (1) la mejora y diversificacion de infraestructuras
para un desarrollo sostenible y (2) el fortalecimiento de la gobernanza en los sectores publico y
privado.

El primer pilar implicara la inversion en construccion y rehabilitacion, con el fin de consolidar la
integracion territorial y facilitar la circulacion de bienes y personas y posicionar asi al pais como un
centro regional de trasbordo maritimo. Esto también ayudara a mejorar la conexién maritima de Cabo
Verde con el Africa occidental y a fortalecer su cooperacion con la comunidad econdmica de Estados
de Africa Occidental (ECOWAS). Ademas, la accesibilidad y la conectividad a los mercados mas grandes
de la ECOWAS sera capaz de conducir al pais por la senda del crecimiento y la diversificacion de la
base productiva. El Banco sera también el responsable de fortalecer la red y la produccion de
electricidad, asi como de apoyar las inversiones en energias renovables con el fin de promover el
crecimiento sostenible y reducir el coste empresarial en el pais.

Bajo el segundo pilar, el Banco Africano de Desarrollo apoyara medidas para mejorar el clima de
negocios e inversion del pais, estimulando la competitividad del sector privado incluyendo las
pequeias y medianas empresas, para optimizar la diversificacion economica. Con el fin de hacer
frente a los déficits fiscales cronicos, la consolidacion de la deuda pulblica, la sostenibilidad y la
mejorar de la calidad de las infraestructuras y los servicios, el Banco priorizara los programas de
inversion publica asi como la mejora y modernizacion de la gestion de las empresas estatales (African
Development Bank Group, 2014).

Este paquete de compromisos ha empezado a materializarse ya que los medios de comunicaciones en
2013 ya han informado de que el gobierno de Cabo Verde ha obtenido una financiacion de 31 millones

°  http://www.afdb.org/en/news-and-events/article/cape-verdes-new-country-strategy-paper-targets-infrastructure-for-

inclusive-growth-13019/
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de dolares para llevar a cabo un proyecto, en los proximos cinco afnos, para reformar el sector del
transporte del archipiélago. Parte de la financiacion, 19 millones de ddlares, estan garantizados por el
Banco Mundial y los 12 millones de dolares restantes seran proporcionados por el gobierno a través del
Fondo de Mantenimiento Vial Autonomo.

El proyecto, puesto en marcha a finales de 2013, se centra en cuatro areas: Conservacion de
carreteras, reforzar las competencias institucionales, incrementar la seguridad vial y el transporte
entre las islas.

Respecto a Senegal cabe decir que la economia ha mejorado en 2013 respecto a 2012. El crecimiento
de la produccion del pais en 2013 fue del 4%, medio punto mas que en 2012 (3,5%). El crecimiento
proyectado para 2013 es del 4,6% segin el FMI. Estas proyecciones suponen que los programas socio-
economicos gubernamentales se implementaran junto con instrumentos de apoyo a las politicas 2010-
13 pactados con el Fondo Monetario Internacional. Los principales programas de inversion son para
infraestructuras viales, como la continuacion de una autopista de peaje y el aeropuerto internacional
Blaise Diagne, asi como energia (distribucion de energia eléctrica).

La estrategia nacional para el Desarrollo Econdmico y Social para 2013-2017 fue aprobada en
noviembre de 2012. Esta se centra en tres areas de accion: (1) el crecimiento, la productividad y la
creacion de riqueza; (2) capital humano y desarrollo sostenible; y (3) gobierno, instituciones, paz y
seguridad. La direccion tomada por la nueva administracion en el area de gobernabilidad debe
conducir a la mejor gestion de los recursos publicos.

TABLA 1.4. PIB, INFL’ACIC')N Y SALDO DE LA BALANZA POR CUENTA CORRIENTE DE ALGUNAS
ECONOMIAS SELECCIONADAS DE AFRICA SUBSAHARIANA. 2008-2014

2008 2009 2010 2011 | 2012 2013 2014
AFRICA SUBSAHARIANA
PIB. Variacion anual, % 5,7 2,6 5,6 5,5 4,9 4.9 5,4
IPC (variacion anual, %) 13,0 9,7 7,5 9,4 9,0 6,3 6,1
Saldo por cuenta corriente (% del PIB) -2,42  -2,36 0,39 -2,8 -3,5 -3,9
CABO VERDE
PIB. Variacion anual, % 6,7 -1,3 1,5 4,0 1,0 0,5 3,0
IPC (variacion anual, %) 6,8 1,0 2,1 4,5 2,5 1,5 1,7
Desempleo (%) 13,0 13,0 10,7 12,2 16,8 17,0 12,0
Saldo por cuenta corriente (% del PIB) -13,7  -14,6  -12,4 -16,3 -11,2 -1,9 -10,0
GUINEA ECUATORIAL
PIB (en PPA). Variaciéon anual, % 12,3 -8,1 -1,3 5,0 3,2 -4,9 -2,4
IPC (variacion anual, %) 4,7 5,7 5,3 438 3,4 3,2 3,9
Saldo por cuenta corriente (% del PIB) 12,2 -7,5 -9,6 -0,6 -4,6 -12,0 -10,2
SENEGAL
PIB (en PPA). Variacion anual, % 3,7 2,4 4,3 2,1 3,5 4,0 4,6
IPC (variacion anual, %) 58 -1,7 1,2 3,4 1,4 0,8 1,4
Saldo por cuenta corriente (% del PIB) -14,1 -6,7 -44 -79 -10,3 -9,3 -7,5
CAMERUN
PIB (en PPA). Variacion anual, % 3,6 1,9 3,3 4.1 4,6 4,6 4,8
IPC (variacion anual, %) 5,3 3,0 1,3 2,9 2,4 2,1 2,5
Saldo por cuenta corriente (% del PIB) -1,2 3,3 -3,0 -29 -40 -44 -35

Fuente: FMI, World Economic Outlook Database, abril 2014.
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La implementacion de las reformas necesarias para alcanzar los objetivos de crecimiento puede ser
provista por la fuerte legitimidad del nuevo equipo de gobierno surgido de las elecciones
parlamentarias y presidenciales a principios de 2012. Sin embargo, la apertura de la economia
senegalesa es vulnerable a las fluctuaciones en los precios de las materias primas mundiales y a la
crisis econdmica en Europa asi como a la crisis politica del vecino pais Mali. También existen riesgos
internos vinculados a las inundaciones y a otros shocks climaticos y a la lentitud del programa de
reformas de infraestructuras, especialmente del sector energético.

Estudios recientes indican que desde 1980 hasta 2009, la migracion laboral provenia de los sectores
primarios y secundarios hacia otros sectores. Pero la transformacion estructural de la economia de
Senegal es lenta. Cerca del 60% de la poblacion ocupada todavia depende de agricultura. Senegal no
ha orientada aln su economia hacia la mineria, a pesar del potencial ofrecido por el fosfato y el oro.
La mineria representd menos del 1,5% del PIB en el periodo 2002-2011. Por lo tanto son cruciales las
reformas para mejorar el ambiente empresarial y la calidad de los recursos humanos (African
Development Bank Group, 2014).

Como nota optimista citar que la capital de Senegal, Dakar, acogi6 a principios de 2014 un importante
foro empresarial destinado a los intercambios comerciales entre este pais y Espafa. Fueron unos dias
en que se estrecharon muchas manos, lazos y firmas de una y otra parte, eso si, en una cita cuya
relevancia fue acentuada por una importante representacion institucional de ambos lados, encabezada
por el ministro de Industria y Turismo de Espafa, José Manuel Soria.

Lo que quizas no saben muchos empresarios espanoles es que estan representados permanentemente
en este estado africano precisamente por la Asociacion Empresarial Espaiola en Senegal, fundada para
facilitar los pasos hacia la internacionalizacion de iniciativas de nuestro pais en una de las naciones
mas cercanas, estables y democraticas de toda Africa.
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1.2. UNION EUROPEA Y ZONA EURO

En el Informe de Perspectivas de la Economia Mundial del FMI de abril de 2013 se decia que el proceso
de recuperaciéon en la mayoria de los paises desarrollados estaba siendo mas lento de lo previsto,
porque las tasas de crecimiento del producto interior bruto (PIB) no lograban situarse de forma
sostenida en su nivel potencial. En el posterior Informe del FMI publicado en octubre de 2013 se
enunciaban signos mas visibles de recuperacién en las economias mas avanzadas. El Gltimo Informe de
Perspectivas de la Economia Mundial del FMI divulgado recientemente en abril de 2014 ratifica la
disipacion lenta de los efectos de la crisis. El fortalecimiento de los bancos, la menor preocupacion de
los inversores por la sostenibilidad de la deuda, la relajacion de la consolidacion fiscal (que cada pais
no pueda gastar mas de lo que ingresa para asi evitar el endeudamiento) y la mayor demanda de
exportaciones de las economias avanzadas son signos de ello.

La recuperacion es heterogénea entre paises y sectores. Los focos de crecimiento mas fuerte, como
Alemania, conviven con productos estancados o a la baja en otros lugares. El motor principal del
crecimiento sigue siendo la exportacion, aunque se ha observado un repunte incipiente de la demanda
interna (por ejemplo, en Francia, Espana y particularmente Alemania). No obstante, en toda la zona
del euro todavia la demanda privada no se ha reavivado con fuerza. Pese a cierto reequilibrio (dentro
de la zona del euro), los saldos en cuenta corriente han mejorado asimétricamente, con superavits
persistentes en algunas economias del nlcleo y saldos externos a la baja en las economias deficitarias.
Sin embargo, a medida que estos y otros efectos de la crisis financiera se disipan lentamente, el
panorama puede pasar a estar dominado por otra tendencia: el aumento de la desigualdad de ingreso
(Olivier Blanchar, 2014).

En este epigrafe ahondaremos en la situacion actual de la Unién Europea™ y las perspectivas de la
zona del euro. Veremos que, en el contexto de una menor presion de los mercados y un nivel de
desempleo muy alto, hay riesgos a corto plazo significativos si no se completa la implementacion de
las politicas adoptadas en los distintos paises y a nivel europeo, en tanto que los acontecimientos en
Chipre podrian llevar a una fragmentacion mas sostenida de los mercados financieros. En un escenario
de esa naturaleza, el crecimiento podria situarse en torno al 1% a medio plazo, lo cual intensificaria la
presion deflacionaria.

1.2.1. Situacién actual de la Unién Europea y perspectivas de la zona del euro

En 2013 dos acontecimientos pusieron claramente de manifiesto que, a pesar de los retos planteados
por la crisis, la UE y la zona del euro estan decididas a seguir impulsando una mayor integracion.

En primer lugar, Croacia se convirtié en Estado miembro el 1 de julio de 2013, clara sefal de esperanza
y confianza que se produce cuando han transcurrido menos de veinte anos desde el fin de la guerra en
los Balcanes'".

En segundo lugar, la zona del euro se prepard para dar la bienvenida a Letonia, su décimo octavo
miembro, que adopté el euro como moneda Unica el 1 de enero de 2014. En marzo de 2013, Letonia
solicito oficialmente a la Comision y al BCE que emitiesen los informes de convergencia para evaluar si
el pais cumplia los criterios econdémicos y juridicos para adoptar el euro, tal como se establece en el
tratado de Maastricht (el informe de convergencia del BCE concluia en julio de 2013 que, aunque aun
habia dudas sobre la viabilidad a largo plazo de su convergencia econémica, en conjunto Letonia
estaba dentro de los valores de referencia de los criterios de convergencia).

Con sus 507 millones de habitantes, la UE representa el 7,3 % de la poblacion mundial, pero mas del 23
% del producto interior bruto (PIB) del mundo. El PIB de la UE es superior al de Estados Unidos y
duplica el chino (Comision Europea, 2014).

' Estados Miembros de la UE en 2013 y su afio de ingreso: Alemania (1952), Austria (1995), Bélgica (1952), Bulgaria (2007),
Chipre (2004), Croacia (2013), Dinamarca (1973), Eslovaquia (2004), Eslovenia (2004), Espana (1986), Estonia (2004),
Finlandia (1995), Francia (1952), Grecia (1981), Hungria (2004), Irlanda (1973), Italia (1952), Letonia (2004), Lituania (2004),
Luxemburgo (1952), Malta (2004), Paises Bajos (1952), Polonia (2004), Portugal (1986), Reino Unido (1973), Republica Checa
(2004), Rumania (2007) y Suecia (1995).

" Croacia solicitd la adhesion a la UE en 2003 y participd activamente en las negociaciones desde 2005 hasta 2011. En
diciembre de 2011, los lideres de la UE y Croacia firmaron el tratado de Adhesion. El informe final de la Comision Europea
sobre el seguimiento de los preparativos de Croacia para la adhesion (1), publicado en marzo de 2013, confirmé que el pais
estaba listo para ingresar en la union. Durante el periodo transitorio hasta su adhesion, Croacia mantuvo el estatuto de
observador activo en las instituciones de la UE, lo que le permitié familiarizarse con los métodos de trabajo de las
instituciones y participar en el proceso de toma de decisiones.
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TABLA 1.5. PIB REAL, IPC' Y DESEMPLEO EN LOS ESTADOS MIEMBROS DE LA UNION EUROPEA EN EL
ANO 2012/13 Y PREVISIONES ECONOMICAS PARA EL 2014/15

PIB real Precios al consumidor Desempleo
Proyecciones Proyecciones Proyecciones
2012 2013 2014 2015 2012 2013 2014 2015 2012 2013 2014 2015
Union Europea -0,3 0,2 1,6 1,8 2,6 1,5 1,1 1,4 n.d. n.d. n.d. n.d.
Austria 0,9 0,4 1,7 1,7 2,6 2,1 1,8 1,7 4,4 4,9 5,0 4,9
Bélgica -0,1 0,2 1,2 1,2 2,6 1,2 1,0 1,1 7,7 8,4 9,1 8,9
Bulgaria 0,6 0,9 1,6 2,5 2,4 0,4 -0,4 0,9 12,4 13,0 12,5 11,9
Croacia -1,9 -1,0 -0,6 0,4 3,4 2,2 0,5 1,1 16,1 16,5 16,8 17,1
Chipre -2,4 -6,0 -4,8 0,9 3,1 0,4 0,4 1,4 11,9 16,0 19,2 18,4
Republica Checa -1,0 -0,9 1,9 2,0 3,3 1,4 1,0 1,9 7,0 7,0 6,7 6,3
Dinamarca -0,4 0,4 1,5 1,7 2,4 0,8 1,5 1,8 7,5 7,0 6,8 6,7
Estonia 3,9 0,8 2,4 3,2 4,2 3,5 3,2 2,8 10,0 8,6 8,5 8,4
Finlandia -1,0 -1,4 0,4 1,1 3,2 2,2 1,7 1,5 7,7 8,1 8,1 7,9
Francia 0,0 0,3 1,0 1,5 2,2 1,0 1,0 1,2 10,2 10,8 11,0 10,7
Alemania 0,9 0,5 1,7 1,6 2,1 1,6 1,4 1,4 5,5 5,3 5,2 5,2
Grecia -7,0 -3,9 0,6 2,9 1,5 -0,9 -0,4 0,3 242 27,3 26,3 244
Hungria -1,7 1,1 2,0 1,7 5,7 1,7 0,9 3,0 10,9 10,2 9,4 9,2
Irlanda 0,2 -0,3 1,7 2,5 1,9 0,5 0,6 1,1 14,7 13,0 11,2 10,5
Italia -2,4 -1,9 0,6 1,1 3,3 1,3 0,7 1,0 10,7 12,2 12,4 11,9
Letonia 5,2 4,1 3,8 4,4 2,3 0,0 1,5 2,5 15,0 11,9 10,7 10,1
Lituania 3,7 3,3 3,3 3,5 3,2 1,2 1,0 1,8 13,4 11,8 10,8 10,5
Luxemburgo -0,2 2,0 2,1 1,9 2,9 1,7 1,6 1,8 6,1 6,8 7,1 6,9
Malta 0,9 2,4 1,8 1,8 3,2 1,0 1,2 2,6 6,4 6,5 6,3 6,2
Paises Bajos -1,2 -0,8 0,8 1,6 2,8 2,6 0,8 1,0 5,3 6,9 7,3 7,1
Polonia 1,9 1,6 3,1 3,3 3,7 0,9 1,5 2,4 10,1 10,3 10,2 10,0
Portugal -3,2 -1,4 1,2 1,5 2,8 0,4 0,7 1,2 15,7 16,3 15,7 15,1
Rumania 0,7 3,5 2,2 2,5 3,3 4,0 2,2 3,1 7,0 7,3 7,2 7,0
Eslovaquia 1,8 0,9 2,3 3,0 3,7 1,5 0,7 1,6 14,0 14,2 13,9 13,6
Eslovenia -2,5 -1,1 0,3 0,9 2,6 1,6 1,2 1,6 8,9 10,1 10,4 10,0
Espafia -1,6  -1,2 0,9 1,0 2,4 1,5 0,3 0,8 25,0 26,4 25,5 24,9
Suecia 0,9 1,5 2,8 2,6 0,9 0,0 0,4 1,6 8,0 8,0 8,0 7,7
Reino Unido 0,3 1,8 2,9 2,5 2,8 2,6 1,9 1,9 8,0 7,6 6,9 6,6
Letonia 5,6 4,2 4,2 2,3 1,8 2,1 14,9 13,3 12
Lituania 3,6 3 3,3 3,2 2,1 2,5 13,2 12 11
Polonia 2 1,3 2,2 3,7 1,9 2 10,3 11 11
Rumania 0,3 1,6 2 3,3 4,6 2,9 7 7 6,9

Fuente: FMI, WEO abril de 2014.
1. Variacion de los precios a consumidor expresada como promedio anual.

Los datos de la tabla 1.5 nos dicen que el PIB en la Union Europea en 2013 crecié un 0,2%. EL FMI
mejora la prevision de crecimiento y revisa al alza la tasa de avance de la economia para el 2014 y
2015, hasta el 1,6% y el 1,8% respectivamente.

La tabla 1.6 indica que los datos de la zona del euro dibujan un escenario de recuperacion gradual. El
PIB en 2012 presentaba tasas negativas del -0,68% y en el 2013 de -0,46%. El FMI mejora también en la
zona del euro la prevision de crecimiento y revisa al alza la tasa de avance de la economia para el
2014y 2015, hasta el 1,2% y el 1,5% respectivamente.
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TABLA 1.6. PIB REAL, IPC Y DESEMPLEO EN LOS ESTADOS MIEMBROS DE LA EUROZONA EN EL ANO
2012/13 Y PREVISIONES ECONOMICAS PARA EL 2014/15

PIB real Precios al consumidor Desempleo
Proyecciones Proyecciones Proyecciones
2012 2013 2014 2015 2012 2013 2014 2015 2012 2013 2014 2015
Zona euro -0,7 -0,5 1,2 1,5 2,5 1,3 0,9 1,2 11,4 12,1 11,9 11,6
Austria 0,9 0,4 1,7 1,7 2,6 2,1 1,8 1,7 4,4 4,9 5,0 4,9
Bélgica -0,1 0,2 1,2 1,2 2,6 1,2 1,0 1,1 7,7 8,4 9,1 8,9
Chipre -2,4 -6,0 -4,8 0,9 3,1 0,4 0,4 1,4 11,9 16,0 19,2 18,4
Estonia 3,9 0,8 2,4 3,2 4,2 3,5 3,2 2,8 10,0 8,6 8,5 8,4
Finlandia -1,0 -1,4 0,4 1,1 3,2 2,2 1,7 1,5 7,7 8,1 8,1 7,9
Francia 0,0 0,3 1,0 1,5 2,2 1,0 1,0 1,2 10,2 10,8 11,0 10,7
Alemania 0,9 0,5 1,7 1,6 2,1 1,6 1,4 1,4 5,5 5,3 5,2 5,2
Grecia -7,0 -3,9 0,6 2,9 1,5 -0,9 -0,4 0,3 24,2 27,3 26,3 24,4
Irlanda 0,2 -0,3 1,7 2,5 1,9 0,5 0,6 1,1 14,7 13,0 11,2 10,5
Italia -2,4 -1,9 0,6 1,1 3,3 1,3 0,7 1,0 10,7 12,2 12,4 11,9
Letonia 5,2 4,1 3,8 4,4 2,3 0,0 1,5 2,5 15,0 11,9 10,7 10,1
Luxemburgo -0,2 2,0 2,1 1,9 2,9 1,7 1,6 1,8 6,1 6,8 7,1 6,9
Malta 0,9 2,4 1,8 1,8 3,2 1,0 1,2 2,6 6,4 6,5 6,3 6,2
Paises Bajos -1,2 -0,8 0,8 1,6 2,8 2,6 0,8 1,0 5,3 6,9 7,3 7,1
Portugal -3,2 -1,4 1,2 1,5 2,8 0,4 0,7 1,2 15,7 16,3 15,7 15,1
Eslovaquia 1,8 0,9 2,3 3,0 3,7 1,5 0,7 1,6 14,0 14,2 13,9 13,6
Eslovenia -2,5 -1,1 0,3 0,9 2,6 1,6 1,2 1,6 8,9 10,1 10,4 10,0
Espaiia -1,6 -1,2 0,9 1,0 2,4 1,5 0,3 0,8 25,0 26,4 25,5 24,9

1. Variacion de los precios a consumidor expresada como promedio anual.
Fuente: FMI, WEO abril de 2014.

TABLA 1.7. EVOLUCION RECIENTE DEL INDICE DE PRECIOS AL CONSUMO ARMONIZADO (IAPC) EN LOS
PAISES DE LA EUROZONA 2010-2013

PCAGeneral e eboracion o energéticos IPCA servicios

2010 2011 2012 2013 2010 2011 2012 2013 2010 2011 2012 2013 2010 2011 2012 2013
Euro area18 1,6 27 25 13 10 17 18 13 05 08 12 06 13 18 1,8 14
Bélgica 23 34 26 12 11 18 21 17 08 10 09 08 14 19 25 1,9
Alemania 1,2 25 21 16 06 15 14 14 05 10 13 07 07 1,4 13 15
Estonia 27 51 42 32 12 43 31 22 07 16 20 14 02 32 34 23
Irlanda 1,6 12 19 05 -25 00 09 05 -59 -24 -1,8 -29 -07 08 19 16
Grecia 47 31 10 -09 30 17 -01 -1,9 19 -01 -0,6 -1,7 31 1,9 -02 -2,9
Espana 20 31 24 15 09 16 16 15 03 05 10 11 11 16 15 1,3
Francia 1,7 23 22 10 09 13 17 08 02 05 13 02 15 1,6 16 10
Italia 1,6 29 33 13 15 22 23 13 12 14 18 06 19 25 22 16
Chipre 26 35 31 04 04 18 17 04 00 12 -04 -09 07 11 26 -01
Letonia 1,2 42 23 00 -27 24 09 02 -35 -1,0 -1,5 -0,6 -45 05 17 0,3
Luxemburgo 28 37 29 1,7 18 25 23 23 12 15 17 09 18 31 24 28
Malta 20 25 32 10 11 15 26 07 -02 09 11 05 1,4 12 32 -02
Holanda 09 25 28 26 10 18 23 28 -02 06 09 22 20 24 32 28
Austria 1,7 36 26 21 12 28 23 23 12 17 13 1,1 1,4 31 28 3,0
Portugal 1,4 36 28 04 03 22 16 04 -07 1,4 -21 -1,5 1,0 24 32 11
Eslovenia 21 21 28 19 02 07 15 14 =-22 -09 -02 -09 12 00 15 22
Eslovaquia 07 41 37 15 07 27 33 15 -1,4 03 20 08 19 35 39 20
Finlandia 1,7 33 32 22 13 23 28 20 09 06 08 05 22 27 31 28

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos extraidos en mayo de 2014 del EUROSTAT.
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Hacemos ahora un analisis mas completo de los precios de consumo.

La inflacion medida por el IAPC de la zona del euro se ha mantenido en niveles ligeramente por debajo
del 1 % desde octubre de 2013, tras haberse reducido desde tasas de crecimiento interanuales de
alrededor del 1,5 % a mediados de 2013.

Las menores tasas de inflacion medida por el IAPC en comparacion con las registradas a mediados de
2013 estan relacionadas principalmente con unas tasas de variacion negativas de los precios de la
energia y con una notable caida del ritmo de avance de los precios de los alimentos no elaborados.
Aparte de las contribuciones mas reducidas de estos componentes, tipicamente mas volatiles, también
se observan presiones desinflacionistas en la inflacion medida por el IAPC, excluidos la energia y los
alimentos, que reflejan no solo una respuesta retardada a la anterior debilidad de la economia de la
zona del euro, sino también un impacto alcista inferior al previsto derivado de las subidas de los
impuestos indirectos.

Por lo que se refiere a los principales componentes del IAPC, las tasas de crecimiento interanual
mayoritariamente negativas de los precios de la energia desde los meses de verano de 2013 han
reflejado, en gran medida, una caida de los precios del petroleo en euros. Concretamente, los
descensos observados en los dos primeros meses de 2014, hasta el -1,2 % en enero y el -2,2 % en
febrero, son atribuibles principalmente a efectos de base, teniendo un impacto bajista acumulado
estimado de alrededor de 0,2 puntos porcentuales sobre la inflacion interanual medida por el IAPC. Si
se consideran los principales productos energéticos, la reduccion de las tasas de variacion interanual
en enero de 2014 —ultimo mes para el que se dispone de una desagregacion detallada— se debe, en
particular, a unas mayores caidas interanuales de los precios de los combustibles para automoviles, de
otros combustibles liquidos y del gas, asi como a una tasa de crecimiento interanual de los precios de
la electricidad mucho menor.

La notable disminucion de la tasa de variacion de los precios de los alimentos, desde mas del 3 %
observada a mediados de 2013 hasta el 1,5 % en febrero de 2014, obedecié principalmente a una
acusada desaceleracion del ritmo de avance de los precios de los alimentos no elaborados, desde una
tasa proxima al 5 %, al haber remitido el anterior impacto alcista de las adversas condiciones
meteoroldgicas sobre las frutas y las legumbres y hortalizas. En enero de 2014, la tasa de variacion
interanual de este componente se situ6é en el 0,6 % y el 2,2 %, respectivamente, bastante por debajo
de las elevadas tasas de crecimiento interanual, de alrededor del 10 %, registradas en los meses
estivales de 2013.

GRAFICO 1.6. EVOLUCION DEL iNDICE DE PRECIOS AL CONSUMO ARMONIZADO EN LOS PAISES DE LA
EUROZONA'Y DE LA UNION EUROPEA EN 2001-2014
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Fuente: Eurostat, HICP Annual average rate of change, abril de 2014.
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La tasa de variacion de los precios de los alimentos elaborados descendi6 a un ritmo mas lento,
pasando del 2,5 % registrado en los meses de verano de 2013 al 2 % del periodo comprendido entre
noviembre de 2013 y enero de 2014. Los principales alimentos que contribuyeron al menor ritmo de
avance de los precios fueron el pan y los cereales y los aceites y grasas. La estimacion preliminar de
Eurostat para el componente total de alimentos, que fue del 1,5 % en febrero de 2014, inferior al 1,7
% de enero, senala nuevos retrocesos en los componentes de alimentos no elaborados y elaborados.

La inflacion medida por el IAPC, excluidos los componentes volatiles (alimentos y energia) se ha
moderado menos que la inflacion general, pasando de las tasas interanuales del 1,2 % de mediados de
2013 al 0,7 % de diciembre. Desde entonces ha repuntado ligeramente, situandose la estimacion
preliminar de Eurostat para febrero de 2014 en el 1 %. La media de largo plazo de esta medida para el
periodo transcurrido desde la introduccion del euro en 1999 es del 1,5 %.

Los componentes principales de la cesta del IAPC, excluidos los alimentos y la energia, es decir, los
precios de los bienes industriales no energéticos y los servicios, han registrado Ultimamente tasas de
inflacion relativamente bajas. Factores externos, asi como una demanda deprimida, han contribuido a
la reduccion de las presiones inflacionistas subyacentes. Factores externos como las perturbaciones de
precios de las materias primas han tenido un impacto a la baja relativamente mayor en la tasa de
variacion de los precios de los bienes industriales no energéticos, mientras que la debilidad ciclica de
la economia de la zona del euro, y especialmente en los paises sometidos a tensiones, ha tenido un
impacto a la baja relativamente mas importante sobre el ritmo de avance de los precios de los
servicios.

En cuanto a los servicios, decir que éstos incluyen muchas partidas, como sanidad, educacion y
servicios recreativos, que se producen internamente y cuyos precios reflejan, en gran medida, los
costes laborales. Ademas, algunas partidas, como hosteleria, suelen tener una elevada elasticidad de
la demanda y, por lo tanto, los precios pueden ser muy sensibles a cambios en la renta real disponible
de los hogares. Una manera de determinar el papel de los costes y los factores de demanda internos
en la reciente evolucion de la inflacidon es comparar la tasa de crecimiento de los precios de los bienes
industriales no energéticos y de los servicios en los paises de la zona del euro durante los dos ultimos
anos. En los paises sometidos a tensiones en los mercados se han observado mayores ajustes a la baja
de los salarios y los costes laborales y caidas mas acusadas de la renta y la demanda que en otros
paises de la zona. Dependiendo del grado de competencia, la magnitud y el retardo con los que el
ajuste de los costes laborales y la caida de la renta afectan al ritmo de crecimiento de los precios de
los servicios pueden variar de un pais a otro.

La disminucion del ritmo de avance de los precios de los servicios en la zona del euro en los dos
Ultimos anos se ha debido, en gran medida, a una acusada reduccion de la contribucion del grupo de
paises que han estado sometidos a tensiones en los mercados (en este grupo se incluyen Irlanda,
Grecia, Espana, ltalia, Chipre, Portugal y Eslovenia). La contribucién de otros paises se ha mantenido
basicamente inalterada. En cambio, la caida de la tasa de variacion de los precios de los bienes
industriales no energéticos ha sido relativamente generalizada en los paises de la zona del euro, lo que
confirma que los factores externos han tenido, en todos los paises, un significativo impacto a la baja
sobre la inflacion.

De cara al futuro, segun las proyecciones macroeconomicas elaboradas por los expertos del BCE de
marzo de 2014, se prevé que la media de la inflacion subyacente medida por el IAPC (es decir, de las
tasas de variacion de los precios de los bienes industriales no energéticos y de los servicios, tomadas
en conjunto) se mantenga sin cambios en el 1,1 % en 2014, antes de aumentar hasta el 1,4 % en 2015y
hasta el 1,7 % en 2016.

La inflacion de los precios industriales (excluida la construccion), en promedio, ha registrado tasas de
crecimiento interanuales negativas desde julio de 2013, y se situo en el -1,4 % en enero de 2014. En
comparacion con diciembre de 2013, este retroceso se debid basicamente al componente de energia.

Los indicadores de costes laborales mas recientes (véase tabla 1.9) muestran que las presiones
inflacionistas procedentes de los mercados de trabajo nacionales se mantuvieron contenidas en 2013.
Como consecuencia de la desigual recuperacion economica en la zona del euro, los costes laborales
crecieron a unas tasas mas altas en los paises cuyos mercados de trabajo muestran una relativa
capacidad de resistencia, y solo aumentaron levemente o incluso cayeron en los paises que estan
inmersos en un proceso de ajuste economico y en los que persisten tasas de desempleo elevadas.

A nivel agregado de la zona del euro, la remuneracion por asalariado crecié6 un 1,6 %, en tasa
interanual, en el tercer trimestre de 2013, manteniéndose practicamente sin cambios con respecto a
las tasas de crecimiento de trimestres anteriores. Al mismo tiempo, debido a una mejora gradual del

Consejo Economico y Social de Canarias 45



CAPITULO 1 Informe Anual 2013-2014

crecimiento de la productividad, el crecimiento interanual de los costes laborales unitarios volvié a
descender, desde unas tasas del 1,2 % y el 1,8 % en el segundo y primer trimestre, respectivamente,
hasta el 1 % del tercer trimestre.

La tasa de crecimiento interanual de los costes laborales por hora totales experimenté un nuevo
descenso —hasta el 1,0 ¥— en el tercer trimestre de 2013, frente al 1,1 % del segundo trimestre y el
1,9 % del primero. La desaceleracion del crecimiento de los costes laborales por hora refleja una
reduccion del crecimiento de los costes laborales por hora en la economia de mercado, que se vio
compensada, en parte, por un alza en el sector mayoritariamente no de mercado. Dentro de la
economia de mercado, el crecimiento interanual de los costes laborales por hora cayo, sobre todo, en
el sector de la construccion y algo menos en los servicios de mercado y en la industria.

Los salarios negociados de la zona del euro (Unico indicador de costes laborales disponible para el
cuarto trimestre de 2013) crecieron a una tasa interanual del 1,7 %, sin cambios con respecto a los dos
trimestres anteriores. En el conjunto de 2013, la tasa de crecimiento de los salarios negociados
descendi6 0,4 puntos porcentuales en comparacion con el afo anterior, lo que refleja el persistente
estado de debilidad de los mercados de trabajo en muchos paises de la zona del euro.

El analisis del mercado de trabajo que hace el BDE y que aqui expondremos mas adelante, hace
augurar que el proceso de absorcion de las elevadas tasas de paro existentes sera muy lento, dado el
caracter débil de la recuperacion economica.

De hecho, el FMI refleja este caracter y espera una recuperacion a distintas velocidades, mas lenta en
los paises de la periferia de la eurozona que en los del nicleo. Avanza que los niveles elevados de
endeudamiento, tanto publico como privado, y la fragmentacion financiera frenaran la reactivacion de
la demanda interna. Segun esta Institucion, la demanda externa continuara siendo la principal fuente
de crecimiento y Alemania seguira liderando la recuperacion con un crecimiento del 1,7% en 2014 y del
1,6% en 2015. En Francia, el avance sera moderado este afo 2014, del 1%, pero se espera que gane
intensidad en 2015, con un crecimiento anual del 1,5%.

Otras economias avanzadas registraron un crecimiento mas fuerte, pero su durabilidad no esta en
absoluto asegurada. El crecimiento ha repuntado con mas vigor de lo previsto en el Reino Unido
gracias a las condiciones de crédito mas favorables y un aumento de la confianza. Sin embargo, la
recuperacion ha sido desigual, y la inversion empresarial y las exportaciones aln son decepcionantes.
Suiza recupero6 el impetu gracias a la demanda interna, y el tope minimo fijado para el tipo de cambio
ha contenido la deflacion. Suecia se vio reprimida por un nivel continuamente alto de desempleo, una
corona fuerte y debilidades estructurales en el mercado laboral, aunque para este afo se pronostica
un repunte de la actividad impulsado por una demanda externa mas fuerte.

TABLA 1.8. INDICADORES DE COSTES LABORALES EN LOS PAISES DE LA EUROZONA-18 (tasas de
variacion interanual, 2012-2013)

2012 2013 2012 IV 20131 2013 11 2013 11l 2013 IV
salarios 2,2 1,8 2,2 1,9 1,7 1,7 1,7
negociados
Costes
laborales por 1,9 n.d. 1,6 1,9 1,1 1 n.d.
hora
Remuneracion 1,8 n.d. 1,5 1,7 1,6 1,6 n.d.
por asalariado
Pro memoria:
Productividad 0 n.d. 0,3 0,2 0,4 0,6 n.d.
del trabajo
Costes
laborales 1,9 n.d. 1,8 1,8 1,2 1 n.d.
unitarios

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de Eurostat recogidos a fecha 13 de mayo de 2013.
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Con base en esta progresiva recuperacion, el BCE sigue optando por no actuar, aunque reconoce que la
inflacion se mantendra baja durante un periodo prolongado y recuerda que no dudara en intervenir en
caso de que los riesgos deflacionistas se intensifiquen. A pesar de la aparente inaccion, el discurso del
BCE"™ cada vez se muestra mas comprensivo con el riesgo de deflacion.

Si la recuperacion de la actividad economica se esta consolidando tal como manifiestan las diferentes
Instituciones, es porque los indicadores economicos adelantan tal sefal, independientemente de que
tal recuperacion no sea aln palpable en la realidad social que aln soporta tasas de desempleo
elevadas e incertidumbre politica. Nosotros revisaremos las decisiones de consumo y de inversion del
sector privado en base a indicadores de demanda tales como el indice de Sentimiento Economico y el
Indicador de Confianza de los consumidores e indicadores de oferta como el Indice de Gestion de
Compras de Manufacturas (PMI) que pronostica los aumentos de stock por parte de las compaiias.

Comenzamos el analisis de la oferta con el estudio del PMI, por ser un termémetro anticipado de la
salud de una economia. Lo elabora la compania privada, Markit Economics, si bien los resultados son
publicos, y condicionan en gran medida a los mercados financieros. Este indicador es el reflejo de un
conjunto de encuestas hechas a Jefes o Departamentos de Compras de diversas compaiiias de una zona
determinada agrupadas por sectores de actividad y su ventaja radica principalmente en su
temporalidad. Frente a otros indicadores de organismos publicos o estatales que son de publicacion
anual o trimestral, Markit publica los resultados del PMI de forma mensual, de manera que puede
interpretarse como un indicador adelantado ideal a la evolucion de una economia. El hecho de que
esté tan extendido afade otra ventaja a su analisis y es que nos permite comparar la evoluciéon de
diferentes economias con la misma herramienta y con una valoracion de los datos bajo los mismos
criterios en principio. Debido a la gran distribucion geografica que tiene este indicador, en segun qué
casos recibe nombres distintos: en USA es el Indice ISM, en Alemania se llama Indice IFO, en Japén
indice Tankan y en Espafia y otros paises de la UE, indice PMI. La interpretacién es sencilla; si esta por
encima de 50 refleja expansion del sector manufacturero, y si esta por debajo, contraccion; es decir,
lecturas muy por encima de 50 tienden a provocar alzas en Bolsa y ventas en renta fija, lecturas muy
inferiores a 50 suelen provocar subidas en la renta fija y caidas en las bolsas. Hay que tener en cuenta
que lecturas muy superiores a 50 pueden indicar recalentamiento de la economia y favorecer subidas
de tipos, algo que no sera bien acogido por los mercados.

El analisis de este indicador revela que el crecimiento de la actividad comercial en la zona euro se
acelerd hasta su maxima en casi tres ainos en abril de 2014, generando un retorno a la creacion de
empleo en la economia de la region. A juzgar por la estimacion flash, el Indice PMI Compuesto de la
Actividad Total de la Zona Euro elaborado por Markit", que se basa en aproximadamente el 85% del
total de respuestas de la encuesta, aument6 de 53,1 registrado en marzo de 2014 a 54,0 en abril de
2014. La dltima lectura fue la mas alta desde mayo de 2011.

El indice PMI se ha situado por encima del nivel de ausencia de cambios de 50,0 por décimo mes
consecutivo, sefalando una constante expansion de la actividad comercial desde julio del ano pasado.
Como los nuevos pedidos también han aumentado en abril al ritmo mas rapido observado desde mayo
de 2011 y los pedidos pendientes han indicado un ligero incremento por segundo mes consecutivo, es
probable que en mayo de 2014 se produzca una nueva expansion de la actividad.

En cuanto al analisis por paises, la recuperacion siguid siendo encabezada por Alemania, cuyo
crecimiento de la actividad total se acelero hasta el segundo mas rapido desde mediados de 2011. Se
observaron mejores resultados tanto en el sector manufacturero como en el sector servicios. Un
crecimiento mas acelerado de los nuevos pedidos impulsé a las empresas alemanas a contratar
personal a un ritmo mas intenso.

Entretanto, la actividad total aumentd en Francia por segundo mes consecutivo, aunque la tasa de
crecimiento se redujo frente a la maxima en 31 meses registrada en marzo, indicando una mejora
mensual tan s6lo modesta. Se observé un incremento apenas marginal en el sector servicios, mientras
que la expansion de la produccion manufacturera se ralentizo. Tras el aumento registrado en marzo,
los nuevos pedidos no senalaron cambio alguno, lo que ha llevado a las firmas francesas a volver a
recortar sus niveles de empleo.

2 http://www.lacaixaresearch.com/documents/10180/297238/03+Resumen+ejecutivo+CAST. pdf/78dbc30f-40a9-4c48-a98b-
7b840310bdéa

El indice PMI® (Purchasing Managers' Index®) de la zona euro es producido por Markit y se basa en la informacion original
obtenida a través de encuestas a un panel representativo de mas de 5.000 empresas pertenecientes al sector servicios y al
sector manufacturero de la zona euro. Los datos a nivel nacional del sector manufacturero incluye los siguientes paises:
Alemania, Francia, Italia, Espafa, los Paises Bajos, Austria, Republica de Irlanda y Grecia. Los datos a nivel nacional del
sector servicios incluye los siguientes paises: Alemania, Francia, Italia, Espafa y la Republica de Irlanda. El calculo del flash
del indice se basa tipicamente en aproximadamente el 85-90% del total de las respuestas del estudio PMI de cada mes y se
ha disefiado para proveer una indicacion adelantada exacta de los datos finales del PMI.
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GRAFICO 1.7. EVOLUCION DEL iNDICE PMI MANUFACTURERO EN ALEMANIA, FRANCIA Y LA
EUROZONA; VALORES TRIMESTRALES DE 2013-2014
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Nota: Valores superiores a 50 puntos suelen ir relacionados con tasas de crecimiento positivas del PIB.
Fuente: La Caixa Research, a partir de datos de Markit.

Fuera de Francia y Alemania, en el resto de la region se observo una expansion de la actividad
comercial inédita desde febrero de 2011. El crecimiento se acelerd tanto en el sector manufacturero
como en el de servicios. Se registré una creacion de empleo, que sefal6 el primer aumento (aunque
modesto) desde mayo de 2011.

Los pasos hacia un crecimiento mas equilibrado y robusto en Europa también son visibles a traves de
los indicadores de demanda. En concreto, el Indice de Sentimiento Econémico que elabora la Comision
Europea refleja también que el ritmo de avance de la actividad econdémica de la eurozona se acelera
en 2014, destacando el notable progreso de los paises de la periferia: Italia, Espafia y Portugal. En
Francia, a pesar del ligero repunte de 1,1 puntos del Indice de sentimiento Econdmico en enero de
2014, la economia se mantiene débil y no desaparecen las dudas respecto a los pilares que respaldan
el crecimiento galo a medio plazo. Este dinamismo de los paises de la periferia podria favorecer que la
recuperacion de la eurozona acabe siendo algo mas vigorosa de lo que se esperaba hace unos meses
(BDE, 2014)™.

El impulso de la demanda interna permite consolidar el crecimiento. Las encuestas de opinion
empresarial de la Comision Europea (véase tabla 1.8) sugieren que la inversidbn aumentara
notablemente en 2014. Los resultados muestran también que, en promedio, los factores de demanda
seran los principales determinantes de este incremento de la inversion. Por lo que respecta al
consumo, las ventas minoristas registraron en noviembre el mayor aumento en cinco anos, del 1,5%
interanual. Asimismo, la tendencia ascendente de la confianza del consumidor refuerza la creencia de
que el consumo tendra un papel cada vez mas destacado en la recuperacion. En concreto, este
indicador aumenté 1,8 puntos en enero, el mayor incremento desde julio de 2011. Este notable
dinamismo del consumo deberia contribuir a que la inflacion gane terreno y abandone los niveles
actuales, muy contenidos (0,7% en enero). De esta forma, se reduciria también el riesgo de deflacion.

Respecto a la contribucion del comercio al crecimiento econémico de sobra es sabido que, el comercio
se ha convertido en un importante medio para impulsar el crecimiento y crear empleo en beneficio de
la economia de la UE. El comercio actla como elemento de uniéon entre Europa y los nuevos ejes
mundiales de crecimiento, y constituye también un factor de incremento de la productividad. La
contribucion de la demanda exterior al PIB es en la actualidad la fuente de crecimiento mas
importante de la UE, ya que los componentes de la demanda interior, tanto publicos como privados,
siguen dando muestras de debilidad (véase tabla 1.8). La globalizacion beneficia de forma evidente a
la UE, que en el futuro podria sacar un mayor partido ain del auge del comercio.

" http://www.bde.es/webbde/es/estadis/infoest/indeco.html
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TABLA 1.9. INDICADORES DE PRODUCTO Y DEMANDA DE LA EUROZONA. 2013 |
PIB
Demanda Interna Saldo Exterior '
Fi i6 -
Total tal Cor}sumo Copsqmo g::gc:jzn Var}acmnl de Total Exportaciones Importaciones
privado publico capital fijo existencias

Porcentaje del PIB
2013 100 96,5/57,2 21,6 17,7 0,03,5 n.d n.d
Tasas de variacion interanual
2013 -0,4 -1,0 -0,6 0,2 2,9 n.d n.d 1,1 0,0

Encuestas de opinion de la Comision Europea

Indicador Industria manufacturera Indicador de confianza de los consumidores
de clima . . R R Tiyarid : i
s Indicador de confianza industrial Utilizacién : i Situacion
éconormico ’ ; - de la fins;:::aiccelrznen econdémica |Paro en los Aholr;: en
(media a Cartera de | EXistencias Expectativas | capacidad | Total || it en los préximos o
largo Total A de productos o, i 0S proximos 6xi proximos
pedidos p de produccién productiva 12 proximos 12 | 12 meses 12
plazo=100) terminados (%) meses meses meses
2010 101,4| -4,5 24,2 1,0 11,6 77,0| -14,1 -5,2 -12,3 31,1 -8,0
2011 102,2| 0,2 -6,4 2,3 9,4 80,6/ -14,3 7,3 -18,0 23,0 -9,0
2012 90,8/ -11,7 -24,4 6,8 -3,9 78,6| -22,1 -11,1 -27,4 38,1 -11,7
2013 93,8 -9,3 -26,0 4,7 2,8 78,3 -18,6 -8,9 -20,1 34,4 -11,2
Indicador de confianza de la Indicador de confianza del comercio al por . . .
I Indicador de confianza de los servicios
construccion menor
Cartera Evolucion Evolucién Demanda | Demanda
Expectativas Nivel de futura de Clima en los en los
Total de Total actual de . N Total . P v
N de empleo . existencias los empresarial altimos proximos
pedidos negocios :
negocios meses meses
2010 -28,5 -39,3 -17,6 -4,0 -6,5 7,2 1,6 3,9 1,4 3,0 7,3
2011 -25,2 -33,1 -17,2 -5,3 -5,4 11,2 0,6 5,3 2,2 5,4 8,3
2012 -27,6 -34,3 -21,0 -15,1 -18,5 14,4 -12,4 -6,8 -11,8 7,6 -1,0
2013 -30,0 -38,2 -21,7 -12,5 -18,9 9,3 9,2 -6,1 -9,9 -8,6 0,2

1.Las exportaciones y las importaciones comprenden bienes y servicios e incluyen el comercio transfronterizo dentro de la
zona del euro.

2. El indicador de clima econdémico esta compuesto por los indicadores de confianza industrial, de los servicios, de los
consumidores, de la construccion y del comercio al por menor; el indicador de confianza industrial tiene una ponderacion
del 40%; el de confianza de los servicios, del 30%; el de confianza de los consumidores, del 20%, y cada uno de los dos
indicadores restantes tiene una ponderacion del 5%. Los valores del indicador de clima econémico por encima (por debajo)
de 100 indican un clima econémico por encima de la media (por debajo de la media) calculado para el periodo a partir de
1990.

Fuente: Boletin mensual marzo de 2014 del BCE.

El objetivo fundamental de la politica comercial comdn de la UE es mantener y, cuando sea necesario,
reinventar el lugar que corresponde a Europa en las cadenas mundiales de suministro. Si bien el sector
manufacturero sigue siendo crucial para la UE, hay que reconocer que, en muchos sectores, los paises
ya no pueden elaborar sus productos de forma aislada. El comercio afiade, de forma cada vez mas
acusada, nuevos elementos de valor, desde la investigacion y desarrollo al disefio y fabricacion de los
componentes, el ensamblaje y la logistica.

En 2013 la UE ha seguido avanzando en su ambiciosa agenda de negociaciones comerciales, como
preveian los cambios de estrategia de la Europa global de 2006. La UE comenz6 a negociar unos
acuerdos de libre comercio dinamicos y exhaustivos con socios comerciales de primera linea, como los
Estados Unidos y Japon.

En octubre de 2013 José Manuel Barroso, presidente de la Comision, y Stephen Harper, primer ministro
de Canada, celebraron un acuerdo politico en el que se revisaban los elementos clave de un acuerdo
economico y comercial de caracter global. Sera el primer acuerdo de libre comercio celebrado entre la
UE y un pais miembro del G-8. Como resultado del mismo se eliminara mas de un 99 % de los aranceles
entre las dos economias y se crearan nuevas oportunidades de acceso al mercado en los ambitos de los
servicios y la inversion. Sobre la base de este acuerdo de caracter politico, se celebraran
negociaciones técnicas que completaran la totalidad de las disposiciones.
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En 2012 Canada era el decimosegundo socio comercial mas importante de la UE, mientras que esta
Ultima era, para Canada, el segundo después de los Estados Unidos. En dicho afo el valor del comercio
bilateral de mercancias ascendio a 61 800 millones de euros. Un estudio econdmico conjunto publicado
por la UE y Canada antes de las negociaciones mostraba que un acuerdo comercial de caracter global
podria aumentar el comercio bilateral en 25 000 millones de euros.

La UE ha seguido trabajando en foros comerciales multilaterales tales como la Organizacion Mundial
del Comercio (OMC), en Ginebra, que en diciembre de 2013 celebr6 su novena reunion ministerial en
Bali®.

El grafico 1.8 revela que el ritmo de crecimiento de las importaciones de la zona del euro se acelerara
moderadamente durante el proximo 2014, en parte debido a los efectos de la anterior apreciacion del
euro. Sin embargo, deberia mantenerse contenido debido al débil crecimiento de la demanda total. La
demanda exterior neta contribuira positiva aunque moderadamente al crecimiento del PIB real
durante el horizonte temporal contemplado y el superavit actual de la balanza por cuenta corriente
aumentara hasta el 2,7 % del PIB en 2016.

Para reducir al minimo los riesgos a la baja y potenciar los riesgos al alza es necesario mantener el
impulso de las politicas. Para la zona del euro, esto significa frenar la caida de la demanda y seguir
avanzando hacia la unidon bancaria y la integracion fiscal. Para abordar las dificultades inmediatas
provocadas por la crisis, la UE ha seguido adelante con el gran proyecto de reconstruir su arquitectura
econdmica y financiera. Para apoyar, a cambio de reformas, a los Estados miembros que experimentan
dificultades financieras, se introdujeron una serie de programas entre los que cabe destacar el
Mecanismo Europeo de Estabilidad, cortafuego financiero que tendra caracter permanente. Para
potenciar el crecimiento econémico y prevenir futuras crisis, las politicas economicas y fiscales ahora
se coordinan mucho mas estrechamente a escala europea. A pesar de ésto, con la reforma bancaria y
el desapalancamiento del sector privado aln pendientes, la fragmentacién financiera, pese a estar
disminuyendo, continlia entorpeciendo la transmision monetaria.

En los paises sometidos a tensiones, el sector privado se enfrenta a elevadas tasas activas y una
contraccion del crédito. Por ello, el FMI recomienda que las politicas macroecondémicas deban seguir
siendo acomodaticias. En la zona del euro es necesario apoyar mas la demanda. Se precisa una mayor
distension monetaria ya sea para mejorar las perspectivas de que se alcance el objetivo de estabilidad
de precios del BCE, consistente en mantener la inflacion en un nivel inferior pero cercano a 2%, como
para apoyar la demanda. Estas medidas podrian incluir nuevos recortes de las tasas y financiamiento
bancario focalizado a mas largo plazo (posiblemente a las pequeias y medianas empresas). En
términos generales, la orientacion fiscal neutra para 2014 es adecuada, pero podrian justificarse
medidas de apoyo fiscal en los paises con margen para la aplicacion de politicas en caso de que
persistiera un crecimiento flojo y de que se agotaran las opciones de politica monetaria.

En cuanto al analisis del mercado de trabajo en la zona Euro, la tasa de paro del area del euro ha
repuntado durante la Gran Recesion, pasando de registrar en 2007 su nivel mas bajo desde el inicio de
la Union Monetaria a alcanzar en 2013 el maximo histérico, un 12 % (véase tabla 1.8). Estas cifras
relativas a los mercados de trabajo de la zona del euro muestran signos claros de estabilizacion, en
linea con la moderada recuperacion de la actividad econémica que se ha observado desde la primavera
de 2013. Los mercados de trabajo suelen ir a la zaga de la actividad economica, ya que las empresas
aumentan fundamentalmente su utilizacion de la capacidad productiva y las horas trabajadas antes de
empezar a contratar de nuevo. Pese a la estabilizacion general que se observa en la zona del euro, la
dinamica de los mercados de trabajo difiere sustancialmente entre paises y grupos de edad.

A pesar de la magnitud del deterioro, la respuesta de la tasa de paro a la contraccion de la actividad
no ha supuesto, para el conjunto del area del euro, un aumento de su sensibilidad ciclica. Asi, a lo
largo de los Ultimos quince afos, el coeficiente estimado de la ley de Okun'® se ha mantenido
relativamente estable, si bien se ha situado en valores algo superiores a los registrados en los anos
setenta y ochenta, como consecuencia de los cambios que se han producido desde entonces en
materia de proteccion al empleo, prestaciones por desempleo y flexibilizacion de la contratacion.

El éxito obtenido en la conferencia de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) en Bali (Indonesia) constituye un paso
pequeiio pero significativo hacia la culminacion del programa de Doha para el Desarrollo (DDA), lo que da pie a esperar que
los paises mas pobres del planeta no se queden al margen de la economia mundial.

La ley de Okun es una observacion empirica que sefala la correlacion existente entre los cambios en la tasa de desempleo y
el crecimiento de una economia. Para mantener los niveles de empleo, una economia necesita crecer cada afo entre el 2,6%
y el 3%. Cualquier crecimiento inferior significara un incremento del desempleo debido a la mejora de la productividad. La
ley de Okun sefiala ademas, que una vez mantenido el nivel de empleo gracias al crecimiento del 3%, para conseguir
disminuir el desempleo es necesario crecer dos puntos porcentuales por cada punto de desempleo que se quiera reducir.
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GRAFICO 1.8. DINAMICA RECIENTE DE LAS EXPORTACIONES E IMPORTACIONES DE BIENES Y
SERVICIOS DE LA ZONA EURO (miles de euros). 2001-2014
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Fuente: Eurostat, marzo de 2014.

TABLA 1.10. CRECIMIENTO DEL EMPLEO EN LA EUROZONA (tasas de variacion respecto al periodo

anterior; datos desestacionalizados. 2011-2013)

Personas Horas
Tasas Tasas Tasas Tasas
interanuales intertrimestrales interanuales intertrimestrales
2011 | 2012 | 20131 | 201311 | 2013 1l | 2011 | 2012 | 20131 | 201311 | 2013 1ll
Total de la economia 0,2 -0,6 -0,5 -0,1 0,0 0,2 -1,4 -1,0 0,7 0,1
Del cual:
Agricultura y pesca -2,1 -2,0 -1,4 1,9 -0,4 -3,1 -2,9 -0,5 0,8 -0,4
Industria 1,1 2,1 -0,8 -0,6 -0,3 -0,8 -3,3 -1,6 1,1 -0,2
Excluida construccion 0,0 -1,0 -0,5 -0,4 -0,3 0,7 -2,0 -1,2 1,4 -0,1
Construccion -3,8 -4,6 -1,6 -1,1 -0,3 -3,9 -6,1 -2,4 0,6 -0,5
Servicios 0,7, -0,1 -0,3 0,0 0,1 0,8 -0,7 -0,8 0,5 0,2
Comercio y transporte 0,6 -0,8 -0,4 0,0 0,0 0,3 -1,6 -0,8 0,7 0,3
Informaciéon y
comunicaciones 1,2 1,2 -0,2 0,1 -0,1 1,4 0,6 0,0 0,3 -0,4
Actividades financieras y de
seguros -0,4 -0,4 -0,1 -0,1 -0,1 -0,2, -0,8 -0,2 0,3 0,1
Actividades inmobiliarias 0,3 -0,6 -0,7 0,5 0,4 0,9 -1,4 -0,1 1,0 -0,3
Actividades profesionales 2,5 0,7 -0,6 0,5 0,4 2,7 0,4 -1,0 0,8 0,3
Administracion publica 0,3, -0,3 -0,2 -0,2 0,1 0,5 -0,5 -0,9 0,4 0,1
Otros servicios ' 0,1 0,7 0,0 -0,1 0,1 0,0 -0,1 -0,5 -0,1 0,4

Nota: Los datos se refieren al Euro-18.
1. También incluye servicios de los hogares y actividades artisticas y de organizaciones extraterritoriales.
Fuentes: Boletin de marzo del BCE.
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El comportamiento agregado del area del euro esconde, no obstante, respuestas heterogéneas segin
el analisis realizado por el BDE en 2014. Asi, mientras que Francia reproduce el patrén seguido por el
agregado del area, la sensibilidad de la tasa de paro al ciclo econémico ha disminuido
significativamente durante la crisis en Alemania. En el caso de la economia espafola, que destaca en
las comparaciones internacionales como uno de los mercados laborales en los que el empleo es mas
reactivo al ciclo, la sensibilidad ciclica de la tasa de paro ha aumentado.

La forma especifica en la que la recesion ha afectado a las economias explica en parte este
comportamiento diferencial, ya que existe evidencia de que la sensibilidad de la tasa de paro a la
actividad depende en gran medida de la naturaleza de las distintas perturbaciones subyacentes.

TABLA 1.11. EVOLUCION RECIENTE DEL DESEMPLEO Y DIFERENTES TASA DE PARO EN LOS PAISES DE
LA EUROZONA. 2011-2013

Trabajadores a tiempo

Tasa de paro, % Parados'gle larga Ta)sa dg paro parcial como
duracion, % juvenil, % porcentaje del
empleo total
2011 | 2012 2013 2011 2012 | 2013 2011 2012 2013 2011 2012 2013
UE 9,6 10,4 10,8 4,2 4,7 5,1 21,4 23,0 23,4 18,8 19,2 19,5
Euro area -18 10,1 11,3 12,0 4,6 5,3 6,00 208 23,1 24,0 20,3 20,9 215
Austria 4,2 4,3 4,9 1,1 1,1 1,2 8,3 8,7 9,2 24,3 24,9 25,7
Bélgica 7,2 7,6 8,4 3,5 3,4 3,9 18,7 19,8 23,7 24,7 24,7 243
Bulgaria 11,3 12,3 13,0 6,3 6,8 7,4 25,0 28,1 28,4 2,2 2,2 2,5
Croacia 13,5/ 15,9 17,2 8,6/ 10,3 11,0 36,1 43,00 49,7 7,6 6,3 6,2
Chipre 7,9 11,9 15,9 1,6 3,6 6,1 22,4 27,8 38,9 9,0 9,7 11,9
Republica Checa 6,7 7,0 7,0 2,7 3,0 3,00 18,1 19,5/ 18,9 4,7 5,0 5,8
Dinamarca 7,6 7,5 7,0 1,8 2,1 1,8 14,3 14,0 13,0 25,1 24,8 24,7
Estonia 12,3 10,0 8,6 7,0 5,4 3,8/ 22,4 20,9 18,7 9,3 9,2 8,9
Finlandia 7,8 7,7 8,2 1,7 1,6 1,7 20,1 19,0 19,9 14,1 14,1 14,0
Francia 9,2 9,8 10,3 3,8 4,0 42 22,6 24,4 248 17,6 17,7 18,1
Alemania 5,9 5,5 5,3 2,8 2,5 2,4 8,6 8,1 7,9 25,7 25,7 26,2
Grecia 17,7 243| 27,3 8,8 14,4 18,4 444 553 583 6,6 7,6 8,2
Hungria 10,9 10,9 10,2 5,2 4,9 5,0 26,1 28,1 27,2 6,4 6,6 6,3
Irlanda 14,7/ 147 131 8,7 9,1 7,9 29,1| 30,4 26,8 23,1 23,5 235
Italia 8,4 10,7 12,2 4,4 5,7 6,9 29,1 35,3 40,0 15,2 16,8 17,7
Letonia 16,2/ 15,0 11,9 8,8 7,8 58 31,0 28,5 232 8,8 8,9 7,5
Lituania 15,4 13,4 11,8 8,0 6,6 5,1 32,6 26,7 21,9 8,3 8,9 8,4
Luxemburgo 438 5,1 5,8 1,4 1,6 1,8/ 16,4 18,00 17,4/ 18,00 185 18,7
Malta 6,5 6,4 6,5 3,0 3,0 2,9 13,8 14,2 13,5 12,4 13,2 14,0
Paises Bajos 4,4 5,3 6,7 1,5 1,8 2,4 7,6 9,5 11,00 48,5 49,2 50,0
Polonia 9,7 10,1 10,3 3,6 4,1 4,4 25,8 26,5 27,3 7,3 7,2 7,1
Portugal 12,9| 159 16,5 6,2 7,7 9,3/ 30,1 37,7 37,7 10,1 11,00 10,9
Rumania 7,4 7,0 7,3 3,1 3,2 3,4 23,7 22,7 23,6 9,3 9,1 8,8
Eslovaquia 13,7 14,0 14,2 9,3 9,4 10,00 33,7 34,0 33,7 4,0 4,0 45
Eslovenia 8,2 8,9 10,1 3,6 4,3 5,2 15,7 20,6 21,6 9,5 9,0 9,3
Espafia 21,4 24,8 26,1 9,0 11,1 13,1 46,2 52,9 55,5 13,7 14,6/ 15,9
Suecia 7,8 8,0 8,0 1,5 1,5 1,5 22,8 23,7 23,4 25,2 25,0 24,7
Reino Unido 8,0 7,9 7,5 2,7 2,7 2,7 21,1 21,0 205 255 259 25,5

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del EUROSTAT.
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Asi, la sensibilidad del desempleo al componente del consumo privado se estima que es entre tres y
seis veces superior al de las exportaciones Esta mayor resistencia del mercado de trabajo a los shocks
exportadores explicaria, en parte, la falta de reaccion registrada en el mercado laboral aleman, poco
afectado por desequilibrios de caracter interno. Del mismo modo, los aumentos recientes de la
sensibilidad ciclica de la tasa de paro en los casos de Espana e Irlanda vendrian explicados, al menos
en parte también, por la contraccion de la actividad en el sector de la construccion, muy intensivo en
mano de obra.

El nimero de personas ocupadas en la zona del euro se mantuvo estable en el tercer trimestre de 2013
por segundo trimestre consecutivo (véase tabla 1.9), aunque con marcadas diferencias entre paises.
De los principales sectores economicos, solo los servicios mostraron un crecimiento positivo en el
tercer trimestre, mientras que la industria (excluida la construccion), la agricultura y la construccion
registraron variaciones negativas del empleo, en términos intertrimestrales.

El informe de marzo de 2014 del BCE anticipa que el empleo en términos de personas aumentara
ligeramente durante 2014 y cobrara impulso mas adelante. Esta débil recuperacion del empleo refleja
el discreto repunte de la actividad, el retraso con que generalmente responde el empleo a las
fluctuaciones del producto, un incremento del nimero de horas trabajadas por persona, nuevas
reducciones de personal en el sector publico y una mayor incertidumbre en algunos paises que influye
negativamente en los planes de contratacion en el sector privado. Es probable que estos factores
contrarresten los efectos positivos de las reformas en los mercados de trabajo, que han aumentado la
flexibilidad y reducido el umbral de crecimiento del producto necesario para crear empleo en algunos
paises con dificultades.

Se espera que la poblacion activa aumente moderadamente durante el 2014 y 2015, a medida que
ciertos segmentos de la poblacion se reincorporen gradualmente al mercado laboral. La tasa de
desempleo descendera moderadamente durante ese periodo, pero se mantendra por encima del 11 %
en 2016. La productividad del trabajo (medida como el producto por persona ocupada) repuntara
durante el horizonte temporal analizado, como consecuencia de la aceleracion esperada de la
actividad economica y del retraso de la respuesta del empleo.

Finalmente, la respuesta del mercado de trabajo a la fase de recuperacion iniciada en 2013 deberia
permltlr también proyectar alguna luz sobre la preocupac1on subyacente en algunos analisis de que el
area del euro pudiera verse sumida en una recuperacion econémica sin creacion de empleo.

En resumen, la recuperacion seguira siendo débil en términos historicos y el PIB real de la zona del
euro solo alcanzara su nivel anterior a la crisis (el nivel del primer trimestre de 2008) a partir de
finales de 2015. En términos medios anuales, el PIB real aumentara un 1,2 % en 2014, un 1,5 % en 2015
y un 1,8 % en 2016. Esta evolucion obedece a un aumento sostenido de la contribucion de la demanda
interna combinado con un pequeiio estimulo positivo procedente de las exportaciones netas. Dado que
se espera que el crecimiento supere su nivel potencial, el grado de atonia disminuira gradualmente
durante el periodo considerado.

Concluimos este epigrafe recordando que pese a una reactivacion del crecimiento, predominan los
riesgos a la baja. La recuperacion en la zona del euro podria descarrilarse si vuelven a surgir tensiones
financieras debido al estancamiento de las iniciativas de politicas. El desempleo elevado podria dar
lugar a la fatiga de la reforma, incertidumbre politica y una reversion de las politicas, lo cual pondria
en peligro los avances logrados en base a mucho esfuerzo. Los shocks externos -condiciones financieras
mas restrictivas en Estados Unidos, contagio financiero y perturbaciones en el comercio debidas a
acontecimientos geopoliticos y crecimiento inferior al previsto en los mercados emergentes- podrian
perjudicar el crecimiento y la estabilidad. Por ejemplo, un shock externo que implique nuevos
resultados desalentadores de crecimiento en las economias de mercados emergentes, si se
materializa, podria propagarse a la zona del euro dados los considerables vinculos comerciales, y al
Reino Unido a través de los vinculos financieros. En un plano mas positivo, una actitud empresarial mas
solida de lo previsto podria reactivar la inversion y el crecimiento.
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1.3. POLITICA REGIONAL EUROPEA Y CRECIMIENTO INTELIGENTE. DESARROLLO
DEL MERCADO UNICO

El afo 2013 ha sido declarado “afno europeo de los ciudadanos” coincidiendo con el veinte aniversario
de la institucion de la ciudadania de la Union Europea (UE). La ciudadania se establecio en el Tratado
de Maastricht, el 1 de noviembre de 1993. En estos veinte anos los europeos han adquirido como
consumidores el derecho a comprar bienes y servicios en otros Estados; como ciudadanos, el derecho a
la educacion, a obtener el reconocimiento de sus cualificaciones profesionales, a la sanidad publica, a
adquirir o conservar derechos de seguridad social, entre otros.

El Flash del Eurobarémetro' 365 sobre Ciudadania Europea, realizado por la Comision Europea para
conocer el grado de familiaridad de los europeos con el término “ciudadano de la Union Europea” y su
nivel de informacion sobre sus derechos, y publicado en febrero de 2013, indica que el 81 % de los
encuestados sabe que, ademas de ciudadanos de su propio pais, lo son de la UE. Sin embargo, solo el
36 % se considera bien informado sobre los derechos que la ciudadania de la UE le confiere. Los
derechos con los que mas familiarizados estan los europeos son el de libre circulacion (88 %) y el de
peticion ante las instituciones de la UE (89 %). Ademas, de las 25.584 personas entrevistadas de todos
los paises de la Union, dos tercios (67 %) estiman que la libre circulacion de personas en la UE aporta
ventajas econémicas a su pais.

El Afo Europeo de los Ciudadanos no termina con el afio 2013, sino que continda en 2014 con un tema
tan importante como la reconciliacion de la vida familiar y laboral para hacer posible ejercer una
verdadera ciudadania activa.

2014 ha sido el ano de las elecciones al nuevo Parlamento Europeo y del nhombramiento de la nueva
Comision Europea para los proximos cinco anos, que legislara sobre las politicas europeas junto con el
Consejo de la UE. Este ano 2014 constituye una oportunidad para que los ciudadanos, especialmente
los jovenes, participen en acontecimientos y talleres sobre el ejercicio de sus derechos en el proceso
democratico de la UE. Por ello, en este apartado, partiendo de la base y conciencia del pleno disfrute
de nuestros derechos como ciudadanos de la UE, hacemos un recorrido cronologico por la Politica
Regional Europea para entender mejor nuestra posicion dentro de la misma. Trataremos de explicar la
estrategia de crecimiento adoptada por la Unidn Europea para superar la crisis que continlla azotando
a muchas de nuestras economias y subsanar los defectos de nuestro modelo de crecimiento. En las
manos del nuevo Parlamento que ha salidos elegido abril de 2014 mediante sufragio universal directo,
libre y secreto, estara el crear las condiciones propicias para un tipo de crecimiento distinto en la
proxima década.

1.3.1. De la Comunidad Europea del Carbén y del Acero a la Unién Europea

La Unidn Europea es hoy un proyecto comin formado por 28 Estados'® europeos, que comparten unos
valores y objetivos, en el que todos los ciudadanos disfrutan de un alto grado de paz.

Pero la historia de la Union Europea no ha discurrido siempre por una senda tranquila. Los rechazos al
algunos Tratados han provocado crisis institucionales en la misma, que se han superado con la
ratificacion y entrada en vigor de nuevos Tratados.

La idea de promover una integracion entre Estados europeos data del final de la Segunda Guerra
Mundial (1939-1945) cuando el Ministro de Asuntos Exteriores francés, Robert Schuman, con la
colaboracion de Jean Monnet, presentd un nuevo plan de recuperacion econémica llamado la (CECA),
el 9 de mayo de 1950. En ese instante se sembro el germen de la Europa comunitaria. El 18 de abril de
1951, se firmd en la capital francesa el Tratado de Paris, por el que se creé la CECA. Francia,
Alemania, ltalia, Bélgica, Holanda y Luxemburgo, los “seis Estados fundadores”, ponian la primera
piedra de la construccion del proyecto comunitario.

El éxito de la CECA, fomento el impulso de nuevas perspectivas y ambitos de integracion, y los Estados
fundadores decidieron continuar dando un paso mas. El 25 de marzo de 1957, se firm6 uno de los
Tratados mas importantes en la Historia de la Union Europea: el Tratado de Roma, constitutivo de la
Comunidad Economica Europea (CEE), y de la Comunidad Europea de la Energia Atomica (EURATOM).

Desde 1973 la Comision Europea se encarga de estudiar la opinion pUblica de cada uno de los Estados Miembros a través del
Eurobarémetro.

Tras la adhesion de Croacia, el 1 de julio de 2013, la Union pas6 a tener los 28 paises miembros con que cuenta en la
actualidad.
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El objetivo de la CEE estaba orientado a lograr una union aduanera y un mercado comdn en el que
estuvieran garantizadas la libre circulacion de personas, servicios, capitales y mercancias.

A partir de 1960 comenzaron a desarrollarse las primeras politicas europeas, como la Politica Agricola
Comun (PAC), (una de las mas importantes en el seno comunitario), y las politicas regional,
medioambiental y social.

El éxito alcanzado por las Comunidades Europeas hizo que otros paises europeos se sintieran atraidos
por el proyecto comunitario. En 1973, y tras superar la oposicion de Charles de Gaulle, se produjo la
primera ampliacion comunitaria, con la adhesion de Gran Bretaia, Dinamarca e Irlanda.

De forma paralela, las Comunidades Europeas siguieron su desarrollo con la puesta en marcha de
nuevas politicas, afianzando su papel en la escena internacional con la firma de acuerdos con terceros
paises, y comenzaba poniendo en marcha el Sistema Monetario Europeo, el origen de la integracion
monetaria de la Union Europea.

La crisis economica de la década de los 80, propagé un pesimismo que se vio superado con la firma del
Acta Unica Europea en febrero de 1986, un Tratado que reactivd la integracion europea gracias a la
realizacion de un auténtico mercado interior, el cambio en el funcionamiento de las instituciones
europeas y a la ampliacion de las competencias comunitarias.

Fue también en la década de los 80, cuando las Comunidades se ampliaron por segunda y tercera vez:
Grecia se convirtio en Estado miembro en 1981, y Portugal y Espafia lo hicieron en 1986.

Los afos noventa inauguraron una nueva etapa para Europa donde se perseguia la consecucion de la
Union Economica y Monetaria y la introduccion de nuevas politicas comunes, politica exterior y
seguridad, justicia y asuntos de interior. La caida del muro de Berlin, la reunificacion alemana, vy la
necesidad de alcanzar este nuevo escalon de caracter mas politico en la integracion comunitaria
llevaron a la firma del Tratado de la Union Europea (Tratado de Maastricht) en diciembre de 1991.

Austria, Finlandia y Suecia se sumaron al proyecto comin en 1995. Con esta cuarta ampliacion, la
Union Europea alcanzo los 15 Estados miembros. La necesidad de una reforma institucional para la
mejora en la toma de decisiones y los desafios que planteaba el contexto internacional del momento,
desembocaron en octubre de 1997 en la firma del Tratado de Amsterdam, el cual supuso importantes
avances para diferentes politicas comunitarias e impulsé la cooperacion en el ambito de la seguridad,
la justicia y la politica exterior y de seguridad comun, pero no pudo llevar a cabo una verdadera
reforma institucional.
Esta cuestion se resolvio en febrero del ano 2001 con la firma del Tratado de Niza, el cual supuso una
auténtica renovacion en las instituciones comunitarias y en el sistema de votacion.
El 1 de mayo de 2004, Estonia, Letonia, Lituania, Polonia, Eslovenia, Eslovaquia, Republica Checa,
Malta, Chipre y Hungria, se convirtieron en miembros de pleno derecho de la Union.
Las reformas contempladas en el Tratado de Niza no eran suficientes. Conscientes de las limitaciones
del texto, los lideres de la Unidén Europea aprobaron la “Declaracion sobre el futuro de la Union
Europea”, también conocida como “Declaracion Laeken”.
En ella se recogian cuatro grandes asuntos a tener en cuenta para el futuro de la Union:

- Una clara delimitacion entre las competencias entre los Estados miembros y la Union;

- El estatus de la Carta de Derechos Fundamentales;

- La simplificacion de los Tratados;

- El papel que debian jugar los parlamentos nacionales.
Para dar una respuesta a estas cuestiones, se convocd una Convencion Europea formada por un amplio
abanico de representantes de la sociedad civil, los gobiernos nacionales y las instituciones europeas.
La Convencion, presidida por Valery Giscard D Estaing, concluyo sus trabajos en julio de 2003 con un
proyecto de Constitucion Europea.
Con algunos cambios, los lideres de la Unidn Europea firmaron el 29 de octubre de 2004 el Tratado de
Roma, por el que se establece una Constitucion para Europa, dando respuesta a los planteamientos
expresados en la “Declaracion Laeken”.
El rechazo de la Constitucion Europea en los referendos francés y holandés de mayo y junio de 2005,
provocé una paralizacion en el proceso de ratificacion de varios paises, a pesar de que la mayoria de
los paises europeos habian ratificado ya el texto.
Después de dos afos de reflexion, y a la vista de que era necesario retomar el impulso europeo que
habia quedado plasmado en la Constitucion Europea, en el ultimo Consejo Europeo de la Presidencia
alemana de junio de 2007, se estableci6 un mandato detallado para la elaboracién de un nuevo
Tratado antes de que finalizara el aho.
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Asi, el 13 de diciembre de 2007, los Jefes de Estado y de Gobierno reunidos en Lisboa, aprobaron y
firmaron el Tratado de Lisboa, un tratado clave en el devenir europeo que recoge la mayoria de los
avances establecidos en el Tratado Constitucional pero que no entré en vigor hasta primeros de
diciembre de 2009, tras un largo y complejo proceso de ratificacion.

El tratado de Lisboa “inaugura la nueva Europa del siglo XXI” al permitir la adecuacion de la Union
Europea a la dinamica internacional actual, desarrollando todo su potencial y reforzando la
democracia, la transparencia, la dimension exterior de la Union y la Europa de los ciudadanos a través
de:

1. Una Europa mas eficaz y transparente, gracias a, entre otras medidas, a la reforma institucional
del Consejo, la introduccion del sistema de doble mayoria (Estados y ciudadanos), un presidente
estable para el Consejo Europeo, un sistema de presidencias mas largas, el refuerzo del papel de la
Comision Europea, y el aumento de las capacidades del Parlamento Europeo para votar en igualdad de
condiciones con el Consejo.

2. Una unidén europea con mas derechos para los ciudadanos a través del reconocimiento vinculante
de la Carta de Derechos Fundamentales, la apuesta por la adhesion de la Union al Convenio Europeo
de Derechos humanos, y la preservacion e impulso del concepto de ciudadania europea.

3. Una Unién Europea mas legitima y democratica para la que se contara, con la participacion de los
Parlamentos nacionales en el proceso de toma de decisiones comunitario y el consiguiente refuerzo del
principio de subsidiariedad, con la introduccion de la prepuesta legislativa ciudadana como simbolo de
la democracia participativa (un millon de firmas podran proponer legislacion a la Comision), la
consolidacion del método de Convencion para el procedimiento de revision de los Tratados, la doble
legitimidad implicita de Estados y ciudadanos, y el reconocimiento de la primacia del derecho
comunitario frente al nacional.

4. Una Union Europea mas presente y visible en la escena internacional mediante, la figura del
Ministro de Asuntos Exteriores en la Constitucion Europea y Politica de Seguridad, el reconocimiento de
la personalidad juridica de la Unién Europea que facilita la adopcion de Tratado con otros paises u
organizaciones internacionales, y nuevos avances en politica de defensa.

Bulgaria y Rumania acceden en enero del 2007 a la UE sin embargo ninguno de ellos es miembro de
Schengen.

El 1 de julio de 2013 Croacia se convirtid en el 28° pais de la UE. Al igual que otros paises de la UE,
Croacia debe aplicar las leyes acordadas en la UE sobre una gran variedad de aspectos: seguridad
alimentaria, reconocimiento de las cualificaciones profesionales de otros paises o limitaciones de las
tarifas de telefonia mavil en el extranjero.

Para la aplicacion de algunas normas en Croacia se han establecido periodos de transicion. Por
ejemplo, Croacia seguira manteniendo unos tipos mas bajos de impuestos especiales para los
cigarrillos hasta finales de 2017 y sus pescadores seguiran utilizando redes consideradas ilegales para
el resto de la UE hasta junio de 2014.

Hasta aqui hemos visto la cronologia y la distribucion geografica de la Unién Europea pero la realidad
de los Estados miembros no es comUn sino dispar. Los desequilibrios interregionales son patentes en las
desigualdades econdmicas y sociales de los Estados Miembros.

1.3.2. Politica regional europea

El desarrollo econémico de los Estados miembros de la Union Europea ha sido desigual a causa de:
- Diferencias en las caracteristicas fisicas y en la dotacién de factores de produccion.

- Shocks externos.

- Decisiones politicas y econémicas de los gobiernos.

Indicadores como el PIB per capita, PIB por persona ocupada (productividad), la tasa de desempleo o
la tasa de actividad, entre otros, dan evidencia empirica de la existencia de desigualdades regionales,
internacionales, personales y funcionales.

Ante esta coyuntura, y para salvar las disparidades regionales en el seno la Uniéon Europea, y para
reforzar la cohesion economica y social surgen los argumentos a favor de una Politica Regional que
mantenga la equidad a través de la redistribucion de la renta, que prime la eficiencia econémica
reduciendo el desempleo y que asegure el crecimiento econémico a largo plazo de los Estados
miembros de la Unién Europea.

56 Consejo Econdémico y Social de Canarias



Informe Anual 2013-2014 CAPITULO 1

Desde 1986, la Politica Regional de la Union Europea es una de las principales politicas comunitarias,
tanto desde el punto de vista cuantitativo como cualitativo. Cuantitativo porque es una politica de
inversiones que concentra mas de la tercera parte del presupuesto comunitario, contribuyendo a la
consecucion de los objetivos de la Estrategia Europa 2020 de la que hablaremos mas tarde y
cualitativo, porque es expresion de solidaridad de la UE con los paises y regiones menos desarrollados,
contribuyendo a la cohesion econdmica y social y a la concentracion de fondos en las zonas y sectores
cuyo desarrollo puede contribuir mas a cambiar la situacion.

1.3.2.1. Cronologia de las grandes etapas de la politica regional europea

Seglin la Comision Europea las fechas clave de la politica regional y de cohesion son las siguientes:

1957. Los Estados signatarios del Tratado de Roma mencionan en su preambulo la necesidad de
«reforzar la unidad de sus economias y asegurar su desarrollo armonioso, reduciendo las diferencias
entre las diversas regiones y el retraso de las menos favorecidas».

1958. Instauracion de los dos fondos sectoriales: el Fondo Social Europeo (FSE) y el Fondo Europeo de
Orientacion y de Garantia Agricola (FEOGA).

1975. Creacion del Fondo Europeo de Desarrollo Regional (FEDER) para redistribuir una parte de las
contribuciones de los Estados a las regiones desfavorecidas.

1986. El Acta Unica Europea sienta las bases de una verdadera politica de cohesion econémica y social
al incluir en la misma un titulo dedicado a la cohesion; la reforma de los Fondos Estructurales (FEs).
Esta debe aportar una contrapartida a las cargas impuestas por el mercado Unico en los paises del sur
(Grecia, Espana y Portugal) y las demas regiones desfavorecidas.

1989-1993. El Consejo Europeo de Bruselas (febrero de 1988) reforma el funcionamiento de los Fondos de
Solidaridad, llamados en lo sucesivo Fondos Estructurales, y duplica la dotacion presupuestaria en términos
reales para lograr la convergencia real (territorial y social) entre las regiones.

1992. El Tratado de la Union Europea, que entra en vigor en 1993, consagra la cohesion como uno de
los objetivos esenciales de la Union, paralelamente a la union econdémica y monetaria y al mercado
Unico. También instaura la creacion del Fondo de Cohesion que apoya proyectos en favor del medio
ambiente y de los transportes en los Estados miembros menos prosperos.

1994-1999. El Consejo Europeo de Edimburgo (diciembre de 1992) decide asignar cerca de 200 000
millones de ecus (precios de 1997), es decir, una tercera parte del presupuesto comunitario, a la
politica de cohesion. El nuevo Instrumento Financiero de Orientacién de la Pesca (IFOP) viene a
completar los Fondos Estructurales. El Consejo Europeo de Berlin (marzo de 1999) reforma los Fondos
Estructurales y modifica en parte el funcionamiento del Fondo de Cohesion. Estos Fondos seran
dotados de mas de 30.000 millones de euros anuales entre 2000 y 2006, es decir, de 213.000 millones
de euros en siete afnos. El Instrumento Estructural de Preadhesion (ISPA) y el Programa especial de
adhesion en los sectores de la agricultura y el desarrollo rural (Sapard) complementan el programa
Phare, que existe desde 1989 para favorecer el desarrollo economico y social y la proteccion del medio
ambiente en los paises candidatos de Europa Central y Oriental.

2000-2001. El Consejo Europeo de Lisboa (marzo de 2000) adopta una estrategia (estrategia de
Lisboa) centrada en el empleo y destinada a hacer de la Union «la economia del conocimiento mas
competitiva y dinamica del mundo para 2010~». El Consejo de Gotemburgo (junio de 2001) completa
esta estrategia articulandola con el desarrollo sostenible.

2002. El Consejo Europeo de Copenhague (diciembre de 2002) llega a un acuerdo sobre las condiciones
de adhesion de diez nuevos Estados miembros de la Union.

2004. El 18 de febrero, la Comisién Europea presenta sus propuestas de reforma de la politica de
cohesion para el periodo 2007-2013: «Una nueva asociacion para la cohesidon: convergencia,
competitividad, cooperacion». El 1 de mayo tiene lugar la adhesion a la Unidn Europea de la RepUblica
Checa, Estonia, Chipre, Letonia, Lituania, Hungria, Malta, Polonia, Eslovenia y Eslovaquia.

2007. Bulgaria y Rumania acceden en enero a la UE. Ademas, el 13 de diciembre de 2007 se firma el
Tratado de Lisboa, en el que se acuerdan las nuevas normas que regulan el alcance y los
procedimientos de la labor futura de la Unién. Los retos identificados son una Europa mas democratica
y transparente; mas eficaz; mas de derechos y valores y que se convierta en un actor en la escena
global.

2013. Dando pasos decisivos para reforzar la democracia, el estado de derecho, los derechos humanos
y la proteccion de las minorias, Croacia se adhiere a la UE.

2007-2014. Politica de cohesion socioeconomica y territorial: convergencia, competitividad regional y
empleo, y cooperacion territorial europea.
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1.3.2.2. Principios y métodos de la politica regional europea

Los principios de toda politica regional son el analisis sistematico de la situacion de las regiones, y la
identificacion de sus problemas concretos; el establecimiento de estrategias de solucion; la
planificacion del desarrollo; la creacion de organizaciones adecuadas y de métodos de seguimiento y
de control, para que los planes se cumplan. Como recoge Fraga, M. (1989) son principios al no afectar
al libre juego de la competencia.

Las metas de la PRE son contribuir a la integraciéon econémica; corregir desequilibrios socioeconémicos
y contribuir a la superacion de la crisis econdmica asistiendo a las regiones en declive. Asi, el
desarrollo local hara posible el desarrollo regional. Para ello, hay que tratar de lograr la coherencia de
la PRE con las demas politicas comunitarias, y la mejor coordinacion de la politica comunitaria con las
respectivas de los estados miembros. Para ello se aspira a que los departamentos nacionales de
estadistica envien los datos requeridos en tiempo y forma.

Para la consecucion de estos fines, la Politica Regional Comunitaria se dota de los siguientes
instrumentos:

Los Fondos Estructurales

m El Fondo de Cohesion

m El Banco Europeo de inversiones (BEI)
|

|

Las ayudas de preadhesion

Los Fondos Estructurales financian objetivos prioritarios a propuestas de las autoridades
nacionales y regionales y financian también iniciativas comunitarias a propuesta de la
Comision. Entre ellos, destacan los siguientes:

al. Fondo Europeo de Desarrollo Regional (FEDER): principal fuente de financiacion de la UE para
reducir las disparidades en la misma en términos de desarrollo (PIB per capita), productividad y
empleo. Forma parte de la politica de cohesion de la UE la cual proporciona bienes publicos europeos
esenciales que permiten que los paises y regiones de la UE concentren los recursos para mejorar la
cohesion econémica, social y territorial, reforzando los vinculos entre las zonas mas avanzadas y las
rezagadas asi como el contagio economico beneficiosos que pueda producirse entre los centros de
crecimiento y las zonas limitrofes.

MAPA 1.1. ELEGIBILIDAD DE LOS FONDOS ESTRUCTURALES (FEDER Y FSE). 2014-2020 |
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Fuente: Comision Europea. http://ec.europa.eu/esf/main.jsp?catld=525&langld=es
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a2. Fondo Social Europeo (FSE): instrumento con el que Europa apoya la creacion de empleo, ayuda a
las personas a conseguir mejores puestos de trabajo y garantiza oportunidades laborales mas justas
para los ciudadanos de la UE a través de la inversion en capital humano y la financiacion de miles de
proyectos relacionados con el empleo a escala local, regional y nacional. Estos proyectos varian en
cuanto a naturaleza, magnitud y objetivos. Hay proyectos dirigidos a sistemas educativos, profesorado
y alumnado, solicitantes de empleo y emprendedores. Cada estado miembro, en colaboracion con la
Comision Europea, acuerda uno o varios programas operativos para la financiacion del FSE para un
periodo de programacion de 7 afos. Los beneficiarios (organizaciones publicas y privadas) cofinancian
sus proyectos dirigidos a personas, empresas e instituciones, con el apoyo econdémico que reciben.

El nivel de financiacion del FSE y los tipos de proyectos que se financian difieren de una region a otra
en funcion de su riqueza relativa. Digamos que es una financiacion basada en las necesidades. Las
regiones de la UE estan clasificadas en tres categorias de financiacion (véase grafico 1.9), basadas en
su PIB regional per capita en comparacion con la media de la UE (UE de los 27). Las regiones menos
desarrolladas, cuyo PIB per capita sea inferior al 75% de la media de la UE, seguiran siendo la principal
prioridad de la politica de cohesion. La tasa maxima de cofinanciacion se establece en el 75-85% para
las regiones menos desarrolladas y para las regiones ultraperiféricas. Las regiones en transicion, cuyo
PIB per capita esté situado entre el 75% y el 90% de la media de la UE, podran optar por una tasa de
cofinanciacion del 60%. Las regiones mas desarrolladas, cuyo PIB per capita sea superior al 90% de la
media de la UE, tendran una cofinanciacion del 50%.

El FSE representara dentro de la ayuda del Fondo estructural (FEDER y FSE) un 25% en las regiones
menos desarrolladas, un 40% en las regiones en transicion y un 52% en las regiones mas desarrolladas
(véase grafico 1.9).

En lo que a Espana respecta, la financiacion del FSE se utilizara para crear y mantener puestos de
trabajo (Programa Prepara, Programa Nacional Emplea verde, etc.) y crear nuevas oportunidades que
alienten a ciudadanos en riesgo de exclusion social (servicios de apoyo desde el hogar, clases de
refuerzos para nifos desfavorecidos, ayuda a discapacitados en la bUsqueda y obtencion de empleo,
etc.).

GRAFICO 1.9. PARTICIPACION DEL FSE DENTRO DEL PRESUPUESTO DE LA POLITICA DE COHESION.
2007-2020

26% -
P2 ,—,_,—,,—,,,,,—————_- A R R R i it
25% 4
24% A
24% A
230
23% 4 s lh E—
220 A L
22% 4 O
21% 4
21%

2007-2013 2014-2020

Fuente: Politica de cohesion de la UE.

a3. Fondo Europeo de Orientacion y Garantia Agricola (FEOGA): fomentar el ajuste estructural de
sector agrario:

a4. Instrumento Financiero de Orientacion de la Pesca (IFOP): reestructuracion y ayuda al sector
pesquero

m El Fondo de Cohesion: Tiene caracter nacional y ayuda a los Estados miembros cuya renta
nacional bruta es inferior al 90% de la media comunitaria a reducir su atraso econdmico.
Cofinancia proyectos de medio ambiente (eficacia energética, transporte publico, energias
renovables y demas proyectos vinculados al medio ambiente) y redes transeuropeas de
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transporte. Apoya acciones en el marco del objetivo “Convergencia” y depende de las mismas
normas de programacion, gestion y control que el FSE y el FEDER.
La financiacion de la politica regional y de cohesion durante el periodo 2007-13 ascendié a 347.000
millones de € (35,7% del presupuesto total de la UE para ese periodo) o algo mas de 49.000 millones de
€ al afo. Todos los programas de la politica de cohesion estan cofinanciados por los Estados miembros,
que aportan una financiacion total disponible de casi 700.000 millones de €.

GRAFICO 1.10. ASIGNACIONES FINANCIERAS DE LA POLITICA DE COHESION A CADA ESTADO MIEMBRO
(millones de €) 2014-2020
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Fuente: Comision Europea. Politica Regional. http://ec.europa.eu/regional_policy/thefunds/funding/index_es.cfm.
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GRAFICO 1.11. DESGLOSE DE FONDOS DE COHESION DISPONIBLES POR CATEGORIAS (millones de €)
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Fuente: Comision Europea. Politica Regional.

La asistencia financiera del Fondo de Cohesion puede ser suspendida por decision del Consejo
(mediante mayoria cualificada) en caso de que un Estado presente un déficit publico excesivo y no
ponga remedio a esta situacion, o que las acciones emprendidas resulten inadecuadas.

La financiacion de la politica regional y de cohesion durante el periodo 2014-2020 asciende a
351.854,2 millones de €. En el grafico 1.10 se muestran las asignaciones financieras a los distintos
Estados, basados en las solicitudes enviadas, asi como la tasa de pago para la cooperacion territorial,
la asistencia técnica y acciones de innovacion urbana.

El nivel de financiacion de la politica regional y de cohesion durante el periodo 2014-2020 por
categorias se presenta en el grafico 1.11%.

El Banco Europeo de inversiones (BEIl): es una institucion financiera de la UE, cuya mision es
financiar proyectos relacionados con los objetivos de la Union, con el fin de contribuir a la
integracion, desarrollo equitativo y la cohesion econdmica y social de los Estados miembros. El
Banco esta formado directamente por los Estados miembros, que aportan una determinada
cantidad en concepto de participacion en el capital (Espaia contribuye con el 9,7% del capital)
y tiene 6 objetivos prioritarios de crédito, que se establecen en su plan de operaciones:

« Cohesion y convergencia Ayudas a las pequefas y medianas empresas.
+ Sostenibilidad medioambiental.

« Aplicacion de la iniciativa "Innovacion 2010" (i2i).

- Desarrollo de las redes transeuropeas de transporte y energia (RTE).

- Energia sostenible, competitiva y segura.

Las ayudas de preadhesion (IPA): Previstas por primera vez en la historia, este instrumento de
ayudas ofrece asistencia a los paises que han emprendido el proceso de adhesiéon a la UE para
el periodo 2007-2013. ELl IPA pretende mejorar la eficacia y coherencia de la ayuda facilitada en
un marco Unico para el refuerzo de la capacidad institucional, la cooperacion transfronteriza, y

19

Para obtener mas informacion sobre el desglose de fondos por temas y objetivos véase

http://ec.europa.eu/regional_policy/thefunds/funding/index_es.cfm
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el desarrollo econdémico, social y rural. Las ayudas de preadhesion respaldan el proceso de
estabilizacion y de asociacion de los paises candidatos y de los potenciales paises candidatos,
respetando sus especificidades y los procesos propios de cada uno de ellos.

Los cinco instrumentos de preadhesion son el instrumento de preadhesion para Turquia, el instrumento
financiero para los Balcanes Occidentales CARDS, el programa Phare de ayuda comunitaria a los paises
de Europa Central y Oriental (PECO), el programa SAPARD (Special Accession Programme for Agriculture
and Rural Development) y el Instrumento de la Politica Estructural para la Preadhesion (ISPA). EL
tercero de ellos, el programa Phare, es el principal instrumento de cooperacion financiera y técnica de
la Comunidad Europea con los PECO aunque ahora se esta ampliando a los paises candidatos de los
Balcanes occidentales. A raiz de la publicacion de la Agenda 2000 y de la intensificacion del proceso de
ampliacion que siguio, el Phare fue reorientado hacia la preparacion de los paises candidatos a la
adhesion y completado por dos otros instrumentos: el ISPA y el instrumento agricola de preadhesion
(SAPARD). Estos instrumentos, establecidos para el periodo 2000-2006, han sido sustituidos por el
instrumento de ayuda de preadhesion (IPA) para el periodo 2007-2013.

El Instrumento de Ayuda Preadhesion (IPA II) sustituye al Instrumento de Preadhesion (IPA) 2007-2013.
EL IPA Il sera aplicable a Albania, Bosnia y Herzegovina, Islandia, Kosovo, Montenegro, Serbia, Turquia y
la Antigua RepUblica Yugoslava de Macedonia y sus ambitos de intervencion seran:

1. Las reformas preparatorias de la adhesion a la Unién e instituciones relacionadas y la
creacion de capacidades.

2. El desarrollo regional y socioeconémico.

3. El empleo, las politicas sociales, la educacion, el fomento de la igualdad de género y el
desarrollo de los recursos humanos.

4. La agricultura y el desarrollo rural.
5. La cooperacion regional y territorial.

1.3.2.3. Politica regional europea en Espaia en el periodo 2007-2013

Espafa ha acortado la distancia con respecto al resto de los 27 paises integrantes de la UE en lo que se
refiere al producto interior bruto por lo tanto, el impacto macroecondémico de la PRE ha sido favorable
para Espana en términos de crecimiento e inversion.

La asignacion de fondos a Espafa (tabla 1.12) para el periodo 2007-2013 asciende a un total de mas de
35.000 millones de euros, que se reparten de la siguiente manera: 26.180 millones para el objetivo de
«Convergencia» (3.543 millones del Fondo de Cohesion), 8.477 millones para el objetivo de
«Competitividad Regional y Empleo», y 559 millones para el objetivo de «Cooperacion Territorial
Europea». Espana cuenta con 45 programas encuadrados en los objetivos de Convergencia y
Competitividad Regional y Empleo, de los que 23 reciben financiacion del Fondo Europeo de Desarrollo
Regional (FEDER) (incluido un programa conjunto con el Fondo de Cohesion), y 22 del Fondo Social
Europeo (FSE). También se ha creado un nuevo programa multiobjetivo denominado <«Fondo
Tecnologico», consagrado a la investigacion y la innovacion por y para el beneficio de las empresas.

Las categorias de financiacion de las Comunidades Autonomas espafiolas se representan en el mapa
1.2. Andalucia, Castilla-La Mancha, Extremadura, Asturias, Ceuta, Melilla, Murcia y Galicia se
encuadran dentro del objetivo de Convergencia, mientras que Aragon, Baleares, Cantabria, Cataluia,
Madrid, Navarra, Pais Vasco, Canarias, Castilla y Ledn, Comunidad Valenciana y La Rioja pertenecen al
objetivo de Competitividad Regional y Empleo. Entre 2007 y 2013, 16,3 millones de personas viviran en
las regiones de «Convergencia» (un 37 % del total, comparado con el 59 % del periodo 2000-2006).

Las inversiones en proyectos relacionados con I+D, innovacion, espiritu empresarial, transportes y medio
ambiente representan las principales prioridades de la politica de cohesion en Espafia en el periodo 2007-
2013, con 12.000 millones de euros de los Fondos (el 35 % del total de la asignacién para Espana).

Gracias a la intensiva inversion del FEDER y el Fondo de Cohesion en los anteriores periodos de
programacion, Espafa ha logrado reducir su déficit en materia de infraestructuras del transporte de
manera significativa. En el periodo 2007-2013, la inversion prevista de 7.500 millones de euros, se
centrara en subsanar las carencias existentes en transporte sobre todo en las regiones de Convergencia
y en las zonas mas remotas.

Para lograr un aumento de la participacion laboral y de las cualificaciones, Espaiia ha asignado una
gran cantidad de los fondos del FSE para atraer a mas personas para que se incorporen y permanezcan
en el mercado laboral. Asi, el 45,5 % del FSE, o sea, 3.600 millones de euros, se destinaran a medidas
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de apoyo al acceso al empleo, mediante la modernizacién y el fortalecimiento de las instituciones del
mercado de trabajo existentes, y la creacion de otras nuevas que tengan un caracter mas preventivo y
activo. De dicha cantidad, 225 millones se utilizaran para mejorar el acceso de las mujeres al empleo.

En materia de capital humano, Espafa tienen una de las tasas mas altas de abandono escolar
prematuro de Europa (véase epigrafe 2.9 del presente Informe Anual del CES sobre capital humano y
formacion para tener una vision mas amplia del mismo en Canarias y en Espana con el analisis de datos
que ahi se exponen).

Este factor constituye uno de los mayores obstaculos que impiden elevar el nivel de capacidades y
cualificaciones de Espafa. La conjuncion de politicas estara encaminada a conseguir el objetivo
estratégico de reducir el abandono escolar temprano al 11,8% para los hombres y 7,7% para las
mujeres antes del 2013.

En el periodo 2007-2013, la proteccion del medio ambiente, la gestion de los recursos naturales y la
lucha contra los efectos negativos del cambio climatico ocupan un lugar prioritario en las inversiones
de la politica de cohesion previstas para Espafia, especialmente en las regiones de convergencia. Junto
con las inversiones en 1+D+i, espiritu empresarial y transportes, las inversiones en medio ambiente
representan el porcentaje mas elevado de la ayuda, con 12.000 millones de euros (35 % de la
asignacion total para Espafna), de los cuales casi 5.000 millones (14 %) se destinaran directamente a
medidas encaminadas a mitigar y adaptarse al cambio climatico.

Particular atencion se ha prestado a los recursos hidricos, a los que se ha asignado una partida de
4.000 millones de euros, dividida a partes iguales entre la gestion y distribucion de agua (2.000
millones) y el tratamiento de aguas residuales (2.000 millones).

Alrededor de 461 millones de euros se dedicaran a iniciativas para la eficiencia energética y las
fuentes alternativas de energia.

El FEDER apoyara igualmente los servicios y aplicaciones electrénicas para los ciudadanos (en materia de
salud, administracion publica, formacion o integracion: e-salud, e-gobierno, e-learning, e-inclusion, etc.),
con una dotacion especial de unos 741 millones de euros para la prioridad «Sociedad de la Informacion».

Otros 860 millones (un 10,6 % del total de la asignacion del FSE a Espafa) iran destinados a
actuaciones emprendidas conjuntamente por los interlocutores sociales, sobre todo en lo que se
refiere a la capacidad de adaptacion de los trabajadores y las empresas.

Para la integracion de los inmigrantes, el FSE ha reservado una partida especifica de 218 millones de
euros. Aqui, los diferentes programas han optado por diferentes estrategias de aplicacion, en funcion
de las distintas necesidades regionales. Por ejemplo, en Canarias, la formulacion estratégica del
Programa Operativo del FSE de Canarias 2007-2013 es plenamente coherente con el marco de
actuacion establecido por la Estrategia Nacional de Inclusion Social. En particular, comparte con ella el
fin Gltimo de adecuar el crecimiento econémico con el bienestar social, en una perspectiva de equidad
territorial, asegurando la reduccion de las desigualdades y previniendo la aparicion o el incremento de
nuevas personas o grupos excluidos socialmente.

Finalmente, un 6,65 % de toda la ayuda del FSE a Espaia se destinara a abordar los retos de la pobreza
y la integracion social.

Respecto a la ayuda a las regiones ultraperiféricas®, el Tratado CE y las cuatro Comunicaciones
adoptadas por la Comision en 2004, 2007 y 2008 subrayan la necesidad de reconocer la especificidad
de las regiones ultraperiféricas y de desarrollar una verdadera estrategia europea para apoyarlas. En
este sentido, la politica de cohesion 2007-2013 combina diversas medidas especificas para ayudar a las
Islas Canarias (y las otras regiones ultraperiféricas):

m El porcentaje de intervencion de los Fondos Estructurales (FEDER y FSE) en los programas
operativos cofinanciados se ha incrementado hasta el 85 %.

m Se ha afadido una dotacién especifica para compensar los costes adicionales derivados de
las desventajas propias de las regiones ultraperiféricas, que para las Islas Canarias supondran
490 millones de euros adicionales.

m Ademas, las Islas Canarias se benefician de un «Fondo de Innovaci6n» que apoya iniciativas
que contribuyan al estimulo del espiritu innovador en todos los sectores econémicos del
archipiélago.

Las regiones ultraperiféricas (Azores, Madeira, las Islas Canarias y los cuatro departamentos franceses de ultramar) deben
enfrentarse a una serie de problemas especificos que se mencionan en el Tratado: alejamiento, insularidad, reducida
superficie, relieve y clima adversos, y dependencia econémica de un reducido nimero de productos.

2 COM [2004] 343 final, COM [2004] 543 final, COM [2007] 507 final y COM [2008] 642 final.

Consejo Economico y Social de Canarias 63



CAPITULO 1 Informe Anual 2013-2014

Cantidad aportada Cantidad aportada Ca:::)if chl caap:i;?da
Objetivo Fondo por la Cetz‘m€unidad, por Espafia, en € | nacional privado, TOTAL, en €
en €
CONVERGENCIA FC 3.543.213.008 885.803.252 0 4.429.016.260
FEDER 17.389.180.821 7.323.713.602 0 24.712.894.423
FSE 5.247.806.135 1.290.251.961 42.533.172 6.580.591.268
TOTAL CONVERGENCIA 26.180.199.964
FEDER 5.668.011.330 4.191.641.506 0 9.859.652.836
FSE 2.809.522.687 1.952.910.506 82.789.912 4.845.223.105
Total CRE 8.477.534.017
FEDER 559.257.033 0 559.257.033
Total FC 3.543.213.008
Total FEDER 23.616.449.184
Total FSE 8.057328.822
TOTAL 35.216.991.014 15.644.320.827 125.323.084 50.986.634.925

Fuente. Unidn Europea. Politica de cohesion.

[Regiones de convergencia

[CJRegiones en fase de exclusion gradual (phasing-out)
[JRegiones en fase de inclusion gradual (phasing-in)
[CJRegiones de competitividad y empleo

Fuente: http://ec.europa.eu/regional_policy/atlas2007/spain/index_es.htm.
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1.3.2.4. La politica regional europea en Espafia en el periodo 2014-2020

Los Fondos Estructurales y de Inversion Europeos (Fondos EIE) incluyen en Espafa, para el periodo
2014-2020, al Fondo Europeo de Desarrollo Regional (FEDER), Fondo Social Europeo (FSE), Fondo
Europeo Agricola de Desarrollo Rural (FEADER) y Fondo Europeo Maritimo y de Pesca (FEMP). En dicho
periodo, Espana no sera elegible para el Fondo de Cohesion. Tienen como objetivo promover la
competitividad y la convergencia de todos los territorios y son un instrumento esencial para hacer
frente a los principales retos de desarrollo de Espana y en la aplicacion de la Estrategia Europa 2020.
Cada fondo da prioridad a los temas contemplados en las recomendaciones especificas del Consejo
para Espafa, las identificadas en el Programa Nacional de Reformas y en el informe Position Paper de
la Comision®.

El principal reto del modelo socio econémico espaiiol es la necesidad de incrementar la productividad
y la competitividad y promover el empleo en un marco de consolidacion fiscal y de restriccion del
crédito. Es crucial para Espana potenciar las medidas que aumenten la productividad y el empleo,
impulsen la inversion privada y desarrollen sectores con elevado potencial de crecimiento. En este
contexto, emergen como prioridades generales el desarrollo de las capacidades del capital humano,
facilitar el acceso a la financiacion por parte de las PYME y crear un entorno empresarial favorable a
la innovacion. Igualmente importante es mejorar la calidad de la educacion y la formacion profesional,
combatir el alto nivel de abandono escolar prematuro y el desajuste entre el gran numero de
estudiantes de educacion superior y las cualificaciones que se demandan en los sectores productivos.

Asi, tal y como establece el Position Paper, Espafia precisa una reorientacion general del gasto hacia la
investigacion y la innovacion; el apoyo a las PYME; la calidad de la ensefianza y la formacion; unos
mercados de trabajo integradores que fomenten la calidad del empleo y la cohesion social y se
traduzcan en considerables incrementos de la productividad; la integracion de los objetivos en materia
de cambio climatico; y la transicion a una economia con bajas emisiones de carbono y que utilice
eficazmente los recursos.

CUADRO 1.1. DISTANCIA DE ESPANA A LOS OBJETIVOS DE LA ESTRATEGIA 2020 |
2012 O ULTIMO 2020 OBJETIVO
OBJETIVOS DATO ESPANA EUROPEO

Empleo EmpEeo para el 74% de 20 a 59,30% 75%
64 anos

1+D :%ersion del 2% del PIB en 1,30% 2%
Emisiones de gases efecto
invernadero (-10% sobre 21% -20% (sobre 1990)
2005)

Cambio climatico y 20% de energias renovables 16,05% 20%

Sostenibilidad
energética Aumento del 20% de la

eficiencia energética
(consumo final de energia
primaria en 135Mtep)

20% de la eficiencia

energética equivalente

122Mtep a un consumo final de
energia primaria de

1.474Mtep
Tasas de abandono escolar
prematuro por debajo del 24,90% 10%
15%
Educacién Al menos un 44% de las
personas de 30 a 34 afos 40,10% 40%

de edad deberan completar
estudios de nivel terciario

Reducir al menos en 1,4% 20 millones de

Lucha contra la -1,5 millones el nimero de
. . - 13.090.000 personas menos en
pobreza y la exclusiéon | personas en situacion de o "
- . 26,8% riesgo de pobreza o
social riesgo de pobreza o

y . exclusion social
exclusion social.

Fuente: PNR de Espafna 2013 y Eurostat.

2 Informe de Posicion de los servicios de la Comision sobre el desarrollo del Acuerdo de Asociacién y de programas en ESPANA

en el periodo 2014-2020. Octubre de 2012.
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MAPA 1.3. RESULTADOS DE LAS NEGOCIACIONES RELATIVAS A LAS ESTRATEGIAS Y LOS PROGRAMAS
DE LA POLITICA DE COHESION 2014-2020 I

Mas desarrollada
I Transitoria
M Menos desarrollada

=
Jevg 2

Fuente: Acuerdo de asociacion de Espana 2014-2020.

En Espana, para el periodo 2014-2020, todas las regiones (salvo Extremadura) se situaran entre las
regiones mas desarrolladas o en transicion, que son las obligadas a mayor concentracion en la
programacion. Ello hara que el perfil inversor de las regiones espanolas cambie sustancialmente en
este periodo frente a los anteriores.

Del Programa Nacional de Reformas del Gobierno de Espana 2013, extraemos las prioridades de Espana
en el Marco Estratégico Comin 2014-2020 en el contexto de la Estrategia Europa 2020.

En el caso del FEDER, las lineas estratégicas de actuacion de Espafna en cada uno de los objetivos
tematicos establecidos seran:

2. Potenciar la investigacion, el desarrollo tecnoldgico y la innovacion centrando sus actuaciones
en cuatro lineas principales:

a) Inversion en Infraestructuras

b) Apoyo a la inversion en Proyectos Publicos

c) Apoyo a la inversion en Proyectos Privados

d) Un Instrumento financiero dedicado a la innovacion

4. Mejorar el uso y la calidad de las tecnologias de la informacion y de las comunicaciones y el
acceso a las mismas, dedicando los ESIF principalmente a:

a) Proyectos de administracion electrdnica y servicios publicos electronicos
b) Extension de la red de banda ancha especialmente a zonas rurales.

3. Mejorar la competitividad de las pequenas y medianas empresas. (Competencia principal de
las Comunidades Auténomas) que se dedicara a:

a) La promocion del espiritu empresarial e impulso para la creacion de nuevas empresas,

b) lainternacionalizacion de las PYME,

c) el apoyo a la creacion y la extension de capacidades avanzadas para el desarrollo de
productos y servicios, y

d) el apoyo a los procesos de crecimiento e innovacion.

4. Favorecer el paso a una economia baja en carbono en todos los sectores, que, , no solo forma
parte de la concentracion tematica sino que hay que dedicar a la misma al menos el 20% del
FEDER, mediante la participacion de todas las administraciones: central, regional y local y que se
dedicaré principalmente a las lineas:

a) Actuaciones de generacion de energias renovables y en su caso de acumulacién de energia
(centrales reversibles)
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b) Lineas de interconexion entre sistemas de produccion de energia que fomenten el uso
generalizado de la energia renovable. (Estas dos actuaciones con especial atencion a las
instalaciones e interconexiones extra peninsulares).

c) Eficiencia energética de edificios publicos y privados

d) Actuaciones de racionalizacion y mejora del sistema de transporte energético y de gestion
del consumo, en su caso.

Por Gltimo, fuera de concentracion tematica, se dedicaran mas de 5.500 millones de euros que se
acometeran en diversas lineas de financiacion de inversiones ligadas con la competitividad:

a) En infraestructuras del transporte: el corredor mediterraneo y actuaciones en la
eliminacion de cuellos de botella y aumento de la intermodalidad

b) En el objetivo de recursos naturales donde se realizaran principalmente actuaciones en el
ciclo del agua y la gestion de residuos.

c) También se prestara atencion a los proyectos que vengan a proponer actuaciones en linea
con la lucha contra el cambio climatico y la prevencion de riesgos asociada.

En cuanto a forma de utilizacion de los fondos, para el periodo 2014-2020, Espaina considera critico
hacer el maximo uso posible de los instrumentos financieros innovadores como alternativa mas
eficiente y complementaria a las subvenciones tradicionales.

En el caso del Fondo Social Europeo (FSE), las prioridades de inversion para el periodo 2014-2020 son,
por este orden, las siguientes:

1. El acceso al empleo de los demandantes de empleo y personas inactivas, incluidas iniciativas
de empleo locales y el apoyo a la movilidad laboral.

2. La lucha contra el abandono escolar temprano y el fomento de la igualdad de acceso a una
educacioén infantil, primaria y secundaria de buena calidad.

3. La mejora del acceso al aprendizaje permanente de las competencias profesionales y la
adecuacion al mercado de trabajo de los sistemas de educacion y formacion.

4. La lucha contra la discriminacion por razon de sexo, raza u origen étnico, religion o creencia,
discapacidad, edad u orientacion sexual.

5. Adaptacion de los trabajadores, las empresas y los empresarios al cambio.

La programacion del FSE dentro de los Programas Operativos nacionales para el periodo 2014-2020 se
concentrara en las siguientes lineas estratégicas:

Objetivo tematico 8: Fomento del empleo y movilidad laboral.

m  Acceso al empleo de los solicitantes de empleo y personas inactivas (teniendo en cuenta la
dimension de género), incluidas iniciativas de empleo locales y el apoyo a la movilidad laboral.

m Integracion sostenible en el mercado de trabajo de las personas jovenes sin empleo o sin
estudios ni formacion.

m El trabajo por cuenta propia, el espiritu empresarial y la creacion de empresas.
Objetivo tematico 9: Fomento de la inclusién social y la lucha contra la pobreza.
m  Inclusion activa.

m Lucha contra la discriminacion por razén de sexo, raza u origen étnico, religion o creencia,
discapacidad, edad u orientacion sexual.
m Fomento de la economia social y las empresas sociales.
Objetivo Tematico 10: Inversion en educacion, en mejora de las competencias profesionales y en
aprendizaje permanente.
m La lucha contra el abandono escolar precoz y el fomento de la igualdad de acceso a una
educacion infantil, primaria y secundaria de buena calidad.
m La mejora del acceso al aprendizaje permanente, de las competencias profesionales y la
adecuacion al mercado de trabajo de los sistemas de educacion y formacion.
Objetivo tematico 11: Mejora de la capacidad institucional y de la eficacia de la Administracion
publica.
Ademas de estos objetivos tematicos, se incorporaria un eje especifico dedicado a iniciativas para
jovenes que formara parte como eje de todos los programas, ya que Espana esta dando una
importancia capital a la aplicacion de la Garantia Juvenil a través de su propia Estrategia de
Emprendimiento y Empleo Joven.
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1.3.3. Veinte afios de Mercado Unico Europeo

En el afio 2012 Europa ha celebrado el vigésimo aniversario del mercado Unico. Desde 1992, el mercado
Unico ha dado enormes beneficios y creado nuevas oportunidades. Toda una generacion de ciudadanos en
la UE ha podido disfrutar de la oportunidad de estudiar, vivir, hacer compras, trabajar y jubilarse en
cualquier pais miembro. A lo largo de 20 afios, el mercado Unico europeo ha hecho posible que las
empresas de la Union vendan sus bienes y servicios a una enorme clientela que hoy componen 500
millones de consumidores.

Ahora lo damos por hecho, pero en su dia el mercado Unico —también denominado mercado interior—
fue uno de los logros mas espectaculares de la UE. Las personas, los bienes, los servicios y los capitales
circulan por la UE con la misma libertad que en el interior de un solo pais, sin toparse con fronteras o
barreras nacionales.

Para crear este mercado unificado, hubo que derribar cientos de barreras técnicas, juridicas y
burocraticas que obstaculizaban el libre comercio y la libre circulacion entre los paises miembros de la
UE.

Una vez libres para hacer negocios en el gran mercado de la Union, las empresas expandieron sus
actividades al tiempo que la competencia resultante daba lugar al abaratamiento de los precios y a una
mayor oferta para el consumidor.

Pero al mismo tiempo, la UE, ayudada por las autoridades reguladoras y de competencia europeas,
trabaja para garantizar que estas libertades mas amplias no supongan un menoscabo para una
competencia justa, la proteccion de los consumidores o la sostenibilidad del medio ambiente.

El mercado Unico supone un impulso a los negocios en Europa pero hoy en dia, todavia son muchos los
ambitos en los que no se ha aprovechado el potencial existente. La libre circulacion de mercancias,
servicios, capital y personas no siempre funciona sobre ruedas. En algunos ambitos no hay un mercado
europeo verdaderamente integrado. Hay lagunas en la legislacion, y tanto los obstaculos administrativos
como el descuido en el cumplimiento no dejan aprovechar todo el potencial del mercado Unico.

Desde el sitio web oficial de la Unién Europea, se informa que quedan en pie algunas barreras como
las expuestas a continuacion:

m El caracter fragmentario de los regimenes fiscales nacionales, supone un freno a la integracion
y la eficiencia del mercado.

m El sector de los servicios se ha abierto mas lentamente que los mercados de bienes, a pesar de
que una norma de importancia capital adoptada en 2006 permita a las empresas ofrecer toda
una serie de servicios transfronterizos desde su sede central.

m Ha habido retrasos en los servicios financieros®® y los transportes, donde siguen existiendo
mercados nacionales separados.

Respecto a la libre circulacion, salvo Chipre, Irlanda, Reino Unido, Bulgaria y Rumania que mantienen
los controles fronterizos nacionales, el resto de paises de la Unién ha accedido a suprimir los controles
de pasaporte en las fronteras que comparten con sus vecinos de la UE en el transporte terrestre (los
usuarios de aviones siguen teniendo que acreditar su identidad).

Si tenemos en cuenta estas debilidades, concluimos que la confianza en el mercado Unico necesita un
fuerte impulso para estimular el crecimiento econémico. Europa debe actuar con mas fuerza y
conviccion para demostrar que el mercado Unico lleva al progreso social y puede beneficiar a los
consumidores, los trabajadores y las pequenas empresas.

La realizacion del mercado Unico es una tarea permanente y constituye un elemento central del
programa europeo de crecimiento para hacer frente a la crisis economica actual. Desde la Comision
Europea se informa de que, dada la crisis financiera, Europa tiene que crear urgentemente mas
prosperidad y empleo. Por eso, esta Institucion ha adoptado el Acta del Mercado Unico, una serie de
medidas destinadas a impulsar la economia europea y crear empleo.

El Acta del Mercado Unico, presentada por la Comisién en abril de 2011, contempla 12 prioridades para
estimular el crecimiento y reforzar la confianza. En octubre de 2012, la Comision propuso una segunda
serie de medidas (Acta del Mercado Unico Il) para seguir desarrollando el mercado Unico y utilizar todo
su potencial alin no aprovechado para impulsar el crecimiento.

2 En cuanto a los servicios financieros, la UE esta tratando de evitar que vuelva a producirse una crisis como la
de 2009 mediante la construccion de un sector financiero mas seguro y robusto a través de medidas que pasan
por la supervision de las instituciones financieras, la regulacion de los productos financieros complejos y la
exigencia a los bancos de que mantengan un mayor nivel de capitalizacion.
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El siguiente cuadro muestra las 12 prioridades de la UE para lograr que el mercado Unico funcione
mejor para consumidores, trabajadores y empresas, extraidas de la web oficial de la Comision
Europea.

Ante la actual crisis econdémica y social, es necesario ir mas alla. Por ello, la Comision ha elaborado un
Acta del Mercado Unico I, que recoge una segunda serie de medidas prioritarias. Estas medidas,
recogidas en el cuadro de medidas clave publicado en octubre de 2012 por la Comision Europea y
enunciadas aqui en el cuadro 1.2, impulsan cuatro vectores de nuevo crecimiento, a saber: redes
plenamente integradas en el mercado Unico, la movilidad transfronteriza de los ciudadanos y las
empresas, la economia digital y el emprendimiento social, la cohesion y la confianza de los
consumidores.

La Comision se ha comprometido a presentar todas las propuestas legislativas clave como

maximo en primavera de 2013, y todas las medidas no legislativas, como maximo al final de ese mismo
ano.

El Parlamento Europeo y los ministros de los paises miembros reunidos en el Consejo de la UE
tramitaran las propuestas legislativas por procedimiento acelerado y las aprobaran con prioridad a mas
tardar en primavera de 2014, antes de las vacaciones parlamentarias.

CUADRO 1.2. PRIORIDADES DEL ACTA DEL MERCADO UNICO |

Facilitar el acceso de las PYME a la financiacion permitiendo a los fondos de capital riesgo invertir en todos
los paises de la UE.

Modificar la legislacion para que las cualificaciones profesionales se reconozcan en toda la UE, con lo que se
eliminan obstaculos al empleo en otros paises.

Crear una patente Unica europea para la propiedad intelectual e industrial y las invenciones, reduciendo asi
los costes y la burocracia para las empresas.

Establecer procedimientos que permitan la resolucion extrajudicial de litigios cuando los consumidores
tengan problemas derivados de la compra de bienes o servicios en otro pais de la UE o por internet.

Introducir normas de alcance europeo en el sector de los servicios.

Mejorar las infraestructuras de energia, transporte y comunicaciones, orientando las inversiones a las redes
estratégicas.

Legislar acerca del reconocimiento mutuo de los métodos de identificacion y autenticacion electrénicas para
impulsar el uso de internet entre particulares, empresas y administraciones publicas.

Propiciar la creacion de empresas sociales mediante el desarrollo de fondos de inversion para las empresas
con objetivos sociales, éticos o medioambientales.

Adaptar los impuestos sobre la energia para cumplir los objetivos climaticos y energéticos de la UE.
Reforzar la normativa aplicable a los trabajadores desplazados por sus empresas a otros paises de la UE.

Simplificar las normas contables y reducir la burocracia para las empresas, sobre todo las pequefas
empresas.

Allanar el camino para que las pequeias empresas puedan competir por contratos publicos en otros paises de
la UE.

Fuente: Comision Europea. http://ec.europa.eu/news/economy/110413_es.htm.
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CUADRO 1.3. MEDIDAS FUNDAMENTALES PARA POTENCIAR EL CRECIMIENTO, EL EMPLEO Y LA

COHESION SOCIAL EN LA UE

1| Transporte ferroviario

2 | Transporte maritimo

3| Transporte aéreo

4| Energia

Desarrollar redes plenamente integradas

Mejorar la calidad del servicio y abaratar los precios para los
viajeros de toda la UE.

Crear un mercado Unico que simplifique el transporte de
mercancias.

Mejorar su seguridad, eficiencia y rendimiento
medioambiental.

Integrar ain mas el mercado energético de la UE para ofrecer
a los consumidores un servicio mejor a precio asequible,
fomentar las energias renovables y la eficiencia energética y
garantizar la seguridad de suministro.

Impulsar la movilidad transfronteriza de ciudadanos y empresas

5| Movilidad de las personas

6 | Acceso a la financiacion

7 | Entorno empresarial

8| Servicios
9 | Mercado Unico digital

10 | Facturacion electronica

Ayudar a la bisqueda de empleo en otros paises de la UE
gracias a una herramienta electrénica de contratacion,
colocacion y enlace entre ofertas y

demandas de empleo accesible en toda la UE.

Crear nuevos instrumentos de inversion para que sea mas facil
invertir en proyectos a largo plazo de economia real.

Modernizar la normativa sobre insolvencia para facilitar los
procedimientos transfronterizos con el objetivo ultimo de
ayudar a las empresas a sobrevivir y, si no lo consiguen, dar a
los emprendedores una segunda oportunidad.

Apoyar la economia digital en toda Europa

Apoyar los servicios online mejorando la eficiencia de los
pagos electrdnicos.

Dar a un maximo de ciudadanos y empresas acceso a
infraestructuras de comunicacion de alta velocidad.

Hacerla obligatoria para la compra de bienes y servicios por
las administraciones publicas (contratacion publica).

Fortalecer el emprendimiento social, la cohesion y la confianza y no discriminacion de los

11 | Consumidores

12 | Cohesion Social

consumidores

Mejorar la seguridad de los productos gracias a normas mas
coherentes y mejor aplicadas.

Garantizar que todos los ciudadanos de la UE tengan acceso a
una cuenta bancaria basica, que las comisiones sean
transparentes y que sea facil cambiar de banco.

Fuente: Resumen para el ciudadano. Acta del Mercado Unico II: Juntos por un nuevo crecimiento.
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1.3.4. Crecimiento inteligente: Estrategia Europa 2020

Europa 2020 es la estrategia de crecimiento de la Union Europea para la proxima década, cuya
finalidad no es solo superar la crisis que continlla azotando a muchas de nuestras economias, sino
también subsanar los defectos de nuestro modelo de crecimiento y crear las condiciones propicias para
un tipo de crecimiento distinto. La estrategia Europa 2020 es una estrategia para un crecimiento
inteligente, sostenible e integrador donde, estas tres prioridades se refuerzan mutuamente:
m Crecimiento inteligente: desarrollo de una economia basada en el conocimiento y la
innovacion.
m Crecimiento sostenible: promocion de una economia que haga un uso mas eficaz de los
recursos, que sea mas verde y competitiva.
m Crecimiento integrador: fomento de una economia con alto nivel de empleo que tenga
cohesion social y territorial.
Estas tres prioridades se refuerzan mutuamente y ofrecen una imagen de la economia social de
mercado de Europa para el siglo XXI.

Para ello ha fijado cinco objetivos clave que la UE debe alcanzar al final de la década en los ambitos
de empleo, educacion, investigacion e innovacion, integracion social y reduccion de la pobreza, y
cambio climatico y energia. Estos cinco se describen en el cuadro 1.4.

Para garantizar que cada Estado miembro adapte la Estrategia Europa 2020 a su situacion particular, la
Comisién propone que los objetivos de la UE se traduzcan en objetivos y trayectorias nacionales.

Los objetivos son representativos de las tres prioridades de crecimiento inteligente, sostenible e
integrador, pero no son exhaustivos ya que sera precisa una amplia gama de acciones a nivel nacional,
comunitario e internacional para sustentarlos.

CUADRO 1.4. OBJETIVOS EUROPA 2020 |

Empleo El nivel de empleo de la poblacion de entre 20 y 64 afos deberia
aumentar del 69 % actual a por lo menos el 75 % mediante, entre otras
cosas, una mayor participacion de las mujeres y los trabajadores mas
mayores y una mejor integracion de los inmigrantes en la poblacion

activa.
1+D e Innovacién Inversion del 3% del PIB de la UE (pUblica y privada) en I+D e Innovacion.
Cambio Climatico y Energia Reducir las emisiones de gases de efecto invernadero al menos en un 20

% en comparacion con los niveles de 1990, o en un 30 % si se dan las
condiciones al efecto®.

Incrementar el porcentaje de las fuentes de energia renovables en
nuestro consumo final de energia hasta un 20 % y en un 20 % la eficacia
energética.

Educacion Un objetivo educativo centrado en los resultados, que aborde el
problema del abandono escolar, reduciéndolo al 10 % desde el actual 15
% y que incremente el porcentaje de la poblacion de entre 30 y 34 afos
que finaliza la ensenanza superior del 31 % a por lo menos el 40 % en
2020

Integracion Social El riesgo de pobreza deberia amenazar a 20 millones de personas menos.

Fuente: Europa 2020: una estrategia para un crecimiento inteligente, sostenible e integrador. Comision Europea.

* El Consejo Europeo del 10 y 11 de diciembre de 2009 concluyd que como parte de un acuerdo general para el periodo
posterior a 2012, la UE reitera su oferta condicional de alcanzar una reduccion del 30 % en 2020 en comparacion con los
niveles de 1990, siempre que otros paises desarrollados se comprometan a unas reducciones comparables y que los paises en
desarrollo contribuyan adecuadamente en proporcion a sus responsabilidades y capacidades respectivas.
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ESQUEMA 1.1. PRINCIPALES OBJETIVOS DEL CRECIMIENTO INTELIGENTE |

Crecimiento.

Inteligente. Sostenible. Integrador.

Empleoy Luchacontrala
cualificaciones. pobreza.

Sociedad Clima, energiay
digital. maovilidad.

Innovacion. Educacion. Competitividad.

Fuente: Elaboracion propia a partir del Informe Europa 2020: una estrategia para un crecimiento inteligente, sostenible e
integrador, de la Comision Europea.

La estrategia incluye ademas siete "iniciativas emblematicas" que constituyen un marco en el que la
UE y las administraciones nacionales pueden aunar esfuerzos y reforzarse mutuamente en areas
relacionadas con las prioridades de Europa 2020, como la innovacion, la economia digital, el empleo,
la juventud, la politica industrial, la pobreza y el uso eficiente de los recursos.

En concreto, las siete iniciativas emblematicas para catalizar los avances en cada tema prioritario,
propuestas por la Comision son:

m «Union por la innovacion», con el fin de mejorar las condiciones generales y el acceso a la
financiacion para investigacion e innovacion y garantizar que las ideas innovadoras se puedan
convertir en productos y servicios que generen crecimiento y empleo.

m «Juventud en movimiento», para mejorar los resultados de los sistemas educativos y facilitar
la entrada de los jovenes en el mercado de trabajo.

m <«Una agenda digital para Europa~», con el fin de acelerar el despliegue de internet de alta
velocidad y beneficiarse de un mercado Unico digital para las familias y empresas.

m «Una Europa que utilice eficazmente los recursos», para ayudar a desligar crecimiento
econdmico y utilizacion de recursos, apoyar el cambio hacia una economia con bajas emisiones
de carbono, incrementar el uso de fuentes de energia renovables, modernizar nuestro sector
del transporte y promover la eficacia energética.

m «Una politica industrial para la era de la mundializacion», para mejorar el entorno
empresarial, especialmente para las PYME, y apoyar el desarrollo de una base industrial fuerte
y sostenible, capaz de competir a nivel mundial.

m «Agenda de nuevas cualificaciones y empleos», para modernizar los mercados laborales y
potenciar la autonomia de las personas mediante el desarrollo de capacidades a lo largo de su
vida con el fin de aumentar la participacion laboral y adecuar mejor la oferta y la demanda de
trabajos, en particular mediante la movilidad laboral.

m <«Plataforma europea contra la pobreza», para garantizar la cohesion social y territorial de tal
forma que los beneficios del crecimiento y del empleo sean ampliamente compartidos y las
personas que sufren de pobreza y exclusion social pueden vivir dignamente y tomar parte
activa en la sociedad.

El esquema 1.1 nos puede dar una idea de los objetivos principales enmarcados dentro del crecimiento
inteligente, del crecimiento sostenible y del crecimiento integrador.

Crecimiento inteligente: una economia basada en el conocimiento y la innovacion

El informe de la Comision Europea “Europa 2020: una estrategia para un crecimiento inteligente,
sostenible e integrador” en la pagina 16 dice que, el crecimiento inteligente significa la consolidacion
del conocimiento y la innovacion como impulsores de nuestro crecimiento futuro. Esto requiere
mejorar la calidad de nuestra educacion, consolidar los resultados de la investigacion, promover la
innovacion y la transferencia de conocimientos en toda la Union, explotar al maximo las TIC y
asegurarse de que las ideas innovadoras puedan convertirse en nuevos productos y servicios que
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generen crecimiento y empleos de calidad y que ayuden a afrontar los retos derivados de los cambios
sociales en Europa y en el mundo. Pero para tener éxito, esto debe combinarse con un espiritu
emprendedor, financiacion y una atencion prioritaria a las necesidades de los usuarios y a las
oportunidades del mercado.

Europa 2020 solo sera un éxito si la UE y las administraciones nacionales le dedican un esfuerzo
decidido y bien enfocado. La UE estd tomando decisiones fundamentales para completar el mercado
Unico de los servicios, la energia y los productos digitales y para invertir en enlaces transfronterizos
esenciales.

De hecho, el informe de la Comision, antes mencionado dice que Europa debe actuar prioritariamente
en:

- Innovacion: En Europa, el gasto en I+D es inferior al 2 %, en comparacion con un 2,6 % en
Estados Unidos y un 3,4 % en Japon, principalmente debido a los menores niveles de
inversion privada. Pero no es solo el importe absoluto del dinero gastado en I+D el que
cuenta, porque Europa debe centrarse en el impacto y la composicion de su gasto en
investigacion y mejorar las condiciones de la I+D del sector privado en la UE. La mitad de la
diferencia con Estados Unidos se debe a nuestro menor porcentaje de empresas de alta
tecnologia.

Educacién, formacion y aprendizaje a lo largo de la vida: La cuarta parte de los alumnos
leen con dificultad, uno de cada siete jovenes abandona la ensefanza y la formacion
prematuramente. Alrededor del 50 % alcanzan un nivel de cualificaciones medias, pero a
menudo no adaptadas a las necesidades del mercado laboral. Menos de una de cada tres
personas de entre 25 y 34 afos tiene un titulo universitario, en comparacion con un 40 % en
Estados Unidos y mas del 50 % en Japon. Segln el indice de Shangai, solo dos universidades
europeas se encuentran entra las 20 mejores del mundo.

Sociedad digital: La demanda mundial de TIC supone un valor de 2 billones de euros, pero
solo una cuarta parte de esta cantidad esta cubierta por empresas europeas. Europa
también se esta rezagando en internet de alta velocidad, lo que afecta a su capacidad de
innovar, también en las zonas rurales, asi como a la difusion en linea de conocimientos y a
la distribucion en linea de bienes y servicios

Las administraciones nacionales deben eliminar muchos obstaculos a la competencia y la creacion de
empleo. Pero solo se lograran los efectos deseados en el crecimiento y el empleo si se alnan y
coordinan los esfuerzos a ambos niveles.

Crecimiento sostenible: promover una economia que utilice mas eficazmente los recursos, mas
verde y competitiva.

El crecimiento sostenible significa construir una economia que aproveche los recursos con eficacia,
que sea sostenible y competitiva, que aproveche el liderazgo de Europa en la carrera para desarrollar
nuevos procesos y tecnologias, incluidas las tecnologias verdes, que acelere el desarrollo de redes
inteligentes en la UE y refuerce las ventajas competitivas de nuestras empresas (particularmente en el
campo de las manufacturas) y de nuestras PYME, y que también asista a los consumidores a dar valor
al uso eficaz de los recursos. Este enfoque ayudara a la UE a prosperar en un mundo con pocas
emisiones de carbono y recursos limitados y al mismo tiempo impedira la degradacion del medio
ambiente, la pérdida de biodiversidad y un uso no sostenible de los recursos. También apoyara la
cohesion econdémica, social y territorial.

El informe de la Comision, sobre la Estrategia Europa 2020 dice que ésta debe actuar prioritariamente
en:

- Competitividad: La UE prospero gracias al comercio, las exportaciones a todo el mundo y
la importacion de materias primas y productos acabados. Debido a la gran presién ejercida
sobre los mercados de exportacion y para un numero creciente de materias primas,
debemos mejorar nuestra competitividad frente a nuestros principales socios comerciales
gracias a una mayor productividad. Tendremos que ocuparnos de la competitividad relativa
en la zona del euro y en la UE en su conjunto. La UE fue pionera en soluciones verdes, pero
su ventaja se estd viendo amenazada por un fuerte crecimiento en otros mercados,
especialmente China y Norteamérica. La UE deberia mantener su liderazgo en el mercado
de tecnologias verdes como medio de garantizar un uso eficaz de los recursos en toda la
economia, pero eliminando los cuellos de botella en infraestructuras de red claves e
impulsando asi nuestra competitividad industrial.

« Lucha contra el cambio climatico: La realizacion de nuestros objetivos en materia de
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clima significa reducir las emisiones significativamente y con mas rapidez de lo que lo
hicimos en el decenio anterior y explotar plenamente el potencial de nuevas tecnologias
como la captura y almacenamiento de carbono. Mejorar la eficacia en el uso de los recursos
ayudaria perceptiblemente a limitar las emisiones, a ahorrar dinero y a impulsar el
crecimiento econdémico. Todos los sectores de la economia, y no solo los que producen
muchas emisiones, se veran afectados. También debemos asegurar nuestras economias
contra los riesgos climaticos y nuestras capacidades de prever desastres y de reaccionar
ante los mismos.

Energia limpia y eficaz: Alcanzar nuestros objetivos energéticos podria traducirse en una
disminucion en las importaciones de petroleo y gas de 60 000 millones EUR hasta 2020. Esto
no solo supone un ahorro financiero, sino que es vital para nuestra seguridad energética.
Nuevos avances en la integracion del mercado europeo de la energia podrian anadir entre
un 0,6 % y un 0,8 % al PIB. Alcanzar el objetivo de un 20 % de fuentes de energia renovables
tiene un potencial, por si solo, de crear mas de 600 000 puestos de trabajo en la UE; si a
ello afadimos el objetivo del 20 % de eficacia energética, se trata de mas de un millon de
empleos los que se verian afectados.

Crecimiento integrador: una economia con un alto nivel de empleo que promueva la cohesion
economica, social y territorial.

El crecimiento integrador significa dar protagonismo a las personas mediante altos niveles de empleo,
invirtiendo en cualificaciones, luchando contra la pobreza y modernizando los mercados laborales y los
sistemas de formacion y de proteccion social para ayudar a las personas a anticipar y gestionar el
cambio, y a construir a una sociedad cohesionada. También es esencial que los beneficios del
crecimiento econémico se difundan por toda la Union, incluso en sus rincones mas remotos, reforzando
asi la cohesion territorial. Y también abarca la idea de garantizar el acceso y las oportunidades para
todos, independientemente de su edad. Europa necesita utilizar plenamente su potencial laboral con
el fin de hacer frente a los retos de una poblacion envejecida y al incremento de la competencia
mundial. Se precisaran politicas que promuevan la igualdad entre sexos con el fin de incrementar la
participacion de la poblacion laboral, contribuyendo asi al crecimiento y a la cohesion social.

El informe de la Comision, sobre la Estrategia Europa 2020 dice que ésta debe actuar prioritariamente
en:

- Empleo: Debido a la evolucion demografica, nuestra poblacion activa esta a punto de
reducirse: solo dos tercios de nuestra poblaciéon en edad laboral trabaja, en comparacion
con mas del 70 % en Estados Unidos y Japoén, y los niveles de empleo de mujeres y
trabajadores mayores son particularmente bajos. Los jovenes se han visto especialmente
afectados por la crisis, con una tasa de desempleo superior al 21 %. Existe un gran riesgo de
que personas alejadas del mercado laboral o con débiles vinculos con el mismo los pierdan
definitivamente.

Cualificaciones: Alrededor de 80 millones de personas solo tienen unas cualificaciones
bajas o basicas, pero el aprendizaje a lo largo de la visa beneficia sobre todo a los mas
formados. En 2020, un total de 16 millones de puestos de trabajo suplementarios requeriran
cualificaciones altas, mientras que la demanda de cualificaciones bajas caera en 12
millones. Prolongar la vida laboral también conllevara la posibilidad de adquirir y
desarrollar permanentemente nuevas cualificaciones.

Lucha contra la pobreza: 80 millones de personas corrian riesgo de pobreza antes de la
crisis, de los que 19 millones son nifos; el 8 % de los trabajadores no ganan lo suficiente
para abandonar el umbral de pobreza. Los parados son especialmente vulnerables a la
pobreza.

La cohesion econdmica, social y territorial seguira constituyendo el nlcleo de la Estrategia Europa
2020 con el fin de garantizar que todas las energias y capacidades se movilizan y se centran en la
consecucion de las prioridades de la Estrategia. La politica de cohesion y sus fondos estructurales,
aunque importantes por si mismos, son unos medios claves para alcanzar las prioridades de un
crecimiento inteligente, sostenible e integrador en los Estados miembros y regiones.

Europa debe también hacer todo lo que pueda para movilizar sus medios financieros, explorar nuevas
formas de utilizar una combinacion de finanzas privadas y pUblicas y crear instrumentos innovadores
para financiar las inversiones necesarias, incluida la cooperacion entre los sectores publico y privado.
El Banco Europeo de Inversiones y el Fondo Europeo de Inversiones pueden contribuir a apoyar un
«circulo virtuoso» en el que la innovacion y el espiritu empresarial puedan financiarse
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provechosamente desde las inversiones pioneras hasta la cotizacion en los mercados de valores, en
asociacion con las muchas iniciativas y sistemas publicos ya existentes a nivel nacional.

La discusion no solo deberia versar sobre los niveles de financiacion, sino también sobre como diversos
instrumentos de financiacion tales como los fondos estructurales, los fondos de desarrollo agricola y
de desarrollo rural, el Programa Marco de Investigacion, y el Programa Marco de Competitividad e
Innovacion (PCl) deben ser concebidos para alcanzar el objetivo de Europa 2020 consistente en
maximizar el impacto y garantizar la eficacia y el valor anadido de la UE.

Respecto a la salida de la crisis, la Comision Europea en la Estrategia 2020 dice que, unos altos niveles
de deuda publica no son sostenibles a largo plazo. La consecucion de los objetivos de Europa 2020
debe basarse en una estrategia creible de salida de la crisis por lo que se refiere a la politica
presupuestaria y monetaria y en el apoyo directo de los Gobiernos a los sectores econdémicos, en
especial al financiero. La secuencia de estas diversas salidas es importante y una coordinacion
reforzada de las politicas econdmicas, en especial en la zona del euro deberia garantizar el éxito.

Para lograr una transformacion, la Estrategia Europa 2020 necesitara centrarse y contar con objetivos
claros y referencias transparentes con el fin de evaluar sus progresos. Esto requerira un marco fuerte
de gobernanza que aproveche los instrumentos a su disposicion para asegurar una ejecucion efectiva y
oportuna.

Todas las politicas, instrumentos y actos juridicos de la UE, asi como los instrumentos financieros,
deberian movilizarse para perseguir los objetivos de la Estrategia. La Comision se propone reforzar las
politicas e instrumentos clave, como el mercado Unico, el presupuesto y la agenda exterior de la UE
para centrarse en los objetivos de Europa 2020. Las propuestas operativas para asegurar su plena
contribucion a la Estrategia forman parte integral de Europa 2020.

1.3.5. El crecimiento inteligente y el mercado unico

En el afio 2012 se conmemoro el vigésimo aniversario del mercado Unico.

El mercado Unico se concibio antes de la llegada de internet, antes de que las TIC se convirtieran en
uno de los principales impulsores del crecimiento y antes de que los servicios dominaran en tal grado
la economia europea. La aparicion de nuevos servicios (por ejemplo, contenido y medios de
comunicacion, salud, medicion inteligente de la energia) supone un potencial enorme, pero Europa
solo lo aprovechara si supera la fragmentacion que actualmente bloquea el flujo de contenido en linea
y el acceso a consumidores y empresas.

Cada dia, empresas y ciudadanos se enfrentan con la realidad de las trabas a las actividades
transfronterizas, que persisten pese a la existencia legal del mercado Unico. Se dan cuenta de que las
redes no estan suficientemente interconectadas y que la aplicacion de las normas sobre el mercado
Unico es desigual. A menudo, las empresas y los ciudadanos todavia tienen que vérselas con 28
sistemas juridicos diferentes para una Unica transaccion. Mientras que nuestras empresas se enfrentan
con la realidad cotidiana de unas normas fragmentadas y divergentes, sus competidores de China,
Estados Unidos o Japon pueden beneficiarse plenamente de sus grandes mercados interiores.

Para adaptar el mercado Unico y que sirva a los objetivos de Europa 2020 se requieren unos mercados
que funcionen adecuadamente, que estén bien conectados y en los que la competencia y el acceso de
los consumidores estimulen el crecimiento y la innovacion. Debe crearse un mercado Unico y abierto
de servicios sobre la base de la Directiva de servicios, pero garantizar al mismo tiempo la calidad de
los servicios prestados a los consumidores. La plena aplicacion de dicha Directiva podria incrementar
el comercio de servicios en un 45 % y las inversiones extranjeras directas en un 25 %, lo que
equivaldria a un incremento de entre el 0,5y el 1,5 % del PIB.

El acceso de las PYME al mercado Unico debe mejorarse. El espiritu emprendedor debe ser
desarrollado mediante iniciativas politicas concretas, incluyendo la simplificacion de la legislacion
sobre sociedades (procedimientos de quiebra, estatuto de empresa privada, etc.) e iniciativas que
permitan a los emprendedores recuperarse en caso de que falle uno de sus negocios. Los ciudadanos
deben poder participar plenamente en el mercado Unico, para lo que sera necesario reforzar sus
posibilidades de comprar bienes y servicios transfronterizos y su confianza al hacerlo, en particular en
las transacciones en linea.

Mediante la aplicacion de la politica de competencia, la Comision garantizara que el mercado Unico
siga siendo abierto, preservando la igualdad de oportunidades para las empresas y combatiendo el
proteccionismo nacional. Pero la politica de competencia hara mas para contribuir a alcanzar los
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objetivos de Europa 2020. La politica de competencia garantiza que los mercados faciliten el entorno
adecuado para la innovacion, por ejemplo garantizando el respeto de las patentes y los derechos de
propiedad. Impedir el abuso de mercado y los acuerdos entre empresas que atenten contra la
competencia ofrece confianza para incentivar la innovacién. La politica de ayudas estatales también
puede contribuir activa y positivamente a los objetivos de Europa 2020 impulsando y apoyando
iniciativas para unas tecnologias mas innovadoras, eficaces y verdes, pero al mismo tiempo facilitando
el acceso de las inversiones al apoyo publico, al capital de riesgo y a la financiacion para investigacion
y desarrollo.

La Comision en el ano 2010 propuso medidas para solventar los problemas detectados en el mercado
Unico, como:

m Reforzar las estructuras para ejecutar a tiempo y correctamente las medidas relativas al
mercado Unico, incluida la regulacion de la red, la Directiva sobre servicios y el paquete
legislativo sobre mercados financieros y supervision, aplicandolos efectivamente cuando se
planteen problemas y solucionandolos rapidamente;

m Impulsar la agenda sobre legislacion inteligente, inclusive estudiando un uso mas generalizado
de reglamentos en vez de directivas; procediendo a evaluaciones a posteriori de la legislacion
existente; prosiguiendo la vigilancia de los mercados; reduciendo las cargas administrativas;
eliminando obstaculos fiscales; mejorando el entorno empresarial, particularmente para las
PYME; y promoviendo el espiritu empresarial;

m Adaptar la legislacion de la UE y nacional a la era digital a fin de promover la circulacion de
contenidos con un mayor nivel de confianza para consumidores y empresas. Esto requiere
actualizar las normas sobre responsabilidad, garantias, entrega y solucion de litigios;

m Facilitar y abaratar que las empresas y consumidores concluyan contratos con terceros de
otros paises de la UE, especialmente mediante la oferta de soluciones armonizadas en los
contratos de consumo, modelos de clausulas contractuales aplicables en toda la UE vy
avanzando hacia una legislacion europea sobre contratos que seria opcional;

m Facilitar y abaratar la ejecucion de contratos para las empresas y consumidores y reconocer
las resoluciones judiciales y los documentos en otros paises de la UE.

Europa sigue luchando por superar la peor parte de la recesion economica y restablecer el crecimiento
y el empleo. La Estrategia Europa 2020 esta pensada para sacar a Europa de la recesion gracias a un
crecimiento inteligente, sostenible e integrador, que genere altos niveles de empleo. El mercado Unico
debe desempenar un papel importante en el logro de este objetivo.
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1.4. ECONOMIA ESPANOLA

En el primer semestre de 2013 se cumpli6 el quinto afo de crisis econémica en Espaia, en un contexto
marcado por la dificultad que han mostrado los paises desarrollados en superar el legado de la gran
recesion, y por las vicisitudes que ha atravesado la UEM, en parte ligadas a las deficiencias de su
entramado institucional que se han revelado en este periodo.

La crisis ha supuesto un sustancial reajuste de las grandes cifras macroecondémicas espafolas, tanto en
términos del nivel y la composicion del PIB y del empleo, como en términos de la posicion financiera
de los sectores institucionales. Durante este periodo se han corregido algunos de los desequilibrios que
se acumularon durante la etapa expansiva, y diversas variables clave se sitlan en la actualidad en unas
cotas similares a las europeas (Ortega E, y Pefnalosa, J, 2013).

El PIB de Espaia registro en 2013 un punto de inflexion hacia una senda de mejora. Los indicadores
disponibles para el 2013 y posteriores afos apuntan a una aceleracion del ritmo de crecimiento, lo que
puede inducir a pensar que las actuaciones adoptadas por el Gobierno para situar a la economia
espafola en la senda de un crecimiento econémico sostenible, parecen ayudar en la buena direccion.
Para lograr que el proceso de recuperacion vaya ganando fuerza a lo largo del tiempo hay que dar
impulso al mercado de trabajo, pues este indicador nos sitla todavia como el segundo pais a la cola en
la UE respecto a tasas de desempleo. Las estadisticas laborales indican que el empleo ha disminuido
un 19 % desde 2008, y la tasa de paro se ha triplicado y se sitla actualmente en el 26 % de la poblacion
activa.

Esta parte del Informe Anual tratara de evidenciar que el proceso de recuperacion esta siendo de baja
intensidad, y practicamente sin creacion de empleo. Desde la dptica del conjunto de indicadores
econdémicos mas recientes expondremos el escenario macroeconomico en el que esta sumergida la
economia espanola.

1.4.1. Principales indicadores

Produccién

Seglin datos publicados el pasado 27 de febrero de 2014 en la Contabilidad Nacional Trimestra
(CNTR) del Instituto Nacional de estadistica (INE), el ano 2013 supuso un punto de inflexion en la senda
de crecimiento del PIB tal como muestra el grafico 1.12. ELl primer trimestre del ano 2013 (véase
tabla 1.13) apunta a una nueva contraccion de la actividad (-1,9%), que, sin embargo, es de menor
magnitud que la observada en el cuarto trimestre de 2012 (-2,1%). En el grafico se aprecia que a lo
largo de 2013, la economia espainola prolongé la mejora gradual que se viene observando desde
principios de afno, en un entorno caracterizado por un cierto alivio en las tensiones financieras y una
mejora de la confianza.

Tras nueve trimestres consecutivos (véase tabla 1.13) de variaciones negativas en el PIB, la variacion
la produccion en el primer trimestre de 2014 respecto al mismo periodo de 2013 es positiva, y se
estima en 0,6% frente al -0,2% del cuarto trimestre de 2013. Este resultado se produce como
consecuencia de una mejora de la aportacion de la demanda nacional, que es compensada
parcialmente por un empeoramiento de la aportacion de la demanda externa.

TABLA 1.13. PIB DE ESPANA. TASAS DE VARIACION ANUAL. 2000-2013 |

2011 2012 2013 2014
Tl | Troll | el TrodV ) Trol | Troll | Troll | Tro AV | Tl | Troll | Tro il | Tr IV | Tr |

125

Tasas

Anuales respecto al
mismo trimestre del 0,6 0,3 0,0 -0,6 -1,2 -1,6 -1,7 -2,1 -1,9 -1,6 -1,1 -0,2 0,6
afio anterior
Anuales respecto al
afo anterior
Estimacion del FMI.
Fuente: FMI e INE (Contabilidad Nacional Trimestral) , 2014.

0,1 -1,6 -1,20 09*

% Con la estimacion del PIB trimestral en términos corregidos de efectos estacionales y de calendario de algunos paises de la

Union Europea (UE), entre los que se encuentra Espana, la Oficina de Estadistica Europea (Eurostat) realiza una primera
estimacion del crecimiento del PIB de la UE y de la Union Econdmica y Monetaria. La obtencion de esta estimacion avance
forma parte de la politica de Eurostat y del Banco Central Europeo de ofrecer datos equiparables en tiempo y calidad con los
producidos en los Estados Unidos.
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GRAFICO 1.12. PIB DE ESPANA. TASAS DE VARIACION ANUAL. 2000-2013 |
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Fuente: INE, Contabilidad Nacional Trimestral, 2014.

GRAFICO 1.13. TASA DE VARIACION EN VOLUMEN DEL PIB DE ESPANA EN COMPARACION CON LA
UEM-18 Y LA UE-28. 2005-2013
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Fuente: EUROSTAT.

Como resultado de la agregacion de las estimaciones correspondientes a los cuatro trimestres del ano
2013, el PIB a precios corrientes se situa en 1.022.988 millones de euros, lo que supone una variacion
en términos nominales del -0,61% y en términos de volumen del -1,2% respecto al aifo 2012.

En el entorno europeo, el grafico 1.13 refleja que la produccion en Espaia registra un comportamiento
similar tanto a la Unidn Europea (UE-28) en su conjunto como a la Eurozona (UEM-18). El crecimiento
econémico marca un maximo en 2006 y a partir de ahi se inicia una senda de desaceleracion y
posterior caida, seguida de una etapa de mejora y recuperacion, tras la que llega otra fase recesiva
cuyo punto de inflexion esta a final de 2012.
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La evolucion de una crisis econémica puede adoptar diferentes perfiles en funcion del ritmo que
adoptan las fases de caida y posterior recuperacion. Asi, una recesion mostrara la forma de “V”
cuando la caida y la recuperacion sean rapidas y se produzcan en un corto espacio de tiempo;
mostrara una forma de “U” si entre ambas fases medie un periodo limitado de estancamiento; en
forma de “W” cuando tras la recuperacion se produzca una nueva caida, y en forma de “L” cuando el
periodo de estancamiento sea particularmente largo.

En nuestro caso, este proceso se visualiza de forma grafica como un crecimiento en W. Esta evolucion se
puede descomponer en dos V (Martinez Alvarez, J.A., et al, 2014): Una primera V, marcada por la “crisis de
las subprime” y el estallido de la burbuja inmobiliaria, unido a una corta vision de los gobernantes
espanoles del momento, llevo a la economia espaiola a una desaceleracion del crecimiento. El proceso
alcanza su minimo en el segundo trimestre de 2009. Tras este primer minimo se observa una timida
recuperacion hasta el tercer trimestre de 2011, cuando se llega a crecer un 0,6%, como consecuencia de
una politica fiscal expansiva y no de una recuperacion real de las estructuras productivas.

A partir de este momento se inicia un nuevo periodo de caida, lo que se denominaria la segunda V,
influida por la crisis de deuda. Esta nueva V se ve afectada por los problemas de financiacion de los
paises periféricos de la zona euro, su incapacidad para reducir el déficit de las Administraciones
Publicas, y que en el caso de Espafa se ve acentuado por una deuda del Sector Privado muy
importante, con una necesidad de desapalancamiento tanto de las empresas como de los hogares. Esta
situacion lleva a Espafa a alcanzar un minimo mucho mas suave en el primer trimestre de 2013 cuando
la economia espanola cae un -1,9% en tasa interanual. Desde este momento se espera un cambio de la
tendencia hacia una evolucion menos negativa que conduciria a la economia espafiola a una
recuperacion, que llevaria a alcanzar crecimientos por encima del 1,0% en 2015, en un escenario
conservador. Este periodo se caracteriza por una intensa actividad reformadora por parte del Gobierno
de Espafa y la necesidad de contencion del gasto, lo que lleva a un importante ajuste de la demanda
nacional y mejora en la competitividad exterior del pais.

Tras esta informacion los autores enuncian que una prevision de crecimiento basada en una estimacion
conservadora marcaria la recuperacion del nivel de generacion del PIB conseguido en el primer
trimestre de 2008 para el tercer trimestre de 2017.

La distribucion regional del crecimiento real de la economia espafiola se muestra en el grafico 1.14.
Esta distribucion realizada por la CRE, base 2008, refleja Canarias y las Islas Baleares fueron las
comunidades autonomas que registraron en 2013 un menor descenso de su PIB en términos de volumen
(-0,4%). Le siguen la comunidad Valenciana y Cataluia con un -0,8% en ambos casos.

Ademas de estas cuatro comunidades, otras cuatro regiones presentaron tasas de crecimiento real de
su PIB mayores que la media nacional: Galicia (-1,0%), Castilla- La Mancha y la ciudad autonoma de
Ceuta (-1,1% en ambos casos) y Aragdn, cuya tasa de crecimiento real fue del -1,2%, ligeramente
superior a la media nacional.

Los mayores descensos en la variacion del PIB en términos de volumen correspondieron a las comunidades
autonomas de Asturias, Castilla y Ledn (-2,1% en ambas), Cantabria y Pais Vasco (-1,9% en ambas).

La evolucion favorable del sector servicios posiciond a las Islas Canarias y a las Islas Baleares en las
primeras posiciones del ranking. Por el contrario, la variacion real del PIB de Asturias y Castilla y Leon
estuvo afectada, en gran medida, por el descenso en términos de volumen del valor afiadido asociado
al sector industria y energia. En Asturias también cabe destacar el peor comportamiento de la
construccion en comparacion con la media nacional (nota de prensa del INE, marzo de 2014).

Atendiendo al Producto Interior Bruto nominal por habitante (grafico 1.15), el PIB per capita a precios
corrientes en el conjunto nacional en 2013 es de 22.279 euros, lo que implica una variacion interanual
respecto a 2012 de -0,1% (22.297€ en 2012). A nivel regional, siete comunidades autonomas superaron
el registro nacional. Pais Vasco fue la comunidad auténoma que presentdé un mayor valor (29.959
euros), un 34,5% superior a la media espafola en términos relativos. Extremadura fue la comunidad
autonoma con menor PIB por habitante (15.026 euros), en concreto un 32,6% menos que la media
nacional (véase grafico 1.16 para ver la relacion del PIB per capita regional con respecto al PIB per
capita nacional en el afo 2013).

A continuacion analizaremos los cambios en la composicion del PIB durante la etapa de crisis. A lo
largo de estos cinco afnos la demanda nacional se redujo un 16 % en términos reales, con descensos en
todas las partidas, mas significativos en el caso de la inversion, pero también relevantes en el consumo
privado, que cayé un 10 %. En términos de la estructura del producto, el cambio mas sustancial se
produjo en la inversion en construccion, que redujo su peso en el PIB a precios corrientes a la mitad,
hasta una ratio en torno al 10 % del PIB, cifra similar a la que se observa en el conjunto de la UEM.
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GRAFICO 1.14. TASA DE CRECIMEINTO ANUAL DEL PIB EN 2013 EN TERMINOS DE VOLUMEN |
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Fuente: INE. Contabilidad Regional de Espana, 31 de marzo de 2014.

GRAFICO 1.15. TASA DE CRECIMEINTO ANUAL DEL PIB EN 2012 EN TERMINOS DE VOLUMEN |
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Fuente: INE. Contabilidad Regional de Espana, 2014.
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GRAFICO 1.16. RELACION DEL PIB PER CAPITA REGIONAL CON PRESPECTO AL PIB PER CAPITA
NACIONAL (%). 2013
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Fuente: INE. Contabilidad Regional de Espana, 2014.

Demanda nacional

La crisis ha supuesto un sustancial reajuste de las grandes cifras macroecondémicas espafolas, tanto en
términos de composicion del PIB por el lado de la demanda y de la oferta como en términos de la
posicion financiera de los sectores institucionales. En particular, se ha modificado la composicion de la
actividad, con una moderacion significativa del dinamismo de la demanda interna (sobre todo, de la
inversion en construccion) y una reversion del proceso de apelacion continua al ahorro exterior.

En el transcurso de la misma, la inversion en vivienda redujo su participacion en el PIB desde el 12 %
en 2007 al 4,4 % en el segundo trimestre de 2013, ratio que es el minimo de esa variable en las tres
ultimas décadas®. La disminucién del nimero de viviendas iniciadas ha sido incluso mas brusca, pues
en los Gltimos doce meses hasta junio de 2013 comenzo la construccion de 40.000 viviendas, apenas un
5 % de las que se iniciaron en 2006%.

El desplome inmobiliario también ha afectado sustancialmente a los precios de la vivienda, que en
términos nominales cayeron casi un 30 % desde su maximo hasta el segundo trimestre de 2013. En
términos reales, la magnitud del ajuste se eleva al 36 %, muy superior al que se produjo en ciclos
inmobiliarios anteriores. Este hecho supone que la brecha que se abrié entre los precios de la vivienda
en Espana y los de la UEM en el periodo de auge se ha cerrado considerablemente. La riqueza de las
familias se ha visto afectada por esta correccion de los precios, de modo que la riqueza inmobiliaria
representa a mediados de 2013 en torno a cuatro veces el PIB, frente a una ratio cercana a seis en
2007. Aunque, por su propia naturaleza, esa riqueza inmobiliaria tiene un grado de liquidez limitado,
el elevado saldo de viviendas sin vender reduce aln mas la posibilidad de que las familias materialicen
ese ahorro, lo que es un factor adicional que restringe la capacidad de gasto de los hogares.

% Esa ratio es incluso inferior a la que presenta la UEM, lo cual resulta logico, pues el elevado stock de viviendas sin vender
exige que durante un tiempo la inversion residencial se sitle por debajo de lo que probablemente sea su nivel de medio y
largo plazo.

7 Esto supone que un porcentaje relativamente elevado de la inversion en vivienda corresponde en la actualidad a su
componente de rehabilitacion, que se ha visto menos afectado por la crisis econdmica.
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TABLA 1.14. CRECIMIENTO REAL DEL PRODUCTO INTERIOR BRUTO Y SUS COMPONENTES POR EL
LADO DE LA DEMANDA. 2010-2013

2012 | 2013 2012 2013
TI TI T | TIV TI TI T | TIV
Gasto en consumo final -3,3 -2,1 -2,7 2,9 -3,8 -3,9 -4.1 -3,2 -0,7  -0,3
- Gasto en consumo final de los hogares -2,8 2,1 -2,00 -2,5 -3,4 -3,5 -48 -3,2 -1,2 1,1
- Gasto en consumo final de las ISFLSH -0,2 -0,1 -0,2 -0,4 0,0 -0,1 -1,2 -0,5 0,4 1,0
- Gasto en consumo final de las AAPP -4.8  -2,3 -5,4  -3,8 -5,2 -48 -2,3| -3,3 0,5 -3,7
Formacioén bruta de capital fijo -7,0  -5,1 -6,0 -7,0 -7,2, -7,7, -71 -5,5/ -5,4 -2,4
- Activos fijos materiales -7,8 -5,5 -7,00 7,7 -8,3 -8,3 -7,7  -5,6 -5,8 -3,2
« Construccion 9,7, -9,6| -9,1 -10,0| -10,1 9,5 -9,4/ -10,8 -9,7| -8,3
» Bienes de equipo y activos cultivados -3,9 2,2 -3,1 -3,5 -3,7 5,6 -4,9 3,5 3,0 7,5
- Activos fijos inmateriales 2,9 -0,2 47 2,6 6,7 -1,6 -0,6 -4,3 -1,8 5,5
Variacion de existencias y adquisiciones
menos cesiones de objetos valiosos (*) 0,0 0,0 0,3 0,0 -0,1 0,1 0,2 0,0 0,1 -0,4
DEMANDA NACIONAL (*) 41, -2,7 -3,4f -3,8 -45 -47 -46 -3,8 -1,7 -0,6
Exportaciones de bienes y servicios 2,1 4,9 -1,4 -0,7 3,9 6,7 2,5 10,1 3,7 3,2
- Exportaciones de bienes 2,4 7,2 -2,9 -1,3 4.8 9,3 3,9 14,4 6,8 3,8
- Exportaciones de servicios 1,6/ -0,1 2,4 0,7 2,4 0,6/ -1,1 1,3 -1,7 1,7
» Gasto de los hogares no residentes en el
territorio econémico -0,5 2,6 -0,3 -1,2 1,1 -3,0 0,3 1,9 2,6 5,7
Importaciones de bienes y servicios -5,7 0,4 -8,0 -7,4 -44 -2,9| -44 3,6 0,5 1,8
- Importaciones de bienes -7,2 1,5 9,4  -9,3 -5,1 -4,6 -4,9 5,1 2,3 3,7
- Importaciones de servicios -0,2, -3,7  -2,7 0,5 -1,4 3,00 -2,4 -1,8/ -5,9| -4,7
» Gasto de los hogares residentes en el
resto del mundo -7,4 1,4 -8,8 -1,1 -9,1 9,4 -5,00 -4,5 4.8 8,3
mePrlzg‘Ij)éJCTO INTERIOR BRUTO a precios de A6 42 A3 A7 A7 19 25 1,7 0,6 0,1

Fuente: INE, Contabilidad Nacional, 2014.

La construccién no residencial también ha registrado un descenso muy sustancial, puesto que al
declive de la inversion empresarial se ha unido una caida muy intensa de la inversion publica, que,
como se explica mas adelante, ha sido uno de los principales elementos del proceso de consolidacion
fiscal en Espana. (Ortega E, y Pefnalosa, J, 2013).

Este paron tan severo de la actividad en dicho sector ha tenido un efecto considerable en el empleo,
por ser muy intensivo en mano de obra. De todos modos, el mercado laboral sera analizado con detalle
al final de este epigrafe.

Analizando el crecimiento anual del PIB espanol en 2013 respecto al periodo de 2012 desde la 6ptica
del gasto, la demanda nacional experimento una caida menor que en 2012 (-2,7% en 2013 frente a
-4,1% en 2012) y una aportacion positiva de la demanda externa (0,4% frente a -5,7%).

En general en 2013, tanto el consumo publico como el consumo privado moderaron su ritmo de caida,
en cuanto que la inversion en equipo sorprendio positivamente al alza pues recupero tasas positivas,
en sintonia con la evolucion de los indicadores de produccion industrial, cifra de negocios e
importaciones de este tipo de bienes. Por el contrario, la inversion en activos de construccion mantuvo
una tonica negativa consecuencia de la evolucion tanto en la inversion en vivienda como en ingenieria
civil y otras construcciones (véase grafico 1.17).

Los indicadores coyunturales referidos al primer trimestre de 2014 apuntan, en general, a una
prolongacion de la trayectoria de paulatina mejora de la actividad. Por lo que respecta al consumo
privado, la informacion mas reciente es compatible con un modesto crecimiento en el primer
trimestre. Los datos de actividad industrial no han decepcionado, y tanto el indice PMI de
manufacturas como el indice de produccion industrial han seguido registrando progresos importantes.
Todo ello queda recogido en la buena evolucion del indice sintético de inversion en bienes de equipo
durante el primer trimestre de 2014. Este dinamismo se traduce, a su vez, en un aumento de la
utilizacion de la capacidad productiva de la industria manufacturera, que en el primer trimestre de
2014 alcanzaba el 75,5%, acercandose cada vez mas al promedio historico, proximo al 80%.
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GRAFICO 1.17. INVERSION ESPANOLA EN BIENES DE EQUIPO Y CONSTRUCCION
(variacion interanual %). 2001-2013
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Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de la Contabilidad Nacional Trimestral de Espana. INE, 2014.

Respecto al sector publico, éste cierra 2013 con un déficit del 6,6% del PIB, 1 décima por encima del
objetivo lo que indica que, finalmente, la desviacion del saldo publico de 2013 respecto al objetivo
fijado por la Comision Europea fue leve. La notable contraccion del consumo publico en el cuarto
trimestre de 2013, del 16,3% interanual, intensificd el ajuste del saldo en los Ultimos meses del afo y
redujo el déficit final hasta el 6,6% del PIB. Si se tienen en cuenta las pérdidas reconocidas por las
ayudas a la banca, este asciende al 7,1%. En cualquier caso, aunque la correccién de tan solo 2
décimas (6,8%) respecto al déficit de 2012 parezca reducida, es importante tener en cuenta que parte
del ajuste del déficit de 2012 (aproximadamente un 1% del PIB) se consiguié mediante la adopcion de
medidas temporales que se consolidaron en 2013. El desglose del saldo de las distintas
administraciones tampoco depara sorpresas significativas: las comunidades autonomas y la
Administracion central no alcanzaron los objetivos de déficit fijados por la CE, del 1,3% y el 3,8% del
PIB, respectivamente. En contraposicion, las corporaciones locales y la Seguridad Social cumplieron
con sus limites, permitiendo compensar parte de la desviacion del resto de administraciones. De cara a
2014, el nuevo objetivo de déficit fija un ajuste del saldo publico de 8 décimas, hasta el 5,8% del PIB.
Una correccion que parece asumible dados los planes presupuestarios presentados por las distintas
administraciones.

Demanda exterior

La crisis ha supuesto una fuerte caida de la demanda nacional, en beneficio de la demanda exterior
neta. Uno de los rasgos mas destacados de la economia espanola en el afio 2013 fue el superavit que
alcanzo el saldo de la cuenta del resto del mundo, por primera vez desde 1997, tras un proceso de
fuerte correccion del desequilibrio exterior, que llegbé a alcanzar el 10 % del PIB en 2007. Detras de
este ajuste se encuentran tanto el dinamismo de las exportaciones como la contraccion de las
importaciones. Algunos de los factores que explican el comportamiento de las exportaciones en los
altimos anos, como el aumento del nimero de empresas que exportan de forma estable o la creciente
diversificacion geografica de las ventas exteriores, sugieren que se puede estar produciendo un cambio
estructural en este componente, lo que auguraria un nivel de exportaciones medio persistentemente
mas elevado en el futuro. Sin embargo, existe mas incertidumbre acerca de la magnitud del ajuste
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estructural en el caso de las importaciones, especialmente tras su repunte a partir de los meses
centrales del pasado afo, cuando la demanda interna privada comenzo6 a mostrar signos incipientes de
recuperacion.

Por lo que se refiere a los intercambios con el resto del mundo, el déficit de la comercial se redujo en
2012 (-15.955,4 millones de euros en 2013 y -31.831,0 millones de euros en 2012). Esta evolucion
favorable se debe a la moderacion en el crecimiento de las exportaciones de bienes y de servicios y a
la aceleracion en el decrecimiento de las importaciones. Respecto a las exportaciones de bienes y
servicios, éstas pasaron del 2,1% en 2012 al 4,9% en 2013 (tabla 1.14) en linea con la evolucion
desacelerada de las economias de los paises a los que se destinan estas exportaciones,
fundamentalmente economias de la Union Europea. Analizando sus componentes, observamos una
desaceleracion en el caso de las exportaciones de servicios (del 1,6% en 2012 al -0,1% en 2013) y un
crecimiento en el caso de exportaciones de bienes (del 2,4% en 2012 al 7,2% en 2013). Por tanto, en el
gasto de los hogares no residentes en el territorio espanol (exportaciones), se observa un crecimiento
de 3,1puntos de 2012 a 2013 (del -0,5% en 2012 al 2,6% en 2013). Por otro lado, el analisis del
comportamiento de las importaciones muestra un ascenso en las mismas (del -5,7% en 2012 al 0,4% en
2013). Las importaciones de servicios presentaron en 2013 una caida del -3,7%, cifra inferior a la
experimentada por las importaciones de bienes (1,5%) ese mismo ano.

En 2014, las exportaciones de bienes ganan vigor y las importaciones, también. A pesar de que durante
los ultimos meses de 2013 el volumen de exportaciones avanzd con vacilacion, las perspectivas siguen
siendo favorables, apoyadas sobre todo en la buena marcha de la demanda de los paises de la
eurozona. El buen comportamiento del sector exterior también se refleja en el aumento del nUmero
de empresas espanolas que desarrollan alguna actividad exportadora, el cual ha pasado de 97.100 en
2007 a 151.000 en 2013 (véase grafico 1.19). Sin embargo, a diferencia de lo que ocurria en afos
anteriores, la recuperacion de las importaciones frenara la contribucion del sector exterior al
crecimiento del PIB. Los flujos comerciales de enero permiten ilustrar este nuevo escenario. Durante
ese mes, las exportaciones de bienes en términos reales aumentaron un 5,4% interanual, un registro
ligeramente superior al de 2013. El crecimiento de las importaciones en enero, en cambio, se situd en
el 6,5%, cerca del doble del crecimiento promedio registrado en 2013.

GRAFICO 1.18. EVOLUCION COMPARADA DE EXPORTACIONES E IMPORTACIONES DE BIENES Y
SERVICIOS DE ESPANA. 2001-2013
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Fuente: ESTACOM, Balanza comercial, 2014.
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En el ambito del comercio exterior se espera una aceleracion progresiva en la senda de crecimiento de
las exportaciones de bienes y servicios a lo largo del 2014, basada en la recuperacion gradual del
dinamismo de los mercados internacionales. Ademas, se prevé que el ritmo de avance en las ventas al
resto del mundo supere al de los propios mercados, en una cuantia similar a la de los Ultimos afos,
como reflejo de la continuaciéon de las mejoras de competitividad de la economia espaiiola vy, del
aumento de la base exportadora, ya que la atonia del mercado interno seguira impulsando un
incremento de la fraccion de la produccion interna destinada a la exportacion.

En Espaia, la inversion a largo plazo en capital productivo llevada a cabo por empresas extranjeras (la
inversion extranjera directa o IED), desempeiia un papel esencial. El grafico 1.20 indica que, en 2012,
el stock de IED representaba el 47,9% del PIB y, desde hace anos, Espana ocupa las primeras posiciones
en el ranking de las economias desarrolladas que mas IED reciben, por delante de EE. UU. y de los
principales paises de la eurozona, y ligeramente por detras del Reino Unido.

TABLA 1.15. BALANZA DE PAGOS: CUENTA CORRIENTE Y DE CAPITAL (millones de euros). 2011-

2013
2011 2012 2013
Cuenta corriente -38.968 -12.428 7.965
Balanza comercial -43.451 -27.796 -11.637
Servicios 35.281 37.554 40.870
Rentas -24.329 -17.918 -15.277
Transferencias corrientes -6.469 -4.267 -5.992
Cuenta de capital 5.431 6.594 7.834
Cuenta corriente + capital -33.537 -5.834 15.799

Fuente: Banco de Espana.

A escala mundial, los flujos de inversion extranjera directa?® todavia no han alcanzado los niveles
maximos de 2007. Asi pues, en este contexto de menor actividad y de persistencia de la incertidumbre
sobre la recuperacion en los paises de la periferia, es relevante constatar el logro que supone que
Espafia se mantenga en el top-10 de paises desarrollados receptores de IED. La inversion extranjera
aumento el 8,8% en 2013 después de una caida importante en 2012. Examinando el origen de estas
inversiones, observamos que la eurozona continda siendo el principal emisor (72,8% en 2013) y que,
ademas, contribuyd positivamente al aumento de la inversion total. Fuera de la eurozona, destaca el
mayor protagonismo de los paises latinoamericanos, que alcanzaron el 7,1% del total en 2013,
impulsados por las inversiones procedentes de México. Si analizamos los datos por sectores, notamos
en que tres acapararon casi la mitad del total de las inversiones: las actividades financieras (19,9%),
las manufactureras (16,7%) y las inmobiliarias (11,3%). Aunque las inversiones en manufacturas
disminuyeron, esta reduccion puede interpretarse como un descanso temporal después de los grandes
influjos de 2011 y 2012. Las inversiones en la banca crecieron, pero se pueden justificar como
consolidaciones necesarias que se pospusieron durante la crisis y se estan llevando a cabo ahora.
También cabe destacar la tendencia positiva de las inversiones inmobiliarias, que en 2013 alcanzaron
maximos absolutos (llegando a ser mas del doble que en 2007).

La posicion competitiva de un pais obedece a numerosos factores, muchos de los cuales estan
relacionados con determinantes cualitativos (calidad, innovacion, politicas comerciales, etc.). El logro
de una posicion competitiva solida exige alcanzar avances en esos condicionantes, lo que equivale, a
la postre, a impulsar las politicas de fomento de la productividad. Al mismo tiempo, el ajuste de
costes y precios relativos es un determinante fundamental de la competitividad en una union
monetaria, pues es el que, en ausencia de mecanismos de devaluacion nominal, permite modificar el

% http://www.lacaixaresearch.com/es/web/guest/detail-news?lastnewsportal_articleData=299552,10180,

1.0&utm_source=newsletter&utm_medium=email&utm_campaign=1404
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tipo de cambio real y facilita la reasignacion de factores productivos desde los sectores de bienes no
comercializables hacia los de bienes comercializables.

Respecto a la balanza de pagos, el afno 2013 se presenta como un ano favorable. La tabla 1.15 recoge
la balanza de pagos espanola y sus diferentes componentes entre 2011 y 2013. El saldo de la balanza
por cuenta corriente es el resultado de restar a los ingresos procedentes del exterior los pagos que se
hacen al resto del mundo. La mayor parte de las partidas de ingresos y gastos de la balanza por cuenta
corriente se pueden ver afectadas tanto por la posicion ciclica de la economia nacional como por la de
las regiones con las que esta realiza los intercambios. Durante el 2012, el déficit acumulado de la
balanza por cuenta corriente ascendié a 12.428 millones de euros mientras que en 2013 el déficit
minora y desaparece y se alcanza un superavit de 7.965 millones de euros. Esta evoluciéon recoge
principalmente el buen comportamiento de los saldos comerciales, servicios, rentas y, en menor
medida, el saldo de las transferencias corrientes La cuenta de capital presenta en 2012 un saldo de
6.594 millones de euros mientras que en 2013 el saldo mejora y es de 7.834 millones de euros. El
resultado de la suma de la balanza por cuenta corriente mas la balanza de capital es la balanza de
pagos que, en 2013 mejora sustancialmente el saldo respecto a afos anteriores (de -33.537 millones
de euros en 2011 pasa a -5.834 millones de euros en 2012 y finalmente 15.799 millones de € en 2013)
lo que indica que en 2013, la economia espaiola registré una capacidad de financiacion. Esta
disminucion se explica principalmente por la correccion del déficit comercial, por la reduccion de los
pagos netos de rentas al resto del mundo, por la ampliacion del superavit de servicios, y por ultimo,
por la mejora del saldo de la cuenta de capital.

Oferta

Si se analiza el comportamiento del PIB por el lado de la oferta, el impacto de la crisis ha sido
heterogéneo por ramas de actividad. Los cambios en la composicion del PIB mas sobresalientes han
sido la disminucion en el peso del valor afadido de la construccion y el incremento en el de los
servicios, con un comportamiento mas expansivo en las ramas de servicios de informacion y
comunicaciones, servicios a empresas, consultoria y transporte.

TABLA 1.16. CRECIMIENTO REAL DEL PRODUCTO INTERIOR BRUTO Y SUS COMPONENTES POR EL
LADO DE LA OFERTA (tasas de variacion interanuales, %). 2012-2013

2012 2013
TI T T TIV TI T T TIV

2012 | 2013

Agricultura, ganaderia,

" -10,9 1,1 -6,9  -12,6) -11,2| -12,7 -4,1 3,9 0,9 4.1
silvicultura y pesca

Industria -0,5 -1,2 -1,7 -0,7 0,2 0,4 -2,5 -2,1 -0,8 0,3
- Industria manufacturera -1,1 -0,9 -2,8 -1,8 0,1 0,1 -2,5 -1,2 -0,8 1,2
Construccion -8,6 -7,7 -9,1 -8,6 -8,7 -7,7 -7,0 -8,3 -7,8 -7,7
Servicios -0,3 -0,5 0,7 -0,1 -0,4 -1,1 -1,1 -0,9 -0,6 0,5
hg;r:;'rff transporte y 05 02 13 02 10 05 -1,9 -02 02 13
- Informacién y comunicaciones 0,9 -0,3 0,9 1,3 1,0 0,5 -0,7 1,0 -1,6 -0,1
: g:i‘(’)isdades financieras y de 2,8 33 08 1,0 61 69 37 41 27 24
- Actividades Inmobiliarias 1,1 -0,2 0,9 0,8 1,6 1,1 -0,3 -0,6 -0,7 0,6
- Actividades profesionales -1,9 0,0 -1,2 -2,6 -1,5 -2,2 -0,8 -0,7 -0,5 1,9

- Ad.m1n|strac10n P!Jbllca, -0,5 -0,6 0,4 -0,1 1,3 1,1 0,4 -2,0 -0,8 -0,2
sanidad y educacion

- Actividades artisticas,
recreativas y otros servicios

Impuestos netos sobre los
productos

PRODUCTO INTERIOR BRUTO a
precios de mercado

Fuente: INE. Contabilidad Nacional Trimestral de Espana.

-1,7 -0,9 0,7 -2,2 -2,5 -3,0 -2,7 -0,6 -0,7 0,5
-4,9 -1,2 -5,0 -4,7 -4,9 -5,1 -2,0 -1,0 -0,8 -1,2

46 1,2 12 -6 1,7 21 1,9 1,6 1,1 -0,2
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Los datos del cuadro macroeconémico de la tabla 1.16 apuntan que las ramas de la actividad
presentan un comportamiento mejor en el cuarto trimestre de 2013 que el registrado en el trimestre
anterior.

El INE informa que en el Gltimo trimestre de 2013, el valor anadido bruto de las ramas industriales
presenta un crecimiento 1,1 superior al estimado en el trimestre anterior, pasando del -0,8% al 0,3%.
En lo que se refiere a la industria manufacturera, el crecimiento es 2 puntos mayor que el presentado
en el tercer trimestre de 2013 (del -0,8% al 1,2%), en linea con la evolucién positiva de la demanda
nacional de este tipo de bienes.

También acorde con la evolucion de la demanda de activos de la Construccion y del empleo en esta
actividad, el valor anadido bruto de este sector mejora una décima su evolucion, desde el -7,8% al -
7,7%.

Por su parte, el valor anadido de las ramas de los Servicios acelera su crecimiento en este cuarto
trimestre de 2013, pasando del -0,6% al 0,5%. Esta evolucion se puede observar en todas las ramas de
actividad.

Por ultimo, las ramas primarias registran un crecimiento del 4,1% frente al 0,9% del trimestre anterior.

Empleo

La situacion economica que atraviesa Espana ha puesto de relieve las debilidades del mercado laboral.
Espafa ha destruido mas empleo y mas rapidamente que las principales economias europeas. En el afio
2013 tal como vemos en el grafico 1.21, la tasa de desempleo de la economia espaiola era del 25,6%,
superada Unicamente por Grecia (27,1%). Para intentar suavizar esta situacion, en mayo de 2013 el
Gobierno de Espaia lanzd el programa PREPARA, dirigido a aquellas personas que han agotado la
prestacion o subsidio por desempleo, y que sean desempleados de larga duracion o tengan
responsabilidades familiares, siempre que demuestren que buscan activamente empleo, y participen
en todas las acciones y medidas de politicas activas de empleo que les sean ofrecidas por los Servicios
Publicos de Empleo.

El empleo, medido en términos de puestos de trabajo equivalentes a tiempo completo, disminuye su
decrecimiento anual en un punto y siete décimas, hasta el -1,6% en el cuarto trimestre de 2013 (véase
tabla 1.17). Esta tasa anual supone una reduccion de aproximadamente 265 mil empleos netos a
tiempo completo en un ano.

Los expertos consultados sefialan como actividades que han resistido de forma aceptable la situacion
economica y con perspectivas mas favorables, el sector agroalimentario, la actividad turistica y las
actividades relacionadas con las nuevas tecnologias y con la investigacion 1+D+i y el sector energético
de las renovables junto con las actividades de servicios sociales y el sector de automocion, que han
sufrido la crisis pero muestran indicadores positivos y mejores perspectivas de empleo.

A escala agregada, Agricultura, Industria, Construccion y Servicios, todas las ramas presentan
comportamientos mas favorables en términos de empleo.

Asi, la variacion anual de las ramas primarias es de -0,6%, cinco décimas mejor que la del trimestre
anterior. Por su parte, la Industria registra una variacion del -4,8% frente al -6,3% del tercer trimestre.
En el caso de la Construccion, dicha tasa es del -7,8%, tres puntos y dos décimas superior a la del
trimestre precedente. Finalmente, el empleo de los Servicios mejora en un punto y seis décimas su
registro anterior, situandose en el -0,6%.

La menor contraccion del empleo ocupado se mantiene también en el empleo asalariado, cuya tasa de
variacion pasa del -3,8% al -1,9%. Por su parte, el empleo no asalariado registra en el cuarto trimestre
una tasa del -0,3%, una décima por debajo de la registrada en el trimestre precedente (-0,2%).

En el primer trimestre del afio 2014 se consolido la mejoria en la evolucion del empleo del conjunto de la
economia observada en el ultimo tramo de 2013. Las afiliaciones a la Seguridad Social intensificaron su
ritmo de recuperacion hasta registrar su primer aumento interanual desde el inicio de la crisis.

El nUmero de horas efectivamente trabajadas por las personas ocupadas pasa del -3,3% al -0,6% en
este trimestre. Por otra parte, la jornada medida a tiempo completo aumenta en un punto y una
décima, pasando del 0,0% al 1,1%.

De la consideracion conjunta del crecimiento del PIB trimestral y de los datos del empleo ocupado, se
deduce que la variacion anual de la productividad aparente por puesto de trabajo equivalente
disminuye siete décimas su crecimiento, desde 2,2% al 1,5%, mientras que el crecimiento de la
productividad aparente por hora efectivamente trabajada disminuye un punto y ocho décimas, del
2,2% al 0,4%.
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GRAFICO 1.21. TASA DE DESEMPLEO EN ECONOMIAS EUROPEAS EN 2013 (%) |
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Fuente: Eurostat.

Rentas

Por lo que se refiere a la distribucion primaria de las rentas, la remuneracion de los asalariados
aumenta su crecimiento en cuatro puntos y una décima en el cuarto trimestre de 2013 respecto al
trimestre anterior, al pasar del -3,3% al 0,8%. Este resultado es consecuencia de un aumento de un
punto y nueve décimas en la tasa de variaciéon del nUmero de asalariados (del -3,8% al -1,9%) y de una
subida de dos puntos y dos décimas en la remuneracion media por asalariado, del 0,5% al 2,7%.

De esta manera, el crecimiento del coste laboral por unidad de producto (CLU) aumenta hasta el 1,2%,
un punto por encima del deflactor implicito de la economia.

La mejora del consumo de los hogares responde, en gran medida, al cambio de tendencia del mercado
laboral. Sirva de ejemplo que ya hace seis meses que se producen tasas positivas de creacion neta de
empleo, en términos desestacionalizados. El sector servicios, que ocupa mas del 75% de los
trabajadores, sigue siendo el principal dinamizador del mercado laboral, aunque también se observan
claros signos de mejora en el sector industrial. Asimismo, la incipiente reactivacion del mercado
laboral se refleja en la firma de nuevos contratos de empleo. Como es habitual, en la fase inicial de un
proceso de recuperacion la mayoria de los nuevos contratos son temporales. En los dos primeros meses
de 2014, estos crecieron un 15,8% interanual, frente al aumento del 2,1% de los contratos indefinidos.
Sin embargo, estas diferencias podrian reducirse los proximos meses con la entrada en vigor de nuevos
incentivos a la contratacion indefinida impulsados por el Gobierno.

El ajuste salarial se mantiene en el cuarto trimestre de 2013. Las ganancias de competitividad han sido
claves para impulsar la internacionalizacion de la economia espaiola durante los Gltimos anos. Esto ha
ayudado a que en solo cinco anos las exportaciones de bienes y servicios hayan pasado de representar
el 27% del PIB al 34%. La evolucion reciente de los costes laborales permite pensar que las ganancias
de competitividad se estan consolidando (en el cuarto trimestre de 2013 estos retrocedieron un 0,3%
intertrimestral). De todas formas, también en el resto de paises de la eurozona el ritmo de
crecimiento de los costes laborales se ha moderado durante los Gltimos meses, lo que de momento ha
frenado las ganancias de competitividad. La evolucién de la inflacion en Espaia y la eurozona es un
buen reflejo de ello. En Espaia se mantiene en cotas muy bajas: en marzo se redujo 2 décimas y se
situd en terreno negativo, en el -0,2%. En parte, este Gltimo descenso responde a factores temporales
y previsibles, como la caida interanual de los precios turisticos teniendo en cuenta que este aifo 2014
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la Semana Santa se celebra en abril. Sin embargo, a medida que la recuperacion de la demanda

interna se consolide la inflacion deberia ir dibujando una tendencia alcista.

La dinamica del empleo por comunidades autonomas sera explicada con detalle en el capitulo 2.1y 4

de este Informe Anual.

La dinamica inflacionista de la economia nacional la podemos analizar con los datos publicados por el
Eurostat sobre el indice de precios al consumo armonizado (IPCA) el cual indica que la tasa de
inflacion nacional en diciembre de 2013 se ha situado en el valor 0,3%, inferior a la de la UEM y la de
la zona del euro. Es la tasa mas baja de toda la serie historica, iniciada en 1961, segun el indicador
sobre la evolucion de los precios en Espaia publicado por el INE.

TABLA 1.17. PUESTOS DE TRABAJO EQUIVALENTES A TIEMPO COMPLETO (tasas de variacion
interanual). 2012-2013

OCUPADOS

Agricultura, ganaderia,
silvicultura y pesca
Industria

- Industria manufacturera
Construccion

Servicios

- Comercio, transporte y
hosteleria

- Informacién y
comunicaciones

- Actividades financieras y de
seguros

- Actividades Inmobiliarias

- Actividades profesionales,
cientificas y técnicas

- Administracién publica,
sanidad y educacion

- Actividades artisticas,
recreativas y otros servicios

ASALARIADOS

Agricultura, ganaderia,
silvicultura y pesca
Industria

- Industria manufacturera
Construccion

Servicios

- Comercio, transporte y
hosteleria

- Informacién y
comunicaciones

- Actividades financieras y de
seguros

- Actividades Inmobiliarias

- Actividades profesionales,
cientificas y técnicas

- Administracién publica,
sanidad y educacion

- Actividades artisticas,
recreativas y otros servicios

2012
-4,8
1,1

-5,3
-6,0
-19,1
-3,4

-5,2
-1,3

-3,1
-0,9
1,4

-3,2

-0,7
-5,8
-3,3

-5,9
-6,7
21,2
-4,2

-6,2
1,4

-3,5
2,7
-3,6

-3,3

-2,6

2013
-3,4
1,4

-5,5
-5,3
11,8
-2,4

-1,9
-3,7

2,1
-8,2
3,1

-3,1

-1,0
-4,1
2,7

-5,4
-5,1
-13,0
-3,1

2,7
-4,2

1,9
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Fuente: INE, Contabilidad Nacional, 2014.
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GRAFICO 1.22. EVOLUCION DE LOS CONTRATOS DE EMPLEO REGISTRADOS
(tasas de variacion interanual). 2007-2014
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Nota: Los datos de 2014 corresponden a la variacion acumulada de los dos primeros meses del afio.
Fuente: La Caixa Research, a partir de datos del MEySS.

Incluso en las proyecciones de los Presupuestos generales del Estado 2013 se hablaba de un retroceso
del 0,5%, aunque las estimaciones del FMI hablaban de un descenso de hasta el 1,5% por el 1,4% de la
OCDE. De todas formas, la realidad ha sido distinta, y el Unico mes en el que el dato ha sido negativo
ha sido Octubre de 2013. La realidad segun el dato oficial arrojado por el INE del IPC de diciembre
2013 es que los precios han subido un 0,3%.

El dato de inflacion anual de diciembre es importante para los sueldos de los trabajadores, ya que en
algunos convenios colectivos se utiliza para determinar la subida salarial del afo siguiente y en otros
es la referencia para compensarles por la desviacion del IPC

A lo largo de 2013, la inflacion se movio entre el 2,8% y el -0,1%. El pico mas alto se alcanzé en
febrero (2,8%) y el mas bajo en octubre (-0,1%), cuando el IPC registré su primera tasa negativa en
cuatro anos

Los grupos con mayor influencia en esta evolucion de los precios fueron transporte, con una variacion
del 1% (siete décimas superior a la del mes anterior), y vivienda, cuya variacion subidé una décima,
hasta el 0,0%. Cabe sefalar la moderacion de los grupos ocio y cultura, cuya tasa disminuy6 cinco
décimas, hasta el -1,2%, y vestido y calzado, que registra una variacion del 0,0%, tres décimas inferior.

Esta senda moderada de la inflacion se produce después de que en noviembre de 2013 subiera dos
décimas por el abaratamiento de los carburantes y lubricantes y tras abandonar el nivel negativo que
marco en octubre, cuando se produjo la primera caida interanual en cuatro anos, al bajar el 0,1%.
Como habian anticipado los expertos, la tasa negativa que experimento el IPC en octubre no ha sido el
inicio de una etapa prolongada de precios a la baja, lo que conduciria a una deflacion que dificultaria
aun mas la salida de la crisis. Pero si se da por hecho que los incrementos de la inflacion seran muy
limitados en los proximos meses, ahora que los efectos en el IPC de las subidas de impuestos iniciadas
en 2012 han dejado de enmascarar el impacto de una demanda muy débil.

En Espafia la tasa media del indice de Precios de Consumo (IPC) general en el afio 2013 fue de un 1,4%.
Por comunidades autéonomas, las que presentaron una mayor tasa anual de inflacion en 2013 fueron
Cantabria (2,1%), Murcia y Catalufa (1,7% ambas). Canarias fue la comunidad autonoma con menor
inflacion (0,7%) ademas de las ciudades auténomas de Ceuta y Melilla (0,7% y 0,1% respectivamente).
Con una tasa igual que la media nacional esta Asturias (1,4%).
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GRAFJCO 1.23. E,VOLUCI(')N RECIENTE DEL inICE DE PRECIOS AL CONSUMO ARMONIZADO (IPCA) EN
ESPANA, LA UNION EUROPEA (UE), Y LA UNION ECONOMICA Y MONETARIA (UEM) (tasas de variacion
interanuales, %). 2008-2014
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92 Consejo Econdémico y Social de Canarias



Informe Anual 2013-2014 CAPITULO 1

Fuente: EUROSTAT.
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Melilla

2,5

Fuente: INE. Nivel, calidad y condiciones de vida.
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Si analizamos la evolucion de la inflacion subyacente que resulta de descontar del IPCA los productos
energéticos y los alimentos sin elaborar comprobaremos si el repunte acelerado de la tasa de inflacion
se debe fundamentalmente al comportamiento de los precios internacionales de las materias primas
energéticas. La tasa media de la inflacidn subyacente del ano 2013 se situo en el 0,3% (grafico 1.24).

Concluimos el analisis de la economia espafiola indicando que el mapa de riesgos se esta desplazando
hacia un terreno mas benigno. En este sentido, el Ultimo informe sobre desequilibrios
macroecondémicos publicado por la Comision Europea destaca los importantes avances que ha hecho la
economia espafola para corregir sus principales desequilibrios y esto la sitia en una posicion mas
aventajada para lograr que el proceso de recuperacion vaya ganando fuerza a lo largo del afio®.

¥ http://www.lacaixaresearch.com/documents/10180/297238/03+Resumen+ejecutivo+CAST.pdf/78dbc30f-40a9-4c48-a98b-
7b840310bdéa
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1.5. LAS REGIONES ESPANOLAS EN EL PERIODO DE CRISIS 2008-2013

Tras 158 afos de actividad, Lehman Brothers, el cuarto banco de inversion de Estados Unidos anuncia
su quiebra hacia finales de 2007 ante el fracaso de las negociaciones con las dos entidades que en un
principio se perfilaban como posibles compradores, Bank of America y el grupo britanico Barclays.

La quiebra de este banco fue consecuencia del estallido de dos burbujas que se habian venido
gestando y alimentandose mutuamente desde bastante antes, sobre todo en la economia de los
Estados Unidos de América y que habian conseguido contaminar a todas las economias mas
desarrolladas de la Tierra. Estas burbujas fueron la del negocio financiero y las del subsector de la
construccion residencial.

En Espafa, la competitividad regional, la cual puede ser definida como la administracion de recursos y
capacidades para incrementar sostenidamente la productividad empresarial y el bienestar de la
poblacion de la region, merma a partir de entonces pues, comienza a observarse una crisis sistémica
global con signos de recuperacion en el 2010 que son desmentidos por los indicadores econdmicos del
ano 2011. Los nueve trimestres consecutivos de recesion economica que versan desde entonces
comienzan a desvanecerse. Durante la segunda mitad de 2013 se observa una relajacion de las
tensiones y se han confirmado los primeros valores positivos en la variacion de la actividad en el tercer
trimestre, esperandose tasas de crecimiento positivas mas nitidas a lo largo de 2014.

Asumiendo esta premisa, este epigrafe persigue aproximar al lector a la determinacion del impacto
gue en las 17 Comunidades Autonomas espafolas ha tenido la actual situacion de crisis, desde el 2008
al 2013, y en qué medida se ha ampliado, o no, la brecha entre las regiones y las razones que lo
explicarian, mediante la capacidad que tienen las diferentes Comunidades Auténomas espaiolas de
ofrecer un entorno atractivo a las familias para vivir y a las empresas para invertir, tanto en el corto
como en el largo plazo. La aplicacion de las medidas de competitividad se realiza con aproximaciones
estadisticas que comparan indicadores que reflejan el nivel de desarrollo de la economia de un pais o
region, como el producto interno bruto per capita, la productividad total de factores, la tasa de
desempleo, o el Indice de Competitividad Regional.

En el primer epigrafe se analiza la trayectoria reciente y las perspectivas de la economia espanola en
el momento actual. El segundo de los epigrafes expone la comparativa de todas las regiones a nivel
nacional y a nivel europeo. Esto lleva a conocer aquello que deberia mejorarse y aquello que se hace
bien. Asimismo, proporciona informacion sobre las regiones mas punteras y por lo tanto estudia en
cada ambito y pone de relieve las debilidades estructurales y la necesidad de compensarlas
sobresaliendo en otros aspectos. El tercer epigrafe expone los desafios ante la recuperacion y los retos
a corto y largo plazo de la economia espaiola desde la perspectiva de la competitividad, puesto que la
competitividad de las regiones que constituyen un pais juega un papel importante para que los
esfuerzos se orienten a lograr un desarrollo sostenido que incida en el bienestar de la poblacion.

1.5.1. Trayectoria y perspectivas de la economia espafola

La economia espaiola ha permanecido en recesion durante la mayor parte de los ultimos cinco anos,
acumulando graves dificultades en el ambito laboral, financiero, empresarial y publico. Los
desequilibrios financieros externos e internos existentes en 2007 fueron la causa del enorme impacto
inicial de la crisis en Espana, pero la resistencia a aceptar las causas y las implicaciones de los
problemas ha dificultado las respuestas a los mismos.

Los datos provisionales disponibles sobre la situacion de la economia apuntan que la recesion padecida
desde finales de 2011 habria finalizado en la segunda mitad de 2013. La mayoria de los analisis sefalan
que los ajustes y reformas de los dos Ultimos afios comienzan a dar sus frutos y pronostican que sus
efectos positivos se manifestaran con mas claridad en algin momento de 2014. Si bien existe una
amplia coincidencia -aunque no unanimidad- acerca de que las variaciones interanuales del producto
interior bruto (PIB) volveran a ser positivas a lo largo del proximo ejercicio, las previsiones coinciden
en sefalar que el crecimiento sera modesto durante los proximos afnos.

La pregunta que mas interesa en la actualidad es cuando volvera a crecer la economia de manera
regular y con una intensidad que permita apreciar de nuevo las consecuencias positivas de una
expansion sostenida sobre el empleo y la riqueza. La respuesta a esa cuestion depende de la
efectividad de palancas que operan tanto del lado de la demanda -en general a nivel macroeconémico-
como por el de la oferta -a nivel mas bien microeconémico-. En este momento, las primeras dependen
fundamentalmente de la magnitud del impulso que puedan dar el sector exterior y el crédito. En
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cambio, las segundas dependen de la velocidad de los cambios estructurales que fueron aplazados
durante la expansion, y la crisis ha catalizado, asi como de la eficacia de las reformas puestas en
marcha para impulsarlos.

La trayectoria de las variables que operan desde el lado de la demanda comienza con el analisis de la
evolucion de los principales agregados como el PIB, la poblacion, el PIB per capita y el empleo. La
trayectoria de las variables que operan desde el lado de la oferta son las fuentes del crecimiento y la
productividad.

Pero antes de adentrarnos en ambas perspectivas debemos hacer un diagnostico de la situacion
internacional pues no es posible entender la situacion espafola sin unas coordenadas sobre el entorno
europeo y global. La crisis actual forma parte de un proceso de transformacion de la economia
mundial de enormes dimensiones que esta desplazando su centro de gravedad y provoca desequilibrios
en muchos paises. Espafa y Europa se estan adaptando con dificultades a esas mutaciones y, por ello,
padecen los problemas con mayor gravedad. Sin embargo, en el devenir reciente de los
acontecimientos se advierte que la economia global, la europea y la espaiola estan dando respuestas
a algunos desajustes de fondo y, en diversos indicadores, comienzan a apreciarse resultados positivos
de los esfuerzos realizados.

1.5.1.1. El mundo y Europa durante la crisis

La economia mundial creci6 vigorosamente en muchas de sus regiones en estos afios, a pesar de que
las economias avanzadas han estado estancadas o en recesion en buena parte del periodo transcurrido
desde 2007:

m El crecimiento de los paises en desarrollo, cuya poblacion representa el 89% del conjunto del
planeta, superd en el Gltimo lustro el 5% anual. Como consecuencia de ello se han producido
grandes cambios del peso de las distintas regiones del mundo en el empleo, la inversion, el PIB
o las exportaciones. De su velocidad y la dificultad de asimilarlos se derivan muchas de las
tensiones e incertidumbres actuales.

m El extraordinario proceso acumulacion de tecnologia, empleo, capital fisico y capital humano
en las economias emergentes no ha tenido un reflejo equivalente en el incremento de los
ingresos y el consumo de buena parte de su poblacion. Al orientarse la produccion a la
demanda externa y a la inversion, su patrén de crecimiento resulta muy competitivo a corto
plazo, pero la mejora de los niveles de vida es mas lenta y se favorecen los desequilibrios
comerciales y financieros internacionales.

m En muchas economias desarrolladas la situacion es la inversa, pues los costes de produccion y
los precios no se han adaptado a las exigencias de los nuevos y poderosos competidores. El
crecimiento y el consumo -en general elevado- se sostuvieron mediante procesos de
endeudamiento insostenibles a largo plazo, como se ha comprobado con la llegada de la crisis.

Estas circunstancias estan en la base de los desequilibrios comerciales y financieros que soporta la
economia internacional desde hace dos décadas y que desembocaron en la Gran Recesion y la
inestabilidad de los ultimos afios. Las respuestas de las economias avanzadas y emergentes son muy
heterogéneas.

Un mundo con tantos agentes interactuando y tantos factores influyendo en las economias cambia sin
cesar y no es sencillo para las empresas o los trabajadores adaptarse a él, ni individual ni
colectivamente. La dificultad se pone de manifiesto en el retraso con el que los precios y costes
internacionales reflejan los cambios en las posiciones competitivas. Esta inercia ha alimentado
desequilibrios como el desempleo y la acumulacion de deuda frente al exterior en algunas economias
avanzadas y enormes superavits en otras.

Durante la crisis, el encarecimiento relativo de los paises mas competitivos como China y Japon indica
una recuperacion de posiciones de los paises que habian perdido posiciones (Estados Unidos o la zona
del Euro, por ejemplo).

Los ajustes en saldos comerciales de distintos paises se han moderado y con ello han mejorado
también sus desequilibrios financieros externos, reduciéndose la necesidad de financiacion de los
paises que mejoran su competitividad.

Del 2008 al 2013, las economias desarrolladas han tenido que reajustar su sistema productivo, tanto en
estructura como en costes. Para lograr una especializacion que permita competir con éxito a nivel
internacional y utilizar las dotaciones de capital y trabajo desaprovechadas, puede ser necesario
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aceptar menores salarios, o mayores diferencias salariales entre el trabajo cualificado -el mas
demandado- y el no cualificado -el mas abundante-.

Las dificultades financieras, los ajustes fiscales y la recesion han obligado a empresas y trabajadores
de las economias periféricas a revisar sus precios, costes y salarios significativamente. El avance de
este proceso de devaluacion interna ha sido importante y su consecuencia mas positiva es la mejora de
la competitividad exterior. Los saldos por cuenta corriente de la periferia y del centro y norte de
Europa indican que la correccion de los fuertes desequilibrios acumulados en este terreno progresa, a
pesar de que las circunstancias no son las mas favorables:

m Las economias periféricas estan mejorando su saldo comercial. La recesion econdmica
contribuye a mejorarlo al debilitar su demanda de importaciones, pero el avance continuo de
las exportaciones indica que las economias estan compitiendo mejor.

m Una orientacion mas expansiva de Alemania facilitaria la modificacion de los precios relativos
entre las economias con déficit y superavit, estimulando las importaciones de los paises
deficitarios por los mercados germanos, claramente superavitario.

Asi pues, esta justificado un optimismo moderado del crecimiento de la economia espaiola cuando se
tienen en cuenta los cambios y ajustes fiscales y monetarios experimentados en el mundo y en Europa.

1.5.1.2. Evolucion de los principales agregados de la economia espafola

Demanda

Los principales agregados representados en el grafico 1.26 reflejan cémo los afos 2009 y 2012 fueron
muy dificiles para la economia espafola en cuanto a intensidad de retroceso del PIB y el empleo desde
que comenzob la crisis. A partir de la segunda mitad de 2013 se fue consolidando un escenario de
incipiente recuperacion de la economia espafola, que ha encontrado continuidad en los primeros
meses de 2014. El PIB pas6 a mostrar tasas intertrimestrales de crecimiento positivas, aunque
moderadas, y se inicié una modesta creacion neta de empleo. En este cambio han confluido factores
tanto externos como internos. Las decisiones de politica economica adoptadas por los Gobiernos del
area del euro, los avances en la gobernanza de la UEM y la politica monetaria expansiva del BCE han
contribuido a relajar las tensiones financieras, aunque todavia siguen siendo elevadas, y a sostener la
fragil recuperacion de la economia europea. A su vez, internamente, se han producido avances
significativos en la reestructuracion del sistema bancario y en la correccion, en diversa medida, de los
desequilibrios de indole fiscal y de competitividad, entre otros. La accion conjunta en estos frentes ha
propiciado una suavizacién de las adversas condiciones de financiacion y una recuperacion de la
confianza tanto de los inversores internacionales como de las familias y de las empresas nacionales,
que han permitido a la economia espanola superar las tensiones extremas de 2012 y salir de la segunda
recesion de la crisis.

Las caracteristicas y la profundidad de la crisis suponen numerosos retos para el afianzamiento de la
recuperacion y el establecimiento de una nueva senda de crecimiento basada en pautas de
estabilidad. La incertidumbre y los riesgos son aun elevados, y los niveles del PIB y de empleo siguen
siendo todavia muy inferiores a los que se habian alcanzado con anterioridad a aquella. Para afrontar
satisfactoriamente estos retos es necesario que, a escala europea, se profundice en las actuaciones de
politica econdmica encaminadas a reforzar el todavia débil crecimiento y se continle avanzando en la
hoja de ruta para alcanzar una genuina unién econémica y monetaria, singularmente en la union
bancaria, a la vez que, en el ambito interno de la politica econdmica, se mantenga la dinamica de
correccion de los desequilibrios y se avance en la agenda de reformas.

Las posibilidades de volver a crecer en algiin momento no demasiado lejano estan cimentadas sobre la
base de la creacion de empleo y la recuperacion del porcentaje significativo de la riqueza inmobiliaria
y financiera perdida por buena parte de los habitantes del pais.

Antes de analizar el empleo hablemos un poco de la dinamica demografica. Dado que el saldo
migratorio incide sobre todo en el grupo de edad econémicamente activo, al combinarse con el resto
de elementos de la dinamica demografica ha provocado en el dltimo afo (tercer trimestre de 2013)
una reduccion de la poblacion en edad de trabajar (de 16 a 64 afios) de 406.000 personas y de la
poblacion activa de 348.000 (-1,5%). La reduccion de la oferta de trabajo —en lugar de incrementarse
como ha sucedido durante los afios de expansion y los primeros de la crisis— ha comenzado a aliviar el
problema del desempleo y puede hacerlo también en el futuro, pese a que no se cree empleo neto en
abundancia (grafico 1.27).

Hasta ahora el mecanismo de ajuste a la caida de la demanda de trabajo que ha predominado casi por
completo ha sido la destruccion de empleo, aunque a partir del segundo trimestre de 2013 ésta ha
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comenzado a desacelerarse, amortiguando la evolucion de la tasa de paro, que continGa siendo
superior a la de 2012. La tasa de empleo, que se habia igualado en 2005 a la europea, ha retrocedido
del 65,6% de 2007 hasta el 55,5%, 10,1 puntos menos que al llegar la crisis.

GRAFICO 1.26. TASA DE VARIACION ANUAL DEL PIB, LA POBLACION Y EL EMPLEO Y EL PIB PER
CAPITA (Espafia y UE-27, tasas de variacion interanual). 2008-2013
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GRAFICO 1.27. EVOLUCION DE LAS TASAS DE OCUPACION Y DE DESEMPLEO Y SUS DETERMINANTES

(Espana y UE-27). 2008-2013
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Tasas de variacion de la poblacion en edad de trabajar, activa y ocupada
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Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de Eurostat.
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La destruccion de empleo se ha convertido en una variable clave para explicar el comportamiento de
otras, tanto por el lado de la demanda de bienes y servicios -consumo e inversion, ingresos y gastos
publicos- como para la oferta -al impulsar la productividad por un camino poco deseable-. Uno de los
efectos de la caida del empleo es el retroceso del consumo agregado en 2012 y en la primera mitad de
2013, siendo el primer trimestre de 2013 el descenso mas intenso desde que comenzo la crisis,
convirtiéndose su trayectoria en una fuente de gran preocupacion para las empresas. No obstante,
parece haber cierta recuperacion en el segundo trimestre de 2013 con una caida interanual inferior a
la experimentada en 2012. La tasa de ahorro interrumpio la pronunciada trayectoria descendente que
habia seguido desde 2009, con un nivel igual al del afio anterior (10,4 % de la renta disponible) y
similar también al promedio historico.

En cuanto a la Inversion, sus tasas de variacion siguen siendo negativas, aunque en el segundo
trimestre de 2013 sus caidas se han moderado, y los volimenes de formacion bruta de capital apenas
cubren en algunos activos y sectores la depreciacion del capital instalado. Las caidas acumuladas
desde que comenzo la crisis en la formacion bruta de capital sitdan su nivel en 2012 en el 66% del de
2007 (grafico 1.28). Lo cierto es que en 2013 la mejora de la inversion empresarial se circunscribié al
componente de bienes de equipo, que aument6 un moderado 2,2 %, apoyada en el mayor empuje de
las exportaciones, la reduccion de la incertidumbre, el incipiente alivio de las adversas condiciones de
financiacion vy, por Gltimo, la mejora de la posicion patrimonial de las sociedades no financieras, cuya
capacidad de financiacion se elevo hasta el 4,3 % del PIB en 2013. Los recursos internos generados por
el exceso de ahorro sobre inversion estan ayudando a corregir el excesivo endeudamiento que ha
prevalecido en los ultimos afos.

GRAFICO 1.28. VARIACION ANUAL DEL CONSUMO Y LA INVERSION (bienes y servicios) EN ESPANA
(%). 2008-2013
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Fuente: Elaboracion propia con datos del INE.

GRAFICO 1.29. EVOLUCION DE LOS INGRESOS Y LOS GASTOS PUBLICOS EN ESPANA (%). 2008-2012 |
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*Gasto publico sin incluir ayudas a instituciones financieras, en el marco de la reestructuracion del sector financiero, por
importe de 5.136 millones de € en 2011 y 38.343 millones de € en 2012.
Fuente: IGAE, 2013.
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Respecto a la contabilidad del sector publico, los ingresos publicos se incrementaron entre 2011 y 2012
en 0,7 puntos de PIB y los gastos (excluidas las ayudas a la banca) se redujeron en 1,1 puntos
(aumentaron 2,1 puntos si se tienen en cuenta las ayudas a instituciones financieras). El lado positivo
de ese esfuerzo de consolidacion fiscal fue la reduccion del déficit piblico en 2 puntos del PIB, hasta
el 7% si se excluyen las ayudas a la banca, aunque la contabilizacion de estas eleva la necesidad de
financiacion publica hasta el 10,7%. Este comportamiento contractivo del sector publico continuara en
2013 pero a un ritmo mas moderado, dada la suavizacion de la senda de ajuste fiscal autorizada por la
UE, que ha fijado como objetivo para este ejercicio 2014 el 6,5% del PIB.

En el periodo que estamos evaluando, 2008-2013, el comportamiento de la demanda exterior es
favorable, habiendo pasado el saldo comercial en 2012 a valores positivos y siguiendo una tendencia
de mejora que se ve confirmada en los meses transcurridos de 2013. Tras esos resultados se encuentra
la mejora de las exportaciones tanto de bienes como de servicios turisticos y no turisticos situadas en
conjunto en los porcentajes de PIB histéricamente mas elevados (34,7% en el segundo trimestre de
2013), pero sobre todo la contencidon de las importaciones como consecuencia de la atonia de la
demanda interna y la mejora de la competitividad precio de los productos espanoles, relevante en el
mercado exterior y también en el interior.

Los datos confirman que el avance de la devaluacién interna en estos afos se produce a mayor
velocidad de lo que la mayoria de analistas esperaban, pero con unos costes sociales mas elevados que
los que acompanan a las devaluaciones convencionales. La mejora de competitividad que esta en la
base de dicha devaluacion esta siendo clave para el cambio de signo del saldo exterior, observado con
atencion como posible sefal adelantada de otras mejoras.

Entre los rasgos a destacar esta que a la mejora de las exportaciones contribuyen significativamente
tanto la balanza de mercancias como las de servicios, turisticos y no turisticos, siendo estos Ultimos ya
mas importantes que los primeros en volumen de ingresos. En segundo lugar, es también relevante que
la mejora de las exportaciones se esté logrando pese a la atonia de los mercados europeos a los que se
dirige la mayor parte de la exportacion espanola. Gracias al fuerte ritmo de crecimiento de las ventas
en el resto de continentes (la mayoria mas expansivos en la actualidad) el aumento de las
exportaciones ha sido mayor y la dependencia espanola de los mercados europeos se ha reducido
significativamente en estos anos.

En general, la recuperac10n de la demanda hasta aqui contemplada se basa en el saldo exterior,
aunque se preve que su contribucion vaya perdiendo fuerza, y solo a partir de 2015 se base también en
la recuperacion del consumo privado y la formacion bruta de capital fijo (FBCF). En cambio, como
consecuencia de la necesidad de seguir avanzando en el ajuste de las cuentas publicas, el gasto en
consumo final de las Administraciones PUblicas seguira realizando contribuciones negativas hasta 2016.

Oferta

Vista la trayectoria de los principales agregados de la economia espaiiola por el lado de la demanda
que da ver la trayectoria de las variables que operan desde el lado de la oferta, las fuentes del
crecimiento y la productividad.

Estos cinco afos de crisis dejan tras de si un desaprovechamiento duradero de buena parte de los
recursos humanos y de capital. Este hecho viene justificado por (i) la elevada tasa de desempleo, (ii)
la sobrecualificacion del capital humano no empleado, (iii) el exceso de capacidad de las empresas y
(iv) los abundantes activos inmobiliarios vacios.

La escasa utilizacion de los capitales se deriva de la trayectoria negativa de la demanda durante un
periodo tan duradero y reduce los precios de los bienes y activos asi como los incentivos a invertir.

Durante la fase del boom inmobiliario la inflacion espafnola presentaba diferenciales con la europea
que implicaban pérdidas de competitividad y los precios de los activos crecian a tasas de dos digitos,
en especial el suelo. En marcado contraste con esa situacion, el deflactor del PIB crece en los Ultimos
anos por debajo del 1% (0,1% en 2012) y las viviendas encadenan variaciones negativas sustanciales
que implican pérdidas de valor de los activos inmobiliarios del 33,4% desde 2008 hasta la actualidad,
mientras que los activos financieros han ido aumentando valor desde 2010.

Mientras entre 2000 y 2008 el stock de capital neto crecié un 41%, entre ese ano y 2012 solo lo hizo un
5%. La excepcion a esa tendencia son los activos relacionados con las tecnologias de la informacion y
la comunicacion (TIC), los Unicos que han seguido creciendo a buen ritmo (un 32% desde 2007).

La estructura de fuentes del crecimiento ha pasado de una composicion caracterizada durante la
expansion por contribuciones fuertes del empleo y el capital y aportaciones pobres de la productividad
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total de los factores (PTF) a otra muy distinta: contribucién negativa del trabajo (debido a la
destruccion de empleo), mucho menor del capital (debido a la caida del esfuerzo inversor) y
practicamente nula de la PTF (como consecuencia del retroceso en la eficiencia productiva que se
deriva de la baja utilizacién de la capacidad instalada). En suma, debido al bajo nivel de actividad, la
oferta agregada también se contrae.

En este intervalo temporal que estamos analizando se constata que el factor trabajo, pese a ser en
parte fijo, es para las empresas mucho mas ajustable que el capital fisico instalado, en buena medida
adquirido y no alquilado. Un reflejo de la importancia de esa diferencia es la distinta trayectoria de la
productividad del trabajo y del capital durante la crisis: mientras la primera es creciente por efecto
de los ajustes del empleo a la caida de la actividad, la segunda es decreciente por la acumulacion de
excesos de capacidad durante la recesion.

Los ajustes en el mercado laboral han sido enormes, pero han operado sobre todo en cantidades. Con
todo, al concluir el afio 2013 apenas se habia modificado la composicion del desempleo por grupos de
edad y de cualificacion, de modo que las tasas de paro mas elevadas se localizaban entre los mas
jovenes y con menor nivel de formacion. A su vez, el ligero repunte de los flujos de salida del
desempleo en la segunda mitad de 2013 se concentré entre los desempleados con menos de un afio en
esa situacion, con lo que la incidencia del paro de larga duracion siguié una trayectoria ascendente a
lo largo del ejercicio, alcanzando una tasa del 61,6 % en el primer trimestre del afo 2013. El nivel de
paro, su composicion y su persistencia son indicativos de la considerable magnitud del problema
pendiente. Un ejemplo de ello lo tenemos en la tendencia creciente de personas de edad entre 18 y
59 anos que vive en hogares donde ninguno de sus integrantes tiene empleo (grafico 1.30).

La escasa flexibilidad salarial y de otros aspectos de las relaciones laborales no han impedido que
durante la crisis se debilitara sustancialmente la posicion negociadora de los trabajadores por cuenta
ajena (sobre todo a partir de la primera recesion de 2009) pero, al mismo tiempo, ha propiciado la
destruccion de mucho mas empleo que en otras economias. Los salarios se mantuvieron estancados en
los dos anos siguientes pero retrocedieron claramente en 2012 (-0,56%), contribuyendo junto con la
mejora de la productividad (2,71%) a la reduccion de los costes laborales unitarios (CLU) (-3,28%),
cuya caida acumulada desde 2009 alcanza el 7,2% y constituye un elemento clave de las mejoras de
competitividad-precio y del avance del proceso de devaluacion interna.

En resumen, en el mercado de trabajo la destruccion de empleo ha proseguido hasta principios de
2013, pero en el segundo y tercer trimestre el proceso ha emitido sehales de ralentizacion,
produciéndose caidas en el paro y aumentos de ocupacion que han de ser evaluadas con prudencia. En
todo caso, las cifras de empleo y paro son muy relevantes para la valoracion de la situacion por los
hogares y las empresas, y como tales son seguidas por el Gobierno y la opinion publica, con el deseo
generalizado de que ofrezcan noticias positivas a corto plazo.

GRAFICO 1.30. PORCENTAJE DE PERSONAS DE 18-59 ANOS QUE CONVIVEN EN HOGARES DONDE
NINGUNO DE SUS MIEMBROS TIENE EMPLEO (%). 2008-2012
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Eurostat.
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1.5.2. Las Regiones espafiolas en el periodo de crisis 2008-2013

1.5.2.1. Valoracién de la competitividad

Desde el punto de vista académico, la competitividad se relaciona con un campo del conocimiento
economico que analiza los hechos y politicas que determinan la capacidad de una nacion para crear y
mantener un entorno que propicie una mayor creacion de valor para sus empresas y mayor prosperidad
para su poblacion. Si bien la palabra competitividad es ampliamente utilizada, el concepto al cual se
refiere admite distintos matices en la propia definicion de competitividad, que varian de acuerdo a la
institucion que la formule. Por ejemplo, la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econdémico
(OCDE) define la competitividad como «el grado en el cual un pais, bajo condiciones de mercado libres
y justas, puede producir bienes y servicios que superen el test de los mercados internacionales,
incrementando en forma sostenida los ingresos reales de su poblacion». El International Institute for
Management Development (IMD) define competitividad como «la capacidad que tiene un pais o una
empresa para generar proporcionalmente mas riqueza que sus competidores en mercados
internacionales». La Comision Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL) considera que «la
competitividad auténtica debe estar basada en la incorporacion de tecnologia y el uso renovable de los
recursos.

Para valorar la competitividad de una economia se recurre tradicionalmente al analisis de variables
relevantes relacionadas con precios, costes, productividad, especializacion productiva y orientacion
geografica de los canales comerciales.

En el caso de Espana, distintos indices elaborados por diferentes instituciones desde una perspectiva
mundial posicionan a nuestro pais en una situacion desfavorable en términos de competitividad
(cuadro 1.5). Segln el Global Competitiveness Report del World Economic Forum, Espafa disfruta de
ventajas competitivas gracias a unos solidos resultados macroeconomicos y a la mejora tecnologica. En
2008 alcanza la posicion 29 en el estudio realizado sobre 134 paises. A pesar de la desaceleracion
economica de los dos Ultimos afios (convertida ahora en una importante crisis) Espafia mantiene su
posicion (29) en el Global Competitiveness Index en los ultimos tres informes de este indicador. Los
factores que contribuyen de forma positiva a la competitividad espanola son: un fuerte mercado
empresarial nacional, un sector de negocios dinamico, fuerte penetracion de las tecnologias de la
informacion y las comunicaciones (TIC), infraestructura de primera clase, ensefanza superior de buena
calidad y solidos fundamentos macroeconomicos. Por el contrario, actian de forma negativa factores
relacionados con el entorno institucional, el potencial de innovacion que podria ser reforzado y un
mercado laboral poco flexible (y preocupante ante el crecimiento reciente del desempleo en el pais).

En el informe World Competitiveness Scoreboard de IMD Espaiia ocupa en 2008 la posicion 33 entre 55
paises. Finalmente, en el indicador National European Competitiveness Index de Robert Huggins
Associates Ltd, ocupa un puesto discreto (15), en términos de competitividad, entre los 27 paises
europeos.

Resulta evidente que numerosas cuestiones afectan a la competitividad, por lo que es preciso
considerar un amplio nimero de indicadores o variables.

1.5.2.2. Competitividad de las regiones espanolas

Comenzamos este epigrafe haciendo una comparativa de la competitividad de las Comunidades
Autonomas espanolas con respecto a otras economias europeas.

A escala europea se puede encontrar informacion sobre las regiones espaiolas, aunque a un nivel muy
agregado. Comenzamos evaluando el ranking que elabora la Comision Europea para medir la
competitividad de las regiones de la UE: el Regional Competitiveness Index (RCI) de 2013°*°. El RCI
mide, compara y examina la competitividad de las regiones y de los paises europeos. Comprende los
paises de la Union Europea de 27 miembros, ademas de Noruega y Suiza, y sus correspondientes
regiones (a nivel NUTS*). Mide 73 indicadores diferentes agrupados en 11 pilares y ponderados en
funcion del PIB per capita de la region.

Como resumen se puede decir que:
m El principal problema de las regiones espafolas para atraer empresas y personas es la escasa

% Accesible en: http://ec.europa.eu/regional_policy/sources/docgener/studies/pdf/6th_report/rci_2013_report_final.pdf
3 Nomenclatura de las Unidades Territoriales Estadisticas de la UE.
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eficiencia del mercado de trabajo, seguida de la falta de innovacion y las infraestructuras.
m Existe una gran diferencia entre unas regiones y otras, siendo la mejor en casi todos los indices
Madrid, que se ve beneficiada por el efecto capitalidad.

m El punto fuerte de las regiones espafolas es la salud, que este indice mide por sus resultados:
esperanza de vida saludable, fallecidos en carretera, mortalidad infantil y tasas de mortalidad
por cancer, enfermedades coronarias o suicidios.

TABLA 1.18. INDICE DE COMPETITIVIDAD REGIONAL. 2013 |
cODIGO REGION PUNTUACION RANKING
ES30 Madrid 0,479 57
ES21 Pais Vasco 0,175 103
ES22 Navarra -0,025 131
ES51 Cataluna -0,109 142
ES13 Cantabria -0,277 161
ES12 Asturias -0,34 169
ES23 La Rioja -0,347 170
ES52 C. Valenciana -0,349 171
ES24 Aragon -0,351 172
ES62 Murcia -0,457 181
ES11 Galicia -0,458 182
ES41 Castilla y Leon -0,46 183
ES53 Baleares -0,521 188
ES70 Canarias -0,618 199
ES61 Andalucia -0,649 202
ES42 C. La Mancha -0,69 205
ES43 Extremadura -0,813 223
ES64 Melilla -0,93 234
ES63 Ceuta -1,098 236

Fuente: Regional Competitiveness Index (RCI) de 2013.

TABLA 1.19. iNDICE DE COMPETITIVIDAD REGIONAL. 2010 y 2013 |
REGION RANKING 2010 | RANKING 2013 | CAMBIO DE POSICION

Madrid 59 65 -6
Pais Vasco 115 114

Navarra 159 142 17
Catalufa 106 153 -47
Cantabria 191 172 19
Asturias 195 180 15
La Rioja 205 181 24
C. Valenciana 168 182 -14
Aragén 181 183 2
Murcia 199 192 7
Galicia 185 193 -8
Castilla y Leon 189 194 5
Baleares 208 199 9
CANARIAS 223 210 13
Andalucia 193 213 -20
C. La Mancha 209 216 -7
Extremadura 229 234

Melilla 270 245 25
Ceuta 267 247 20

Fuente: Regional Competitiveness Index (RCI) de 2013.

104 Consejo Economico y Social de Canarias



Informe Anual 2013-2014 CAPITULO 1

A la vista de la situacién competitiva de las regiones espaiolas, cabe preguntarse cual esta siendo su
evolucion jesta mejorando o empeorando? Para analizarlo se muestra a continuacion la comparacion
entre los datos del estudio del 2010 (que se han modificado para hacerlos comparables), y los del
estudio de 2013 (el propio estudio considera que una diferencia de +/-5 resulta poco relevante y
puede deberse a los cambios de muestra y medicion).

Resultan especialmente resefiables la mejora de la Comunidad de la Rioja en 24 posiciones y la bajada
de Cataluia en 47 posiciones, con una caida del 36,6% en la eficiencia del mercado laboral y del 11,3%
en innovacion.

Canarias esta en la cola, ocupa el puesto 210 de las 262 regiones estudiadas. Si se atiende al ranking
espafol, Canarias es la cuarta Comunidad Autonoma de la cola del ranking, superada Unicamente por
Andalucia (202), Castilla la Mancha (205) y Extremadura (223), ademas de las dos Ciudades Autonomas.
Si se compara este ranking con el de 2010, se comprueba que Canarias esta incrementando su
posicionamiento competitivo y ha mejorado 13 posiciones. El pilar con mejor resultado es el de la
salud seguido del de la sofisticacion empresarial. Sus peores resultados son la eficiencia del mercado
de trabajo, la innovacion, el tamafno del mercado, la preparacion tecnologica, las infraestructuras y la
educacion superior y la formacion continua.

Otra visién del posicionamiento de las Comunidades Autéonomas Espanolas en el contexto de
competitividad en Europa es otorgada por el informe «Regiones 2020~», elaborado por la Direccion
General de Politica Regional de la Comision, el cual proporciona un primer analisis prospectivo del
probable impacto en las regiones de cuatro de los mayores retos a que se enfrenta Europa: la
globalizacion, las tendencias demograficas, el cambio climatico y el consumo y suministro energéticos.
Mediante una serie de indicadores, el informe dibuja un «indice de vulnerabilidad», que determina el
grado de vulnerabilidad de las regiones al impacto de la globalizacion, los cambios demograficos, el
cambio climatico y los asuntos energéticos. Las consecuencias potenciales se examinan con la
perspectiva del afio 2020 y los principales resultados son los que se indican a continuacion.

indice de vulnerabilidad a la globalizacién

Basandose en factores como las estimaciones de productividad, nivel de empleo y nivel educativo, el
indice de vulnerabilidad a la globalizacion para 2020 presenta amplias variaciones. Los resultados
generales revelan que mientras las regiones con economias competitivas e innovadoras se beneficiaran
de la globalizacion, es probable que aquellas regiones que carecen de capacidad para desarrollar
economias basadas en el conocimiento sufran mas.

TABLA 1.20. iNDICE DE VULNERABILIDAD A LA GLOBALIZACION. 2013 |
CODIGO NUTS REGION iINDICE GLOBALIZACION
ES21 Pais Vasco 36
ES22 Navarra 45
ES30 Madrid 49
ES24 Aragon 54
ES12 Asturias 55
ES13 Cantabria 56
ES41 Castilla y Ledon 56
ES23 La Rioja 57
ES11 Galicia 59
ES51 Cataluna 59
ES53 Baleares 65
ES52 C. Valenciana 70
ES63 Ceuta 73
ES43 Extremadura 74
ES70 Canarias 74
ES61 Andalucia 76
ES42 C. La Mancha 77
ES62 Murcia 77
ES64 Melilla 80

Fuente: Regiones 2020. Direccion General de Politica Regional de la Comision.
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Las proyecciones sugieren que muchas regiones situadas en la parte meridional y oriental de la UE,
como Letonia o el sur de Portugal, estaran en la situacion menos favorable. Por otro lado, el informe
indica que las regiones con importantes nucleos urbanos, que tienden a atraer residentes con elevados
niveles educativos e industrias punteras, estarian relativamente bien situadas para prosperar.

indice de vulnerabilidad a los cambios demograficos

El informe revela que, para el afo 2020, alrededor de un tercio de las regiones europeas deberan
registrar un descenso de poblacion. La mayoria de estas regiones estan situadas en los nuevos Estados
miembros de Europa Central y Oriental, Alemania oriental, el sur de Italia y el noroeste de Espana.
Asimismo, los resultados predicen que muchos paises de Europa Central y Oriental sélo experimentaran
problemas demograficos ulteriormente, y el informe aconseja que se utilice este tiempo para preparar
su economia y sus sistemas sociales para el impacto del envejecimiento de la poblacion.

TABLA 1.21. iNDICE DE VULNERABILIDAD A LOS CAMBIOS DEMOGRAFICOS. 2013 |
CODIGO NUTS REGION iINDICE DEMOGRAFICO
ES70 CANARIAS 10
ES62 Murcia 17
ES64 Melilla 17
ES53 Baleares 18
ES61 Andalucia 20
ES30 Madrid 23
ES52 C. Valenciana 23
ES63 Ceuta 24
ES42 C. La Mancha 30
ES51 Cataluna 30
ES23 La Rioja 33
ES43 Extremadura 33
ES22 Navarra 35
ES13 Cantabria 37
ES24 Aragon 39
ES21 Pais Vasco 45
ES11 Galicia 54
ES41 Castillay Ledn 57
ES12 Asturias 60

Fuente: Regiones 2020. Direccion General de Politica Regional de la Comision.

indice de vulnerabilidad al cambio climatico

El informe anticipa que la mayor parte de las regiones europeas se veran afectadas de forma negativa,
en mayor o menor grado, por las repercusiones del cambio climatico. También observa que se
experimentaran tensiones en varios sectores economicos, especialmente el turismo, la produccion
energética, la agricultura y la pesca. Mas de 170 millones de personas, mas de un tercio de la
poblacion de la UE, viven en las regiones con mayor presion. La Europa meridional y oriental se vera
expuesta a cambios en los patrones pluviales y aumentos de las temperaturas, mientras que las
regiones del Norte y el Oeste se veran mas afectadas por la erosion costera y por fendémenos
meteoroldgicos extremos como grandes tormentas.
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TABLA 1.22. iNDICE DE VULNERABILIDAD AL CAMBIO CLIMATICO. 2013 |
CODIGO NUTS REGION iINDICE CLIMATICO
ES21 Pais Vasco 22
ES64 Melilla 30
ES70 CANARIAS 34
ES63 Ceuta 35
ES12 Asturias 36
ES22 Navarra 41
ES13 Cantabria 42
ES23 La Rioja 46
ES51 Cataluna 47
ES11 Galicia 57
ES24 Aragén 57
ES41 Castilla y Ledn 60
ES30 Madrid 63
ES53 Baleares 72
ES52 C.Valenciana 77
ES62 Murcia 79
ES61 Andalucia 85
ES42 C. La Mancha 86
ES43 Extremadura 87

Fuente: Regiones 2020. Direccion General de Politica Regional de la Comision.

indice de vulnerabilidad energética

Todas las regiones de la UE estan cada vez mas expuestas a los cambios de los mercados energéticos,
lo que genera problemas relativos a la seguridad de abastecimiento y pone a prueba la eficiencia
energética y la sostenibilidad medioambiental. El analisis indica que las regiones de Europa occidental
y septentrional parecen, en general, mejor preparadas para enfrentarse a estos retos de los proximos
anos. Por otra parte, las regiones periféricas situadas principalmente en los Estados miembros del Este
y el Sur parecen particularmente vulnerables.

El informe concluye que, para ayudar a las regiones a resolver los retos del afio 2020, debe reajustarse
el marco politico europeo, e indica que todas las regiones deberan encontrar soluciones adaptadas a
nivel local para hacer frente a los diversos retos a que se enfrentan. Los resultados deben ser tenidos
en cuenta e integrarse en el proceso de reflexion sobre la futura politica de cohesion europea.

En el caso de una comparacion relativa solo a las regiones espafiolas, podemos recurrir a recientes
estudios que se aproximan a la valoracion de la competitividad de las 17 Comunidades Autonomas.

Lopez Garcia (2009) recoge un cuadro resumen de la clasificacion de las diferentes Comunidades
Auténomas segln el grado de competitividad analizado por otros investigadores (cuadro 1.4).

CUADRO 1.5. CLASIFICACION DE LAS REGIONES ESPANOLAS SEGUN GRADO DE COMPETITIVIDAD |

FUENTE REGIONES MAS COMPETITIVAS REGIONES MENOS COMPETITIVAS

REIG (2007) C. de Madrid Extremadura
Pais Vasco C. La Mancha
Navarra
Cataluna

LOPEZ (2008) C. de Madrid Extremadura
Navarra Baleares
Pais Vasco Andalucia
Cataluna Canarias
Aragon

VILLAVERDE (2007) C. de Madrid Extremadura
Pais Vasco Murcia
Navarra Galicia

Fuente: Ana M.® Lopez Garcia, Juan José Méndez Alonso y Milagros Dones Tacero, 2009. Factores clave de la
Competitividad Regional: Innovacion e Intangibles.
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TABLA 1.23. iNDICE DE VULNERABILIDAD ENERGETICA. 2013 |
CODIGO NUTS REGION iINDICE ENERGETICO
ES64 Melilla 37
ES63 Ceuta 39
ES70 CANARIAS 39
ES30 Madrid 42
ES53 Baleares 42
ES43 Extremadura 43
ES61 Andalucia 43
ES51 Cataluna 44
ES12 Asturias 45
ES13 Cantabria 45
ES21 Pais Vasco 45
ES23 La Rioja 45
ES11 Galicia 46
ES24 Aragon 46
ES41 Castilla y Leon 46
ES52 C. Valenciana 46
ES22 Navarra 47
ES42 C. La Mancha 47
ES62 Murcia 47

Fuente: Regiones 2020. Direccion General de Politica Regional de la Comision.

En el cuadro 1 se comprueba cémo, antes del inicio de la crisis, hay cierto consenso en la
caracterizacion de las regiones mas competitivas (Comunidad de Madrid, Pais Vasco, Navarra), que
coinciden, ademas, con ser regiones donde se ha realizado un mayor esfuerzo en potenciar la
innovacion. Menor consenso se encuentra a la hora de identificar a las regiones menos competitivas,
salvo en el caso de Extremadura, que se clasifica como region menos competitiva en los tres estudios
mencionados. De igual modo, coinciden en resaltar la importancia de la innovacion y de los recursos
intangibles como pilares de la competitividad.

Para evaluar la competitividad de las Comunidades Autonomas espafolas en el transcurso de estos
cinco anos (20008-2013) examinamos la variacion media de diferentes agregados macroeconémicos
para asi formular un ranking o posicionamiento en el ambito nacional.

No cabe duda de que la idea de competitividad debe vincularse a las fuentes de prosperidad regional,
puesto que se parte de una dotacion de factores productivos y una capacidad de innovar. Los graficos
6, 7 y 8 reflejan la variacion media del PIB, del PIB per capita y de la poblacion de las 17 Comunidades
Auténomas espanolas y de las 2 Ciudades Autonomas entre el 2008 y el 2013. Asi, la tabla 1.24 recoge
el ranking en 2008 y 2013 y la variacion del posicionamiento en el ambito nacional.

La produccion del conjunto nacional ha caido en el transcurso del 2008-2013 un -1,34%. Once regiones
presentan decrecimientos mas moderados que la media nacional. Las Comunidades Auténomas que
menos han visto variar el PIB real (a precios constantes de 2008) en el transcurso de la crisis (2008-
2013) han sido la Comunidad de Navarra (-0,82%), la Comunidad de Madrid (-0,98%), Galicia (-1,06%),
Castilla y Ledn (-1,09) y Canarias (-1,1%) ademas de las dos Ciudades Autonomas. en términos medios,
el pais ha visto reducido su PIB en un -1,34%.

Las Comunidades Auténomas que menos han visto variar el PIB per capita real en el transcurso de la
crisis (2008-2013) han sido Castilla y Ledn (-0,58%), Pais Vasco (-0,64%), Galicia (-0,68%), Cataluna (-
0,69 %) y Rioja (-0,83 %). Canarias ha experimentado una reduccion media del -1,55%, superior a la
experimentada en términos medios por el conjunto nacional (-1,32%).

Entre 2008 y 2013 la poblacién ha crecido mas en las dos Ciudades Auténomas, en los dos Archipiélagos
y Murcia.
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Navarra

Madrid
Melilla
Galida
C.yledn
Canarias
Pais Vasco
Baleares
Cataluna
Espana
Rioja
Cantabria
Bdtremadura
Asturias
Andalucia

C. LaMancha

Murcia

C.Valenciana

25 20 -15 10 05 00
Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de CRE-2008 del INE.

Castilla y Ledn
Pais Vasco
Galicia
Catalufia

Rioja

Navarra
Madrid
Espafa

Cantabria

Aragon

Canarias
Asturias
Extremadura
Baleares
C. La Mancha

Andalucia

C. Valenciana
Ceuta

Murcia

Melilla -3,13

-3,5 -3,0 -2,5 -2,0 -1,5 -1,0 -0,5 0,0

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de CRE-2008 del INE.
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Melilla

Ceuta
Baleares
Canarias
Murcia
Andalucia
Madrid
Navarra

C. La Mancha
C. Valenciana
Espana
Cantabria
Extremadura
Aragén
Cataluna
Galicia
Asturias

Pais Vasco

Rioja

Castilla y Ledn

-1,0 -0,5 0,0 0,5 1,0 1,5 2,0 2,5 3,0

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de CRE-2008 del INE.

2008 2013 CAMBIO DE POSICION
Pais Vasco 1 1 0
Madrid 2 2 0
Navarra 3 3 0
Cataluha 4 4 0
Aragon 5 6 -1
Rioja 6 5 1
Baleares 7 7 0
Cantabria 8 9 -1
Castilla y Ledn 9 8 1
Asturias 10 10 0
C. Valenciana 11 12 -1
Galicia 12 11 1
Ceuta 13 14 -1
Canarias 14 13 1
Murcia 15 15 0
C. La Mancha 16 16 0
Melilla 17 18 -1
Andalucia 18 17 1
Extremadura 19 19 0

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de CRE-2008 del INE.
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En total, siete comunidades tienen un PIB por habitante superior a la media del conjunto nacional
tanto en el ano 2008 como en el ano 2013. Encadena el ranking tanto en 2008 como en 2013 la
Comunidad Autonoma del Pais Vasco, y le siguen Madrid, Navarra, Cataluha, Aragon, Rioja y Baleares
(Aragdn y Rioja intercambian posiciones en 2013). Canarias, que ve aumentada la brecha del PIB per
capita respecto al conjunto nacional a medida que avanzan los afnos de crisis, avanza una posicion en
el ranking en el 2013.

La economia espanola ha presentado y presenta fuertes contrastes territoriales. El nivel de desarrollo
economico, la composicion de la estructura productiva, el grado de cualificacion de la mano de obra y
la propension innovadora de las empresas son algunas de las magnitudes econdmicas en las que
facilmente se puede constatar el elevado grado de disparidad regional existente en Espafa. Como
causa y/o efecto de ello, el mercado de trabajo espafiol muestra también profundas diferencias
regionales en cuanto a sus principales magnitudes, que ademas tienden a persistir a lo largo del
tiempo. Y la diferencia entre ellas se observa tanto en periodos de bonanza econémica como en las
recesiones (Jimeno y Bentolila, 1998; Lopez-Bazo et al., 2002 y 2005; Bande et al., 2008).

Los graficos 9 y 10 nos dan una vision de la variacion del desempleo y de la actividad que las distintas
Comunidades Autonomas espanolas han experimentada durante el periodo de recesion. En cuanto al
factor trabajo y al capital humano se refiere, el efecto mas devastador de la Gran Recesion ha sido,
sin duda, el generalizado y vertiginoso aumento del paro en todas las regiones espanolas. A mediados
de 2013 solo tres de las diecisiete comunidades autéonomas tenian tasas de paro inferiores al 20 por
100 de la poblacion activa, mientras que seis afios antes Unicamente en dos de ellas se superaba el 10
por 100. Sin embargo, dentro de una ténica comin de empeoramiento de todas las magnitudes del
mercado de trabajo, existen disparidades territoriales muy evidentes con origenes, sin embargo,
diferentes. Tal como puede comprobarse en el articulo de Enrique Lopez-Bazo y Elisabet Motellon
(2013), hay un grupo de regiones que histéricamente han registrado las tasas de paro mas elevadas
(Andalucia, Extremadura, Canarias) y que durante la crisis han llegado a superar el 30 por 100 de la
poblacion activa; pero existe también un segundo grupo que, habiendo disfrutado de un prolongado
periodo de expansion, ha sufrido un singular deterioro en los afnos de la crisis (Castilla-La Mancha,
Comunidad Valenciana, Murcia), situandose asimismo en el limite de esa gravisima cifra del 30 por
100. Las diferencias territoriales no se circunscriben, sin embargo, al desempleo, sino que se
extienden también a las tasas de actividad y a los niveles salariales, y aunque durante la fase
expansiva hubo una cierta convergencia en las tasas de paro, las disparidades entre regiones se han
mantenido igualmente tras el impacto de la Gran Recesion.

Hasta aqui hemos visto como la crisis econémica ha truncado en Espaia un largo proceso de expansion
economica caracterizado, ademas de por sus altas tasas de crecimiento, por una ampliacion sustancial
de la poblacion activa, producto del aumento de la participacion en el mercado laboral de la
poblacion en edad de trabajar y de la incorporacion de un enorme volumen de poblacion inmigrante.
La espectacularidad de este proceso expansivo se ha visto reflejada simétricamente en una fuerte
caida de la actividad, con tasas de crecimiento negativas durante al menos un quinquenio y una caida
de la ocupacion que ha llevado a un volumen de desempleo sin precedentes.

La gran recesion no ha afectado a todas las Comunidades Auténomas por igual. Una tercera parte de
los espaiioles reside en tres Comunidades Autonomas (Andalucia, Castilla-La Mancha y Comunidad
Valenciana) que desde el inicio de la crisis han perdido en conjunto casi un 10% de su PIB y un 20% de
sus empleos, y donde la tasa media de paro roza el 33% de la poblacion activa. En el otro extremo de
la distribucion, una quinta parte de los espafioles vive en otras tres Comunidades (Madrid, Pais Vaco y
Navarra) cuyos registros durante la crisis son una caida del PIB en torno al 5%, una pérdida del 13% del
empleo y una tasa media de paro del 19%. La diferencia de rentas deja bien claro el aumento de la
desigualdad: el PIB por habitante de estas tres Ultimas regiones es un 64% superior al de las tres
primeras, 8 puntos mas que antes de la crisis.

La idea de «pobreza~ se refiere a la dificultad de los individuos para acceder a los bienes y servicios
esenciales para garantizar una calidad de vida digna y un desarrollo personal y social satisfactorios. La
existencia de una renta «insuficiente» es sin duda uno de los elementos determinantes de la pobreza,
pero ni es el Unico ni recoge todas las implicaciones de «ser pobre~. Hace casi 25 afos que, Naciones
Unidas propuso un indicador sintéticos de desarrollo, de naturaleza multidimensional, el Indice de
Desarrollo Humano (IDHL por sus siglas en inglés) ante la insuficiencia del Producto Interior Bruto (PIB)
como medida del éxito econémico de una sociedad.

La investigacion sobre el desarrollo y pobreza en Espana y sus Comunidades Autonomas y el impacto de
la crisis llevada a cabo por Carmen Herrero (2013) junto a otros autores trata de aproximar el impacto
de la crisis econémica en Espafa mediante dos indicadores multidimensionales de la evolucion del
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desarrollo econdémico y de la pobreza. El grafico 1.36 muestra la una primera vision de conjunto de lo
sucedido en las Comunidades Auténomas entre 2006 y 2011, a través de la variacion porcentual del
indicador de desarrollo y de sus componentes. Hay cuatro elementos destacables en estos datos:

1. El nivel de desarrollo se ha reducido en Espana con respecto a 2006.

2. Las comunidades auténomas presentan comportamientos muy dispares en cuanto a la
evolucion de su grado de desarrollo.

3. Las variables que tienen mayor peso en la explicacion de estos resultados son el gasto, la
desigualdad y la educacion, dado que la esperanza de vida presenta una variabilidad mas
reducida y un comportamiento mas homogéneo.

4, Detras del resultado global de la variacion del NIDH hay composiciones distintas para las
diferentes comunidades. Es decir, cada punto porcentual de variacion de una comunidad
puede venir generado por variaciones muy diferentes en las variables primarias.

La tabla 1.25 describe los cambios experimentados en el ranking de comunidades entre 2006 y 2011.
Las mayores variaciones que observamos corresponden a las caidas de Baleares y Comunidad
Valenciana (6 puestos cada una), y a las subidas de Cantabria y Castilla-La Mancha (4 puestos cada
una). Mejoran posiciones La Rioja (3 puestos), Andalucia, Asturias y Galicia (2 puestos cada una) y
Extremadura (1 puesto). Pierden posiciones Murcia (3 puestos), Aragon, Canarias y Castilla y Leon (1
posicion cada una).

GRAFICO 1.34. VARIACION MEDIA DE LA POBLACION DESEMPLEADA DE LAS CCAA ESPANOLAS ENTRE
2008-2013 (%)

Melila | 34,7
Ceuta 31,3
Cantabria 24,5
Galicia 24,0
Asturias 23,4
Aragon 20,5
Rioja 19,9
Navarra 19,7
C. LaMancha 19,5
Madrid | 19,4
Baleares 19,0
Castila y Leon 17,7
Pais Vasco 17,7
Murcia 17,7
Extremadura 17,3
Espafia | 7.0
Cataluna 16,1
C. Valenciana 16,1
Andalucia 14,6
Canarias 13,9
‘

Fuente: EPA, INE. Elaboracion propia.
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GRAFICO 1.35. VARIACION MEDIA DE LA POBLACION ACTIVA DE LAS CCAA ESPANOLAS ENTRE 2008-

2013 (%)
6,21 Canarias
195 Espana
| 152 Cantabria
| 0,82 Madrid
| 066 Ceuta
| 0,66 Extremadura
1051 Rioja
| 0,21 Baleares
0,161 Melilla
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0530 Aragon
-0,60 | Navarra
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-091 | Murcia
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Fuente: EPA, INE. Elaboracion propia.

GRAFICO 1.36. VARIACION PORCENTUAL DEL NIDH POR COMUNIDADES AUTONOMAS. 2006-2011 |
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Fuente: Goerlich e Ivie, Ministerio de Educacion, Cultura y Deporte, INE. Elaboracion propia.

Consejo Econoémico y Social de Canarias 113



CAPITULO 1 Informe Anual 2013-2014

Concluimos este epigrafe seialando que los resultados hasta aqui expuestos coinciden en lineas
generales con los resultados obtenidos por los investigadores Eduardo Bandrés y Maria Dolores Gadea a
cerca del impacto de la Gran Recesion y las diferencias entre territorios. Ellos demuestran que la
Comunidad Valenciana, Castilla-La Mancha y Andalucia forman el grupo mas castigado por la crisis, con
Murcia y Canarias en una posicion cercana aunque no muy alejada de las regiones con un impacto
intermedio, donde se sitlan Aragon, Cataluia, La Rioja y Baleares. El grupo con menor incidencia de la
crisis esta formado por el Pais Vasco, Navarra y Madrid; con Galicia y Castilla y Ledn también incluidas,
si bien cercanas al grupo intermedio. Por Ultimo, Asturias, Extremadura y Cantabria presentan
resultados discrepantes segln las series utilizadas. Aunque los vinculos entre las condiciones de
partida y el comportamiento de las regiones durante la Gran Recesion son complejos, este articulo
pone de manifiesto que las regiones con menor incidencia de la crisis son también las que presentan
mayor sincronia con el conjunto, cuentan con un mayor peso industrial, mejor dotacion de capital
humano, menor tasa de paro antes de la recesion y mas apertura exterior. Y lo contrario sucede con
las regiones que experimentan un mayor impacto de la crisis.

TABLA 1.25. RANKING DE COMUNIDADES AUTONOMAS SEGUN EL NIDHL EN 2006 Y 2011 |
2006 2011 Diferencia
Andalucia 14 12 2
Aragon 5 -1
Asturias 10 2
Baleares 8 14 -6
CANARIAS 16 17 -1
Cantabria 9 5 4
C.yLedn 15 1 4
C. La Mancha 6 7 -1
Cataluna 4 4 0
C. Valenciana 7 13 -6
Extremadura 17 16 1
Galicia 11 9 2
Madrid 2 2 0
Murcia 12 15 -3
Navarra 3 3 0
Pais Vasco 1 1 0
La Rioja 13 10 3

Fuente: Herrero, C., et al. Desarrollo y pobreza en Espafia y sus comunidades autonomas y el impacto de la crisis, 2013.
Papeles de Economia Espaiiola. Funcas.

114 Consejo Economico y Social de Canarias



candarias

Capitulo 2

El panorama general de la economia canaria






CAPITULO 2
El panorama general de
la economia canaria

2.1. CUADRO MACROECONOMICO DE CANARIAS
2.1.1. Dinamica reciente de la actividad econémica en Canarias
2.1.2. Distribucion sectorial del crecimiento econdémico
2.1.3. Evolucion comparada de los precios en Canarias
2.2. DEMANDA, CONSUMO E INVERSION
2.2.1. Demanda y consumo
2.2.2. Inversion
2.3. TEJIDO EMPRESARIAL, CONFIANZA EMPRESARIAL Y ACTIVIDAD EMPRENDEDORA
2.3.1. Tejido empresarial
2.3.1.1. Dinamica reciente de las empresas
2.3.1.2. Dinamica reciente de los auténomos
2.3.2. La confianza empresarial
2.3.2.1. Perspectivas de confianza en Europa y Espana
2.3.2.2. Perspectivas de confianza en Espana y Canarias
2.3.3. Emprendeduria
2.4. SECTOR EXTERIOR
2.4.1. Intercambio de bienes y servicios
2.4.1.1. Principales indicadores
2.4.1.2. Principales sectores exportadores canarios
2.4.1.3. Principales mercados para Canarias
2.4.2. Analisis centrado en Africa Subsahariana
2.4.2.1. Introduccion
2.4.2.2. Principales Sectores Exportadores a Africa Subsahariana
2.4.2.3. Principales mercados en Africa Subsahariana
2.5. DINAMICA SECTORIAL RECIENTE
2.5.1. Sector primario
2.5.1.2. Agricultura



. Ganaderia

. Pesca

or secundario
.2.1. Panorama general
.2.2. Industria

2. 3. Construccion
2.

2.

e

2.5. C

Nﬂr"‘-hw

4. Energia
5. Agua
2.5. ici
. Panorama general
. Turismo
. Comercio
. Sistema financiero
5 Transporte
2.6. TECNOLOGIAE I+D
2.6.1 Introduccion
2.6.2 Hogares y sociedad de la informacion
2.6.2.1 Equipamiento de TIC en los hogares
2.6.2.2. Uso de las TIC en los hogares
2.6.3 Centros educativos y sociedad de la informacion
2.6.4 Empresas y sociedad de la informacion
2.6.4.1 Empresas de menos de diez empleados
2.6.4.1.1. Equipamiento de TIC en las empresas de menos de diez empleados
2.6.4.1.2. Uso de las TIC en las empresas de menos de diez empleados
2.6.4.2. Empresas de diez o mas empleados
2.6.4.2.1. Equipamiento de TIC en las empresas de diez o mas empleados
2.6.4.2.2 Uso de las TIC en las empresas de diez o mas empleados
2.6.5. Administracion electronica
2.6.5.1 Interaccion de los ciudadanos con la Administracion Piblica
2.6.5.2. Interaccion de las empresas con la Administracion Publica
2.6.6. |+D+i
2.7. CAPITAL HUMANO Y FORMACION
2.7.1. Introduccion
2.7.2. Escolarizacion, formacion y poblacion
2.7.3. Educacion y participacion en el mercado de trabajo
2.7.3. Los resultados a largo plazo de la inversion en formacion
2.7.4. Capital humano, formacion e inmigracion
2.8. CANARIAS EN LA UNION EUROPEA
2.8.1. Los objetivos de Canarias en la Union Europea para el periodo 2014-2020
2.8.2. Implicaciones para Canarias del marco financiero europeo
2.8.2.1. Balance del periodo de programacion 2007-2013
2.8.2.2. El periodo de programacion 2014-2020 para Canarias: Los fondos estructurales y su adaptacion a la
Estrategia Europea 2020. La cooperacion territorial. La asignacion del POSEI y al Fondo Europeo de Desarrollo Rural.
Innovacion, educacion y cohesion social. Configuracion de los Programas Operativos
2.8.3. Estatuto especial de Region Ultraperiférica
2.8.4. Régimen Econdmico y Fiscal de Canarias
2.8.4.1. Configuracion actual del REF. Las lineas basicas y las propuestas para la modificacion - adaptacion del REF
2.8.4.2. Analisis de los principales incentivos del REF en 2013
2.8.4.2.1. Reserva para Inversiones en Canarias
2.8.4.2.2. Zona Especial Canaria
2.8.4.2.3. Fiscalidad indirecta especial en Canarias
2.8.4.2.4. Otros elementos del REF
2.8.4.3. Renovacion de los incentivos del REF
2.8.4.3.1. La renovacion del REF en los pronunciamientos del Consejo
2.8.4.3.2. Resolucion del Parlamento de Canarias sobre la renovacion del REF para el periodo 2014-2020
2.8.4.3.3. Las Directrices sobre las ayudas de Estado de finalidad regional para el periodo 2014-2020

2.
2.
2.
2.
2.
2.
2.
2.
3.
2.
2.
2.
2.
2.

wwwww
AwN—l

5.
5.
5.
5.
5.
o



Informe Anual 2013-2014 CAPITULO 2

2.1. CUADRO MACROECONOMICO DE CANARIAS

Desde la publicacién de la ultima edicion del Informe Anual del CES 2012, varios factores han afectado
al comportamiento de la coyuntura econdmica canaria. Respecto a la economia mundial se ha
observado por un lado, una aceleracién gradual apoyada por las economias desarrolladas y por otro, la
recuperacion en la UEM ha visto compensado el menor dinamismo de los paises emergentes (véase
epigrafe 1.1 y 1.2 del presente Informe Anual). La reactivacion de la economia europea, en un
contexto de tipos de interés libres de riesgo historicamente bajos y el resurgimiento de tensiones
geopoliticas en mercados competidores propicié una recuperacion escalonada de la actividad y del
empleo de la economia espafola en general y la canaria en particular, la cual ha mostrado en la
primera mitad de 2013 un gradual menor debilitamiento respecto a los resultados de 2012. Esta senda
ha continuado durante el tercer y cuarto trimestre del 2013 reflejando la gradual mejoria del sector
de mayor peso, los servicios de mercado, y dentro de ellos del comportamiento dinamico del turismo y
en particular del turismo extranjero, que esta presentando maximos histoéricos.

De cara a 2014, la informacion conocida a fecha de cierre de este informe sugiere una continuidad del
tono expansivo de la actividad. Se espera que la aceleracion del crecimiento de la economia mundial,
la recuperacion en la zona euro tras dos afos en recesion, la devaluacion interna y la inestabilidad de
algunos mercados competidores contribuyan al crecimiento del sector exterior canario.

El presente epigrafe analiza la situacion econdmica de Canarias en el ano 2013. El primero de los
apartados examina los indicadores macroeconémicos de las Islas, su evolucion y las convergencias y
divergencias con respecto a los nacionales y a los de otras regiones espanolas. El segundo apartado
explora la distribucion sectorial del crecimiento en Canarias y el tercero indaga en los precios.
Veremos que los principales indicadores de coyuntura evolucionaron de menos a mas, sobre todo a
partir del segundo semestre de 2013, apoyados en un crecimiento excepcional del sector exterior y en
una menor contribucion negativa de los sectores inmersos en procesos de reestructuracion. Pese a
todo, se observa también que la transmision de la politica monetaria hacia familias y empresas
continla obstaculizada por el proceso de fragmentacion del sector financiero europeo, que dificulta la
dinamizacion del crédito en paises como Espana.

2.1.1. Dinamica reciente de la actividad econémica en Canarias

El estudio de la dinamica econémica canaria ha de comenzar con el analisis de dos indicadores
fundamentales: el Producto Interior Bruto (PIB) y el Producto Interior Bruto por habitante. El primero
de ellos, el PIB, es una medida del bienestar de una sociedad, de la sostenibilidad econdémica
medioambiental y social. Es un indicador econémico que refleja la produccion total de bienes y
servicios generada en un pais durante un periodo de tiempo determinado, normalmente un afo. Este
indicador, a pesar de presentar ciertas criticas como medida aproximada del bienestar econémico®,
como puede ser el no reflejar el impacto social o ecologico de las diferentes actividades econémicas,
es la medida mas usada internacionalmente para estudiar, valorar y tener una imagen mas pertinente
de la evolucion econdmica de un pais o region. El segundo de ellos, el PIB por habitante, resulta de
dividir el PIB entre la poblacion.

Los datos publicados de la Contabilidad Regional de Espana (CRE-2008) en el INE indican que el PIB
nominal y real de la economia canaria en 2013 ascendio a 40.299 y 39.855 millones de euros
respectivamente. En términos reales (precios constantes del ano 2008) supone un descenso del
volumen del PIB canario de -0,4% respecto al afio 2012. La trayectoria analizada de la produccién en
este periodo de crisis proyecta un resultado negativo, aunque la contraccion es menor en Canarias que
en conjunto del pais (véase grafico 2.1).

Tras un 2012 marcado por la desconfianza, el recrudecimiento de las tensiones financieras y la
aceleracion de los procesos de consolidacion fiscal y reformas estructurales, las expectativas
auguraban que 2013 seria el ano de la transicion de la economia hacia un nuevo ciclo expansivo. 2013
fue testigo de un crecimiento excepcional del sector exterior ademas de una contribucion menos
negativa de los sectores inmersos en el proceso de restructuracion. Con todo, esta tendencia de
mejora no ha podido evitar una caida del PIB regional de -0,4%, 8 décimas menos que Espafna (-1,2%).

2. En 2008 se cred una comision internacional de grandes expertos e investigadores con el fin de construir un conjunto de

medidas que reflejen las principales inquietudes. Una version revisada del PIB seguira midiendo la actividad de mercado
pero también sera completada con mediciones que reflejen qué sucede a la mayoria de los ciudadanos (mediciones de la
renta mediana), qué les sucede a los pobres (mediciones de pobreza), qué le sucede al medio ambiente) y qué le sucede a la
sostenibilidad econémica (mediciones de la deuda). Para saber mas, véase el libro de Joseph E. Stiglitz, Amartya Sen y Jean-
Paul Fitoussi “Medir nuestras vidas. Las limitaciones del PIB como indicador de progreso”.
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PESO DEL PIB DE CANARIAS RESPECTO AL PIB NACIONAL. 2000-2013 (Espafia base 100)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la CRE-2008 (INE).
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La distribucion regional del PIB (véase grafico 2.2) refleja que Canarias y Baleares fueron las
comunidades que registraron un menor descenso de su PIB en términos de volumen (-0,4% ambas,
seguidas de la Comunidad Valenciana y Cataluna (-0,8% en ambos casos). El menor descenso en la tasa
real de variacion del PIB que se registré en Canarias se debid, fundamentalmente, a una evolucion del
sector servicios de su economia mas favorable que la observada a nivel nacional. Sin embargo, tal
crecimiento es todavia insuficiente para lidiar con la continuada crisis de empleo en el Archipiélago la
cual limita el aumento de los ingresos en las familias canarias.

En concreto, el crecimiento medio anual para el periodo 2008-2013 fue para Canarias del -1,1%, menos
negativo que la media estatal (-1,37%). En la comparativa regional tal como vemos en el grafico 2.3,
Canarias aparece como la quinta comunidad auténoma con menor contraccion de la actividad en el
periodo, aunque si tenemos en cuenta a las dos ciudades auténomas la posicion es la séptima. Este
menor impacto en la crisis econdmica se debe fundamentalmente a la mejor progresion relativa de la
economia canaria en los ultimos cuatro afnos (véase tabla de datos asociada al grafico 2.1).

TABLA 2.1. PIB NOMINAL EN LAS C.C.A.A. ESPANOLAS EN 2013 |
Comunidad Auténoma Valor Estructura Tasa de Variacion Crecimiento medio
Porcentual % Interanual real anual (2008/2013)

Andalucia 138.300.676 13,5% -0,5% -1,8%
Aragén 32.257.502 3,2% -0,9% -1,3%
Asturias 21.421.021 2,1% -2,2% -1,8%
|. Baleares 26.061.397 2,5% 0,7% -1,2%
CANARIAS 40.299.350 3,9% 0,3% -1,1%
Cantabria 12.384.551 1,2% -1,2% -1,6%
Castilla y leén 53.478.825 5,2% -1,5% -1,1%
C-La mancha 35.989.475 3,5% -0,5% -1,8%
Catalufa 192.544.852 18,8% 0,0% -1,2%
C. Valenciana 97.332.824 9,5% -0,3% -2,1%
Extremadura 16.199.826 1,6% -1,0% 1,7%
Galicia 55.203.728 5,4% -0,2% -1,1%
Madrid 183.291.720 17,9% -1,1% -1,0%
Murcia 26.349.753 2,6% -1,1% -1,9%
Navarra 17.556.768 1,7% 1,2% -0,8%
Pais vasco 62.780.008 6,1% -1,3% -1,1%
Rioja 7.765.185 0,8% -1,1% -1,4%
ESPANA 1.022.988.000 100,0% -0,6% -1,4%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la CRE-2008 (INE).

PIB por habitante

En términos de PIB por habitante (véase tabla 2.2), segun los Ultimos datos de la Contabilidad Regional
de Espana (CRE-2008), publicados por el Instituto Nacional de Estadistica (INE), Pais Vasco fue la
comunidad que presentd un mayor valor (29.958 euros), un 34,5% superior a la media nacional (22.279
euros). Le siguen la Comunidad de Madrid (28.915 euros) con un 29,8% mayor y la Comunidad Foral de
Navarra con un PIB por habitante de 28.359 euros, que en términos relativos es un 27,3% mas elevado.
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En contraposicion, Extremadura fue la comunidad con un PIB per capita menor (15.026 euros), un
32,6% relativamente menor que la media nacional.

El PIB nominal por habitante en Canarias fue, en el ano 2013, de 18.873 euros por habitante, lo que
equivale al 84,7% de la renta media per capita estatal antes mencionada. Renta media que, en el afo
2013 es, en términos nominales, 67 euros inferior a la del pasado afo 2012 (18.940 €/hab.). Segin
estos datos, la tasa de variacion interanual es para Canarias de -0,4% frente a la variacion interanual
del -0,1% del conjunto estatal.

En términos reales, tomando como afo base el 2008, en 2013, el PIB por habitante asciende a 18.675
euros en Canarias y a 22.101 euros en Espafa (véase tabla 2.2). Canarias, tras registrar en 2009 un
descenso en el nivel de renta por habitante del -5,8%, en el ano 2010 mostré un timido crecimiento del
PIB por habitante positivo del 0,2%. Sin embargo, este cambio de tendencia que predisponia una ligera
mejoria en la economia, no se ha vuelto a repetir, pues desde entonces la tasa de crecimiento del PIB
por habitante de Canarias ha sido de -0,3%, -2,1% vy -1,0% para 2011, 2012 y 2013 respectivamente.

Para el periodo 2013, todas las comunidades y ciudades autonomas de Espafa, con la excepcion de
Cataluia (0,1%), presentan una reduccion en el PIB real por habitante (véase tabla 2.2), siendo la
ciudad auténoma de Melilla (-2,6%) y la comunidad Balear (-1,7%) quienes sufren el mayor retroceso.

La tasa de variacion media anual acumulada del PIB real por habitante de Canarias en cada uno de los afos
transcurridos desde que se iniciase la crisis en 2008 es de -1,8%, 3 décimas superior a la nacional (-1,5%).

TABLA 2.2. PIB NOMINAL POR HABITANTE EN LAS C.C.A.A. ESPANOLAS EN 2013 |
‘Autonoma | VALOR ESPANASTO0 | oraal 04 2013/2012
Pais Vasco 29.958 134,5 -0,3
Madrid 28.915 129,8 0,0
Navarra 28.359 127,3 -0,5
Catalufia 26.666 119,7 0,9
Rioja 25.277 113,5 0,4
Aragon 24.732 111,0 -0,3
Baleares 23.445 105,2 -0,6
ESPANA 22.279 100,0 -0,1
C.yLeon 21.880 98,2 -0,5
Cantabria 21.550 96,7 -0,7
Asturias 20.591 92,4 -1,3
Galicia 20.399 91,6 0,3
C. Valenciana 19.502 87,5 0,1
CANARIAS 18.873 84,7 -0,4
Ceuta 18.765 84,2 -0,4
Murcia 17.902 80,4 -0,7
C. La Mancha 17.780 79,8 0,5
Andalucia 16.667 74,8 -0,5
Melilla 16.430 73,7 -1,7
Extremadura 15.026 67,4 -0,7

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la CRE-2008 (INE).
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TABLA 2.3. PIB REAL POR HABITANTE EN LAS C.C.A.A. ESPANOLAS EN 2012 |

Comunidad Auténoma| Valor Espafa =100 Tasa de varzig;:i:;') /nz(i)r;tze ranual (%) Varziggié)-nz(r)r;e:;dia

Pais Vasco 29.823 134,9 -0,9 -2,3
Madrid 28.994 131,2 -0,2 -1,3
Navarra 28.284 128,0 -0,8 -1,4
Cataluiia 26.153 118,3 0,1 -2,1
Rioja 25.055 113,4 -0,4 -1,8
Aragén 24.840 112,4 -0,6 -1,6
Baleares 23.019 104,2 -1,7 -0,6
ESPANA 22.101 100,0 0,7 2,0
C.yLedn 21.854 98,9 -1,1 -1,1
Cantabria 21.279 96,3 -1,3 -2,2
Asturias 20.789 94,1 -1,3 -1,7
Galicia 20.240 91,6 -0,5 -0,8
C. Valenciana 19.377 87,7 -0,3 -1,3
Ceuta 18.757 84,9 -1,4 -2,5
CANARIAS 18.675 84,5 -1,0 -1,1
Murcia 17.917 81,1 -1,3 -0,7
C. La Mancha 17.597 79,6 -0,1 -1,0
Andalucia 16.380 74,1 -1,5 -2,2
Melilla 16.256 73,6 -2,6 -3,6
Extremadura 15.006 67,9 -1,1 -1,5

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la CRE-2008 (INE).

El nivel de renta real por habitante en Canarias representa el 84,5 del nivel medio nacional. El afho
anterior, en 2012, este porcentaje ascendia a 84,8% y en el 2010 la cifra era del 85,1%. Por lo tanto,
mientras que en el 2011 se produjo una reduccién en la distancia que separa el nivel de renta per
capita en Canarias respecto a la media nacional, en 2013 esta distancia se amplia ligeramente. Otros
factores estructurales que se analizaran con posterioridad en este informe, como la productividad, la
competitividad, el tejido empresarial, etc., también explican la brecha econémica existente entre los
indicadores autonémicos y los nacionales y nos daran idea de la magnitud de la crisis en Canarias.

Por su parte, el crecimiento poblacional en Canarias es un indicador también del impacto de la crisis.
Segun los datos del INE publicados en la Contabilidad Regional de Espaha -Base 2008- la cifra de
poblacion a 1 de julio de 2012 seglin Estimaciones de la Poblacion Actual de Espana, en Canarias en el
ano 2012 asciende a 2.121.000 personas, sin que podamos saber la distribucion provincial a no
disponer la CRE-2008 del INE, en el momento de la elaboracion de este informe, tal desglose de la
poblacion de Canarias.
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PIBpc (Espafia base 100)
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GRAFICO 2.5. DINAMICA RECIENTE DE LA POBLACION EN CANARIAS. 2001-2013
EVOLUCION DE LA POBLACION EN CANARIAS Y EN ESPANA. 2001-2013 (tasas de variacion interanual en %)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la CRE base 2008. Cifra de poblacion a 1 de julio de 2013. (INE).
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TABLA 2.4. TASAS DE CRECIMIENTO EN 2012 Y 2008-2012 EN CANARIAS Y ESPANA (%) |
2012-2013 2008-2012

VARIACION MEDIA ANUAL (%) ESPANA CANARIAS ESPANA CANARIAS

PIB -1,2 -0,4 -5,0 -3,1

POBLACION -0,5 0,7 1,2 2,9

PIB/POBLACION -0,1 -0,4 -6,2 -5,8

Fuente: CRE-2008. Elaboracion propia.

TABLA 2.5. DISTRIBUCION DE LA POBLACION ACTIVA EN CANARIAS Y ESPANA |
CANARIAS (total en miles de personas y tasa en %)
2011 2012 2013
TOTAL TASA TOTAL TASA TOTAL TASA
ACTIVOS 1.086,4 62,45 1.100,6 62,55 1.104,0 62,23
PARADOS 329,5 30,33 358,8 32,60 365,3 33,09
OCUPADOS 756,9 43,51 741,8 42,16 738,7 41,64
ESPANA (total en miles de personas y tasa en %)
2011 2012 2013
TOTAL TASA TOTAL TASA TOTAL TASA
ACTIVOS 23.440,3 60,29 23.360,4 60,23 23.070,9 59,86
PARADOS 5.287,3 22,56 6.021,0 25,77 5.935,6 25,73
OCUPADOS 18.153,0 46,69 17.339,4 44,71 17.132,2 44,46

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la EPA (INE).

La evolucion de la poblacion presenta desde 2007 una desaceleracion en su crecimiento a raiz de la
crisis econdémica tanto en Canarias como para la media nacional (véase grafico 2.5). Sin embargo, los
datos para 2011, 2012 y 2013 muestran para Canarias un incremento en el ritmo de crecimiento de la
poblacion (crecimiento poblacional interanual del 0,7% respectivamente), rompiendo la tendencia a la
baja de los ultimos afos y ampliando el diferencial con la media estatal, que sigue reduciéndose (-
0,5% en 2013). De hecho, Canarias fue la segunda comunidad autonoma con mayor dinamismo
poblacional en 2013 (0,7%), tras la comunidad Balear (1,3%).

Los datos de crecimiento de 2013 indican que, el descenso del PIB por habitante en Canarias se debe
mas al incremento poblacional que al descenso del PIB. En la comparativa con la media nacional,
aunque la reduccion en el PIB por habitante es muy similar -0,4% vs -0,1%), los factores que explican
este comportamiento muestran diferencias notables, de manera que en Canarias el crecimiento del
PIB es mayor (-0,4% vs -1,2%) y el crecimiento poblacional también (0,7% vs -0,5%).

Durante el periodo de crisis, 2008-2012, la conclusion es analoga. En la comparativa con la media
nacional, aungue la reduccion en el PIB por habitante es muy similar (-5,8% vs -6,2%), los factores que
explican este comportamiento muestran diferencias notables, de manera que en Canarias la
contraccioén del PIB es menor (-3,1% vs -5,0%) y el crecimiento poblacional mayor (2,9% vs 1,2%).

A juicio de otros economistas, la piramide poblacional de las Islas tiene mucha gente joven que se
incorpora al mercado de trabajo, ademas de ser una comunidad autéonoma receptora de inmigracion.
Asimismo, destacan el importante papel que juegan las mujeres en el contexto actual de crisis. "La
destruccion del empleo en sectores como la construccion hacen que haya mas hombres en paro y
muchas mujeres que antes dedicaban tiempo al cuidado del hogar de casa han tenido que buscar un
empleo”, entienden.

Para profundizar en el analisis de la evolucion del PIB y el PIB por habitante, resulta conveniente
considerar la evolucion de otros factores que pueden afectar a la evolucion del PIB agregado, puesto
que el estudio de la dinamica del crecimiento debe considerar que éste responde en mayor medida a
la evolucion de la productividad del trabajo y las variables que participan en el funcionamiento del
mercado de trabajo.
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Por ello, analizaremos algunos de los factores explicativos del crecimiento del PIB por habitante, como
pueden ser la productividad aparente del factor trabajo, la tasa de ocupacion, la tasa de paro, el peso
relativo de la poblacion potencialmente activa sobre la poblacion total, o el factor demografico.

Los datos europeos indican que la tasa de desempleo continla estando en niveles muy altos en Espaia,
Grecia y Portugal, paises en los que ademas, junto con Irlanda, el porcentaje de adultos que viven en
hogares sin empleo se ha duplicado desde el comienzo de la recesion, hasta llegar a representar, con
la excepcion de Portugal, en torno al 15 % de los hogares.

Los datos de Canarias indican que el mercado de trabajo comienza a recuperarse desde la publicacion
del dltimo Informe Anual del CES-Canarias, pero el camino es aun muy largo. Tras un afo 2012 muy
negativo para la comunidad Canaria en términos de empleo, el mercado laboral canario corrigid
progresivamente el ritmo de deterioro durante un 2013 que cerrd con una caida acumulada anual del
-1,1% en el numero de afiliados, frente al -3,1% de Espana. Al mismo tiempo, la reduccion del paro
registrado se intensificd progresivamente a lo largo de los trimestres del ano 2013 pero esta aceleracion
fue insuficiente para evitar un nuevo aumento del nimero de parados en el conjunto del afo.

Analizamos ahora algunas de las magnitudes del mercado de trabajo canario necesarias para el
posterior analisis de productividad aunque recordamos al lector que, el mercado de trabajo se
describe detalladamente en el capitulo 4 de este Informe Anual. Trabajaremos con datos trimestrales
pues, a fecha de publicacién de este informe (mayo de 2014) los resultados anuales no han sido
actualizados con los datos EPA revisados segln la base poblacional 2011 y mientras tanto la consulta de
la informacion anual en el INE solo puede hacerse para la base poblacional 2001 hasta que dicho
Organismo vaya actualizando progresivamente la informacion.

Poblacién activa®: Segun los datos suministrados por el INE en la Encuesta de Poblacion Activa (EPA) y
que reflejamos en la tabla 2.5, en Espana el niumero de activos, que en los inicios del periodo
considerado oscila alrededor de los 23.440.300, inicia un descenso continuado a partir del cuarto
trimestre de 2012, situandose en el primer trimestre de 2014 en 22.883.900, es decir hay en este
periodo 600.000 activos menos que a finales de 2012. Esta cifra es menor que el descenso
experimentado por la poblacion de 16 a 64 afos, tramo al que pertenece la practica totalidad de la
poblacion activa. La disminucion de la actividad ha afectado en particular y de manera practicamente
continuada a los hombres (559.600 activos menos), mientras que ha sido mas suave en el caso de las
mujeres (96.100 activas menos en el periodo) que ademas han experimentado un ascenso en sus
efectivos en el periodo central del trienio considerado.

El nimero de activos en Canarias al finalizar el ano 2013 fue de 1.104.000 personas y la tasa de
actividad se cifro en un 62,23%. Los datos de la EPA del ultimo trimestre de 2013 indican que se
consolida el crecimiento de poblacion activa en Canarias con 3.400 personas mas que en el mismo
periodo de 2012, mientras que se produce una caida de 289.500 trabajadores en el conjunto de
Espafia. No obstante, el aumento en las Islas se debié a la poblacion femenina. Los datos muestran
que, en el ultimo trimestre del pasado afo 2013, 600 hombres mas que en el mismo periodo de 2012
estaban en edad de trabajar y buscando trabajo mientras que esa cifra asciende a 2.900 cuando
hablamos de mujeres incorporadas a la poblacion activa.

Ocupados**: la EPA no reflejé un aumento en el nimero de ocupados hasta el cuarto trimestre del afio
2013 donde se registran en Canarias 738.700 ocupados. Este dato significa un descenso respecto al
Ultimo trimestre del 2012 de un 0,42% (3.100 personas menos). Los datos para el conjunto nacional
indican que los ocupados han descendido en el Gltimo trimestre de 2013 respecto al mismo periodo en
2012 un 1,18%. En paralelo, con los datos de actividad publicados por el ISTAC el empleo privado en
Canarias en el sector servicios fue el actor principal de este cambio de tendencia, registrando
incrementos de 8.300 (datos de variacion corregidos en efecto calendario) y 14.300 ocupados durante
el tercer y cuarto trimestre de 2013 respectivamente. Una vez mas, la aceleracion del turismo estaria
detras de esta evolucion, quedando patente en el crecimiento del nimero de ocupados en hosteleria,
sector que actualmente aglutina el 26% del total de ocupados en la regién (Espaia 12%). El sector de la
construccion sigue drenando empleo, aunque a una velocidad menor que en pasados ejercicios.
Igualmente, y en linea con el proceso de consolidacion fiscal, se mantiene la senda descendente del
empleo publico.

3 Activos: personas de 16 o mas afos que, durante la semana de referencia (la anterior a aquella en que se realiza la

entrevista), suministran mano de obra para la produccion de bienes y servicios o estan disponibles y en condiciones de
incorporarse a dicha produccion. Se subdividen en ocupados y parados.

Ocupados son aquellas personas, de al menos 16 anos, que han trabajado durante la semana anterior a la encuesta de la EPA
al menos una hora y han recibido una retribucion por ello. Se incluyen en este apartado también los que se han ausentado
dicha semana por enfermedad, vacaciones, etc.
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Parados®: La tasa de paro no se ha comportado igual en todas las Comunidades Autonomas en el afo
2013. La tasa de paro nacional se cifré ese afo en el 25,73%. En Canarias, la tasa de paro aumenta
pasando del 32,60% en el afo 2012 al 33,09% en el afo 2013. La cifra de desempleados en Canarias el
ano 2013 ascendid a 365.300 personas. Respecto al sexo, la tasa de paro masculina (34,22%) se sitla
2,45 puntos por encima de la femenina (31,77%). Para el conjunto del Estado, la tasa de paro entre los
hombres es del 25,04% y entre las mujeres del 26,53%.

Como mencionamos anteriormente, el INE aln no dispone de datos anuales del mercado laboral
actualizados pero segin el informe Situacién Canarias del BBVA publicado en abril de 2014, en el
conjunto del afo 2013 se produjo una disminucion del nimero medio de ocupados del 2% (-14.500
empleados). A esta evolucion se sumoé un contexto de disminuciéon del nimero de activos (-0,3%), que
se traduce en un incremento de la tasa de paro de un punto. Nosotros, lo que podemos concluir de
este breve analisis de la dinamica poblacional en relacion con la actividad laboral, es que Canarias en
el afo 2013 registra un aumento en su tasa de desempleo derivado del incremento del nimero de
activos y el esperado descenso en la tasas de empleo asociado a periodos de crisis, lo que evidencia un
ano mas que, Canarias posee un factor de produccion como es “la mano de obra” infrautilizado. Por
ello se hace necesario estudiar la productividad aparente del trabajo, la tasa de ocupacion, la tasa de
actividad y el peso relativo de la poblacion potencialmente activa sobre la poblacion total y como
éstas influyen en el ritmo del crecimiento de la economia. La tabla 2.6 responde a estas cuestiones en
cuanto que profundiza en el comportamiento de los factores explicativos del crecimiento del PIB y del
PIB por habitante y sugiere que a medio y largo plazo, se dé continuidad a los planes de reformas
estructurales y se profundice en los retos pendientes del mercado laboral, especialmente en términos
de capital humano y productividad. Al mismo tiempo, Canarias debe aprovechar la ventana de
oportunidad existente, para ahondar en politicas encaminadas a reducir los riesgos derivados de una
eventual desaparicion de factores exdgenos que han potenciado el crecimiento del sector turistico en
los Gltimos anos.

La productividad en Canarias

El crecimiento de la productividad es importante para el mantenimiento de los equilibrios
macroecondémicos, puesto que permite incrementar los salarios de los trabajadores sin que ello
perjudique a la inflacion o provoque tensiones en los margenes empresariales y en el mercado de
trabajo que terminen generando desempleo.

Durante los afos de expansion que se extendieron desde mediada la década de los noventa hasta
finales del 2007, la economia espafiola se caracterizd por su mayor dinamismo en la generacion de
valor anadido bruto (VAB) y creacion de empleo que los paises de la Union Europea y Estados Unidos,
pero con pobres ganancias de productividad en practicamente todos los sectores economicos. El lento
avance de la productividad no se tradujo en moderacion salarial y, al crecer mas los salarios que la
productividad, empujaron al alza los costes laborales unitarios con el consiguiente efecto negativo
sobre la productividad.

La acumulacioén de capital en estos afos se distinguié por un marcado sesgo hacia los activos no ligados
a nuevas tecnologias (TIC)- fundamentalmente la construccion - que se han revelado menos
productivos en los paises mas dinamicos de la Union Europea, y especialmente en Estados Unidos.

Lo que distinguié a la economia espaiola de los restantes paises fue el peor comportamiento de la
productividad total de los factores (PTF), la cual es considerada un buen indicador del ritmo de avance
de las mejoras de eficiencia. El superior dinamismo del VAB y el empleo descansé en lentos avances de
productividad sustentados en la acumulacion de capital no ligado a las nuevas tecnologias, y a
variaciones negativas de la PTF. Lo preocupante es que estas pautas fueron comunes en practicamente
todos los sectores econdmicos, con muy escasas excepciones.

La llegada de la crisis tuvo consecuencias devastadoras en nuestra economia que se han agudizado
conforme se prolongaba la recesion. Mientras los paises que mostraron un comportamiento mas
virtuoso en los anos de expansion estan consiguiendo capear el temporal, los que fundamentaron el
crecimiento en bases menos solidas, como Espaia, Italia y Portugal, se encuentran en una economia
aun comprometida, sin que pueda atisbarse todavia la salida al final del tunel.

Estas lineas han descrito los perfiles basicos de la evolucion de la economia espaiola desde la
perspectiva de la produccion. Desde la perspectiva geografica podemos analizar la productividad de
Canarias a través de la productividad del trabajo por ser ésta una fuente de crecimiento de la renta
per capita, la inflacién, el crecimiento de los salarios, la ocupacion y la competitividad de la

% Parados son aquellas personas de 16 o mas afnos que estan sin trabajo, disponibles para trabajar y buscando empleo

activamente.
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economia. Hay otras dos variables que afectan al crecimiento de la renta: el incremento de la
poblacion activa y el nUmero de ocupados.

El ratio entre el VAB y el nimero de trabajadores empleados para producirlo (productividad aparente
del factor trabajo) de la economia canaria entre el afio 2000 y 2007 ha ido decreciendo principalmente
porque la velocidad de crecimiento del nimero de puestos de trabajo ha sido mayor que el dinamismo
en la generacion de valor afadido bruto. Tal como mencionamos al principio de estas lineas, el lento
avance de la productividad no se tradujo en moderacion salarial y, al crecer mas los salarios que la
productividad, empujaron al alza los costes laborales unitarios con el consiguiente efecto negativo
sobre la productividad.

Durante esos siete anos, empresas nuevas e innovadoras se abrieron camino en el mercado, empresas
menos productivas se retiraron, la gente cambiaba de trabajo por la facilidad de encontrar uno nuevo,
y el cierto nivel de desempleo ocasionado entre blUsqueda y bisqueda se asumia como parte de una
economia sana y en crecimiento.

Con la llegada de la crisis, la intensa destruccién del empleo menos productivo -muy superior a la
contraccion del VAB- impulsé con fuerza el crecimiento de la productividad del trabajo y la reduccién
de los costes laborales unitarios. Una idea bastante extendida es que los problemas del lento avance
de la productividad durante los aios de expansion tienen como origen casi exclusivo el lastre que
representaba el sector de la construccion. Ciertamente, la responsabilidad que tiene cualquier sector
sobre el comportamiento agregado depende de dos elementos: su tasa de variacion de la
productividad por hora trabajada y la importancia que tiene en el agregado (tabla 2.6). La
combinacion de ambos elementos -crecimiento y peso- indica la contribucion de cada sector al
crecimiento de la productividad del trabajo.

La Fundacion BBVAy el Instituto Valenciano de Investigaciones Econémicas analizan la productividad en
las regiones espafiolas desde el 2000 al 2011%*. Tomando sus estimaciones como diagnéstico que
identifica de manera realista las causas de los problemas, su alcance y las vias de salida, podemos
afirmar que, del afio 2000 al 2007, la construccion tuvo un efecto negativo sobre el crecimiento de la
productividad pero de un orden de magnitud inferior a la que en ocasiones se le atribuye. Si se
excluyera el impacto negativo de este sector, el crecimiento de la productividad en Espana en ese
intervalo temporal hubiera sido solo 0,09 puntos mayor, cifra ésta muy modesta (0,07 puntos en el
caso de Canarias). En cambio, este sector ha jugado un papel relevante en los ritmos de crecimiento
de la productividad en regiones como Murcia y Baleares (véase tabla 2.7 panel a).

En los anos de crisis, el fuerte repunte de la productividad esta practicamente dominado por la
intensisima destruccion del empleo en el sector de la construccion, y en mucha menor medida en los
servicios de mercado. Si se excluyera a la construccion -es decir, se construyera un agregado virtual en
el que este sector no existiera- el crecimiento de la productividad en Espana hubiera sido 1,48 puntos
porcentuales menor (véase tabla 2.7 panel b). En el caso de Canarias, la construccion no es el
principal responsable del crecimiento de la productividad, sino que lo son los servicios de mercado
(1,33 puntos porcentuales).

El informe concluye que, ni el sector de la construccion puede considerarse Unico responsable del
lento avance de la productividad durante los aflos de expansion, ni tampoco se advierten otras buenas
noticias tras el repunte de la productividad en los anos de crisis, ya que tiene como fundamento, casi
exclusivamente, la intensisima destruccion de empleo en este sector.

El declive economico de sectores como el de la inversion residencial ha puesto de manifiesto que la
economia espafola necesita reorientar su actividad productiva a sectores con mayor potencial de
crecimiento futuro y de creacion de empleo.

Sin duda, la crisis es grave y generalizada y ha abierto la brecha de la desigualdad econémica entre las
distintas Comunidades Autonomas espaiolas. A dia de hoy, el PIB por habitante es menor en Canarias
que en el conjunto nacional y ademas el resquicio que separa el nivel de renta por habitante canario
del nivel de medio nacional se ha ido ensanchando en los Gltimos 14 anos. El hecho de que Canarias
presente una tasa de paro del 33,1%, 7,3 puntos porcentuales por encima de la tasa de paro nacional,
implica una gran infrautilizacion del factor trabajo.

La informacion de la tabla 2.8 refleja el decrecimiento del PIB per capita y de la productividad
aparente del factor trabajo en Canarias respecto a Espana a lo largo de los Ultimos trece afios. El bajo
rendimiento de la fraccion de la poblacion activa que si participa en el proceso productivo y, la no
utilizacion del 33,1% de la poblacion activa posicionan a Canarias en la sexta region espafola con
menor nivel productivo (grafico 2.6).

% Garcia, F. P. (2012). Crecimiento y competitividad: motores y frenos de la economia espafiola. Fundacion BBVA.
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TABLA 2.6. TASA DE VARIACION DE LA PRODUCTIVIDAD POR HORA TRABAJADA. (Economia de
mercado, 2000-2007 y 2007-2011; datos en %)

a) 2000-2007

Economia de Agricultura y Energia Manufacturas Construccion Servicios de
mercado pesca Mercado
Andalucia 0,6 2,2 3,8 0,8 -1,4 0,8
Aragon 1,2 0,2 3,8 2,2 1,7 1,0
Asturias 1,0 1,1 5,3 1,2 0,4 1,2
Baleares -0,5 2,0 4,7 1,4 -2,3 -0,4
Canarias 0,0 1,9 0,8 0,3 -0,5 0,0
Cantabria 0,8 1,5 1,2 1,3 -0,7 0,9
Castilla y Leon 1,4 2,0 2,5 1,8 0,9 1,7
C-La Mancha 0,7 2,1 -4,8 1,8 -0,3 0,7
Catalufia 1,0 1,5 1,2 2,3 0,3 0,7
C. Valenciana 0,7 3,4 0,1 1,7 -1,1 0,5
Extremadura 1,8 3,7 2,0 0,9 -0,9 2,0
Galicia 1,0 2,5 2,0 1,9 -0,5 0,8
Madrid 1,0 -3,0 2,9 2,2 -0,6 1,1
Murcia -0,2 0,1 -2,1 1,9 -2,8 -0,1
Navarra 1,0 2,5 2,2 1,9 -0,4 0,6
Pais Vasco 1,5 1,5 1,5 2,2 -0,8 1,7
Rioja 1,0 1,6 2,1 1,8 -1,0 0,9
Espaia 0,9 2,0 2,1 1,9 -0,6 0,8

b) 2007-2011

Economia de Agricultura y Energia Manufacturas Construccién Servicios de
mercado pesca Mercado
Andalucia 2,0 0,1 1,9 1,1 10,4 0,6
Aragoén 2,0 -1,7 0,3 2,9 6,1 1,4
Asturias 1,6 1,0 1,1 0,2 9,2 0,6
Baleares 3,5 1,6 1,6 -2,8 10,3 2,0
Canarias 3,2 -1,6 3,2 5,0 8,4 1,8
Cantabria 2,7 3,1 0,1 3,9 10,2 0,5
C.yLeon 3,1 3,5 2,3 4,9 8,3 1,1
C.- La Mancha 2,7 1,3 8,3 4,0 10,5 0,2
Catalufia 2,1 0,8 2,4 3,5 9,6 0,2
C. Valenciana 2,8 -0,6 4,8 2,1 11,2 1,1
Extremadura 2,2 1,4 -2,5 -0,5 8,7 0,7
Galicia 2,2 1,8 1,9 3,4 8,5 0,7
Madrid 1,7 0,2 1,1 1,3 11,3 0,5
Murcia 2,3 -3,2 -1,9 2,3 8,7 1,6
Navarra 3,8 0,3 1,7 6,0 10,7 1,1
Pais Vasco 2,2 1,4 -6,6 3,0 10,0 0,8
Rioja 2,3 2,6 -2,3 1,6 8,8 0,4
Espaia 2,3 0,8 1,6 2,9 10,0 0,7

Fuente: Garcia, F. P. (2012). Crecimiento y competitividad: motores y frenos de la economia espafola. Fundacion BBVA .
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TABLA 2.7. CONTRIBUCION DE LOS GRANDES SECTORES AL CRECIMIENTO DE LA PRODUCTIVIDAD
POR HORA TRABAJADAO (economia de mercado, 2000-2007 y 2007-2011; datos en %)

a) 2000-2007

Economia de| Agriculturay Energia | Manufacturas | Construccién Servicios de Efecto'
mercado pesca Mercado reasignativo
Andalucia 0,61 0,13 0,15 0,11 -0,27 0,46 0,04
Aragoén 1,25 -0,01 0,17 0,64 0,20 0,45 -0,18
Asturias 1,01 0,03 0,39 0,27 0,05 0,61 -0,34
Baleares -0,47 0,02 0,11 0,17, -0,31 -0,28 -0,18
Canarias 0,02 0,04 0,02 0,02 -0,07, 0,03 -0,01
Cantabria 0,81 0,05 0,03 0,33 -0,10 0,44 0,05
Castilla y Ledn 1,43 0,17 0,15 0,41 0,11 0,79 -0,21
C. La Mancha 0,74 0,26 -0,24 0,38 -0,10 0,28 0,17
Catalufia 1,03 0,03 0,03 0,64 0,02 0,41 -0,10
C. Valenciana 0,65 0,10 0,00 0,41 -0,15 0,29 0,01
Extremadura 1,75 0,49 0,09 0,09 -0,20 0,95 0,33
Galicia 0,99 0,19 0,12 0,40 -0,09 0,39 -0,02
Madrid 1,01 -0,01 0,08 0,35 -0,06 0,79 -0,14
Murcia -0,17 -0,02 -0,09 0,36 -0,45 -0,04 0,06
Navarra 0,99 0,10 0,06 0,64 -0,05 0,27 -0,03
Pais Vasco 1,51 0,01 0,05 0,74 -0,08 0,80 -0,01
Rioja 1,01 0,11 0,03 0,57 -0,16 0,38 0,08
Espafia 0,87, 0,07, 0,07 0,40 -0,09 0,47 -0,06

b) 2007-2011

Economia de| Agriculturay Energia | Manufacturas | Construccién Servicios de Efecto‘
mercado pesca Mercado reasignativo
Andalucia 2,00 0,00 0,08 0,11 1,92 0,34 -0,45
Aragoén 2,03 -0,10 0,01 0,69 0,91 0,70 -0,17
Asturias 1,64 0,02 0,07 0,01 1,68 0,32 -0,46
Baleares 3,47 0,02 0,05 -0,17, 1,40 1,54 0,64
Canarias 3,22 -0,03 0,01 0,29 1,27 1,33 0,24
Cantabria 2,68 0,12 0,01 0,86 1,69 0,28 -0,29
Castilla y Leén 3,11 0,32 0,13 0,99 1,31 0,54 -0,19
C. La Mancha 2,69 0,15 0,39 0,79 2,01 0,08 -0,73
Cataluiia 2,06 0,01 0,06 0,85 1,20 0,13 -0,19
C. Valenciana 2,83 -0,02 0,13 0,39 1,71 0,65 -0,03
Extremadura 2,20 0,19 -0,11 -0,04 1,99 0,35 -0,17
Galicia 2,21 0,11 0,10 0,62 1,48 0,39 -0,49
Madrid 1,75 0,00 0,04 0,17, 1,42 0,34 -0,23
Murcia 2,26 -0,23 -0,09 0,39 1,30 0,88 0,02
Navarra 3,83 0,01 0,05 1,92 1,43 0,54 -0,12
Pais Vasco 2,16 0,06 -0,30 0,92 1,27 0,40 -0,20
Rioja 2,26 0,21 -0,05 0,49 1,29 0,18 0,13
Espafia 2,34 0,03 0,06 0,52 1,48 0,44 -0,19

Fuente: Garcia, F. P. (2012). Crecimiento y competitividad: motores y frenos de la economia espafola. Fundacion BBVA.
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TABLA 2.8. DESCOMPOSICION DEL CRECIMIENTO REAL DEL PIB POR HABITANTE CANARIO. ANALISIS
COMPARADO CON ESPANA (datos en %). 2000-2013

2000
PIB per capita @ 91,94
PIB ® 3,89
Puestos de trabajo © 3,97
Poblacién ocupada 4,43
Productividad 1 © 98,17
Productividad 2 @ 88,0
Tasa de ocupacién 1 © 91,4
Tasa de ocupacién 2 ® 100,5
Tasa de actividad @ 104,6
Factor demografico 9 97,6
Poblacion ® 4,23

Canarias/Espafa (%)

2007 | 2010 | 2011
86,72/ 85,30/ 85,09
3,90 3,87 3,89
422 4,09 4,08
429 4,06 4,38
92,39, 94,78 95,32
0,82 95,43 93,22
95,80 89,76/ 87,99
98,27/ 88,76/ 90,03
101,83 102,79/ 103,58
96,00 97,23| 97,57
450 454 4,57

2012

84,79
3,90
4,07
4,34

95,62
91,06
86,47
89,50
103,85
98,18
4,59

2013

84,50
3,93
4,11
4,31

95,65
91,15
85,85
88,97
103,96
98,45
4,65

Tasa de crecimiento media anual

2000-
2007

-0,81
0,02
0,92

-0,42

-0,84
0,46
0,69

-0,32

-0,38

-0,23
0,88

acumulada (%)

2010-
2011

2007-
2013

-3,67
1,07
-3,84
0,38
5,05
0,52
-14,84
-13,52
2,98
3,65
4,86

-0,24
0,34
-0,23
7,93
0,57
-2,31
-1,97
1,43
0,77
0,35
0,58

2011-
2012

-0,36

0,22

-0,09
-1,01

0,32

-2,32
1,72
-0,59

0,26
0,62
0,58

2012-
2013

-0,34
0,86
0,83

-0,73
0,03
0,09

-0,73

-0,59
0,10
0,28
1,21

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de CRE-2008 y EPA del INE. (a) PIB per capita a precios constantes del afo
2008 (CRE-2008, INE); (b) PIB a precios constantes del afno 2008 (CRE-2008, INE); (c) Puestos de trabajo (CRE-2008, INE);
(d) Poblacion ocupada media anual (EPA, INE); (e) Productividad aparente del factor trabajo, calculada como el ratio del
PIB entre los puestos de trabajo; (f) Productividad aparente del factor trabajo, calculada como el ratio del PIB entre la
poblacion ocupada; (g) Ratio de los puestos de trabajo entre la poblacion activa (EPA, INE); (h) Ratio de la poblacion
ocupada entre la poblacion activa; (i) Ratio de la poblacion activa entre la poblacion potencialmente activa (EPA, INE); (j)

Ratio de la poblacion potencialmente activa entre la poblacion (CRE-2000, INE); (k) Poblacion (CRE-2000; INE).

GRAFICO 2.6. PRODUCTIVIDAD DE LAS COMUNIDADES AUONOMAS ESPANOLAS ( %). 2013 |
Pais Vasco 121,02
Madrid 116,38
Navarra 114,03
Catalufa 106,33
Aragon 106,08
Rioja 103,56
C.y Leon 99,22
Asturias 97,07
Baleares 95,00
Galicia 92,24
Cantabria 91,29
Canarias 91,15
C. Valenciana 91,05
Andalucia 89,27
Murcia 85,90
C. LaMancha 83,95
Extremadura 79,78
0 20 40 60 80 100 120 140
Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de CRE-2008 y EPA del INE.
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2.1.2. Distribucion sectorial del crecimiento econémico

En este apartado analizaremos brevemente la participacion que los distintos sectores de la economia
tienen en el PIB. Estudiaremos la aportacion que cada division sectorial hace via Valor Ahadido Bruto
(VAB) a la economia canaria comparandola con la medias nacionales y el resto de las Comunidades
Autonomas. A escala regional, la Contabilidad Regional de Espaia ofrece informacion del PIB de las
Comunidades Autonomas y Provincias, bajo la metodologia homogénea europea del Sistema Europeo de
Cuentas (SEC). El analisis detallado se expone en el epigrafe 2.4 de este Informe Anual.

El PIB se obtiene como la suma de los Valores Anadidos Brutos de las ramas de actividad a las que se
anaden los impuestos (netos de subvenciones) sobre los productos, que no se adjudican a las ramas.
Las divisiones sectoriales estudiadas son diez: (1) Sector primario que abarca, agricultura, ganaderia,
silvicultura y pesca. (2) Industria: Industrias extractivas; industria manufacturera; suministro de
energia eléctrica, gas, vapor y aire acondicionado; suministro de agua, actividades de saneamiento,
gestion de residuos y descontaminacion; de las cuales la Industria manufacturera abarca
alimentacion, textil, madera, corcho, papel, cauchos y plasticos, productos informaticos, electronicos
y opticos, fabricacion de material de transporte, muebles y reparacion e instalacion de maquinaria y
equipo. (3) Construccion. (4) Comercio, reparacion de vehiculos, transporte y hosteleria. (5)
Informacion y comunicaciones. (6) Actividades financieras y de seguros. (7) Actividades inmobiliarias.
(8) Actividades profesionales, cientificas y técnicas; actividades administrativas y servicios auxiliares.
(9) Administracion publica y defensa; seguridad social obligatoria; educacion; actividades sanitarias y
de servicios sociales. (10) Actividades artisticas, recreativas, reparacion de articulos de uso doméstico
y otros servicios.

TABLA 2.9. DINAMICA SECTORIAL EN CANARIAS 2010-2013 A PRECIOS CONSTANTES DE 2008 |

Variacién | Estructura

PIB REAL (afio base 2008) 2010 2011 2012 2013 2013/2012 | porcentual
S. Primario 469.086 446.441 405.129 389.711 -3,81% 0,98
Industria 3.340.487 3.286.157 3.237.338 3.154.811 -2,55% 7,92
Construccion 3.968.859 3.511.174 3.316.417 3.103.636 -6,42% 7,79

Comercio al por mayor y al por
menor; reparacion de vehiculos de

- 13.301.131 14.032.423| 13.874.255| 14.036.529 1,17% 35,22
motor y motocicletas; transporte y
almacenamiento; hosteleria
Informacién y comunicaciones 1.336.748 1.333.390 1.286.479 1.283.010 -0,27% 3,22
Actividades financieras y de seguros 1.611.395 1.531.718 1.491.993 1.427.464 -4,33% 3,58
Actividades inmobiliarias 3.813.947 3.920.284 3.943.410 3.929.604 -0,35% 9,86

Actividades profesionales, cientificas
y técnicas; actividades 2.709.958 2.803.051 2.765.247 2.773.649 0,30% 6,96
administrativas y servicios auxiliares

Administracion publica y defensa;
seguridad social obligatoria;

P S 8.326.914 8.227.938 8.222.911 8.291.159 0,83% 20,80
educacién; actividades sanitarias y
de servicios sociales
Actividades artisticas, recreativas y
de entretenimiento; reparacion de 1.560.164)  1.501.835  1.470.796  1.466.007 -0,33% 3,68
articulos de uso doméstico y otros
servicios
PRODUCTO INTERIOR BRUTO 40.438.689  40.594.411  40.013.974  39.855.580 -0,40% 100,00%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la CRE 2008 (INE).
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La tabla 2.6 muestra la dinamica sectorial de Canarias del ultimo trienio. El comercio, las actividades
profesionales, cientificas y técnicas y la administracion pulblica, registraron los mejores
comportamientos en el afo 2013. La tasa de variacion interanual registrada por los mismos en el afio
2012 fue del 1,17%, 0,3% y 0,83%respectivamente.

La construccion y las actividades financieras registran los mayores descensos respecto al pasado afio
2012 con una tasa de variacion interanual de -6,42% y -4,33% respectivamente.

Canarias continta siendo una de las comunidades autonomas con un mayor grado de desequilibrio del
mercado inmobiliario. Segln el Ministerio de Fomento, al cierre de 2012, la regiéon contaba con un
stock de viviendas nuevas sin vender equivalente al 3,3% del parque residencial, muy por encima de la
media nacional, situada en el 2,3%. Ademas, al contrario de lo que sucede en buena parte de las
comunidades autonomas donde la sobreoferta muestra un reparto muy heterogéneo entre provincias,
en Canarias las dos provincias mostraban un grado de sobreoferta similar: 3,2% en Las Palmas y 3,4% en
Santa Cruz de Tenerife. Este exceso de oferta, entre otros factores, estaria condicionando la actividad
constructora, que continla mostrando signos de debilidad.

Parte de este comportamiento diferencial respecto al resto de Espana de la actividad constructora
podria estar ligado al mejor comportamiento relativo de la demanda.

Asi, a pesar del adelantamiento de compras que se produjo en 2012 como consecuencia del cambio
fiscal®, las ventas de viviendas en 2013 aumentaron en torno al 1,4% en Canarias, convirtiéndose en la
Unica comunidad autonoma con un crecimiento de ventas de viviendas -en Espaia las ventas de
viviendas cayeron algo mas del 17% en 2013.

En el epigrafe 2.4 de este Informe Anual hablaremos extendidamente del dinamismo que viene
ejerciendo la demanda de vivienda por parte de los extranjeros y del buen comportamiento de la
demanda externa.

GRAFICO 2.7. VALOR ANADIDO BRUTO POR RAMAS DE ACTIVIDAD. ESTRUCTURA PORCENTUAL
ESPANA-CANARIAS. 2013
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la CRE-2008.INE.

¥ En julio de 2012 se anuncié la eliminacién de la deduccién por compra de vivienda y la subida del IGIC de la vivienda del
2,75 al 7% a partir de enero de 2013 para las viviendas de un valor inferior a 150 mil euros, lo que dio lugar a un
adelantamiento de las compras en los ultimos meses de 2012.
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Para completar el analisis de la evolucion de los diferentes sectores productivos en el ultimo afo,
junto a las variaciones interanuales respecto al propio sector que se acaban de describir (%), es
necesario valorar en términos absolutos (euros) la evolucion de cada sector productivo, para ver en
qué medida la dinamica de los distintos sectores productivos han afectado la evolucion del PIB en
Canarias. La aportacion del valor anadido bruto al PIB en términos porcentuales queda reflejada en el
grafico 2.6. La agricultura y los servicios de comunicaciones e informacion aportan un 1% y 2,3%
respectivamente. Mientras que el peso elativo del comercio (32,8%) y de la administracion publica
(18,4%) son notorios. Asi, en términos de volumen, la reduccion del PIB en 2013 respecto a 2012, ha
sido de 148 millones de euros (a precios constantes de 2008). En términos absolutos los sectores que
han experimentado un crecimiento han sido el comercio, transporte y hosteleria (150 millones de
euros), la administracion publica y defensa, seguridad social, educacion, sanidad y servicios sociales
(63 millones de euros) y las actividades profesionales, cientificas y técnicas asi como las actividades
administrativas y de servicios auxiliares (7 millones de euros). El resto de sectores ha experimentado
descensos y los que mas, han sido el sector de la construccion (-197 millones de euros), la industria y
la energia (-76 millones de euros), y los servicios financieros y de seguros (-59 millones de euros). Por
su parte el sector primario minoré en -14 millones de euros y las actividades inmobiliarias en -12
millones de euros. En definitiva, la caida en la actividad en tres sectores de gran envergadura como el
que agrupa las actividades de la construccion, la industria y el sector financiero marcan el descenso
del PIB regional en 2013.

2.1.3. Evolucion comparada de los precios en Canarias

El efecto mas importante que genera la inflacion es una pérdida del valor del dinero. El INE publica
desde 2012 un resumen anual de la evolucion del Indice de Precios de Consumo (IPC). La informacion
utilizada esta basada en las tasas de variacion media experimentada en el aio, que se difunden a
partir de entonces y anualmente en la base de datos de la web del INE. Estas tasas de variacion se
obtienen a partir de la media de los indices de los doce meses del ano. Ademas de servir para
completar el analisis de la inflacion que se realiza mensualmente, esta informacion se utiliza para
deflactar datos monetarios en la Contabilidad Nacional o la Encuesta de Presupuestos Familiares (EPF).

GRAFICO 2.8. EVOLUCION DE LA INFLACION GENERAL EN ESPANA Y CANARIAS (%). 2007-2013 |
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Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del INE; IPC por C.C.A.A; abril 2013.
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En el area de precios, Canarias es la comunidad auténoma menos inflacionista (véase grafico 2.9). Los
precios en Canarias dibujan en el transcurso de los meses de 2013 una tendencia de desaceleracion de
sus tasas anuales de crecimiento, entrando en el mes de septiembre en cifras negativas que no se
tenian desde el 2009 (véase grafico 2.8).

La disminucion de la intensidad de diversas amenazas que en los Ultimos afos han condicionado las
proyecciones econdmicas globales, tales como la fragilidad de los mercados financieros, el elevado
nivel de desempleo de las economias avanzadas, el precio de la energia y el petroleo, o el surgimiento
de desequilibrios macroeconémicos en los mercados emergentes, provoca que, en términos generales,
tanto en Canarias como para el conjunto estatal se produzca una moderacion de la inflacion respecto
al ano anterior. Asi, tal como vemos en el grafico 2.9, en Canarias la tasa de variacion interanual del
IPC se sita en 2013 en el 0,7% (2,0% en 2011). En lo que se refiere al diferencial de precios de
Canarias respecto al conjunto de Espana, el Archipiélago mantiene una posicion favorable, puesto que
la variacién media del IPC interanual del conjunto nacional es siete décimas superior, cifrandose en
1,4% en el 2013 (2,4% en 2011). A este comportamiento de los precios en Canarias ha contribuido la
desaceleracion del crecimiento del componente energético del IPC que en julio entré en tasas
negativas.

GRAFICO 2.9. INDICES DE PRECIOS AL CONSUMO (medias anuales). 2013 |
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Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del INE; IPC por C.C.A.A; abril 2013.
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TABLA 2.10. iNDICE DE PRECIOS AL CONSUMO GENERAL Y DE GRUPOS COICOP EN ESPANA Y
CANARIAS. 2010-2012

Variacion de las medias Variacion de las medias
anuales-Canarias anuales-Espafa

2010 | 2011 | 2012 | 2013 2010 | 2011 | 2012 | 2013

indice general 1 2,6 2,0 0,7 1,8 3,2 2,4 1,4
Alimentos y bebidas no alcohélicas -1,6 1,9 1,3 0,6 -0,8 2,1 2,3 2,8
Bebidas alcohdlicas y tabaco 1,6 5,6 3 5,5 10,9 10,2 5,9 6,1
Vestido y calzado -0,6 -0,3 -0,3 -0,4 -0,3 0,3 0,3 0
Vivienda 2 4,5 3 -0,4 3,5 7,2 5,1 0,9
Menaje -0,8 0,1 -0,5 -0,7 0,6 1,1 0,9 0,9
Medicina -1,5) 2,2 3,2 8 -1 -1,3 3,5 6,9
Transporte 6,8 8,8 6,6 1 6,9 8 4,8 0,4
Comunicaciones -0,8 -0,8 -2,7 -2,8 -0,8 -0,8 -3,4 -4,2
Ocio y cultura -1,4 -0,8 -0,5 0,2 -1,2 -0,1 0,7 0,7
Ensefanza 2,5 2,4 4,5 9,6 2,5 2,4 4,8 8,1
Hoteles, cafés y restaurantes 0,3 1,6 1 0,2 1,2 1,6 0,9 0,5
Otros bienes y servicios 1,1 1,3 1,4 0,2 2,3 2,9 2,3 2,0

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del INE; IPC por C.C.A.A; abril 2013.

En un andlisis del IPC por grupos, Ocio, Ensefianza, Medicina y Bebidas alcohdlicas y tabaco,
influenciaron al alza en la tasa anual del IPC de Canarias. El resto de grupos (Alimentos y bebidas no
alcohdlicas, Vestido y calzado, Vivienda, Menaje, Transporte, Comunicaciones, Hosteleria y Otros
bienes y servicios) influenciaron a la baja en la tasa media anual del IPC. El mas inflacionista a lo largo
de 2013 fue la ensefanza, con una tasa de crecimiento medio anual del 9,6%, seguido por el grupo de
Medicina (8%).

Al descontar los componentes mas volatiles del IPC podemos analizar la inflacion que subyace de
forma tendencial, mientras no cambian radicalmente las condiciones de la economia. A este respecto,
la inflacion subyacente (IPC sin alimentos no elaborados ni productos energéticos) de Canarias, mostro
una tasa anual durante los nueve primeros meses de 2013 con un comportamiento tendiendo a la
estabilidad, con cierto repunte en los meses de mayo y junio, y con valores que siguen siendo
inferiores a la media nacional. Asi, la tasa anual de inflacion del Archipiélago se cifré en septiembre de
2013 en el 0,0% y en octubre de ese mismo afno en el -0,4%. En un contexto autonémico Canarias
también presenta la tasa anual de inflacion subyacente mas baja del conjunto de las comunidades
auténomas.

Otro indicador que trata de aproximar el componente mas estructural de la inflacion es el conocido
como inflacion nuclear. Se obtiene descontando los alimentos, bebidas, tabaco y productos energéticos
del IPC general. El afio 2013 se caracteriza por presentar en descensos en la tasa de variacion
interanual de la inflacion nuclear tanto en Canarias como en Espana. Desde septiembre de 2013, las
cifras son negativas. Esta contraccion reflejo del deterioro experimentado por la demanda de consumo
continlia en el primer trimestre del 2014.

El diferencial respecto a la inflacion tanto nuclear como subyacente se ha ido estrechando
progresivamente a lo largo de 2013.

Detras del componente mas estructural de la inflacion, que hemos aproximado a través de sus
componentes subyacente y nuclear, se esconden importantes diferencias segin categorias de
productos. Una division frecuentemente utilizada en la literatura econdémica es aquella que distingue
entre bienes industriales excluidos los productos energéticos y los servicios sin alquiler de la vivienda.
Esta forma de proceder permite identificar de manera sencilla el fenémeno de la inflacion dual, que
refleja la mayor inflacion que suele soportar el sector servicios.
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GRAFICO 2.10. INFLACION SUBYACENTE Y NUCLEAR EN ESPANA Y CANARIAS (tasas de variacion
interanual; datos expresados en %). 2007-2013
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos del INE, Indice de Precios de Consumo (IPC), mayo 2014.

Segun se desprende de la informacién suministrada por el INE, la tasa de variacion media anual del IPC
del grupo especial Bienes industriales sin energia en el afno 2013 fue menor que la del sector servicios
sin alquiler de viviendas. Los precios de los Bienes industriales sin energia en Canarias experimentaron
una importante contraccion en julio de 2013, registrando desde entonces tasas negativas.

EL IPC del grupo especial Servicios sin alquiler de vivienda ha mostrado una mayor resistencia a la baja
aunque también ha registrado tasas negativas y nulas a partir de octubre de 2013, poco alarmantes en
un contexto de crisis.
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Otro dato que refleja las crecientes expectativas sobre una recuperacion de las principales economias
del mundo vy, las perspectivas de inflacion y los riesgos en torno a dichas perspectivas, es la evolucion
de los precios internacionales de las materias primas no energéticas, el cual se mostro en 2013 menos
volatil.

Los precios internacionales de las materias primas no alimenticias presentaron a lo largo de 2013 un
descenso paulatino en el tiempo. A mediados del 2013 saltaba la noticia de que las commodities metal
podrian sufrir variaciones en su precio en el corto plazo debido a los cambios propuestos en las normas
de almacenamiento por la London Metal Exchange.

Los precios de los productos alimenticios que se transan en los mercados internacionales muestran
caidas consecutivas desde agosto de 2012, aunque han cambiado de tendencia finalizando el 2013. En
concreto, la baja en los precios de los cereales que se transan en los mercados internacionales y los de
“otras” categorias (principalmente azlcar) lideraron la caida general entre octubre de 2013 y enero de
2014. Ambos precios fueron un 5 % mas bajos en enero de 2014 que en octubre de 2013. Los precios de
las grasas y los aceites no variaron en ese periodo.

La oferta de las materias primas es limitada. En estos Ultimos afnos, la oferta ha respondido a los altos
precios, pero no en la misma medida. Las diferencias significativas en las variables fundamentales de
la oferta y el uso final en el mercado siguen siendo factores importantes en la comprension de la
evolucion relativa de los commodities

De cara el futuro, se prevé que las presiones se reduzcan en el corto plazo. El dltimo informe del
Banco Mundial "Commaodity Markets Outlook” (Perspectivas del mercado de productos basicos)® se
refiere a “tendencias normales” en cuanto a las condiciones de cultivo, las que son favorables para
incrementar las reservas de los ya bien abastecidos mercados y las solidas existencias mundiales de
cereales. La caida adicional en los precios de los fertilizantes, los inesperados e importantes cambios
en la produccion de biocombustibles y la continuacion de las prudentes politicas comerciales (como las
qgue se aplicaron durante la Ultima alza de precios en 2012) apuntan por igual a una perspectiva
favorable. Sin embargo, las inquietudes sobre las condiciones meteorologicas en los grandes
productores y exportadores (en particular en Argentina, Australia y partes de China), el alza de los
precios del petréoleo y los efectos en los precios de exportacion del arroz que puede tener la
anticipada liberacion de existencias en Tailandia son todos riesgos a los cuales se les debe seguir
prestando atencion en el corto plazo.

® La FAO y la Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo Econémicos (OCDE) comparten perspectivas similares favorables

para los precios también en el largo plazo (OCDE y FAO. 2013. Perspectivas Agricolas 2013-2022, Paris.
http://www.oecd.org/site/oecd-faoagriculturaloutlook).
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2.2. DEMANDA, CONSUMO E INVERSION

El analisis de la produccion se puede realizar desde diferentes perspectivas. Cada una de ellas ofrece
informacién de interés y permite trasmitir claves mas o menos relevantes sobre la evolucion
economica de un territorio en un momento determinado del tiempo. El analisis por el lado de la
demanda es una de las posibilidades que permite valorar cémo influye el consumo privado y publico, la
inversion o el sector exterior sobre la dindmica productiva.

La recesion econdmica en Espana esta ya tocando fondo. Sin embargo, la debilidad de la demanda
interna y el todavia inconcluso proceso de correccion de los desequilibrios acumulados van a
determinar una etapa de crecimiento muy reducido y, por tanto, una recuperacion lenta. A corto
plazo, solo las exportaciones van a aportar un aliento positivo a la economia, pero su capacidad para
impulsar por si solas la recuperacion es muy limitada.

Esta es la principal conclusion del estudio de Laborda y Fernandez (2014), que examina los ultimos
datos oficiales sobre la economia espafnola y avanzan sus previsiones, en un escenario de progresiva
estabilizacion en 2013 y débil crecimiento el proximo ejercicio. El consumo, tanto privado como
publico, seguira registrando tasas de crecimiento negativas, asi como la inversion en construccion; sin
embargo, la inversion en bienes de equipo recuperara el signo positivo en 2014, gracias al estimulo de
las exportaciones y la necesidad de renovar y modernizar el capital productivo tras varios anos de
paralisis. Este epigrafe refleja como la economia canaria no permanece ajena ni a los factores
contractivos endogenos de la economia espaiola, en algunos casos amplificados, ni al contexto de
elevada incertidumbre a nivel europeo.

El estudio de la produccion por el lado de la demanda analiza, respecto al consumo, indicadores de
comercio (indice de ventas de comercio al por menor, indice de ocupacion), indicadores de consumo
duradero (matriculaciones de particulares), y la recaudacion por imposicion indirecta al consumo (IGIC
e IVA). Con respecto a la inversion, se analiza la licitacion oficial, el crédito al sector privado, la
matriculacion de vehiculos de carga, la importacion de bienes de capital y la inversion extranjera en
Canarias.

En 2012, la conjuncion de varios factores adversos, algunos de los cuales de naturaleza temporal, dio
lugar a un debilitamiento de la demanda. En particular, se intensificé el retroceso del consumo de los
hogares, siendo el factor determinante el deterioro del mercado de trabajo. A este factor, que viene
lastrando de modo persistente el gasto de las familias desde el inicio de la crisis, se sumaron otros
elementos, como la subida de los tipos del IGIC (también del IVA en el resto de Espana) o la supresion
de la paga extraordinaria de diciembre de los empleados publicos. Asimismo, la caida del consumo
publico contribuyé también al retroceso de la demanda, mientras que, en el caso de los distintos
componentes de la inversion, el deterioro fue menos marcado.

La economia canaria ha mostrado en 2013 un gradual menor debilitamiento respecto a los resultados
de 2012. Desde la vertiente de la demanda, el crecimiento sigue liderado por la demanda externa, la
cual estd mostrando, en sincronia con las exportaciones de servicios y en particular el turismo, un
comportamiento dinamico. La demanda interna por su parte prosigue con su debilidad aunque ha
moderado sus descensos. Asi, en lo referente al consumo persiste la debilidad del consumo publico y
del privado, aunque en este caso con matices. Asi, en el consumo privado persiste la dualidad entre el
comportamiento mas débil del consumo residente y mas dinamico del no residente. El consumo
residente se sigue viendo limitado por factores contractivos, como la dificil situacion del mercado de
trabajo o la moderacion salarial, si bien sus efectos se van aminorando en un contexto de contencion
de la inflacion y del peso de las cuotas hipotecarias sobre los salarios. En lo referente a la inversion,
persiste su debilidad tanto desde la perspectiva privada, sujeta a dificultades de acceso al crédito y a
la debilidad de la inversion residencial, como publica, dado los recortes ligados al ajuste
presupuestario, aunque en este caso las cifras de licitacion son algo superiores a las del pasado ano.
Asi mismo, en lo referente a la inversion privada no residencial, se perciben unos mejores resultados
que el pasado afno, a tenor de la evolucion positiva de las importaciones de bienes de capital.

2.2.1. Demanda y consumo

Debido al retraso en la publicacion de las cifras correspondientes al consumo y la inversiéon por parte
de la Contabilidad Regional de Espafia (CRE), del Instituto Nacional de Estadistica, y a que, desde 2010
la Fundacion de las Cajas de Ahorro (FUNCAS), no dispone de estimaciones sobre consumo interior
privado, consumo publico, formacion bruta de capital, demanda interior y exterior, renta interior
bruta y saldo de renta nacional para las diferentes Comunidades Autonomas, no es posible reflejar
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datos especificos de demanda para Canarias, por lo que es necesario acudir a otras fuentes
estadisticas para aproximarnos a la evolucion de la economia canaria desde la perspectiva de la
demanda.

Respecto al consumo privado, el consumo que realizan las familias y las instituciones sin fines de lucro
que sirven a los hogares (ISFLSH), la fuente de informacion relevante es la Encuesta de Presupuestos
Familiares (EPF) que es una de las encuestas a hogares que realiza el INE anualmente desde el afo
2006. Esta EPF permite obtener estimaciones del gasto de consumo anual de los hogares, asi como del
correspondiente cambio interanual para el conjunto nacional y para las Comunidades Auténomas,
aunque con cierto desfase temporal, de modo que en el momento de elaborar este informe tan soélo
existe informacion relativa a 2012, lo que limita la capacidad de analisis estructural.

De la tabla 2.11 podemos extraer que, en Canarias, el gasto medio por hogar fue de 22.827,46 euros
en el afo 2012, un 5,11% menor que en 2011. Un 30% de este importe fue destinado a vivienda®, agua,
electricidad y combustibles, un 16% a alimentacion y bebidas y un 14% a transporte. En estos grupos,
el gasto vario en 2012 respecto al aiio anterior un 0,4%, un -6% y un -4,1% respectivamente.

Todos los grupos de gasto experimentaron disminuciones, salvo ensefianza (que aumento6 un 16,4%), el
grupo de otros bienes y servicios (que aumento un 2,7%) y vivienda, agua y luz (que aumento un 0,4%).

TABLA 2.11. GASTO MEDIO POR HOGAR, VARIACIONES ANUALES Y DISTRIBUCION DEL GASTO POR
GRUPO DE GASTO EN CANARIAS. ANO 2012

Gasto medio por | Variacién anual | Variacion anual | Distribucion del

hogar (euros) relativa (%) absoluta (euros) gasto (%)
Total 22.827 -5,1 -1.230 100,0
Grupo 1. Alimentos y bebidas no alcohélicas 3.659 -6,0 -234 16,0
nars;;?:gsz. Bebidas alcohdlicas, tabaco y 362 3.4 13 1,6
Grupo 3. Articulos de vestir y calzado 913 -21,5 -251 4,0
otr(?srlég;ghsvtii\glzzda’ agua, electricidad, gas y 6.869 0,3 2 30,1
gastos corrientes de conservacion de la viviends 1.017 82 92 45
Grupo 6. Salud 744 -9,4 -78 3,3
Grupo 7. Transportes 3.159 -4.1 -136 13,8
Grupo 8. Comunicaciones 865 -8,9 -85 3,8
Grupo 9. Ocio, espectaculos y cultura 1.346 -19,0 -316 5,9
Grupo 10. Ensefianza 275 16,3 39 1,2
Grupo 11. Hoteles, cafés y restaurantes 1.785 -7,1 -137 7,8
Grupo 12. Otros bienes y servicios 1.834 2,6 48 8,0

Fuente: Elaboracion propia a partir de Encuesta de Presupuestos Familiares, Instituto Nacional de Estadistica.

¥Los gastos en vivienda incluyen el alquiler, todos los servicios de la vivienda y reparaciones, asi como, en los casos de
vivienda en propiedad o cedida, el valor del alquiler que se pagaria en el mercado por una vivienda similar a la ocupada
(alquiler imputado).
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GRAFICO 2.13. DIFERENCIA DE GASTO MEDIO POR HOGAR POR SUBGRUPOS DE GASTO EN CANARIAS
(euros. 2011-2012%)

Articulos de vestir -219,78
P roductos alimenticios -209,53
Vacaciones todo incluido -126,99
Compra de vehiculos -125,86
Comidas ybebidas fuera del hogar -118,81
Alquileres reales 79,14
Servicios de teléfono, telégrafo yfax -68,02
Gastos cormientes de mantenimiento y reparacién de la vivienda -67,06
Servicios recreativos y culturales -66,4
Bienes yservicios para el mantenimiento corriente del hogar -61,86
Otros servicios relacionados conla vivienda (agua, basura, 261.02
alcantarillado, gastos comunitarios, etc) 2
Servicios médicos y paramédicos extrahospitalarios -48,71
Calzado -31,25
Bebidas no alcohdlicas -24,31
Otros articulos y equipamiento recreativos; flores, jardineria y -20.56
mascotas ’
Servicios de seguros -18,32
Bebidas alcohdlicas -12,21
M edicamentos yotros productos farmacéuticos, aparatos y material -11.21
terapéutico ’
Utilizacién de vehiculos personales -6,25
Servicio de transporte -4,18
Tabaco -0,59
Muebles, articulos de amueblamiento, alfombras yotros 22 73
revestimientos para suelos ysus reparaciones ’
Electricidad, gas yotros combustibles 23,22
Cuidados personales 43,78
Alquileres imputados 209,73
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(*)Se incluyen Unicamente los subgrupos de gasto con un peso igual o superior al 1%.
Fuente: Elaboracion propia a partir de Encuesta de Presupuestos Familiares, Instituto Nacional de Estadistica, 2014.
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El gasto medio por hogar disminuyé en Canarias con mayor intensidad en los grupos de vestido y
calzado (-21,6%), ocio y espectaculos (-19%) y salud (-9,5%).
En términos absolutos, los hogares canarios gastaron en el ano 2012, de media, 1230 euros menos que

en 2011. Ocio, cultura y espectaculos fue el grupo donde mas redujeron su gasto (316 euros menos),
seguido de vestido y calzado (251 euros menos) y alimentacion (233 euros menos).

GRAFICO 2.14. TASA DE VARIACION ANUAL DEL GASTO MEDIO POR HOGAR POR SUBGRUPOS DE
GASTO EN CANARIAS (euros). 2011-2012*

Vacaciones todo incluido -36,3
Gastos corrientes de mantenimiento yreparaciéndela -25.1
vivienda 2
Articulos de vestir -25,0
Compra de vehiculos -18,5
Servicios recreativos yculturales -13,3
Bienes yservicios para el mantenimiento corriente del -12.9
hogar ?
Servicios médicos yparamédicos extrahospitalarios -12,2
Calzado -11,0
Otros servicios relacionados con la vivienda (agua, 9.9
basura, alcantarillado, gastos comunitarios, etc) 2
Alquiileres reales -8,7
Bebidas alcohdlicas -8,6
Servicios de teléfono, telégrafo yfax -7,5
Comidas ybebidas fuera del hogar -6,8
Otros articulos y equipamiento recreativos; flores, 6.5
jardineria ymascotas 2
P roductos alimenticios -6,0
Bebidas no alcohdlicas -5,7
M edicamentos yotros productos fammacéuticos, 218
aparatos y material terapéutico ’
Servicios de seguros -2,1
Servicio de transporte -0,9
Utilizacién de vehiculos personales -0,3
Tabaco -0,3
Electricidad, gas yotros combustibles 3,4
Alquileres imputados 4,8
Cuidados personales 7,6
Muebles, articulos de amueblamiento, alfombras y 11.7
otros revestimientos para suelos ysus reparaciones 2
-40 -30 -20 -10 0 10 20

(*)Se incluyen Unicamente los subgrupos de gasto con un peso igual o superior al 1%.
Fuente: Elaboracion propia a partir de Encuesta de Presupuestos Familiares, Instituto Nacional de Estadistica, 2014.
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Con respecto a los hogares en Espaia, éstos gastaron en términos absolutos en el afo 2012, de media,
cerca de 1.000 euros menos que en 2011. Hoteles, cafés y restaurantes fue el grupo donde mas
redujeron su gasto (casi 200 euros menos), seguido de Ocio, espectaculos y cultura (182 euros menos).

Por subgrupos (véase grafico 2.13), destacé la disminucion del gasto medio por hogar canario en
articulos de vestir (-219,7 euros) y productos alimenticios (-209 euros). El gasto en vacaciones todo
incluido también se redujo en 127 euros, y la compra de vehiculos en 125 euros. Entre los subgrupos
que aumentaron su gasto, los dos mas destacados fueron el de alquileres imputados (209,7 euros) y el
de los cuidados personales (43 euros).

A nivel nacional, por subgrupos, destaco la disminucion del gasto en comidas y bebidas fuera del hogar
(con un menor gasto de 183 euros), compra de vehiculos (que también redujo su gasto 183 euros) y
articulos de vestir (-124 euros). Entre los subgrupos que aumentaron su gasto, destacé Electricidad,
gas y otros combustibles (43 euros) y Servicio de transporte (26 euros).

En un analisis mas detallado, las parcelas cuyo gasto medio por hogar disminuyeron mas respecto al
ano anterior fueron vacaciones todo incluido (con una tasa anual del -36,3%), gastos corrientes de
mantenimiento y reparacion de la vivienda (-25,1%) y los articulos de vestir (-20%).

Por su parte, los subgrupos que mas aumentaron su gasto medio fueron muebles, articulos de
amueblamiento, alfombras y otros revestimientos para suelos y sus reparaciones (11,7%), y cuidados
personales (7,6%).

Desde el afno 2006, el grupo de gastos en vivienda, agua, electricidad y combustible ha sido el que mas
ha aumentado su importancia en el presupuesto del hogar canario (de 22,9% a 30,1%). Por el contrario,
el grupo de transportes es el que mas ha reducido su gasto relativo (del 16,7% al 13,8%).

La tabla 2.12 muestra los principales resultados de gasto total, gasto medio por hogar y gasto medio
por persona en las diferentes comunidades auténomas espaiolas.

La distribucion del gasto total en Canarias y en Espafia en el afio 2012 se muestra en el grafico 2.17.

El gasto total, en términos corrientes, en consumo agregado del conjunto de los hogares residentes en
Espafia disminuy6 en 2012 un 2,3% respecto al ano anterior. El gasto total en consumo agregado de los
hogares canarios registro en 2012 una variacion del -3,5% respecto al anho anterior en términos
nominales (véase tabla 2.13).

GRAFICO 2.15. ESTRUCTURA DEL GASTO MEDIO POR HOGAR POR GRUPOS DE GASTO EN CANARIAS
(%). 2006-2012
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1. Alimentos y bebidas no alcohdlicas
2. Bebidas alcohdlicas y tabaco
3. Vestido y calzado
4. Vivienda, agua, electricidad y
combustibles
5. Mobiliario, equipamiento y otros
6. Salud
7. Transportes
8. Comunicaciones
9. Ocio, espectaculos y cultura
10. Ensehanza
11. Hoteles, cafésy restaurantes
12. Otros bienes y servicios

Fuente: Elaboracion propia a partir de Encuesta de Presupuestos Familiares, Instituto Nacional de Estadistica, 2014.
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TABLA 2.12. PRINCIPALES RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE PRESUPUESTOS FAMILIARES (valores en

euros). 2012

COMUNIDADES

AUTONOMAS GASTO TOTAL
Madrid 86.149.632,35
Pais Vasco 29.416.240,19
Navarra 7.885.091,58
Cataluna 88.038.869,14
Cantabria 6.838.419,80
Baleares 12.288.128,32
ESPANA 509.153.698,45
Aragon 14.958.302,31
Murcia 14.174.394,33
Galicia 28.881.259,45
Rioja 3.391.692,65
Asturias 11.931.296,68

C. Valenciana

51.714.152,48

Andalucia 79.340.809,52
C.y Ledn 26.112.282,36
C- La Mancha 19.031.663,07
CANARIAS 18.124.041,03
Extremadura 9.418.408,61

GASTO MEDIO POR
HOGAR

34.770,32
33.161,55
31.710,08
29.962,37
28.916,32
28.444,20

28.142,73
27.907,97
27.335,01
27.202,68
26.221,61
26.094,47
26.006,86
25.591,41
25.412,30
24.314,13

22.827,46
22.172,65

GASTO MEDIO POR
PERSONA

13.544,11
13.627,38
12.483,70
11.862,70
11.681,97
11.192,52
10.991,02
11.351,97
9.751,65
10.524,49
10.723,02
11.252,34
10.418,02
9.527,22
10.544,34
9.187,19
8.704,96
8.642,49

iNDICE SOBRE LA MEDIA
DE GASTO POR
PERSONA (%)

123,23
123,99
113,58
107,93
106,29
101,83
100,00
103,28
88,72
95,76
97,56
102,38
94,79
86,68
95,94
83,59
79,20
78,63

Fuente: Elaboracion propia a partir de Encuesta de Presupuestos Familiares, Instituto Nacional de Estadistica.

TABLA 2.13. TASAS DE VARIACION DEL GASTO TOTAL POR GRUPOS DE GASTO Y DISTRIBUCION DEL
GASTO EN ESPANA Y EN CANARIAS. 2012

TOTAL

GRUPOS DE GASTO

1. Alimentos y bebidas no alcoholicas
2. Bebidas alcohdlicas y tabaco
3. Articulos de vestir y calzado

4. Vivienda, agua, electricidad y combustibles

5. Mobiliario, equipamiento y otros gastos de
la vivienda

6. Salud

7. Transportes

8. Comunicaciones

9. Ocio, espectaculos y cultura
10. Ensenanza

11. Hoteles, cafés y restaurantes
12. Otros bienes y servicios

Espafa

VARIACION ANUAL
(PRECIOS CORRIENTES)

2,3
0,9
-3,5
-8,2
0,4

-8,6

1,3
-3,9
-3,7
-8,9

8,5
-6,4
-0,9

Fuente: Encuesta de Presupuestos Familiares. INE, 2014.
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DISTRIBUCION DEL
GASTO (%)

100,0
14,7
2,1
5,0
32,3

4,4
3,2
11,8
3,1
5,9
1,2
8,7
7,6

Canarias

VARIACION ANUAL
(PRECIOS CORRIENTES)

-3,5
-4,4
-1,8

-20,3

2,0

-6,8

-8,0
-2,5
-7,5

17,7
18,3
-5,6

4,4
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Pais Vas@ 3.627

Madrid 3.544
Navarra
Cataluna
Cantabria
Aragén
Asturias
Baleares
Espana

Rioja
C.yLedn
Galida
C.Valenciana
Murcia
Andaluda

C- La Mancha

Canarias

Extremadura

Fuente: Elaboracion propia a partir de Encuesta de Presupuestos Familiares, Instituto Nacional de Estadistica.
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alcoholicas
3. Vestido y calzado

1. Alimentos y bebidas no
combustibles

2. Bebidas alcoholicas y tabaco

4. Vivienda, agua, electricidad y
5. Mobiliario, equipamiento y otros

9. Ocio, espectaculos y cultura

11. Hoteles, cafés y restaurantes

12. Otros bienes y servicios

Fuente: Elaboracion propia a partir de la Encuesta de Presupuestos Familiares. INE, 2014.
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El gasto medio por persona en Pais Vasco fue un 23,2% mayor que la media nacional, mientras que el
de Canarias se situdé un 20,8% por debajo de dicha media.

En el grafico 2.16 vemos que las comunidades autonomas con mayor gasto medio por persona en el afio
2012 fueron Pais Vasco (con 13.627 euros), Madrid (13.544 euros) y Navarra (12.483 euros).

Por el contrario, Extremadura (8.642 euros), Canarias (con 8.704 euros), y Castilla-La Mancha (9.187
euros) registraron los menores gastos medios por persona.

Ampliando el horizonte temporal y analizando el gasto de los hogares en Espana y Canarias desde 1999
hasta el ultimo periodo disponible (2012), vemos en el grafico 2.13 que, Canarias historicamente se ha
caracterizado por mantener una dinamica del gasto muy similar a la media espafnola. Es a partir del
2008 cuando esta regularidad parece revertirse y el consumo empieza a experimentar retrocesos mas
elevados en las Islas. El porcentaje de variacion del consumo total nacional en 2011 y 2012 fue de
0,38% y -2,34% respectivamente. En Canarias, el consumo de los hogares tras tres anos consecutivos
de crecimiento negativo, en 2011 presenta un porcentaje de variacion positivo de 0,83 frente al -2,38,
-3,95 y -3,97 del 2008, 2009 y 2010 respectivamente. En el ano 2012 vuelve a cambiar la tendencia y
el consumo canario desciende un -3,53%.

El problema que se nos presenta con la informacion de la EPF es que, ademas de incluir tan solo
informacion anual (lo que impide detectar posibles cambios de patrones a lo largo del afno), se conoce
con un cierto retraso en el tiempo. Por ello, hay que recurrir a fuentes estadisticas alternativas si
deseamos analizar con algo mas de detalle lo acontecido durante 2013 y principios del 2014. En busca
de tal objetivo se ha analizado la evolucion de algunos indicadores que tradicionalmente han servido
de guia para extraer informacion sobre la evolucion del consumo: los indices de comercio al por
menor, la evolucion de la ocupacion en sector comercio y la matriculacion de vehiculos.

El indice de comercio minorista (ICM) es una variable que tiene como objetivo conocer la evolucién de
las ventas y el empleo en el sector del comercio minorista en Espaia. La informacion la recoge el INE
de una muestra de 12.500 empresas ubicadas en todo el territorio nacional. Los indices del ICM se
publican a precios corrientes, a precios constantes o deflactados y, a partir del cambio a la base 2010,
desestacionalizados.

GRAFICO 2.18. EVOLUCION RECIENTE DEL CONSUMO EN ESPANA Y CANARIAS (tasas de crecimiento
%). 1999-2012
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la Encuesta de Presupuestos Familiares del Instituto Nacional de Estadistica, 2014.
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En el grafico 2.19 se representa la evolucion entre el 2007 y el primer trimestre de 2014 del indice
deflactado, eliminando el efecto que los precios tienen sobre las ventas. El comercio sin poder
eliminar todos los efectos de calendario y estacionalidad® ha seguido una senda muy similar tanto en
el conjunto nacional como en el caso particular de Canarias, y se caracteriza por el proceso
contractivo observado desde 2008 hasta la primera mitad de 2013. A partir de ahi, la tasa anual para
Canarias evoluciona favorablemente mientras que, salvo en septiembre y noviembre de 2013 asi como
en marzo de 2014, para el conjunto nacional no se observa tal evolucion. En concreto, en septiembre
de 2012 se registra la variacion anual del comercio minorista a precios constantes de 2005 a nivel
nacional mas baja (-13,6%) dentro del periodo analizado (2007-2014). En Canarias, la tasa mas baja se
registro también en septiembre de 2012 (-11,2%) pero no es el dato mas critico ya que, la variacion
anual del comercio minorista a precios constantes de 2005 a nivel autonémico mas baja desde 2007 se
registré en febrero de 2009 (-12,1%). Los datos mas actuales que se tienen de las tasas de variacion de
las ventas son de marzo de 2014, e indican que el Indice General del Comercio Minorista a precios
constantes para el conjunto nacional experimenta una variacion anual del 0,6%, nueve décimas por
encima de la de febrero. En Canarias, la tasa anual del Indice General del Comercio Minorista a precios
constantes se sitla en el 3,7% igual que lo hizo en enero de 2014 y, una décima inferior a febrero de
2014.

Los resultados por comunidades autonomas indican que siete comunidades autonomas aumentan sus
ventas minoristas en el mes de marzo respecto al mismo mes de 2013. Pais Vasco (4,5%), Canarias
(3,7%) y Baleares (3,2%) presentaron los mayores incrementos.

En cuanto a la ocupacion en el sector del comercio minorista, en marzo de 2014 la media nacional
muestra una variacion del -0,8% respecto al mismo mes del 2012. En Canarias, la ocupacion en el
comercio en marzo de 2013 presenta una variacion anual respecto al 2012 del 2,2%, el mayor
crecimiento entre las seis comunidades autonomas que ven su tasa anual de ocupacion incrementada.

Entre los indicadores de consumo duradero encontramos la matriculacion de vehiculos” (tabla 2.14). El
INE no dispone de datos de matriculacion de vehiculos desglosados por Comunidades Autonomas mas
alla de 2010. El Ministerio de Fomento recoge datos mensuales a nivel nacional con lo cual, nuestra
fuente de datos ha sido la Direccion General de Trafico y la Federacion Regional Canaria de
Empresarios Importadores y Concesionarios de Automaviles (FREDICA).

GRAFICO 2.19. EVOLUCION DEL iNDICE DE COMERCIO MINORISTA. 2007-2014 |
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Fuente: Elaboracién propia a partir de indices de cifra de negocios, INE.

“ No publicamos el ICM eliminados los efectos de calendario y estacionalidad porque a nivel autonémico no hay datos

disponibles en el INE.

Al analizar este indicador hemos de tener en cuenta que es susceptible de ciertas variaciones o cambios estructurales
provocados por medidas publicas como el Plan VIVE (2008-2010), que generan comportamientos localizados en determinados
momentos del tiempo y que no se corresponden con tendencias generalizadas en el consumo.
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TABLA 2.14. MATRICULACION DE VEHICULOS 2006-2013. CANARIAS (tasa de variacién en %) |

2008 2009 2010 2011 2012 2013
Turismos 40.899 29.177 31.814 27.726 22.513 25.949
Todo Terreno 3.074 2.020 2.710 2.754 2.553 2.847
Ind.Ligeros 5.049 3.740 4.324 3.840 3.423 4.343
Ind.Medios 3.553 2.876 2.174 1.860 1.303 1.298
Industriales 688 260 352 266 199 172
Autobuses 203 149 102 151 94 65
Motocicletas 8.960 4.049 3.986 3.279 3.025 2.758
Ciclomotores 2.923 1.231 996 663 609 472
Especiales 649 298 226 208 223 119
Total 65.998 43.800 46.684 40.747 33.942 38.023
Variacion interanual (%) 0 -34 7 -13 -17 12

Fuente: Elaboracion propia a partir de estadisticas de la Direccion General de Trafico y la Federacion Regional Canaria de
Empresarios Importadores y Concesionarios de Automoviles.

La crisis econdmica ha puesto de manifiesto las fortalezas y las debilidades del sector de la
automocion. La intensidad de la misma hizo recomendable potenciar y mantener medidas que
fomentaran la adquisicion de vehiculos nuevos, mas ecoldgicos, eficientes y seguros. En este sentido,
el Gobierno tomo hace un par de afos la decision de dotar un crédito para intensificar la renovacion
de la flota nacional, reducir la edad media de la misma con vehiculos de alta eficiencia energética,
favorecer el ahorro energético del sector transporte y mitigar sus efectos negativos sobre el medio
ambiente. Nacio asi el Programa de Incentivos al Vehiculo Eficiente (PIVE) el cual vio la luz en octubre
de 2012. Hasta la fecha de publicacion de este Informe se han desarrollado cinco Planes PIVE que han
permitido por un lado, atenuar la fuerte caida de las ventas de vehiculos en Espana asociadas a la
crisis economica aliviando los efectos sociales (ahorro energético y reduccion de emisiones) y por otro
lado, han supuesto otros efectos positivos en sectores como la publicidad, seguros, talleres, gestorias,
concesionarios, etc., asi como en el propio Indicador de Precios al Consumo (IPC) que permiten
reafirmar lo acertado de su puesta en marcha.

El mercado automotriz espafol es uno de los actores que mas ha sufrido durante esta crisis econémica.
Respecto al vehiculo nuevo, en 2012, el retroceso de la industria toco su peor cifra desde 1986, con
una caida del 13,4%, lo que situd el nivel de ventas nacionales por debajo de las 700.000
matriculaciones anuales. La matriculacion de vehiculos en la comunidad Canaria también ha
descendido desde el inicio de la crisis (salvo en 2010 que mostré una timida mejoria). Sin embargo, el
ano 2013 rompe esta tendencia al mostrar un crecimiento interanual del 12% (véase tabla 2.13). La
buena marcha del turismo en las islas, con tres anos de muy buenas temporadas, fundamentalmente
en invierno, ha permitido salvar parte de la economia canaria, y en lo que al sector se refiere,
beneficiarse del importante incremento de la demanda de las empresas dedicadas a la actividad de
arrendamiento de vehiculos sin conductor. Durante el 2013, el mercado del alquiler de coche ha sido el
responsable del 40 % de las compras de automadviles que se han realizado en el Archipiélago.

Si bien se confia en el mantenimiento del mercado de ventas para empresas de alquiler de vehiculos
sin conductor, se hace necesario ser cautos respecto a la evolucion del mercado de venta a
particulares una vez desaparezcan las ayudas para la renovacion. Junto a ello, faltaria determinar en
el plano interno sectorial la politica que adoptan las marcas respecto a los margenes de negocio en la
venta, cada vez mas escaso, que tienen los concesionarios oficiales, que ademas se enfrentan a una
competencia en la posventa cada vez mayor.

Respecto al vehiculo de ocasion y de acuerdo a los datos facilitados por el Instituto de Estudios de
Automocion (IEA) para la Federacion de Asociaciones de concesionarios de la Automocion (FACONAUTO), la
comercializacion de vehiculos usados a finales de 2013 registro una subida del 4,6% con relacion al afo
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2012, llegando a 1.652.755 vehiculos vendidos. Dichos datos presentan una ratio de ventas VO/VN de 2,3
a 1, lo que significa que fueron la mas elevadas de la historia en Espafia, demostrando ademas la caida
del mercado de coches nuevos y que el coche de segunda mano ha sido la primera opcion de compra,
durante 2013, para resolver los problemas de movilidad. Para Faconauto, durante 2013, el mercado de
coches de ocasion mostré dificultades para cubrir la demanda. La consultora MSI afirma que el coche
usado selectivo (menos de 10 afos de antigiiedad, con mayor valor residual y vendido por profesionales)
ha llegado a un déficit en su stock de cerca de 40 mil unidades, puesto que su demanda ha sido de
761.452 unidades y su oferta de 721.531. La crisis en las ventas de coches nuevos de los Ultimos seis afios
esta pasando también factura al mercado de usados por la existencia de problemas para encontrar coches
de segunda mano de calidad que den respuesta a la demanda de los compradores. De esta manera, casi el
50% de los vehiculos de ocasion tienen ya mas de diez afos, es decir, modelos que antes acababan
achatarrados y que ahora siguen circulando. Esta situacion no hace mas que confirmar la importancia de
mantener los planes PIVE para la renovacion del parque automovilistico.

En cuanto a las Comunidades Auténomas, aquéllas donde mas crecieron las ventas de vehiculos usados
fueeon Baleares (+21,2%), Asturias (+9,1%), Castilla-La Mancha (9%), Cantabria (+8,6%), Pais Vasco
(+7,5%), Comunidad Valenciana (+6,7%) y Murcia (+6,3%).El mercado de coches de ocasion crecio
también en Canarias (+5,2%), Castilla y Leon (+5,2%), Aragon (+5,1%), Cataluna (+4,9%), Andalucia
(+3,2%), Navarra (+2,4%), Extremadura (1%) y Comunidad de Madrid (+0,5%). Por otro lado, las ventas
descendieron en La Rioja (-3,7%), Ceuta/Melilla (-0,7%) y Galicia (-0,2%).

Un ultimo indicador relevante sobre la coyuntura de consumo que analizamos en este apartado sera la
evolucion de la recaudacion por imposicion indirecta al consumo, es decir, la derivada de los tributos
del IGIC y del IVA.

Los datos disponibles de recaudacion (ver grafico 2.20) muestran en 2013 una variacion interanual del
33,8% respecto a 2012. Esta tendencia alcista es claro reflejo del impacto en la recaudacion a partir
de la modificacion normativa del IGIC que entré en vigor el 1 de julio de 2012.

GRAFICO 2.20. EVOLUCION DE LA RECAUDACION POR IMPOSICION INDIRECTA SOBRE EL CONSUMO
EN CANARIAS (miles de euros). 1999-2013
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Fuente: Recaudacion de los recursos del REF, Instituto Canario de Estadistica. Elaboracion propia.
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Los ingresos por IVA crecieron en 2013 un 2,9%, que se eleva al 9,7% al corregir el calendario de
devoluciones. El perfil trimestral de los ingresos homogéneos explica bien cual ha sido la trayectoria
del impuesto en 2013, marcada por la subida de tipos de septiembre de 2012 y la fuerte contraccion
del gasto a comienzos de afno. Asi, los tres primeros trimestres tuvieron un intenso crecimiento de los
ingresos como consecuencia de la subida de tipos (en promedio el tipo ha aumentado por encima del
20%). En el primer trimestre el incremento fue moderado en relacion con la marcha posterior por la
caida del gasto a causa del impacto negativo que tuvo en esos meses tanto el descenso de las rentas
de las familias como la propia subida del impuesto. Desde ese minimo del primer trimestre el gasto se
fue recuperando y en el cuarto trimestre, que ya se compara con un periodo con los nuevos tipos, los
ingresos han moderado su crecimiento pero menos de lo que subieron los tipos gracias a que el gasto
aumentoé un 4,4%. El gasto sujeto al IVA acaba el ano con un descenso del 5%, tasa similar a las de los
dos dltimos afios. Por componentes, se observa que el crecimiento del gasto en los ultimos meses
viene explicado por la positiva evoluciéon del consumo de los hogares y el aumento de las compras de
las AA.PP.,, mientras que el gasto en compra de vivienda nueva siguid disminuyendo a tasas
significativas y similares a las del primer semestre.

El aumento de tipos en el IVA ha supuesto un ingreso de 8.050 millones de euros en 2013. Esta cifra
incluye la subida de tipos de septiembre de 2012, asi como el fin de la minoracion del tipo en la
compra de vivienda nueva. El impacto completo de la subida de tipos de septiembre de 2012 se eleva
a 9.701 millones, 2.263 recaudados en 2012 y 7.438 ingresados en 2013.

La tabla 2.15 muestra una sintesis de indicadores de la demanda de consumo, el cual se ha
caracterizado por presentar una tenue mejoria en el transcurso de 2013. Entre los principales factores
explicativos del comportamiento del consumo privado se encuentran la destruccion de empleo y la
reduccion de la renta disponible de las familias.

Respecto al consumo privado, los datos acumulados de recaudacion del IGIC (sin tabaco rubio),
afectados por el incremento fiscal, indican una variacion interanual en 2013 del 44,6% frente a la
variacion experimentada en 2012 (-10,93%) Por su parte, la evolucion del indicador de comercio al por
menor, como se comento con anterioridad, muestra durante los ocho primeros meses del afio 2013 una
desaceleracion de los descensos, desde el -3,3% de 2012 hasta el -1,4% de 2013.

Asimismo, las matriculaciones de turismos presentan en 2013 una variacion interanual del 12,0%, que
contrasta con el descenso del -16,7% observado en el periodo de 2012. Las importaciones de bienes de
consumo manifiestan durante el afio 2013 un descenso del -2,2% anual hasta junio de ese afo, por lo
que se modera el descenso registrado en el mismo periodo de 2012 (-4,2%). Si analizamos la evolucion
del porcentaje que representa la cuota hipotecaria sobre el coste salarial, se aprecia que dicho
porcentaje se situd al final del primer semestre de 2013 en el 26,7%, lo que supone una disminucion de
2,6 puntos porcentuales respecto al mismo trimestre de 2012 (29,3%).

TABLA 2.15. INDICADORES DE LA DEMANDA DE CONSUMO EN CANARIAS |
IGIC Matriculacién de Turismos 'Importacic'm de % de la cuota hipotec_aria
Bienes de Consumo sobre el coste salarial

Tasa de variacién anual

12/11 -10,9 -16,7 -5,5 6,0
Fecha del ultimo dato 12/2013 12/2013 06/2013 06/2013
Tasa de variacién anual

13/12 a la fecha del ultimo 44,6 12,0 -2,2 -2,6

dato

Fuente: Consejeria de Economia Hacienda y Seguridad del Gobierno de Canarias. Tomo 4 de los Presupuestos Generales de
la Comunidad Auténoma de Canarias. Informe Econémico y Financiero 2013.
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2.2.2. Inversion

Los principales indicadores de inversion en Canarias expuestos en el Tomo 4 de los Presupuestos
Generales de la Comunidad Autonoma de Canarias, y recogidos en este Informe en la tabla 2.5,
muestran resultados diferentes entre la inversion no residencial y la residencial, entre los mas
favorables presentados por matriculaciones de vehiculos de carga, importaciones de bienes de capital

o la licitacion oficial y los mas desfavorables mostrados por los créditos al sector privado o la inversion
extranjera.

En relacion con la inversion privada, el indicador de total de créditos solicitados por el sector privado
muestra en el acumulado del primer semestre de 2013 una aceleracion de la contraccion, al anotarse
una tasa de descenso del -13,1%, superior a la del primer semestre de 2012 (-7,7%).

Por su parte, el indicador de matriculacion de vehiculos de carga muestra durante el transcurso de
2013 un freno de la significativa caida observada en 2012. Asi, en el acumulado a septiembre de 2013

se anotd una tasa de variacion anual del -0,2%, tras el descenso del -26,0% registrado en el acumulado
de septiembre de 2012.

Respecto al valor de las importaciones de bienes de capital, excluyendo buques y aeronaves, muestra
durante el primer semestre de 2013 una inflexion al alza, al mostrar un crecimiento anual del 8,2%
tras el descenso del -10,1% registrado en el primer semestre de 2012.

GRAFICO 2.23. INVERSION ESPANOLA DIRECTA EN EL EXTERIOR (miles de euros). 2007-2012 |
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Fuente: Inversion Espafiola directa en el exterior segin tipos de operacion por comunidades autonomas. ISTAC.
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GRAFICO 2.24. INVERSION EXTRANJERA EN ESPANA Y EN CANARIAS (miles de euros). 2007-2013 |
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Fuente: Inversion bruta extranjera en Espana segun tipos de operacion por comunidades autonomas. ISTAC.

Tomando los datos referidos a sociedades mercantiles que amplian capital, se observa en términos de
capital un incremento significativo del 45,9% anual en el periodo enero-agosto de 2013, superando el
incremento registrado en el mismo periodo de 2012 (6,1%). En términos de nimero de sociedades
mercantiles que amplian capital se produce, en cambio, una aceleracion de la tasa de descenso, desde
el -2,8% anotado en el acumulado a agosto de 2012 hasta el -9,9% registrado en el mismo periodo de
2013. Es destacable, asimismo, la contraccion experimentada por la inversion extranjera en Canarias,

que acelerd su caida anual desde -53,8% del primer semestre de 2012 hasta el -79,7% del mismo
semestre de 2013.
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TABLA 2.16. INDICADORES DE LA DEMANDA DE INVERSION EN CANARIAS |
L|c1t§c10n Oficial Crédito al sector Matriculacion de | Importacion de Inversion
(millones de ivad hiculos d bi d ital .
euros) privado venhiculos de carga|bienes de caplta extranjera
Tasa de variacion
anual 2012/2011 -37,9 - 10,5 -25,6 -10,3 -19,1
Fecha ultimo dato 08/2013 2 Tr. 2013 09/2013 06/2013 2 Tr.2013
Tasa de variacion
acumulada 12/11 a
la fecha del dltimo 49,6 7,7 -26,0 -10,1 -53,8
dato
Tasa de variacion
acumulada 13/12 a 31,1 -13,1 -0,2 8,2 -79,7

la fecha del ultimo
dato

Fuente: Viceconsejeria de Economia y Asuntos Econdmicos con la Union Europea con datos de SEOPAN Banco de Espaia.
Direccion General de Trafico. ISTAC. Tomo 4 de los Presupuestos Generales de la Comunidad Autonoma de Canarias.

La inversion publica, en términos de licitacion oficial, muestra durante los ocho primeros meses del
presente ano un cambio de signo respecto a la significativa contraccion observada en 2012. En el
acumulado a agosto de 2013 se registra una tasa de crecimiento anual del 31,1% frente a la caida del
-49,6% observada en el mismo periodo de 2012.

El tipo de interés de la economia afecta negativamente a la inversion. En conjunto, la relajacion de
las tensiones financieras en los Ultimos meses se ha traducido en una mejora de las condiciones de
financiacion de los sectores residentes en los mercados mayoristas, en un aumento de la inversion de
los no residentes en la economia espafnola y en un descenso de la dependencia de las instituciones
monetarias y financieras de la financiacion del Eurosistema. No obstante, los tipos de interés bancarios
se mantienen en niveles elevados y las condiciones de financiacion bancaria de los hogares y las
sociedades siguen siendo estrictas, con lo que el sector privado continla sometido a una presion
financiera significativa.

La estadistica de Balanza de Pagos del Banco de Espana, que recoge flujos de inversion en valores
netos, refleja que en el ano 2013 la Inversion Extranjera Directa en Espaia fue de 29.499 millones de
euros lo que implica una variacion interanual del 47,5% frente a la registrada en 2012. El
comportamiento en 2013 de la Inversion Espaiola en el exterior ha sido satisfactorio tanto porque en
este periodo los grupos espainoles han efectuado mas inversiones en empresa extranjeras, como por
haber frenado el proceso de desinversion que alcanzé cifras muy elevadas en los periodos
precedentes. La Inversion Directa de Espana en el exterior ha sido en 2013 de 19.609 millones, nada
que ver con la cifra negativa registrada en 2012 de -3.099 millones de euros.

En Canarias, la inversion de capital extranjero apenas contribuyo el pasado aiio 2013 al repunte de la
economia de las Islas. En realidad, su contribucion al alicaido tejido productivo del Archipiélago puede
calificarse de inexistente. Tan es asi, que ésta experimentd una reduccion interanual de -48,21% en
2013 respecto a 2012, segln se desprende de las Ultimas estadisticas de la Secretaria de Estado de
Comercio, organismo dependiente del Ministerio de Economia y Competitividad. Las cifras evidencian,
pues, que el atractivo de la comunidad auténoma a ojo del inversor foraneo toco fondo: durante el
periodo de crisis (2008-2013), nunca antes Canarias habia recibido tan poco impulso de la inversion
extranjera.

La propuesta de reforma del Régimen Econémico y Fiscal (REF) pactada entre los gobiernos regional y
central para impulsar la Zona Especial Canaria (ZEC) podria impulsar la inversion de capital extranjero
en Canarias ya que extiende la vigencia del incentivo fiscal hasta el afo 2030, lo que da seguridad
econdmica para amortizar las inversiones y hacerlas atractivas y ha eliminado la doble imposicion en el
reparto de dividendos. Ademas, la base imponible se ha reformado totalmente. El limite de la base
sujeta a tipo reducido se vincula al nUmero de empleos creado. Y ese limite sera de 1.800.000 euros
cuando se cree el empleo minimo: cinco trabajadores en Tenerife o Gran Canaria 'y tres en el resto de
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islas. Y cuando se creen mas de 50 empleos no se aplicara este limite. Se espera que las nuevas bases
que regiran en la Zona Especial Canaria (ZEC), abran la mano para que un mayor nimero de empresas
puedan acogerse a los beneficios fiscales que oferta.

En las decisiones de inversion también influye la reciente aprobacion de la renovacion del AIEM y los
términos de la misma, cara a la estabilidad de un marco econdémico para el sector industrial que
garantice decisiones de inversion en el corto y medio plazo.

La informacion de este epigrafe nos ha permitido analizar la economia canaria desde la perspectiva
del consumo y la inversion.

Podemos concluir que la mayor contribucion al crecimiento va a continuar estando polarizada en la
demanda externa y en particular en las exportaciones de servicios ligados al turismo.

Se prevé la continuacion también del dinamismo del comercio exterior de bienes de Canarias, en
particular en los mercados africanos, en un contexto en general de dinamismo de la actividad de
varios paises de la costa occidental de Africa.

En lo referente a la demanda interna se prevé que seguira siendo débil, afectada por los mencionados
factores que la constrinen como son la necesidad de continuar en la reduccion de endeudamiento de
las empresas y las familias, la restriccion al crédito, los ajustes presupuestarios y la situacion del
mercado de trabajo. No obstante, se prevé que la restriccion de la demanda interna al crecimiento se
vaya aminorando.

Asi, en lo referente al consumo privado, como se ha comentado se prevé que continle el dinamismo
del consumo no residente, en sintonia con la evolucion del turismo y que el consumo residente,
aunque todavia fragil por los factores sefalados, vaya progresivamente aminorando su debilidad.

En lo referente a la inversion, por un lado la inversion publica va a seguir viéndose limitada por la
necesidad de ajustes presupuestarios. Por otro lado, la inversion privada va a seguir viéndose
constrefida por las restricciones al crédito, asi como por la continuacion de los ajustes en la
construccion.

No obstante, se constata una mejoria de las expectativas empresariales, lo que junto con la mayor
disposicion de la banca al establecimiento de lineas de crédito, inicialmente en el sector turistico,
hacen prever en este sector un gradual aumento de la inversion, tanto para instalaciones
(rehabilitacion de la infraestructura alojativa) como renovacion de maquinaria y equipo.

Como compendio de lo anterior se prevé que el PIB real de Canarias retorne a tasas positivas de
crecimiento para el conjunto del aifo 2014, cifrandose el incremento previsto en el 0,9% anual.
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2.3. TEJIDO EMPRESARIAL, CONFIANZA EMPRESARIAL Y ACTIVIDAD
EMPRENDEDORA

La crisis no solo ha destruido riqueza y puestos de trabajo, sino que también ha provocado la
desaparicion de muchas empresas. La recesion ha supuesto un aumento significativo de la mortalidad
empresarial espanola y un descenso en la tasa de creacion de empresas. Entre 2008 y 2012, un 8,5% de
empresas con asalariados cesaron su actividad en Canarias, segin datos del Directorio Central de
Empresas del INE. Este dato es preocupante para la economia canaria, pues la actividad empresarial
constituye el eje central de la inversion y el motor inicial de la creacion de empleo.

Esta reconocido que las empresas mas eficientes son mas resistentes a las dificultades, gracias a su
preparacion para las circunstancias adversas, de modo que en el tejido productivo que permanece
después de la crisis priman las empresas mas saludables y mejor capacitadas para afrontar las
adversidades. A nivel nacional, es preocupante que en los primeros afos de crisis cerraron
proporcionalmente mas empresas grandes pues, en promedio, sus fortalezas financieras y de gestion
son mayores; pero entre las grandes habia también empresas vulnerables, especialmente porque el
rapido crecimiento de la construccion edificé algunos gigantes con pies de barro.

Tras la mortalidad empresarial se encuentra, en buena pare, una caida en la rentabilidad,
observandose mayor desaparicion de empresas en los sectores menos rentables. De hecho, la
reduccion de la rentabilidad financiera (ROE) de la empresa espafola es consecuencia de la intensa
caida de su rentabilidad econdomica (ROA), por el fuerte descenso de las ventas por unidad de activo
(rotacion), y la minoracion de los margenes de beneficios sobre ventas, que refleja la dificultad de
ajustar las estructuras de costes, dadas las rigideces internas y externas que les afectan.

El primer apartado de este epigrafe analiza el impacto de la crisis sobre las empresas canarias como
un mecanismo de destruccion creativa, en el que desaparecen las mas débiles al tiempo que se
consolidan aquellas con mayor fortaleza y aparecen nuevos proyectos empresariales. El segundo de los
apartados analiza la confianza empresarial y sera abordado a partir de la comparacién con el entorno
nacional y europeo. El Gltimo punto a analizar es la emprendeduria, la cual sera tratada a partir de los
datos suministrados en el informe del Global Entrepreneurship Monitor (GEM).

2.3.1. Tejido empresarial

2.3.1.1. Dinamica reciente de las empresas

La destruccion de empresas es circunstancial a la dinamica capitalista. En circunstancias normales, las
empresas menos productivas y menos rentables terminan siendo expulsadas del mercado,
fortaleciéndose el tejido productivo en lo que Schumpeter llamo el proceso de destruccion creativa®.
De hecho, abundantes evidencias muestran que cada afo se renueva aproximadamente un 20% de las
empresas (Bartelsman, Scarpetta y Schivardi 2003; Lopez Garcia y Puente 2006).

Como consecuencia de la crisis, la economia canaria no sélo ha perdido empleos sino que, en apenas
cinco anos, el nUmero total de empresas con algin empleado se ha reducido en 10.872 pasando de un
total de 71.673 a 60.801 (grafico 2.25) empresas.

Segun los datos del Directorio Central de Empresas (DIRCE) elaborado por el INE, a 1 de enero de
2008, el numero de empresas que conformaban la totalidad del censo empresarial en Espaia y en
Canarias, ascendia a 3.422.239 y 143.471 empresas respectivamente. Este ndmero ha ido
descendiendo paulatinamente, hasta llegar a situarse en el ano 2013 en 3.146.750 empresas en Espafna
y 129.566 empresas en Canarias. Esto supone una disminucion del 8% y 9,6% respectivamente respecto
al censo de 2008. Esta evolucion es sin duda consecuencia de la situacion econdmica vivida en los
altimos anos, la cual ha supuesto una reduccion de -275.669 empresas en Espaina y -13.905 empresas
en Canarias en el periodo 2008-2013. La evolucion del tejido empresarial desde el ejercicio 2008 por
provincias indica que, el ritmo de caida del tejido productivo en la provincia de Las Palmas es superior
al ritmo seguido en la provincia de Santa Cruz de Tenerife (-10,5% frente a -8,8%), ambos superiores al
ritmo de crecimiento experimentado en el conjunto nacional en ese tiempo (-8,1%).

La tabla 2.17 indica ademas que, por provincias, el nimero de empresas en Las Palmas asciende en
2013 a 67.326 entidades, mientras que en santa Cruz de Tenerife se registra un total de 62.240
unidades. En términos interanuales, la provincia de Santa Cruz de Tenerife en 2013 presenta mayor
destruccion del tejido empresarial (-1,5% frente al -1,1% de la provincia de Las Palmas).

42

Veanse los modelos de destruccion creativa de Aghion y Howitt (1992), Caballero y Hammour (1994 y 1996) o Dwyer (1998),
entre otros.
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La evolucion de las empresas canarias ha seguido muy de cerca la evolucién ciclica del PIB hasta 2009,
pero la destruccion de empresas ha sido mucho mas negativa después, como sucedié con el empleo
(grafico 2.26). Este razonamiento es analogo al conjunto nacional.

Desde el punto de vista del tamano de las empresas medido en nimero de asalariados, tal como
podemos ver en la tabla 2.18, las empresas espanolas y canarias volvieron a caracterizarse en 2013 por
su reducida dimension.

GRAFICO 2.25. EVOLUCION DEL NUMERO DE EMPRESAS EN ESPANA Y CANARIAS. 2000-2013 |
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Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del Directorio Central de Empresas del INE, 2013.
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TABLA 2.17. EVOLUCION DEL NUMERO DE EMPRESAS. CANARIAS Y PROVINCIAS |
Valores absolutos Variaciones interanuales (%)
2000 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 | 09_10|10_11|11_12 | 12_13 | 08_13

Las Palmas 54.857 73.691 75.236 72.891 70.889 68.788 68.104 67.326)  -2,7 -3,0 -1,0 -1,11 -10,5

Santa Cruz 50.375  66.723| 68.235]  66.490|  65.065| 63.700|  63.211  62.240 -2,1| -2,1| -0,8 -1,5 -88
de Tenerife
Canarias 105.232] 140.414| 143.471 139.381| 135.954| 132.488 131.315 129.566 -2,5 -2,5 -0,9 -1,3] -9,7

Espafia 2.595.392 3.336.657 3.422.239 3.355.830 3.291.263 3.250.576 3.199.617 3.146.570 -1,9 -1,2 -1,6 -1,7 -8,1
Fuente: Directorio Central de Empresas, INE, 2013.

TABLA 2.18. EVOLUCION DEL NUMERO DE EMPRESAS CON ASALARIADOS. CANARIAS Y ESPANA
(unidades, 2008-2013)

Espafna Canarias
2008 | 2009 2010 2011 2012 2013 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013
TOTAL 1:667-8¢ |1 588.360/1.517.258| 1.455.255|1.434.630|1.464.982 71.673| 67.409, 63.636| 59.697 59.756 60.801
De 1 a 2 asalariados 958.711|  919.092| 893.005 847.952 867.550 922.646 40.806 38.845 37.547 34.447| 35.337 36.904
De 3 a 5 asalariados 345.848|  332.671 318.155 313.408  288.896  280.643 15.032 14.156 13.378 13.092 12.541| 12.355
De 6 a 9 asalariados 160.460 151.233 143.016| 138.040 131.944 125.029| 7.411| 6.895 6.355 6.09 6.014 5.977

De 10 a 19 asalariados 110.369 101.601 88.396 84.834 79.113 74.204, 4.398| 4.011 3.414| 3.316, 3.216| 3.055
De 20 a 49 asalariados 61.709 55.641 48.765 46.160 43.070 39.506| 2.672) 2.338| 1.894 1.779| 1.686, 1.582

De 50 a 99 asalariados 16.242)  15.075  13.745  13.279 12700,  11.745 693 597 553 495 515 479
De 100 a 199 8.061 7.672|  7.098  6.585  6.434  6.130] 406  398| 338 314 287 267
asalariados
De 200 a 499 4511 3578 3.374  3.288  3.214 3.450 207|130 125 134 130 155
asalariados
De 500 a 999 1.117 1.008 952 923 935 885 37 28 2 20 23 19
asalariados
De 1000 a 4999 725 678 651 679 669 643 11 11 10 10 7 7
asalariados
De 5000 o mas 12 11 101 107 105 101 0 0 0 0 0 1
asalariados

Fuente: Directorio Central de Empresas, INE, 2013.

En Espaina, a 1 de enero de 2013 mas de 1,68 millones de empresas no empled a ningln asalariado. Esta
cifra supuso el 53,4% del total. Ademas, otras 922.646 (29,3% del total) tenian entre uno y dos empleados.

En Canarias, a 1 de enero de 2013, 68.765 empresas no empled a ningln asalariado. Esta cifra supuso
el 53,1%del total. Ademas, otras 36.904 empresas (28,5% del total) tenian entre uno y dos empleados.

Si sumamos estos dos grupos de empresas, comprobamos como mas de ocho de cada diez empresas
tienen dos o menos asalariados, tanto en Espana como en Canarias.

Atendiendo a las empresas con asalariados, las que emplearon a diez o mas trabajadores
representaron el 9,2% en Canarias y el 9,3% en Espana.

El predominio de las microempresas (0-9 asalariados) se ha mantenido estable durante la crisis.
Aunque el mayor descenso porcentual se ha producido entre las grandes en el primer afo de la crisis,
posteriormente son en las que menos empresas se destruyen. En el 2012 todos los grupos de empresas
experimentaron tasas de variacion negativas. En el 2013 Unicamente el grupo de grandes empresas
crece respecto al ano anterior (13,8%).

La reduccion del nimero de empresas no ha sido igual para todas las actividades econémicas. Como se
observa en el grafico 2.27 y en la tabla 2.19, no todos los sectores han experimentado una tendencia
decreciente en el nimero de empresas en el periodo reciente, pues hay que destacar actividades
como las TICs, y la educacion y sanidad que presentan una tendencia creciente desde el afio 2008.
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GRAFICO 2.26. TASA DE VARIACION DEL NUMERO DE EMPRESAS SEGUN TAMANO Y DEL PIB.
CANARIAS (%). 2000-2013
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Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del Directorio Central de Empresas y de la CRE-2008 del INE, 2013.

La energia y agua es un sector que también ha crecido desde 2008 pero en 2013, a diferencia de los
sectores anteriormente mencionados, desciende un 1,9% respecto al 2012. Segln el avance de los
datos del sistema eléctrico espanol de Red Eléctrica de Espana (REE), la demanda de energia eléctrica
cayo un 3% en Canarias en 2013. Los motivos de esta reduccion vienen dados por los efectos de la crisis
economica, como el cierre de negocios, el descenso de la compra de viviendas y las medidas de
eficiencia energética llevadas a cabo por algunos ayuntamientos, entre otras razones, y esta coyuntura
se refleja en la caida de empresas en este sector.

Sin duda, la variacion interanual entre 2012 y 2013 mas elevada en términos negativos la encontramos
en el sector de la construccion, con tasas de variacion de -8,0% para Espaia y -6,8% para Canarias. La
evolucion de las empresas de actividad constructora continlia sumido en su fase de ajuste, tanto de su
actividad privada como publica.

El peso de las actividades inmobiliarias, en los momentos previos a la crisis, estaba entre los mas altos
de las regiones espanolas, si bien el resto de las ramas relacionadas con la construccion tenian, por el
contrario, un peso inferior a la media nacional. En todo caso, el efecto de la crisis inmobiliaria sobre
el numero de empresas refleja una variacion entre el 2008 y el 2013 de -6,6%, si bien esta caida podria
empeorar si no fuese por el comportamiento de los servicios vinculados al turismo.

Durante el periodo de crisis 2008-2013, la energia y agua, ha sido el sector que se ha comportado
mejor, experimentado una tasa de variacion acumulada del 57,4% en la economia canaria y un 53,2%
en la economia nacional. Este aumento puede haber sido causado por la liberacion del mercado
energético y por la generacion de actividad econdémica derivada del crecimiento en el uso de energias
y tecnologias limpias, sostenibles y responsables con el cuidado del medio ambiente, las cuales estan
fomentando la creacion de nuevas empresas en este campo empresarial. Sin embargo, el impacto que
el incremento de empresas en este sector hace en la economia es minimo, ya que si miramos desde un
punto de vista global, el peso que esta actividad tiene en el conjunto de la economia es de un 0,56%.

Sin embargo actividades con mayor peso dentro de nuestra economia como son la hosteleria, comercio
y turismo, y la construccion, con unas caidas de -1,6% y -6,8% respectivamente en el ano 2013,
propician un balance negativo a la hora de sintetizar el periodo 2008-2013 ya que presentan una
variacion acumulada del -8,9% y del -35,4%.
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Hosteleria, comercio y transporte
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Educacion y sanidad
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2010

2011

2012

2013

Numero de empresas Variaciones Interanuales (%) % sobre el total
de empresas
2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 |08_09/09_10/10_11|11_12/12_13|08_13| del sector
Agricultura y extraccion 61 60 61 56 52 53 -1,6 1,7 -8,2| -7.1 1,9 -13,1 0,04
Industria manufacturera 6.071 5.874 5.244 4.789 4.663 4.460 -3,2| -10,7| -8,7| -2,6/ -4,4 -26,5 3,44
Energia y agua 458 606 686 727 735 721| 32,3 13,2 60/ 1,1 -1,9 57,4 0,56
Construccién 22.659| 19.351) 17.259 16.220 15.700| 14.629| -14,6| -10,8| -6,0 -3,2| -6,8) -35,4 11,29
tHJ’rS].;fr:z“'a comercio y 63.725| 62.868| 61.424 59.219) 58.991| 58.036| -1,3| -2,3 -3,6| -0,4 -1,6 -89 44,79
TICs 1.642| 1.705| 1.766| 1.783 1.815 1.829| 3,8 3,6 1,0 1,8 08 11,4 1,41
'f:‘::;’;eef(‘;ms 2.609| 2.665 2.591| 2.564 2.588| 2.585| 2,1/ -2,8/ -1,0 0,9 -0,1| -0,9 2,00
Inmobiliaria 5.031| 4.854 4762 4.723) 4.843| 4.699| -3,5 -1,9 -0,8 25 -3,0 -66 3,63
Servicios empresariales | 23.770| 23.371| 23.816| 23.445 22.801| 23.040| -1,7| 1,9 -1,6| -2,7/ 1,0 -3,1 17,78
Educacién y Sanidad 7.586| 7.842) 8.059 8.593| 8.657| 8.811| 3,4 2,8 66 07 1,8 16,1 6,80
Otras actividades 9.859 10.185 10.286 10.369 10.470 10.703 3,3 1,0 08 1,0 22 86 8,26
Fuente: Directorio Central de Empresas, INE, 2013.
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Si diferenciamos las empresas por su condicion juridica obtenemos que, la condicion de persona fisica
es la que mas predomina tanto en la empresa espanola como en la canaria, seguida de la sociedad
limitada (véase grafico 2.28). Como se observa en la tabla 2.20, la estructura es muy similar en las dos
provincias y ésta se mantiene a lo largo del periodo 2007-2013.

TABLA 2.20. EVOLUCION DE LAS EMPRESAS POR CONDICION JURIDICA Y PROVINCIA. 2007-2013 |

Las Palmas Santa Cruz de Tenerife

2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013

Total 73.691| 75.236| 72.891| 70.889| 68.788| 68.104| 67.326| 66.723| 68.235| 66.490| 65.065 63.700| 63.211| 62.240
Sociedades 1.777|  1.729] 1.639 1.576| 1.541 1.518] 1.489| 1.397 1.369| 1.318| 1.257| 1.253| 1.242| 1.203
anonimas

Sociedades de

responsabilidad 25.118| 26.111| 25.357| 24.780| 24.159| 24.400| 24.849 23.072| 24.299| 23.964 23.155| 22.974) 22.920| 22.778
limitada

sociedades 3 3 1 1 1 2 2 3 2 2 3 3 3 4
colectivas

Sacledades 4 4 5 5 5 4 6 1 1 1 2 2 0 0

comanditarias

glf’e’zg?"dades‘je 344 326 344 335 344 357 339 2474 2173 2.156 2472 2.220 2.286 2.243

Sociedades 283 267 258 258 258|259 253 300|283 280 271|259 252 244
COOperat]VaS

g;%cs"ac"O”eSVOtr°s 3.379| 3.635| 3.672] 3.757| 3.741| 3.811 3.671 1.344 1.384| 1.432] 1.501 1.546| 1.595  1.608

Organismos 133 139 146 147 144 145 146 107 105 109 99 13 117 115
auténomos y otros
Personas fisicas 42.650 43.022 41.469 40.030 38.595 37.608 36.571 38.325 38.619 37.228 36.605 35.330 34.796 34.045

Fuente: IISTAC, DIRCE.

GRAFICO 2.28. EMPRESAS ACTIVAS SEGUN SU FORMA JURIDICA (%). 2013 |
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La larga crisis econdémica, el descenso del niUmero de empresarios de 15 a 39 afos en Espafna y la
destruccion de empresas, son motivos suficientes para justificar por si mismos la necesidad de
emprender reformas favorables al crecimiento y la reactivacion econémica.

Esas reformas no sdlo deben aspirar a impulsar la actividad de manera coyuntural, sino que deben
también abordar los problemas estructurales del entorno empresarial en Espaia, buscando fortalecer
el tejido empresarial de forma duradera.

La crisis economica ha puesto de manifiesto el mejor comportamiento de las empresas
internacionalizadas y la importancia de la internacionalizacion como factor de crecimiento y
diversificacion del riesgo. Las empresas internacionalizadas experimentan ganancias de productividad,
mejoras en la gestion, mejor capacidad de acceso a la financiacion y son, en definitiva, las que tienen
mayor capacidad para crecer y crear empleo. La internacionalizacion se revela mas que nunca como
un motor clave del crecimiento econdmico a largo plazo de la economia espafola por su relacion con
la competitividad y los incrementos de productividad.

Con el fin de facilitar la cultura y la iniciativa emprendedora, de otorgar apoyos fiscales y de
Seguridad Social a los emprendedores, de apoyar la financiacion de los emprendedores, de fomentar
el crecimiento empresarial y la contratacion laboral y de favorecer la internacionalizacion de la
empresa y de la economia espaiola, ve la luz, en 2013, la Ley 14/2013, de 27 de septiembre, de apoyo
a los emprendedores y su Internacionalizacion®.

Basicamente la aportacion de esta ley al sistema econémico son sus reducciones y bonificaciones en el
pago de cuotas a la seguridad social, no obstante, también tiene dos nuevas figuras juridicas que
incrementan las posibilidades de generacion de nuevas empresas, si bien, conviene estimar sus
ventajas e inconvenientes respecto a las formas tradicionales. Tales figuras son, por un lado, el
Empresario de Responsabilidad Limitada y por otro, la Sociedad Limitada de Formacion Sucesiva.

Respecto a la primera figura, el emprendedor de responsabilidad limitada, la ley tiene un clero
objetivo: Superar la aversion al riesgo empresarial limitando la responsabilidad patrimonial por las
deudas generadas en la actividad. Las principales novedades introducidas en esta figura son:

m Limitacion de la responsabilidad de la vivienda habitual siempre que su valor no supere los 300.000
euros.

m Las tasas registrales son 64 euros, lo que no supone un coste excesivo para el emprendedor.
m Las deudas de derecho publico no estan plenamente exentas.

m Hay que formular y someter a auditoria las cuentas anuales, lo que supone un coste econémico
para el emprendedor de responsabilidad limitada.

Finalmente, es importante senalar que a la hora de facturar o elaborar cualquier documento
relacionado con su actividad empresarial o profesional, este tipo de empresario debera anadir siempre
las siglas E.R.L. junto a su nombre.

Respecto a la figura de Sociedad Limitada de Formacion Sucesiva la ley tiene un claro objetivo:
facilitar la constitucion de sociedades sin necesidad de realizar un desembolso inicial. El resumen que
la Confederacion Canaria de Empresarios hace de la misma dice, que la ley de apoyo a los
emprendedores permite en su capitulo I, la constitucion de una sociedad de responsabilidad limitada
con un capital social inferior al minimo legal, es decir, que una sociedad limitada podra empezar a
desarrollar su actividad con menos de los tres mil euros que, hasta ahora, eran necesarios para operar
en una actividad empresarial. Ello no quiere decir que la Sociedad Limitada de Formacién Sucesiva
quede excluida de tal obligacion, sino que tendra momentaneamente una serie de limitaciones y
obligaciones mientras esté en Formacion Sucesiva, hasta que cubra los tres mil euros del minimo legal.

Mientras no se deposite el capital social, la Sociedad Limitada de Formacion Sucesiva tendra la
obligacién de destinar un 20% de sus beneficios a reserva legal. También se regula por ley una serie de
limitaciones correspondientes al reparto de dividendos tras los beneficios, asi como a la retribucion a
socios y administradores.

En tal caso, tanto para las Sociedades Limitadas de Formacién Sucesiva como para otras sociedades de
responsabilidad limitada y cooperativas, el tipo impositivo sera inferior, si es ésta es de nueva
creacion, durante los dos primeros ejercicios siempre que cumpla con los criterios de acuerdo a la
siguiente informacion:

“ http://boe.es/boe/dias/2013/09/28/pdfs/BOE-A-2013-10074.pdf
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CUADRO 2.1. TIPOS IMPOSITIVOS PARA LAS SOCIEDADES LIMITADAS DE FORMACION SUCESIVA |

Tipo de gravamen Primeros 300.000 € Restantes
Tipo general. 30% 30%
Entidades de nueva creacion. 15% 20%
Entidades con cifra de negocio < 5 millones de €. 20% 25%
Entidades con cifra de negocio < 10 millones de €. 25% 30%

Fuente: Elaboracion propia a partir de la Ley 14/2013, de 27 de septiembre de apoyo a los emprendedores y su
Internacionalizacion.

Es sabido que, el entorno normativo e institucional en el que se desenvuelven las actividades
empresariales resulta de esencial importancia para impulsar ganancias de productividad y ahorrar
recursos que actualmente se dedican al cumplimiento del marco juridico.

Durante los Ultimos afos se han abordado reformas que reflejan una mejora del posicionamiento de
Espafia dentro de los indicadores internacionales mas relevantes sobre la facilidad de hacer negocios.
No obstante, la posicion relativa de Espana en este ambito continta siendo insuficiente en muchos
aspectos.

En efecto, el acceso a las actividades econdmicas y su ejercicio estan sometidos al cumplimiento de un
complejo marco juridico formado por normativa mercantil, sectorial y local, dispersa en normativa
europea, leyes y reglamentos nacionales, autonémicos y locales.

En este sentido, la ley 14/2013 de apoyo a los emprendedores y su Internacionalizacion con la creacion
del nuevo subtipo societario (la Sociedad Limitada de Formacion Sucesiva), ha abaratado el coste de
creacion de empresa puesto que ésta deberia poder crearse en veinticuatro horas con un coste de
cuarenta euros.

Respecto al papeleo, la clausula “One in-One out” de la ley 14/2013 explica que, las Administraciones
Plublicas deberan eliminar, "al menos", una carga administrativa por cada una nueva que introduzcan.
Ademas, funerarias, autoescuelas, escuelas de ensefanza, joyerias y servicios recreativos y culturales
no necesitaran licencias municipales. Se eleva a 500 metros cuadrados la superficie liberada antes de
pedir permiso a los ayuntamientos. También se contempla que, las empresas con menos de 50
trabajadores solo contesten una encuesta del Instituto Nacional de Estadistica (INE) en su primer afo
de actividad y, que las empresas no tengan que tener un libro de visitas en cada centro laboral a
disposicion de Inspeccion de Trabajo.

Finalizamos la dinamica de las empresas haciendo hincapié en la necesidad extrema de obtener
liquidez para financiar la actividad diaria de las pequenas y medianas empresas. Es cierto que la
calidad crediticia de las empresas y la intensificacion del seguimiento del riesgo por parte de las
entidades financieras es un obstaculo para el mantenimiento de la actividad de empresas que han
demostrado ser muy competitivas hasta ahora pero es cierto también que, los préstamos de los bancos
a las familias y a las empresas no financieras caeran un 2,7% en Espana segln las predicciones del FMI
para 2014, y asi dificilmente se puede responder equilibradamente a los retos para lograr un
crecimiento sostenible e integrador de la capacidad productiva futura.

Las empresas padecen una sequia crediticia que amenaza la continuidad de proyectos viables. La
solucion de la deuda debe permitir que el crédito vuelva a fluir con normalidad, en cantidad y precio,
hacia los proyectos que ofrezcan una rentabilidad y un riesgo acordes a las condiciones del mercado.
Los graves problemas financieros de las empresas no deben seguir agravados con retrasos en los pagos
a proveedores publicos, una mala practica de las administraciones territoriales que ha comenzado a
corregirse lentamente pero aln no esta zanjada (La morosidad pUblica es culpa de siete comunidades
y cien ayuntamientos, encabezadas por Cataluiia, que tarda una medida de 132 dias, y seguidas por
Comunidad Valenciana (130 dias), Andalucia (129), Murcia (126), Castilla-La Mancha (118), Asturias
(116) y Canarias (102)).
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2.3.1.2. Dindmica reciente de los auténomos

El afio 2013 se presenta como un afio de dificultad y esperanza para los autonomos. Dificultad porque la
crisis no remite y cada vez hace mas complicada la viabilidad de muchos pequefos negocios y esperanza
porque a pesar de ello en estos tiempos revueltos surgen nuevas oportunidades que deben mantener
fuertes a los autonomos para tratar de aprovecharlas y seguir adaptando el negocio a la nueva realidad.

Si bien es cierto que mucha gente con iniciativa esta optando por la modalidad de hacerse autonomo, es
justo decir que el volumen de estos trabajadores ha caido estrepitosamente debido a la situacion
economica actual, de hecho, en el dltimo trimestre de 2013, el nimero de trabajadores por cuenta propia
en Canarias es de 107.500, un 0,83% menos que mismo trimestre del periodo anterior, y bastante lejos de
los 132.600 trabajadores por cuenta propia registrados en el segundo trimestre de 2006 (véase grafico
2.29).

Entre los mas de cien mil auténomos que en Canarias cotizan a la seguridad social en el Régimen
Especial de Trabajadores Autonomos (el RETA), existe una importante heterogeneidad si nos atenemos
a su actividad profesional y especialmente a la manera en que desempefan la misma. Asi pues,
podriamos distinguir entre (1) Profesionales Auténomos y freelance, (2) Empresarios Auténomos, (3)
Trabajadores Autonomos econdmicamente dependientes, (4) Autonomos agrarios y (5) Otros tipos de
autonomos. Sin embargo, la escasez de estadisticas autonodmicas impide hablas mas alla de cifras
globales de trabajadores por cuenta propia.

El hecho que les iguala es el de cotizar en el mismo Régimen de la Seguridad Social, con las mismas reglas
para todos. Pero luego se observan importantes diferencias en el funcionamiento de la actividad y la
fiscalidad.

Respecto a la fiscalidad, en 2013 se ha introducido una novedad muy importante, la tarifa plana de 50
euros para nuevos autéonomos. Inicialmente sélo se aplicaba a menores de treinta afios pero desde
finales de septiembre de 2013 se ha generalizado para todos los nuevos auténomos que cumplan los
requisitos necesarios. La tarifa plana para autonomos consiste en el pago mensual de 53 euros a la
Seguridad Social en lugar de los 261,83 euros que constituyen la cuota mensual minima. Se introdujo
inicialmente en febrero de 2013 para nuevos auténomos menores de treinta afnos y, tras un ano desde
su entrada en vigor, ha beneficiado a 170.000 emprendedores a nivel nacional. Debido a la fuerte
reaccion entre el colectivo de auténomos, el gobierno ha extendido su aplicacion a todos los nuevos
autonomos independientemente de su edad, medida que ha entrado en vigor el 28 de septiembre de
2013 con la publicacion en el BOE de la Ley 14/2013 de 27 de septiembre, de apoyo a los
emprendedores y su internacionalizacion.

La ley 14/2013 de apoyo a los emprendedores y su Internacionalizacion contempla ademas, una serie
de reducciones en la cuota de autonomos para trabajadores por cuenta propia, tanto menores como
mayores de 30 anos, siempre que causen alta inicial:

I. Los primeros 6 meses: Reduccion del 80% de la cuota. Abonan sélo el 20% de la misma.
Il. Los siguientes 6 meses: Reduccion del 50% de la cuota.
Ill. Siguientes 6 meses: Reduccion del 30% de la cuota.

Si bien, la ley tiene por objeto apoyar al emprendedor y la actividad empresarial, favorecer su desarrollo,
crecimiento e internacionalizacion y fomentar la cultura emprendedora y un entorno favorable a la
actividad econodmica, tanto en los momentos iniciales a comenzar la actividad, como en su posterior
desarrollo, crecimiento e internacionalizacion, cabe decir que ni con éstas, el Gobierno ha conseguido
incrementar el nimero de trabajadores autonomos, ni en Espaiia, ni en Canarias. Parece que de poco ha
servido el incentivo especifico de exencion completa en el IRPF de las prestaciones por desempleo
capitalizadas para desempleados que decidan establecerse como autonomos puesto que, el nimero de
trabajadores por cuenta propia en Canarias desciende este primer trimestre de 2014 respecto al trimestre
anterior en 20.300 personas (y en Espana desciende en 20.300 personas), a pesar de haber descendido el
paro en Canarias en 9.300 individuos, en el primer trimestre de 2014 respecto al trimestre anterior.

Tener mas emprendedores supone un impacto directo sobre el crecimiento econdmico, sobre la
inversion, sobre la productividad y también sobre la creacién de empleo. La evolucion de las cifras
oficiales de trabajadores registrados en la Seguridad social nos diran si la reforma laboral y las
diferentes medidas de actuacion tienen una incidencia positiva en el freno a la destruccion de empleo
y en el incentivo de la emprendeduria.

De momento, las cifras indican que, el nimero de trabajadores por cuenta propia, el cual habia
aumentado en 2012, vuelve a caer en 2013, tanto a nivel nacional como en Canarias, seglin datos de la
Encuesta de Poblacion Activa del INE (véase grafico 2.30).

Consejo Econoémico y Social de Canarias 169



CAPITULO 2 Informe Anual 2013-2014

140

130

120

110

100

90

80
F = F == 22 =2 =S=Z2= 2 =22 =2 =2 = 2= =2 =
SE3Es5shsc5kEskshebEcEsRsR
S o 9o o8 982989898 2893 =S -5 =35 <
NSNSl oQoQololooloJoo o
o~ o~ o~ o~ o~ o~ o~ o~ o~ o~ o~ o~

Fuente: EPA, INE.

-15

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

== Espana === (anarias

Fuente: Encuesta de Poblacion Activa. INE.

170 Consejo Econémico y Social de Canarias



Informe Anual 2013-2014 CAPITULO 2

EL Ministerio de Empleo y Seguridad Social publica anualmente el perfil de los trabajadores autonomos
propiamente dicho* por comunidad auténoma. A 31 de diciembre de 2013, este Ministerio computa
74.696 trabajadores auténomos en Canarias, de los cuales 40.175 pertenecen a la provincia de Las Palmas
y 34.521 a la de Santa Cruz de Tenerife. La tabla 2.21 presenta la distribucion de los auténomos por sexo,
edad, nacionalidad, base de cotizacion, antigiiedad, sector econémico y situacion profesional. El perfil
mayoritario en Espafa y también en Canarias es el de autonomo del sector servicios, sin asalariados a su
cargo, con una sola actividad, vardn, entre 40 y 54 aflos (aunque con importante presencia entre 25 y 35
afos), espafol, que lleva 5 0 mas afos en su negocio, y que cotiza por la base minima de cotizacion. La
distribucion de colaboradores familiares por género se muestra en el grafico 2.31. La figura de la mujer
predomina en ambas provincias canarias.

TABLA 2.21. TRABAJADORES AUTONOMOS, PROPIAMENTE DICHO, EN LA SEGURIDAD SOCIAL SEGUN
DIFERENTES VARIABLES SOCIOECONOMICAS. 2013

CANARIAS
SEXO NACIONALIDAD

Total Varones Mujeres Espaina Extranjero
CANARIAS 74.696 66,3% 33,7% 84,6% 15,4%
Las Palmas 40.175 68,3% 31,7% 84,0% 16,0%
S.C.Tenerife 34.521 64,0% 36,0% 85,4% 14,6%

EDAD

Total Menor de 25 afios De 25 a 35 afios de 40 a 54 afios | de 55 alos o mas
CANARIAS 74.696 1,9% 28,5% 45,5% 24,1%
Las Palmas 40.175 1,9% 27,7% 46,2% 24,2%
S.C.Tenerife 34.521 2,0% 29,5% 44,5% 24,0%

BASE DE COTIZACION
Base minima Entre B. mjnjma y 1,5 B. Entre 1,5 y 2 B. Entrg 2 y 3 B. Mésldg 3B.
minima minima minima minimas
CANARIAS 93,5% 2,6% 1,9% 1,8% 0,3%
Las Palmas 91,8% 2,9% 2,4% 2,5% 0,4%
S.C.Tenerife 95,4% 2,2% 1,3% 0,9% 0,1%
ANTIGUEDAD
Me;zigf 6 De 6 a 11 meses De 1 a 3 afos De 3 a 5 afios 5 afios y mas
CANARIAS 0,108466 7,7% 18,5% 10,1% 52,8%
Las Palmas 0,105688 7,4% 17,5% 9,5% 55,1%
S.C.Tenerife 0,1117 8,2% 19,7% 10,7% 50,2%
SECTOR ECONOMICO

Total Agricultura Industria Construccion Servicios
CANARIAS 74.696 5,1% 3,7% 8,0% 83,2%
Las Palmas 40.175 3,6% 3,7% 8,8% 83,9%
S.C.Tenerife 34.521 6,9% 3,6% 7,2% 82,3%

SITUACION PROFESIONAL

Total Sin asalariados Con asalariados Sin pluriactividad |Con pluriactividad
CANARIAS 74.696 72,7% 27,3% 94,8% 5,2%
Las Palmas 40.175 73,7% 26,3% 94,7% 5,3%
S.C.Tenerife 34.521 71,4% 28,6% 94,9% 5,1%

Fuente: Fichero de afiliados por cuenta propia en alta en seguridad social del Ministerio de Empleo y Seguridad Social.
Elaboracion propia.

“  Trabajadores auténomos propiamente dicho son aquellos trabajadores afiliados a alguno de los regimenes por cuenta propia
de la Seguridad Social y que no estan integrados en sociedades mercantiles, cooperativas ni en otras entidades societarias.
También se excluyen los que figuran como colaboradores familiares y los que estan registrados formando parte de algin
colectivo especial de trabajadores.
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GRAFICO 2.31. TRABAJADORES AUTONOMOS, COLABORADORES FAMIIARES EN CANARIAS. 2013 |
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Fuente: Fichero de afiliados por cuenta propia en alta en seguridad social del Ministerio de Empleo y Seguridad Social.
Elaboracion propia.

2.3.2. La confianza empresarial

2.3.2.1. Perspectivas de confianza en Europa y Espana

La confianza empresarial representa un indicador de la evolucion de la actividad econdmica. En la
encuesta elaborada a finales de 2013 por las Camaras de Comercio, a partir de la opinion de 56.916
empresarios europeos, de los cuales 4.211 son espaiioles, y cuyos resultados se ilustran en los graficos
siguientes, destaca el argumento generalizado de que las perspectivas empresariales de las empresas
espanolas para 2014 mejoran en todas las variables respecto a los resultados de 2013.

Las compaiias europeas, tal como refleja el grafico 2.32, prevén un crecimiento positivo en la cifra de
negocios durante 2014 basada, principalmente, en las exportaciones. Se equilibra el nimero de empresas
que esperan reducir empleados con el de aquellas que prevén aumentar el empleo. Finalmente, se espera
una recuperacion en la inversion respecto a 2013. Cabe decir que, las empresas de Finlandia, Lituania y
Portugal son las mas optimistas en cuanto a facturacion, ventas nacionales y exportaciones en el 2014 se
refiere. Las empresas situadas en Chipre y en Italia esperan un retroceso en su cifra de negocios y ventas
en sus respectivos paises aunque menos intenso que el registrado en 2013.

En términos generales, las empresas espafiolas (grafico 2.33), presentan un escenario mas optimista que
las que conforman la muestra europea en la cifra de negocios, las ventas nacionales y las exportaciones.
En 2014 se prevén avances en las ventas nacionales y, sobre todo, en las exportaciones, las cuales
seguiran siendo el motor principal de la economia espafola y la variable fundamental para repuntar la
cifra de negocio durante el proximo afo. Sélo empleo e inversion mantienen saldos negativos, aunque el
retroceso que se espera es de menor intensidad que el registrado en 2013.

El grafico 2.34 expone una comparativa de los niveles de perspectivas puestas en el 2013 y los resultados
verdaderamente obtenidos ese afo, para la media de las empresas europeas y para las espanolas.

En Espana, todas las variables se comportaron tal y como se esperaba. Las perspectivas empresariales del
2013 partian de niveles pesimistas y los resultados no distaron mucho de este sentimiento salvo en las
exportaciones (37) que resultaron ser mejor de lo previsto (24). El tiron de la demanda exterior esta
estimulando la inversion de equipo (material industrial) y tanto el sector del automovil como el turismo
empiezan a sacar la cabeza. Sin embargo, las ventas nacionales presentaron los peores resultados (-30),
atenazadas por el bloqueo del crédito y la tasa de desempleo.
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GRAFICO 2.32. PERSPECTIVAS DE LAS EMPRESAS EUROPEAS PARA 2014
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*Saldos netos: diferencia entre el porcentaje de empresas que indican aumento y el que sefala disminucion.

*UE.-28: Media ponderada de los resultantes de los paises participantes.
Fuente: Elaboracion propia a partir del informe de perspectivas 2014 por Comunidades Auténomas elaborado
por las Camaras de Comercio.

GRAFICO 2.33. PERSPECTIVAS DE LAS EMPRESAS ESPANOLAS PARA 2014 |
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*Saldos netos: diferencia entre el porcentaje de empresas que indican aumento y el que sefala disminucion.
Fuente: Elaboracion propia a partir del informe de perspectivas 2014 por Comunidades Autonomas
elaborado por las Camaras de Comercio.

En relacion a las empresas europeas, las expectativas positivas previstas para 2013 en la cifre de negocios
(11) y ventas nacionales (3) contrastan con los resultados negativos obtenidos ese afo -10 y -21
respectivamente). Los resultados de las exportaciones (19) superaron las expectativas (17). Por el
contrario, los resultados en el empleo (-14) y en la inversion (-7) no lograron satisfacer las perspectivas
de mejora econdémica depositadas en tales variables para el 2013.
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GRAFICO 2.34. RESULTADOS Y PERSPECTIVAS EN EL ANO 2013 DE LAS EMPRESAS ESPANOLAS Y L
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*Saldos netos: diferencia entre el porcentaje de empresas que indican aumento y el que sefiala disminucion.
*UE.-28: Media ponderada de los resultantes de los paises participantes.
FUENTE: Elaboracion propia a partir del Informe de Perspectivas de 2013 y de 2014, Europa y Espana elaborado por las
Camaras de Comercio.

En relacion a las perspectivas empresariales europeas y espaiolas para el 2014 reflejadas en el grafico
11 se observa que, las empresas espafnolas en comparacion a las europeas prevén una situacion mas
alentadora respecto a la cifra de negocios, las ventas nacionales y las exportaciones. Las expectativas
sobre las otras dos variables economicas, empleo e inversion, mantienen saldos negativos en Espafa,
mientras que en la UE-27 mantiene un saldo nulo en el empleo y positivo en la inversion.
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GRAFICO 2.35. PERSPECTIVAS PARA EL ANO 2013 DE LAS EMPRESAS ESPANOLAS Y EUROPEAS |
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*Saldos netos: diferencia entre el porcentaje de empresas que indican aumento y el que sefiala disminucion.

*UE.-28: Media ponderada de los resultantes de los paises participantes.

Fuente: Elaboracion propia a partir del Informe de Perspectivas de 2014, Europa y Espana elaborado por las Camaras de
Comercio.

2.3.2.2. Perspectivas de confianza en Espana y Canarias

Los Indicadores de Confianza Empresarial (ICE) manejados por el Consejo Superior de Camaras (CSC) y el
Instituto Nacional de Estadistica (INE) proporcionan informacion de caracter trimestral acerca de las
opiniones recogidas de los gestores de los establecimientos localizados en Canarias respecto a la marcha
general de su negocio en el trimestre anterior y sus expectativas para el trimestre entrante. Hasta hace
8 afos estos indicadores fueron elaborados por las Camaras de Comercio, pero a partir de 2012, un
acuerdo entre éstas y el INE ha dado lugar a la integracion de este indicador en el Plan Estadistico
Nacional. La encuesta en la que se basan los Indicadores de Confianza Empresarial del INE se elaboran
partiendo de una muestra representativa de establecimientos, cuyas opiniones comenzaron a recogerse
desde el primer trimestre de 2012.

La metodologia de la encuesta permite la integracion de los datos analogos recogidos por los Organismos
de Estadistica de las Comunidades Auténomas, una vez verificada su homogeneidad para que puedan ser
incorporados al proceso general de la encuesta y de acuerdo con los oportunos convenios suscritos al
efecto.

Desde el primer trimestre de 2013 se integran los datos procedentes de Andalucia, Islas Baleares,
Canarias, Castilla y Leon y Cataluia, razon por la cual, el grafico 2.36 de la evolucion del ICE en Espana
y Canarias solo tiene datos representativos de nuestra Comunidad Autonoma a partir del 2013.

La incertidumbre econdomica que desde el inicio de la crisis se percibe se esta difuminando, si
atendemos al incremento de la confianza de los empresarios representada en el grafico12. El
Indicador de Confianza Empresarial Armonizado (ICEA) ha ido disminuyendo desde abril de 2012 y
refleja desde entonces un incremento de la confianza empresarial, tanto en Canarias como en el
territorio nacional. De hecho, segin datos del INE, la confianza empresarial aumenta en todas las
comunidades autonomas, en todos los sectores de actividad y en todos los intervalos de tamafio.

En Canarias, el pulso de la actividad economica medida a través de la opinidon de sus empresas es
moderado (117,8%) y se localiza por debajo de la media espanola (118,3%).

La confianza empresarial aumenta en todas las comunidades autonomas en el segundo trimestre de
2014, tal como vemos en el grafico 2.37. La Comunidad Foral de Navarra y las Islas Baleares (ambas
con 10,3%) presentan los mayores crecimientos respecto al trimestre anterior. Por su parte, la
Comunidad de Madrid (0,5%) y el Principado de Asturias (0,6%) registran los menores incrementos.
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GRAFICO 2.36. INDICE DE CONFIANZA EMPRESARIAL ARMONIZADO EN ESPANA Y EN CANARIAS (base
1T 2013). 2012-2013
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Fuente: INE. Indicadores de Confianza Empresarial.

GRAFICO 2.37. TASA INTERTRIMESTRAL DEL SEGUNDO TRIMESTRE DE 2014 DEL ICEA NACIONAL Y
POR COMUNIDADES AUTONOMAS (base 1T). 2013
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Fuente: INE. Indicadores de Confianza Empresarial.
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También a partir del ICEA es posible analizar la confianza empresarial por islas. El ICEA para las
diferentes islas se construye a partir de la opinion de los gestores de los negocios canarios acerca de
la situacion del trimestre en el que son encuestados y la expectativa del trimestre venidero. Seglin
los datos del Balance de Expectativas e Indice de Confianza Empresarial Armonizado por islas del
segundo trimestre de 2014 publicado por el Instituto Canario de Estadistica, Lanzarote y El Hierro
son respectivamente las islas con mayor y menor ICEA (124,0 y 99,1 respectivamente).

En Canarias todos los sectores, salvo el comercio (116,8 en el primer trimestre de 2014y 116,7 en el
segundo trimestre de 2014), tienen en el segundo trimestre de 2014 mejores expectativas
empresariales que a principios de ese ano. Los mejores resultados se esperan en la rama de otros
servicios, transporte y turismo. Por el contrario, la construccion, la industria y el comercio proyectan
una timida esperanza.

GRAFICO 2.38. ICEA EN CANARIAS (2T). 2014 |
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Fuente: ISTAC. Balance de Expectativas e indice de Confianza Empresarial Armonizado por islas de Canarias y periodos.
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Fuente: ISTAC. Balance de Expectativas e indice de Confianza Empresarial Armonizado por islas de Canarias y periodos.
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TABLA 2.22. FACTORES QUE LIMITAN LA ACTIVIDAD EMPRESARIAL EN CANARIAS (enero 2014, % de
empresas que sefialan el factor)

Debilidad de la| Dificultades ' Aumento de la Escasez de Insuficiencia de
" X R Otras causas | mano de obra - N
demanda financieras competencia equipamiento
adecuada
CANARIAS 76,8 51,2 43,0 30,8 9,0 8,4
Lanzarote 71,5 53,3 54,7 26,3 13,9 11,7
Fuerteventura 73,6 54,4 43,2 40,0 17,6 12,8
Gran Canaria 76,2 39,0 43,3 26,4 4,7 4,3
Tenerife 77,0 54,0 39,4 26,8 7,0 9,1
La Gomera 69,6 46,4 32,1 30,4 5,4 5,4
La Palma 84,0 64,2 53,8 45,3 10,4 7,5
El Hierro 94,2 65,4 19,2 36,5 11,5 11,5

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de Indicadores de Confianza Empresarial en Canarias: Series trimestrales.
ISTAC.

Las causas de este comportamiento hay que buscarlas en los factores que limitan la actividad
empresarial. Asi, la tabla 2.22 revela que la debilidad de la demanda vy las dificultades financieras
son el mayor freno de la actividad empresarial en la Comunidad Autonoma Canaria. Por el contrario,
la escasez de mano de obra cualificada y la insuficiencia de equipamiento limitan en menor medida
la actividad empresarial.

Si ampliamos el estudio a nivel sectorial y observamos la tabla 2.23 vemos que en todos los sectores
economicos, la debilidad de la demanda prima sobre el resto de factores que pueden limitar la
actividad del establecimiento o la marcha del negocio, sobre todo en la construccion y en la
industria. A estos dos sectores también le preocupan las dificultades financieras. El aumento de la
competencia preocupa a las empresas del comercio y del transporte y la hosteleria. Por el contrario,
la escasez de mano de obra y la insuficiencia de equipamiento son los factores menos limitantes en
todos los sectores.

TABLA 2.23. FACTORES QUE LIMITAN LA MARCHA DEL NEGOCIO SEGUN SECTORES DE ACTIVIDAD EN
CANARIAS (enero 2014, % de empresas que sefialan el factor)

Debilidad de la Escasez de Insuficiencia de | Dificultades Aumento de la Otras
mano de obra - . . . .
demanda equipamiento financieras competencia causas
adecuada

Construccion 88,2 10,4 9,0 72,2 41,0 34,7
Industria 82,3 6,7 4,9 54,9 421 32,9
Comercio 80,2 7,5 8,4 41,0 47,6 29,1
Otros servicios 71,9 6,5 5,3 47,9 38,8 26,6
Transporte y Hosteleria 68,6 14,0 13,6 49,2 45,0 33,1
TOTAL 76,8 9,0 8,4 51,2 43,0 30,8

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de Indicadores de Confianza Empresarial en Canarias: Series trimestrales.
ISTAC.

2.3.3. Emprendeduria

En este apartado se hace mencion al estado actual y a la evolucion reciente de la emprendeduria en
Canarias, comparandola con el contexto nacional a partir de los datos suministrados por el Global
Entrepreneurship Monitor (GEM), proyecto de ambito internacional que tiene como objetivo el
analisis de la actividad emprendedora.
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El concepto de emprendedor se define de forma amplia, como aquellas personas, independientemente
de su condicion de persona fisica o juridica, que van a desarrollar o estan desarrollando una actividad
economica productiva.

Segun el estudio GEM, por actividad emprendedora se entiende la implantacion de una nueva
empresa 0 un nuevo negocio. Sin embargo, de acuerdo a su grado de madurez, podemos distinguir
entre tres categorias de proyectos emprendedores, que nos seran Utiles para definir respectivos
indicadores de actividad emprendedora:

1. POTENCIALES: Proporcion de poblacion activa de un pais que va a crear una empresa en
menos de tres anos.

2. TEA: Proporcion de poblacion activa de un pais que esta en situacion emprendedora, es decir,
que ha abierto su negocio y lleva menos de 42 meses en activo.

3. CONSOILIDADOQS: Proporcion de poblacion activa de un pais que tiene un negocio con mas de
42 meses activo.

Segun los expertos entrevistados en el proyecto GEM, las principales condiciones del entorno que han
servido como facilitadores de la actividad emprendedora en Espana en 2013 han sido en primer lugar,
la innovacion desde la perspectiva del consumido, y en segundo lugar, la disponibilidad y el acceso a
infraestructuras fisicas y servicios. Esto se debe a que los consumidores espanoles estan interesados
en adquirir productos y servicios novedosos. Ademas, en opinion de los expertos, la disponibilidad y
el acceso a infraestructuras fisicas y servicios (por ejemplo, puertos, carretas, energias renovables y
sostenibles, servicios publicos, tecnologia y comunicaciones) son necesarias para las nuevas empresas
y para el crecimiento de las empresas consolidadas.

En la tabla 2.24 se observa la evolucion de los indicadores de emprendeduria antes mencionados,
tanto en Canarias como en Espana desde el afo 2004 hasta 2013. En ella vemos que, en los Ultimos
anos, la evolucién que han tenido los distintos indicadores del proceso emprendedor en Espaia ha
sido variada. La tasa de actividad emprendedora total (TEA) en Espana disminuyd desde el 2008 hasta
el 2010. Y tras un aumento en el afo 2011, el indicador TEA se ha mantenido estable en los ultimos
dos anos, llegando a alcanzar en 2013 una modesta cifra de 5,2%.

Mientras el peso relativo de los emprendedores con proyectos nacientes parece haber aumentado en
los Ultimos cinco afos, aquellos emprendedores que han sido capaces de convertir un negocio
naciente en nuevo han disminuido su peso, y es esta disminucion la que se esta notando en la
distribucion del conjunto de la actividad emprendedora total a nivel nacional.

El porcentaje de emprendedores potenciales, pese a ser alto con respecto el resto de indicadores, ha
experimentado una caida notable entre 2012 y 2013, pasando del 12,0% al 9,3%. Esta caida ha
supuesto una parada al crecimiento que se venia observando en este indicador desde el ano 2009,
ano en que ya se apreciaban los efectos de la actual crisis.

TABLA 2.24. EVOLUCION DE LA EMPRENDEDURIA EN CANARIAS Y ESPANA. 2004/2013 (datos
expresados como proporcion de la poblacion activa)

ARO | s | TEAESPARA | O CTEPARA | | CANARMS | | ESPARA
2004 4,21 5,15 ND ND 7,70 5,40
2005 5,83 5,65 8,77 7,71 7,20 5,90
2006 7,83 7,27 5,07 5,45 7,80 6,30
2007 9,00 7,62 6,09 6,38 8,50 6,70
2008 7,16 7,00 8,00 9,10 9,50 7,50
2009 4,83 5,10 5,10 6,40 7,20 5,50
2010 3,60 4,30 5,70 7,70 9,00 6,70
2011 6,90 5,81 6,40 8,80 11,30 9,70
2012 4,60 5,70 7,20 8,70 14,90 12,00
2013 n.d 5,20 n.d 8,40 n.d 9,30

*Datos de Canarias no disponibles para el 2013.
Fuente: Global Entrepreneurship Monitor. Informe GEM Espana 2013.
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GRAFICO 2.40. EVOLUCION DE LOS EMPRENDEDORES POTENCIALES. CANARIAS Y ESPANA (datos:

proporcion de poblacion activa en esta situacion). 2004-2013
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Fuente: Global Entrepreneurship Monitor. Informe GEM Espana 2013.

GRAFICO 2.41. EVOLUCION DE LOS EMPRENDEDORES TEA. CANARIAS Y ESPANA (datos: proporcion

de poblaciéon activa en esta situacion). 2004-2013
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Fuente: Global Entrepreneurship Monitor. Informe GEM Espana 2013.
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GRAFICO 2.42. EVOLUCION DE LOS EMPRENDEDORES CONSOLIDADOS. CANARIAS Y ESPANA (datos:
proporcion de poblacion activa en esta situacion). 2004-2013
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Fuente: Global Entrepreneurship Monitor. Informe GEM Espana 2013.

Lo que si reflejan los datos de Canarias es que, la evolucion temporal de los potenciales
emprendedores sigue una tendencia creciente hasta el 2008, cae en el 2009, y repunta de nuevo
hasta 2012, fecha del ultimo dato disponible. Por otra parte, resulta interesante destacar que la
proporcion de potenciales emprendedores durante el periodo 2004-2012 siempre se ha mostrado
superior en Canarias que en la media estatal (véase grafico 2.40), lo que refleja para este indicador
un mayor dinamismo emprendedor en Canarias respecto a la media nacional.

Atendiendo al indicador de emprendeduria TEA, observamos en el grafico 2.41 una tendencia similar
para Canarias y para la media nacional durante todo el periodo estudiado, con la salvedad de que la
evolucion en Canarias presenta subidas y bajadas mas pronunciadas que la tendencia nacional. En el
ano 2012 la proporcion de poblacion activa emprendedora es en Canarias del 4,6%, lo que supone un
1,1 punto porcentual inferior a la media nacional que se sitUa en 5,7%.

El nivel mas bajo de actividad emprendedora en los Gltimos anos sigue siendo el de 2010, afo en que
el indicador TEA cay6 hasta el 4,3% en Espaia y 3,6% en Canarias. Antes de esa fecha este indicador
llego a alcanzar el 7,2% y el 7,0% en el 2008 en Espaina y Canarias respectivamente; por lo tanto, nos
encontramos todavia lejos de los niveles de actividad emprendedora que llego a alcanzar la economia
justo antes del comienzo de la crisis.

Los resultados del Informe GEM 2013 traslucen el aumento de empresas creadas por personas
desempleadas o con serias dificultades para incorporarse al mercado laboral. Estas empresas, en
numerosas ocasiones, no son lo suficientemente competitivas como para prolongar sus actividades
economicas mas alla de los cinco afos criticos de existencia. Sus promotores a menudo carecen de
habilidades para lanzar negocios con potencial de crecimiento. Cabe resenar que la tasa de cierre de
negocios en Espana es de las menores de Europa.

Por ultimo, en el grafico 2.42 podemos ver la evolucion del indicador de emprendedores
consolidados, la cual presenta una tendencia similar en Canarias respecto al conjunto estatal hasta
2009. En 2010 y 2011, este indicador muestra un menor dinamismo en Canarias, ampliando la
distancia existente de Canarias respecto a la media nacional. En 2012, esta brecha se reduce, debido
al estancamiento de la media nacional y al moderado crecimiento del indicador en Canarias. Aun con
esta reduccion en la distancia que separa la situacion en Canarias respecto a la media nacional, el
indicador de emprendedores consolidados en Canarias en 2012 es del 7,2%, 1,5 puntos porcentuales
inferior al dato de la media nacional para ese afno. Los datos indican también que, el porcentaje de
empresarios consolidados en el afio 2013 se encuentra en los niveles mas altos de los Gltimos afos, en
los que se ha mantenido por encima del 8% en Espana, y por encima del 6% en Canarias.
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También dentro del territorio espanol existe variedad a nivel regional en los distintos indicadores del
proceso emprendedor. Por ejemplo, el porcentaje de emprendedores potenciales de las Comunidades
Auténomas varid en 2013 entre el 6,02% y el 11,67%, siendo las Islas Canarias, Murcia, Catalufa y
Andalucia las Comunidades Autonomas en las que mas emprendedores potenciales se identificaron
dentro de la poblacion de 18-64 afos, y Pais Vasco, Navarra, Castilla y Ledn y Galicia las Comunidades
Auténomas en las que menos emprendedores potenciales se identificaron.

El indice TEA vari6 en 2013 entre el 2,96% y el 7,04% (véase grafico 2.43), con La Rioja, Islas
Baleares, Cataluna e Islas Canarias liderando la clasificacion, y Pais Vasco, Ceuta, Castilla y Leon y
Cantabria entre las Comunidades peor posicionadas segin este indicador. Cabe destacar que La Rioja,
Islas Baleares, Catalufa e Islas Canarias no solo son las Comunidades Autonomas que lideraron la tasa
de actividad emprendedora total en 2013, sino también las Comunidades en las que el TEA por
oportunidad resulté ser mayor (5,05%, 4,71%, 4,41% y 4,46%, respectivamente).

Sin embargo, la consolidacion de las empresas es precisamente el aspecto mas dificil de conseguir
para la mayoria de los proyectos de emprendeduria; y es en este apartado donde Canarias presenta
peores resultados. Como se puede apreciar en el grafico 2.43, en el indicador de emprendeduria
consolidada, Canarias ocupa la penlltima posicion, es decir, una posicion relativa muy inferior en lo
que se refiere a los otros dos indicadores.

A nivel nacional, el porcentaje de empresarios consolidados se movié en 2013 entre el 5,36% y el
12,57%, aunque en este caso fueron Extremadura, La Rioja, Castilla La Mancha y Castilla y Leon las
Comunidades Autonomas que en esta lista lideraron el ranking, mientras que Ceuta, Islas Canarias,
Melilla y Madrid quedaron al final de la clasificacion. Finalmente Baleares, Islas Canarias, Andalucia y
Extremadura fueron las Comunidades en las que se identifico el mayor porcentaje de personas
involucradas en cierres de empresas, que alcanzé6 un maximo del 2,52% en 2013; mientras que
Madrid, Galicia, La Rioja y Navarra fueron las Comunidades en las que se registro el menor valor en
este indicador, que supuso un minimo del 0,75%.

Por tanto, aunque existe en Canarias una alta emprendeduria potencial y con menos de tres afos de
actividad empresarial, ésta tiene mas dificultades para consolidarse que en otras regiones espanolas.

En términos globales, los indicadores de emprendeduria reflejan que Canarias presenta, a pesar de
todo, una economia muy dinamica en comparacion con otras Comunidades Autonomas, lo que
constituye un importante factor de resistencia en épocas de crisis como la actual, caracterizadas por
una destruccion generalizada del tejido empresarial. Un alto valor de TEA en los momentos actuales
implica una mayor probabilidad de empresas consolidadas en el futuro.

Los datos recabados en el estudio GEM 2013 llevado a cabo en Espana, también sugieren que en la
actual coyuntura, la actividad emprendedora emerge un menor impetu para crecer y competir
globalmente que en afos anteriores. Los proyectos son de menor tamano, la apuesta por la
innovacion es mas timida, la orientacion hacia clientes extranjeros es menos decidida, y todo ello
redunda en una menor capacidad para hacer crecer los proyectos lanzados durante esta época de
crisis. Esto coincide con que, como ya se ha dicho, dentro del reducido colectivo emprendedor
aumenta el segmento de emprendedores que lanzan un negocio motivados por una necesidad de
subsistir en un entorno socioeconémico dificil y complejo.

Finalizamos este epigrafe recordando de nuevo la iniciativa lanzada desde la Administracion para
apoyar la actividad emprendedora en Espana. Nos referimos a la ya mencionada Ley de Apoyo a los
Emprendedores y su Internalizacion, aprobada por el Congreso de Diputados el 28 de septiembre de
2013 la cual busca un cambio de mentalidad en la que la sociedad valore mas la actividad
emprendedora y la asuncién de riesgos.

El interés por promover una transformacién del entorno emprendedor y resolver los problemas que
dificultan la creacion y desarrollo de nuevas empresas, ha dado como resultado una norma cuya
aplicacion requerira la participacion de mdultiples agentes (centros educativos, notarios,
registradores, administraciones publicas, sistema financiero, etcétera).

Sera, por tanto, dentro de unos afios cuando se puedan valorar los resultados directos e indirectos del
conjunto de acciones planteadas en la Ley en el medio y largo plazo. Lo cierto es que todos
esperamos que el conjunto de esas medidas contribuya a la mejora de las condiciones del entorno y a
la solidez de un ecosistema emprendedor en Espana y, particularmente, en Canarias.

Por lo pronto, nuestra humilde valoracion de la Ley 14/2013 de apoyo a los Emprendedores dicta que
la Ley no cumple en términos generales la estrategia de coherencia a favor del emprendimiento
puesto que no afronta los principales retos planteados al tejido productivo en el contexto actual,
tales como la caida de la demanda agregada y los problemas de acceso a la financiacion.
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GRAFICO 2.43. POSICIONAMIENTO DE ESPANA A NIVEL INTERNACIONAL (en comparacién con otras
economias basadas en la innovacion), Y DE LAS COMUNIDADES AUTONOMAS, EN FUNCION DEL
PORCENTAJE DE EMPRENDEDORES EN FASE INICIAL (TEA) Y CONSOLIDADOS, Y DE LAS PERSONAS
INVOLUCRADAS EN CIERRES DE EMPRESAS EN 20

TEA Consclidados Cierres

T. y Tobage i Grecia i i Grecia i
Estados T. y Tobago T. y Tobage

. | ! : | |

Canada | Suiza | Israel |

Singapur Corea del Sur | Canadd |

lsrael Halanda | Estadas |
Halanda Canada Rep. Checa
Irlanda Espafia + Luxemburgo
Luxemburgo Taiwan | Eslovenia
Puerto Rico Partugal | Taiwan
Suecia Irlanda | Media
Portugal Estados Idanda
Suiza Media # Singapur
Taiwan Finlandia | Corea del Sur
Media MNoruega | Suecia
Rep. Checa Suecia | Portugal
Corea del Sur Bélgica | Holanda
Eslovenia lzrael | Espana
Moruega Japén | Suiza
Crecia Eslovemia | Fuerto Rico
Finlandia Rep. Checa | Francia
Espafia Alemania Finlandia
Alemania Singapur Moruega
Bélgica Francia Japén
Francia Luxemburgo Alemania
|apdn Puerto Rico Bélgica
Rioja Extremadura i | Baleares
Baleares Rioja | | Canarias
Cartalufia C. La Mancha | | Andalucia
Canarias C.yLledn | | Extremadura
Melilla Murcia | | Murcia
Extremnadura Cataluna | C. Valenciana
C. Valenciana Aragdn | Asturias
Andalucia Galicia | Ceuta
Murcia Baleares | Caralufa
Espafia Cantabria C. La Mancha
C. La Mancha Espafia * Espafia
Madrid Pais Vasco | C.y Ledn
Aragdn C. Valenciana | Pais Yasco
Asturias Asturias | Cantabria
Mavarra Mavarra | Aragdn
Galicia Andalucia | Melilla
Cantabria Madrid | Mavarra
C.yLedn Melilla | Rioja
Ceuta Canarias | Calicia
Pais Wasco Ceura ! Madrid

[=]

[=]

Fuente: Global Entrepreneurship Monitor. Informe GEM Espana 2013.
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2.4. SECTOR EXTERIOR

Este epigrafe analiza el comportamiento de los intercambios comerciales de Canarias con el resto del
mundo durante el afio 2013, con especial atencién a los que tuvieron lugar con los paises de Africa
Subsahariana. Para ello, se utiliza la informacion provisional de las Estadisticas de Comercio Exterior
de la Secretaria de Estado de Comercio del Ministerio de Economia y Competitividad®, ademas de
bases de datos del Instituto Canario de Estadistica, informes de Banco de Espaia y otras fuentes de
informacion relevantes en comercio exterior recogidas en el INE, con el fin de determinar la dimension
del sector exterior y la contribucion de las aportaciones externas a la labor empresarial en Canarias y
en el conjunto de Espafa.

Las exportaciones canarias alcanzaron su maximo histérico en el afo 2013. En cuanto a las
importaciones, redujeron su valor un 7,3%. De esta manera, la tasa de cobertura aumentd hasta el
59,8% durante el 2013, la mas alta de los ultimos diez afos. Si excluimos los combustibles vemos que,
tras un ano 2012, en el que las exportaciones canarias sin incluir los Combustibles marcaron su maximo
historico anual, en el afo 2013 se produjo un decremento interanual de las exportaciones canarias, por
primera vez en los Gltimos cuatro anos. Este decremento estuvo motivado, principalmente, por una
caida en las ventas de Metales Preciosos y Articulos de Joyeria del 48,2% respecto a 2012.

Con el fin de valorar en su justa medida la evolucion del comercio exterior de Canarias es necesario
realizar un analisis de las cifras obviando el efecto distorsionador que tienen sobre las mismas las
partidas de Combustibles, por ello el término “Combustibles” en este informe siempre se referira a los
capitulos del TARIC 27 y 9930.27% de modo que a lo largo de este epigrafe se realizaran varios
analisis excluyendo el capitulo del Taric 27 y el subcapitulo 99.30.27, de manera que se pueda valorar
apropiadamente la evolucion temporal de las exportaciones e importaciones canarias del resto de
mercancias.

2.4.1. Intercambio de bienes y servicios

2.4.1.1. Principales indicadores

Comenzaremos el analisis cuantificando las relaciones comerciales de Canarias con el exterior a través
de los flujos monetarios de importaciones y exportaciones con su correspondiente saldo comercial, y la
tasa de cobertura, entendida como la proporciéon de mercancias entradas que pueden financiarse con
el importe de los ingresos de las exportaciones.

En la tabla 2.25 se incluye un resumen de los principales indicadores relativos al comercio de bienes
entre Canarias, Espafia y el resto del mundo. En la misma se puede apreciar como la posicion
deficitaria de la balanza comercial de la economia canaria se sustenta principalmente en el conjunto
de intercambios con el resto de regiones espafnolas, aunque los resultados con el resto del mundo
también son claramente negativos. Un 82,5% del déficit comercial canario se explica por los resultados
con el resto de Espana.

TABLA 2.25. FLUJOS COMERCIALES EN CANARIAS (miles de euros). 2013 I
Importaciones Exportaciones Saldo Comercial CIabZE:—tdu era
Total 13.563.295,25 3.540.104,83 -10.023.190,43 26,10
Resto de Espafia 9.204.556,55 933.032,87 -8.271.523,68 10,14
Extranjero 4.358.738,70 2.607.071,96 -1.751.666,74 59,81

Fuente: Elaboracion propia a partir de Estadisticas del Comercio Exterior del ISTAC. Datos provisionales.

“ Los valores expresados, a lo largo de este informe, son FOB para las exportaciones y CIF para las importaciones.

“  Capitulo 27 Taric: Combustibles minerales, aceites minerales y productos de su destilacion, materias bituminosas y ceras
minerales.
4 Subcapitulo 99.30.27 Taric: Mercancias suministradas a buques y aeronaves del Capitulo 27 del Taric.
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Dejando a un lado las relaciones con el territorio nacional, y centrando la atencion Unicamente en el
comercio exterior canario, Canarias se situ6 en 2013 como decimotercera comunidad autonoma
exportadora absoluta espafola con 2.607 millones de euros segin el Informe de Analisis de Comercio
Exterior de Canarias 2013 elaborado por la Direccién Territorial de Comercio de Las Palmas. La tabla
2.26 de comercio exterior por comunidades auténomas, destaca el peso especifico de Cataluia en las
exportaciones e importaciones espanolas con el 24,9% y el 26,6% del total, respectivamente. Asimismo
es resefable que las siete Comunidades Autonomas con mayor volumen de comercio exterior,
aglutinaron el 81,0% de las exportaciones totales de Espana y el 82,3% de las importaciones.

De manera global, puesto que el epigrafe 2.4.2 indaga en el comercio con Africa subsahariana,
destacar que, Canarias fue la octava Comunidad Autonoma espainola en sus exportaciones hacia esta
region en 2013, con el 4,0% del total nacional.

Tal como reflejan los datos de la tabla 2.27, las exportaciones totales de canarias registraron un
incremento interanual del 5,1%; un incremento similar a la media nacional del 5,2%. En cuanto a las
importaciones, se redujeron en un 7,3% hasta los 4.358 millones de euros. De esta manera la tasa de
cobertura aumento hasta el 59,8% durante el periodo objeto de analisis, la mas alta en los ultimos diez
anos.

No obstante, el comercio exterior canario estd marcado por el elevado peso relativo que tiene la
partida de Combustibles y Aceites Minerales (Capitulo 27 del TARIC), que supusieron el 68,5% del total
de las exportaciones y el 55,7% de las importaciones en 2013. Por tanto, con el fin de valorar
certeramente la evolucion del comercio exterior de Canarias, realizamos un analisis de las cifras
obviando el efecto distorsionador que tiene la partida de Combustibles sobre las mismas. Asi, sin tener
en cuenta la partida de productos derivados del petréleo, el decremento de las exportaciones canarias
en 2013 fue del 10,6%, mientras que el volumen de importaciones se amplid un 2,8%. Estas cifras
dieron como resultado un empeoramiento en la tasa de cobertura de 6,3 puntos porcentuales respecto
a 2012, hasta alcanzar el 42,5%, siempre obviando el efecto distorsionador del Cap. 27 del Taric.

La evolucion del comercio exterior de Canarias se muestra en los graficos 1.Ay 1.B segln se tenga en
cuenta o no la partida de combustibles. En linea con la tendencia de los ultimos afos, en 2013 se
mantuvo el crecimiento de las exportaciones totales canarias de los Ultimos afios. De hecho, en 2013
las exportaciones canarias alcanzaron el maximo historico registrado hasta la fecha, favoreciendo que
también se obtuviera la mejor tasa de cobertura de los Ultimos diez afos.

TABLA 2.26. RANKING DE CCAA EXPORTADORAS ESPANOLAS. 2013 |
CA?#S:BQAD Exportacion % total |Var. 2013/2012| Importacion % total |Var. 2013/2012 CI?):artdu era
1/Catalufa 58.358.685,60 24,9% 0,10%  66.627.268,50 26,6% -3,0% 87,6%
2|Madrid 30.446.620,60 13,0% 13,80%  47.287.127,10 18,9% -3,4% 64,4%
3|Andalucia 25.969.723,30 11,1% 3,70%  30.544.296,40 12,2% -2,2% 85,0%
4/Comunidad 23.678.345,10 10,1% 13,40%  20.646.046,80 8,3% 8,6% 114,7%
5|Pais 20.545.763,80 8,8% 1,20%|  15.782.223,00 6,3% 1,8% 130,2%
6 Galicia 18.419.568,00 7,9% 11,70%  14.353.101,10 5,7% -3,2% 128,3%
7 Castilla 12.219.710,90 5,2% 2,60%  10.732.102,80 4,3% -0,6% 113,9%
8 Murcia 9.299.846,50 4,0% 5,00%  11.913.090,90 4,8% -6,0% 78,1%
9|Aragon 8.686.975,80 3,7% 2,20% 6.888.618,20 2,8% 10,3% 126,1%
10/Navarra 7.382.370,10 3,2% 5,20% 3.836.790,50 1,5% -9,5% 192,4%
11| Castilla 5.324.110,10 2,3% 22,20% 5.683.238,50 2,3% 18,3% 93,7%
12| Asturias 3.711.628,50 1,6% -3,80% 3.352.245,30 1,3% -13,7% 110,7%
13|Canarias 2.607.072,00 1,1% 5,10% 4.358.738,70 1,7% -7,3% 59,8%
14/ Cantabria 2.413.748,00 1,0% -10,60% 1.724.273,40 0,7% -0,5% 140,0%
15 Extremadura 1.614.999,80 0,7% 1,50% 1.093.919,70 0,4% 20,4% 147,6%
16/ La 1.498.562,50 0,6% 1,70% 1.056.855,50 0,4% 6,4% 141,8%
17 Baleares 836.469,40 0,4% -17,40% 1.359.811,50 0,5% -4,7% 61,5%
18 Melilla 34.228,30 0,0% 1.811,70 248.411,60 0,1% 17,9% 13,8%
19 Ceuta 3.017,60 0,0% 849,70% 399.281,60 0,2% -18,1% 0,8%
Sin determinar 1.188.353,00 0,5% 5,60% 2.307.761,30 0,9% 11,5% 51,5%
Total general 234.239.799,10 250.195.202,40 93,6%
Fuente: Analisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas.
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TOTAL 2013 2012 2011 %13/12|  %12/11

Exportaciones 2.607.072,0, 2.480.179,8,  2.379.182,4 5,1% 4,2%
Importaciones 4.358.738,7| 4.701.580,3 4.727.286,3 -7,3% -0,5%
Comercial -1.751.666,7| -2.221.400,5 -2.348.103,9,  21,1% -5,4%
Tasa de Cobertura 59,8% 52,8% 50,3%

EXCLUIDO CAPITULO DE COMBUSTIBLES 2013 2012 2011|  %13/12 %12/11
Exportaciones 820.294,5 917.215,6 879.441,7| -10,6% 4,3%
Importaciones 1.932.344,9 1.880.266,2 2.152.046,3 2,8% -12,6%
Comercial -1.112.050,4 -963.050,5 -1.272.064,6 -15,5% 24,3%
Tasa de Cobertura 42,5% 48,8% 40,9%

Fuente: Analisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas.
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Continuamos el analisis del comercio exterior en 2013, sin tener en cuenta las cifras de ventas de
combustibles. Las exportaciones totales canarias, tras cuatro anos de crecimiento, cayeron en 2013
respecto a 2012. No obstante sigue siendo el tercer mejor registro historico de las exportaciones
canarias en un ano.

El comercio exterior de Espafia y Canarias, y de las dos provincias de la Comunidad Auténoma de
Canarias desde el punto de vista provincial, se refleja en la tabla 2.28. En dicha tabla, se observa que
las cifras de comercio exterior de ambas provincias tuvieron recorridos divergentes durante 2013. Asi,
la provincia de Las Palmas registré un decremento del 4,0% en las exportaciones. La tasa de cobertura
de la provincia de Las Palmas mejord hasta el 102,4% en 2013 y, a su vez, la de la provincia de Santa
Cruz de Tenerife se incremento hasta el 30,5%.

TABLA 2.28. DISTRIBUCION PROVINCIAL COMERCIO EXTERIOR (total en miles de euros) |
2.4.A
2013 Var 13/12 2012
EXPORT IMPORT EXPORT IMPORT EXPORT IMPORT
Espaiia 234.239.799 250.195.202 3,6% -3,0% 226.114.594 257.945.631
Canarias 2.607.072 4.358.739 5,1% -7,3% 2.480.180 4.701.580
Las Palmas 1.818.832 1.776.701 9,6% 1,0% 1.659.365 1.759.611
Sta Cruz Tenerife 788.240 2.582.038 -4,0% -12,2% 820.815 2.941.970
2.4.B
LAS PALMAS S/C TENERIFE
2013 2012 % 13/12 2013 2012 % 13/12
Exportaciones 1.818.832,2 1.659.365,2 9,6% 788.239,8 820.814,6 -4,0%
Importaciones 1.776.701,2 1.759.610,6 1,0% 2.582.037,5 2.941.969,6 -12,2%
Saldo Comercial 42.131,0 -100.245,5 142,0% -1.793.797,8 -2.121.155,0 15,4%
Tasa de Cobertura 102,4% 94,3% 30,5% 27,9%

Fuente: Analisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion territorial de Comercio de Las Palmas.

TABLA 2.29. DISTRIBUCION PROVINCIAL DEL COMERCIO EXTERIOR EXCLUYENDO COMBUSTIBLES
(miles de euros)

2.5.A
2013 Var 13/12 2012 2011
EXPORT IMPORT EXPORT IMPORT EXPORT IMPORT EXPORT IMPORT
Espaia 211.370.3501| 193.032.361 5,6% 0,8% 200.196.035| 191.447.675 198.591.051| 204.995.211
Canarias 820.295 1.932.345 10,6% 2,8% 917.216 1.880.681 1.414.505 2.152.548
Las Palmas 682.958 1.202.180 -10,4% 5,7% 762.015 1.137.416 890.335 1.313.070
e, Chuz 137.337  730.165 11,5% 1,85  155.201 743.265 524170  839.478
2.5.B
LAS PALMAS S/C TENERIFE
2013 2012 % 13/12 2013 2012 % 13/12
Exportaciones 682.957,6 762.014,6 -10,4% 137.336,9 155.201,0 -11,5%
Importaciones 1.202.180,4 1.137.005,6 5,7% 730.164,6 743.260,5 -1,8%
Saldo Comercial -519.222,7 -374.991,0 -38,5% -592.827,7 -588.059,6 -0,8%
Tasa de Cobertura 56,8% 67,0% 18,8% 20,9%

Fuente: Analisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion territorial de Comercio de Las Palmas.
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Sin tener en cuenta la partida de combustible, la distribucion provincial del comercio exterior queda
reflejada en la tabla 2.29. En ella vemos que, las exportaciones de Santa Cruz de Tenerife registraron
un decremento del 11,5% en 2013 mientras que las de Las Palmas decrecieron un 10,4%. Ademas, una
vez excluido el efecto del capitulo 27 del Taric, la provincia de Las Palmas lideré tanto las
exportaciones como las importaciones canarias con el 83,3% y el 62,2% del total, respectivamente.

2.4.1.2. Principales sectores exportadores canarios

La tabla 2.30 recoge los datos de los principales sectores exportadores de Canarias extraidos del
Informe sobre el Analisis de Comercio Exterior de Canarias en 2013 de la Direccion Territorial de
Comercio en Las Palmas de Gran Canaria. Esta refleja que, por primera vez, el capitulo 99 del TARIC
(conjunto de otros productos), se configuré6 como la principal partida en el comercio exterior canario
suponiendo el 57,0% del valor total de exportaciones y tan solo el 0,1% de las importaciones de la
Comunidad Auténoma en 2013. De esta partida el 90,9% se corresponde con mercancias suministradas
a buques, las cuales vieron incrementado su valor en un 59,1% respecto al afno 2012 hasta alcanzar los
1.351 millones de euros.

Por su parte el capitulo de combustibles se posicioné6 como segunda partida exportadora y primera
partida importadora de las islas en 2013. Las exportaciones se contrajeron un 38,9% respecto al ano
anterior y las importaciones lo hicieron en un 14,0%.

Ademas, los 10 primeros sectores exportadores aglutinaron el 90,8% de las exportaciones canarias y de
ellos, cuatro sectores experimentaron una variacion positiva en las ventas al exterior durante el afo
2013.

El informe destaca el descenso en el valor de las exportaciones de Frutas y Hortalizas con un
decremento del 4,5%, motivado principalmente por el menor nimero de toneladas exportadas de
tomate canario (80.083 toneladas en 2013 frente a 83.227 toneladas en 2012).

TABLA 2.30. PRINCIPALES SECTORES EXPORTADORES EN CANARIAS (miles de euros) |
TARIC Exportacion | % total Var. Importacion | % total |Var. 2013/2012 Tasa de
2013/2012 : Cobertura
CONJUNTO DE OTROS o o o i
1 PRODUCTOS 1.486.000| 57,0% 50,9% 4,105 0,1% 12,7% 36203,1%
COMBUSTIBLES, ACEITES
2 MINERAL. 436.111, 16,7% -38,9% 2.426.394 55,7% -14,0% 18,0%
PIEDRA, METAL. PRECIOSOS, o
3 JOYERIA 78.602| 3,0% -48,2% 14.473 0,3% 4,4% 543,1%
MAQUINAS Y APARATOS o o N 09 o
4 MECANICOS 77.430[ 3,0% -4,1% 156.262 3,6% 0,9% 49,6%
5(LEGUMBRES Y HORTALIZAS 75.290| 2,9% -4,5% 33.054 0,8% -25,1% 227,8%
ACEITES ESENCIALES; i N i
6 PERFUMER. 62.347| 2,4% 0,3% 36.833 0,8% 12,4% 169,3%
7 AERONAVES 50.407,  1,9% 50,8% 40.181 0,9% 22,9% 125,5%
8| VEHICULOS AUTOMOVILES 40.920| 1,6% 5,0% 214.067 4,9% 33,3% 19,1%
APARATOS Y MATERIAL o o 2 49 5
9 ELECTRICO 31.727,  1,2% 22,2% 65.496 1,5% 8,4% 48,4%
10|PAPEL, CARTON 27.841 1,1% -20,7% 64.275 1,5% -7,3% 43,3%
Subtotal Top 10 2.366.674) 90,8% 7,3% 3.055.139 70,1% -10,6% 77,5%
Total general 2.607.072 4.358.739 59,8%

Fuente: Analisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion territorial de Comercio de Las Palmas.
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2.4.1.3. Principales mercados para Canarias

El Analisis de Comercio Exterior de Canarias 2013 evidencia que la principal region destinataria de
exportaciones canarias fue la Union Europea 28. La tabla 2.31 muestra las principales regiones de
destino de las exportaciones canarias y la tabla 2.32 muestra el mismo estudio pero excluyendo los
combustibles. Se aprecia, cémo la Union Europea lidera el ranking con un 38,5% del total,
ascendiendo hasta el 49,5% si se excluyen los combustibles de tal analisis. Cabe resaltar como dato
positivo que los intercambios comerciales con los paises de la Union Europea, sin incluir los
combustibles, registraron un incremento del 15,8% durante el pasado afo. Por su parte, las
importaciones provenientes de esta region sufrieron un decremento interanual del 4,5%, también
excluyendo los combustibles.

La segunda region que recibié mas exportaciones de Canarias fue Africa Subsahariana, con un 13,1%
del total de las exportaciones de esta Comunidad Auténoma pero con un decremento interanual en las
mismas del 11,1%. Mas adelante, en el epigrafe 2.4.2 se hara mencion detallada al comercio con la
region del Africa Subsahariana.

TABLA 2.31. PRINCIPALES REGIONES DE DESTINO DE EXPORTACIONES CANARIAS. 2013 |
REGION Exportacion | % total 1\:,:3:'2 Importacién % total 1\:,:3:‘2 CZ?)ZSJ era
1|UNION EUROPEA 311.831 38,5% -5,5% 1.636.228 40,9% 0,5% 19,1%
2|AFRICA SUBSAHARIANA 185.775 22,9% 3,8% 1.320.225 33,0% -3,3% 14,1%
3|AFRICA DEL NORTE 87.501 10,8% 284,8% 184.863 4,6% 154,3% 47,3%
4 EFTA 74.959 9,3% -46,6% 41.492 1,0% -33,7% 180,7%
5|/RESTO ASIA 50.436 6,2% -26,1% 290.967 7,3% -2,9% 17,3%
6/ AMERICA DEL NORTE 26.457 3,3% -0,6% 126.073 3,2% 11,9% 21,0%
7 CENTRO AMERICAY CARIBE 23.860 2,9% -62,2% 55.049 1,4% -80,3% 43,3%
8/ AMERICA DEL SUR 21.629 2,7% -16,2% 257.384 6,4% 12,1% 8,4%
9 RESTO EUROPA 15.856 2,0% -64,5% 18.934 0,5% -4,3% 83,7%
10| ORIENTE MEDIO Y PROXIMO 10.832 1,3% -70,6% 52.219 1,3% -76,7% 20,7%
11 OCEANIA 1.116 0,1% -41,3% 13.686 0,3% -14,0% 8,2%

Fuente: Andlisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas. Porcentaje sobre
total descontado el avituallamiento en puertos /aeropuertos para naves y aeronaves.

TABLA 2.32. PRINCIPALES REGIONES DE DESTINO DE EXPORTACIONES CANARIAS (excl.

combustibles)
REGION Exportaciéon | % total 1\;3:'2 Importacion | % total 1\;3:'2 Cl-absear:uera
1|UNION EUROPEA 301.536)  49,5% 15,8% 1.158.493 60,8% -4,5% 26,0%
2|AFRICA SUBSAHARIANA 79.726|  13,1%| -11,1% 44,719 2,3% 2,2% 178,3%
3|EFTA 74.944) 12,3%  -46,6% 41.484 2,2% -7,0% 180,7%
4 RESTO ASIA 50.390 8,3%  -26,2% 290.850 15,3% -2,8% 17,3%
5/AMERICA DEL NORTE 26.457 4,3% -0,6% 96.432 5,1% 24,7% 27,4%
6/ CENTRO AMERICA Y CARIBE 23.652 3,9% -57,3% 9.240 0,5% -6,3% 256,0%
7| AMERICA DEL SUR 21.629 3,6%  -16,2% 196.084 10,3% 12,5% 11,0%
8 ORIENTE MEDIO Y PROXIMO 10.829 1,8% -48,4% 14.587 0,8% 11,2% 74,2%
9|AFRICA DEL NORTE 9.542 1,6% -8,9% 22.359 1,2% 8,4% 42,7%
10 RESTO EUROPA 9.295 1,5% -19,9% 18.519 1,0% -0,6% 50,2%
11 OCEANIA 1.109 0,2%  -41,6% 13.685 0,7%  -14,0% 8,1%

Fuente: Andlisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas. Porcentaje sobre
total descontado el avituallamiento en puertos /aeropuertos para naves y aeronaves.
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En clave positiva, cabe destacar los importantes incrementos en las exportaciones hacia los mercados
de Africa del Norte.

La tabla 2.33 refleja el comercio por principales paises de destino de las exportaciones canarias. En
ella vemos que, el principal destino de nuestras exportaciones canarias fueron los Paises Bajos con un
11,0% del total exportado en 2013 y un decremento del 26,8% respecto a 2012. El comportamiento de
las exportaciones con destino a los diez principales socios comerciales ha sido muy heterogéneo, con
incrementos en las ventas para seis de ellos (Marruecos, Reino Unido, Senegal, Francia, Liberia y Hong
Kong) y descensos para los otros cuatro paises (Mauritania, Alemania, Suiza y Paises Bajos).

La tabla 2.34 muestra un analisis obviando el Capitulo 27 del TARIC, y en ella se observa que se
mantienen como principales socios comerciales practicamente los mismos paises, con la aparicion de
Italia, estados Unidos y Cuba, en detrimento de Marruecos, Senegal y Liberia.

Al excluir del analisis al capitulo de combustibles, el primer socio comercial de Canarias fue Paises
Bajos con unas exportaciones con valor de 88,9 millones de euros y un incremento interanual de las
exportaciones del 30,7%. Reino Unido y Suiza se situaron como los siguientes principales clientes de
Canarias.

TABLA 2.33. PRINCIPALES PAISES DE DESTINO DE EXPORTACIONES CANARIAS (total en miles de

euros)
PAIS Exportacion % total Var. 13/12 Importacion % total Var. 13/12 c-gf)?r&] era
1|Paises Bajos 88.905 11,0% -26,8% 311.299 7,8% 0,4% 28,60%
2/ Marruecos 84.420 10,4% 248,4% 150.246 3,8% 170,5% 56,20%
3|Reino Unido 83.502 10,3% 19,2% 146.407 3,7% -25,0% 57,00%
4/Suiza 72.715 9,0% -46,4% 26.130 0,7% -11,2% 278,30%
5/Senegal 53.538 6,6% 977,7% 4.636 0,1% 18,5% 1.154,80%
6 Alemania 37.338 4,6% -16,5% 295.371 7,4% 8,3% 12,60%
7 Francia 34.518 4,3% 28,0% 132.548 3,3% -6,4% 26,00%
8 Liberia 29.225 3,6% 400,8% 6 0,0% -55,0%| 465.333,60%
9 Hong Kong 27.015 3,3% 7,6% 3.367 0,1% 37,0% 802,30%
10 Mauritania 23.039 2,8% -44,2% 24.315 0,6% 4,5% 94,70%

Fuente: Analisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas. Datos en miles
de euros. Porcentaje sobre total descontado el avituallamiento en puertos /aeropuertos para naves y aeronaves.

TABLA 2.34. PRINCIPALES PAISES DE DESTINO DE EXPORTACIONES CANARIAS (excl. combustibles)
(miles de euros)

PAIS Exportaciéon | % total 1\;3:'2 Importacién| % total |Var. 13/12 C-(I)-lanseart(f.l era
1| Paises 88.905| 14,6% 30,7% 130.643 6,9% -17,6% 68,10%
2 Reino 83.502| 13,7% 19,2% 108.628 5,7% -12,8% 76,90%
3|Suiza 72.715  11,9% -46,4% 26.127 1,4% -11,2% 278,30%
4/ Alemania 37.336 6,1% -16,5% 294.490( 15,4% 8,6% 12,70%
5|Francia 34.518 5,7% 28,0% 132.521 7,0% 11,0% 26,00%
6 Hong 26.970 4,4% 7,4% 3.367 0,2% 37,0% 800,90%
7 Mauritania 22.554 3,7% -14,9% 24.315 1,3% 4,5% 92,80%
8 Italia 19.970 3,3% -23,1% 127.982 6,7% 0,8% 15,60%
9 Estados 19.804 3,3% 12,1% 60.543 3,2% 11,8% 32,70%
10 Cuba 17.063 2,8% -56,8% 1.336 0,1% -9,2% 1.277,10%

Fuente: Analisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas. Datos en miles
de euros. Porcentaje sobre total descontado el avituallamiento en puertos /aeropuertos para naves y aeronaves.
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2.4.2. Analisis centrado en Africa Subsahariana

2.4.2.1. Introduccion

Las tablas 2.11 y 2.12 presentan un resumen del comercio exterior de Canarias con la region del Africa
Subsahariana. La diferencia entre ellas es que la tabla 2.33 tiene en cuenta el efecto de los
combustibles y la 2.10 no. Con estas tablas vemos que, las exportaciones de Canarias con destino los
paises de Africa Subsahariana decrecieron un 3,8% en 2013 con respecto al afio anterior sin tener en
cuenta los combustibles y, este porcentaje asciende a -11,1% si se descuenta el capitulo de
combustibles. Este marcado retroceso en las exportaciones respecto al afo anterior, se debid
principalmente a que en 2011 se produjeron unas ventas excepcionalmente altas en la partida de
Maquinas y aparatos mecanicos, que volvieron en 2012 a niveles similares a los marcados en los afos
precedentes y en 2013 continuo la caida en las ventas en dicha partida.

A pesar de lo anteriormente mencionado, las exportaciones a esta region marcaron un buen registro
anual en 2013, con una tasa de cobertura de 178,3% y con un superavit comercial de 35 millones de
euros, siempre obviando el efecto del Cap. 27 del Taric (ver grafico 2.45).

Las tablas 2.13 y 2.14 nos muestran la distribucién provincial del comercio exterior con Africa
Subsahariana y el valor de las de las exportaciones e importaciones con esta region del conjunto
nacional y Canarias con y sin combustibles. De ellas extraemos que, Canarias se situé en 2012 como la
octava Comunidad Autdonoma espafola en sus exportaciones hacia Africa Subsahariana con el 4,0% del
total si tenemos en cuenta los combustibles. En los afios 2011 y 2012, la participacion de Canarias en
el conjunto nacional respecto a las exportaciones con Africa Subsahariana era relativamente mayor
(4,5% del total en 2012 y 6,8% del total nacional en 2011).

TABLA 2.35. RESUMEN COMERCIO EXTERIOR DE CANARIAS CON AFRICA SUBSAHARIANA (miles de

euros)
2013 2012 % 13/12 2011 % 12/11
Exportaciones 185.775,4 178.902,3 3,8% 221.850,7 -19,4%
Importaciones 1.320.225,3 1.364.626,2 -3,3% 1.064.620,2 28,2%
Saldo Comercial -1.134.449,9 -1.185.724,0 4,3% -842.769,5 40,7%
Tasa de Cobertura 14,1% 13,1% 20,8%

Fuente: Analisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas.

TABLA 2.36. RESUMEN COMERCIO EXTERIOR DE CANARIAS CON AFRICA SUBSAHARIANA (Excl.
Combustible) (miles de euros)

2013 2012 % 13/12 2011 % 12/11
Exportaciones 79.726,4 89.635,2 -11,1% 137.292,3 -34,7%
Importaciones 44.179,4 43.762,8 2,2% 55.275,4 -20,8%
Saldo Comercial 35.007,0 45.872,3 -23,7% 82.016,9 -44,1%
Tasa de Cobertura 178,3% 204,8% 248,4%

Fuente: Analisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas.
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GRAFICO 2.45. EVOLUCION COMERCIO EXTERIOR CANARIAS -AFRICA SUBSAHARIANA (excluyendo
cap. 27 TARIC)
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Fuente: Estadisticas de comercio Exterior de Canarias. Principales series desde 2000. ISTAC.

TABLA 2.37. DISTRIBUCION PROVINCIAL COMERCIO EXTERIOR CON AFRICA SUBSAHARIANA (total) |

LAS PALMAS STA. CRUZ DE TENERIFE
2013 2012 % 2013/2012 2013 2012 % 2013/2012
Exportaciones 61.837,5 93.672,1 -34,0% 123.937,8 85.230,1 45,4%
Importaciones 38.719,6 37.793,1 2,5% 1.281.505,7 1.326.833,1 -3,4%
Saldo Comercial 23.118,0 55.879,0 -58,6% -1.157.567,9 -1.241.603,0 -6,8%
Tasa de Cobertura 159,7% 247,9% 9,7% 6,4%

Fuente: Analisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas.

TABLA 2.38. DISTRIBUCION PROVINCIAL COMERCIO EXTERIOR CON AFRICA SUBSAHARIANA (excl.

combustible)
LAS PALMAS STA. CRUZ DE TENERIFE
2013 2012 % 2013/2012 2013 2012 % 2013/2012
Exportaciones 59.230,0 79.244,3 | -25,3% 20.496,4 | 10.390,9 97,3%
Importaciones 38.719,6 37.793,1 | 2,5% 5.999,8 | 5.969,7 0,5%
Saldo Comercial 20.510,4 41.451,2 | -50,5% 14.496,6 | 4.421,1 227,9%
Tasa de Cobertura 153,0% 209,7% 341,6% 174,1%

Fuente: Analisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas.

En cuanto al reparto provincial, el 66,7% de las exportaciones de Canarias a los paises subsaharianos
partieron de la provincia de Santa Cruz de Tenerife. Este porcentaje se incrementa hasta el 74,3% para
la provincia de Las Palmas al descontar el capitulo de combustibles.

Notese como del total de importaciones canarias, el 97,1% de las mismas se concentran en Santa Cruz
de Tenerife debido fundamentalmente al capitulo de combustibles. Pero si descontamos el capitu}o de
combustibles, la provincia de Las Palmas aglutina el 86,6% de las importaciones canarias de Africa
Subsahariana en 2013.

192 Consejo Economico y Social de Canarias



Informe Anual 2013-2014 CAPITULO 2

2.4.2.2. Principales Sectores Exportadores a Africa Subsahariana

La tabla 2.39 muestra los principales sectores (TARIC) exportadores a Africa Subsahariana. En primer
lugar encontramos la partida de combustibles, la cual capitalizo el comercio exterior canario con
Africa Subsahariana con el 52,6% de las exportaciones y el 96,6% de las importaciones en 2013.

Por su parte la segunda partida exportadora hacia los mercados subsaharianos, barcos y
embarcaciones, registr6 un incremento del 216,8% respecto al ano 2012. Las ventas de barcos y
embarcaciones fueron excepcionalmente altas en Liberia.

Los 10 primeros sectores exportadores a Africa Subsahariana aglutinaron el 84,0% de las exportaciones
canarias a esta region y tuvieron de media un decrecimiento interanual del 13,1%.

TABLA 2.39. PRINCIPALES SECTORES EXPORTADORES CANARIOS EN AFRICA SUBSAHARIANA (miles de

euros)
SECTORES (TARIC) Exportacion | % total 1\;3'1"2 Importacion | % total 1‘;3';'2 clab: t‘:fra

1 ;?ﬁg‘ﬁTE'SBLES’ ACEITES 97.780  52,6%  9,5% 1.275.506  96,6% -3,4% 7,70%
2|BARCOS Y EMBARCACIONES 11936 6,4% 216,8% 25 0,0% -47,0%  48.457,10%
3|CONJUNTO DE OTROS PRODUCTOS 10.609  5,7% 461,7% 9 0,0% -86,2% 119.396,50%
4 MAQUINAS Y APARATOS MECANICOS 7.983  4,3% -454% 13 0,04 -39,1%  7.056,40%
5 VEHICULOS AUTOMOVILES 7.355  4,0% 15,5% 697  01% 942%  1.054,50%
6 é‘f’é?ﬁ?ﬁoﬁ MATERIALES 5.949 3,2% -25,8% 58 0,0% 86,6%  10.260,90%
7|PAPEL Y CARTON 4955 2,7% 36,3% 1.047,  0,1% -4,3% 473,10%
8|VIDRIO Y SUS MANUFACTURAS 4478 2,4% -27,6% 0 0,0% -89,0% 0,00%
9|PRODUCTOS DE PASTELERIA 2604 1,4%  -0,6% 0 00% n/a 0,00%
10/ MUEBLES, SILLAS Y LAMPARAS 2437 1,3% 44,3% 6 0,0% 30,1%  41.207,20%
Subtotal Top 10 156.086  84,0% 13,1% 1.277.462  96,8% -3,4% 12,20%
Total general 185.775 1.320.225 14,10%

Fuente: Analisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas.

2.4.2.3. Principales mercados en Africa Subsahariana

El comportamiento de las exportaciones con destino a los diez principales socios comerciales de
Canarias en Africa Subsahariana (excluido. Cap 27 Taric) fue dispar en 2013.

TABLA 2.40. PRINCIPALES PAISES DE DESTINO DE EXPORTACIONES CANARIAS EN AFRICA
SUBSAHARIANA (miles de euros)

PAIS Exportacion | % total | Var. 13/12 | Importacion % total Var. 13/12 | Tasa de Cobertura

1 |Senegal 53.538| 28,8% 977,7% 4.636 0,4% 18,5% 1.154,80%
2 Liberia 29.225 15,7% 400,8% 6 0,0% -55,0% 465.333,60%
3 |Mauritania 23.039| 12,4% -44,2% 24.315 1,8% 4,5% 94,70%
4 |Costa de Marfil 20.368/ 11,0% 270,8% 479 0,0% -30,7% 4.256,10%
5 |Nigeria 14.698 7,9% -11,1% 267.739 20,3% 2,4% 5,50%
6 Cabo Verde 12.417 6,7% -15,0% 85 0,0% -53,4% 14.627,20%
7 Guinea Ecuatorial 11.678 6,3% -24,3% 162.722 12,3% -52,6% 7,20%
8 Guinea Conakry 3.292 1,8% -15,7% 5 0,0% -49,9% 66.026,50%
9 Togo 3.285 1,8% -91,6% 0 0,0% n/a 0,00%
10 |Sierra Leona 2.019 1,1% 28,1% 0 0,0% -90,0% 0,00%

Subtotal Top 10 173.560,  93,4% 16,6% 459.987 34,8% -27,3% 37,70%

Total general 185.775 1.320.225 14,10%

Fuente: Analisis del Comercio Exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas. Porcentajes
sobre totales referidos a la region de Africa Subsahariana.
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La tabla 2.40 muestra un listado de los principales paises de destino de las exportaciones canarias en
Africa Subsahariana. Como se puede ver, el principal pais de destino en 2013 es Senegal (Mauritania lo
fue en 2012) con un 28,8% del total exportado a esta region, seguido de Liberia, Mauritania y Costa de
Marfil. Las exportaciones a Senegal y Nigeria se compusieron principalmente de combustibles.

Al descontar las exportaciones de combustibles, los principales importadores de productos canarios
serian Mauritania, Liberia, Cabo Verde y Guinea Ecuatorial (véase tabla 2.41). Como mencionamos
anteriormente, el comportamiento de las exportaciones con destino a los diez principales socios
comerciales de Canarias en Africa Subsahariana (excluidos Capitulos 27 y 99.30.27 del Taric) fue dispar
en 2013. Destacan los importantes incrementos de las exportaciones hacia socios comerciales de
menor relevancia hasta ahora como Liberia (variacion 13/12 de 2.737,2%) o Guinea Conakry (variacion
13/12 del 24,8%) y el crecimiento de las ventas a Senegal (variacion 13/12 del 26,2%), socio comercial
preferente en la region.

TABLA 2.41. PRINCIPALES PAISES DE DESTINO DE EXPORTACIONES CANARIAS EN AFRICA
SUBSAHARIANA (excluyendo combustible)

PAIS Exportacion | % total Var. 13/12 Importaciéon | % total Var. 13/12 | Tasa de Cobertura
1/Mauritania 22.554 28,3% -14,9% 24.315 54,4% 4,5% 92,80%
2|Liberia 12.574 15,8% 2737,2% 6 0,0% -55,0% 200.213,70%
3|Cabo Verde 12.412 15,6% -15,0% 85 0,2% -53,4% 14.620,50%

ounea 8.781  11,0% -43,1% 27 01% 203,6% 31.946,00%
5/Senegal 4.431 5,6% 26,2% 4.636 10,4% 18,5% 95,60%
6|Costa de Marfil 4.220 5,3% -23,2% 479 1,1% -30,7% 881,80%
7|Guinea Conakry 2.555 3,2% 24,8% 5 0,0% -49,9% 51.234,90%
8|Angola 1.352 1,7% -68,7% 0 0,0% -100,0% 0,00%
9|Botswana 978 1,2% n/a 1 0,0% n/a 122.200,00%

10|Nigeria 881 1,1% -60,6% 3 0,0% -84,2% 32.724,50%
Subtotal Top 10 70.739 88,7% -5,2% 29.557 66,1% 5,2% 239,30%
Total general 79.726 44.719 178,30%

Fuente: Analisis del comercio exterior de Canarias 2013. Direccion Territorial de Comercio de Las Palmas. Porcentajes
sobre totales referidos a la region de Africa Subsahariana.
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2.5. DINAMICA SECTORIAL RECIENTE

2.5.1. Sector primario

De los tres sectores en lo que genéricamente se divide la actividad productora de una economia, el
sector primario, pese a su larga historia, o precisamente por ello, es quizas el mas desconocido.

Al ser un sector maduro, a diferencia de otros sectores mas recientes como los servicios, se hace
necesaria una breve vision historica de su desarrollo y evolucion para poder entender la dinamica
actual®.

2.5.1.1. Panorama general

Seglin datos de la contabilidad regional (INE), el PIB real del sector primario en Canarias contabilizo en
2013 389.711,0 miles de euros (grafico 2.46). A nivel nacional, este mismo dato asciende a 25.341.726
miles de euros (grafico 2.47). En términos de variacion, en 2013, el PIB real del sector primario
descendio6 un -3,81% para Canarias, al contrario que en Espaiia donde el crecimiento medio del sector
primario fue del 1,1% (grafico 2.48).

GRAFICO 2.46. PIB REAL SECTOR PRIMARIO EN ESPANA (REFERENCIA=2008). 2008-2013 |
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Fuente: CRE-2008, INE. Elaboracion propia.

GRAFICO 2.47. PIB REAL SECTOR PRIMARIO EN CANARIAS (REFERENCIA=2008). 2008-2013 |
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Fuente: CRE-2008, INE. Elaboracion propia.

“  Para la elaboracion de este apartado no ha sido posible disponer de datos actualizados de parte de las estadisticas con las

que se ha documentado e ilustrado este epigrafe en afos anteriores. Esta falta de datos es especialmente evidente en el
sector ganadero.
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GRAFICO 2.48. VARIACION DEL PIB REAL DEL SECTOR PRIMARIO (REFERENCIA=2008). 2008-2013 |
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Fuente: CRE-2008. Elaboracion propia.

En 2013, el numero de personas ocupadas en el sector primario fue de 777,3 mil en Espafia y de 28 mil
en Canarias (graficos 2.49 y 2.50 respectivamente). Esto supone una variacion respecto al afio 2012 de
0,4% para Canarias y un 25% para la media nacional (grafico 2.51).

GRAFICO 2.49. NIVEL DE OCUPADOS DEL SECTOR PRIMARIO EN ESPANA (altimo trimestre de
cada afio). 2008-2013
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Fuente: EPA, INE. Elaboracion propia.
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GRAFICO 2.50. NIVEL DE OCUPADOS DEL SECTOR PRIMARIO EN CANARIAS (Gltimo trimestre de
cada ano). 2008-2013
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Fuente: EPA, INE. Elaboracion propia.

GRAFICO 2.51. VARIACION DE OCUPADOS EN EL SECTOR PRIMARIO PARA ESPANA Y CANARIAS
(variacion interanual: ultimo trimestre de cada ano). 2008-2013
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Fuente: EPA, INE. Elaboracion propia.

Por tanto, los datos para el sector primario han sido positivos en Canarias en tanto que, la variacion
interanual entre el ano 2011 y 2012 que experimento el VAB del sector primario fue del -9,2%, muy
inferior al -3,8% de variacion interanual del sector primario entre el 2012 y 2013. Los datos de empleo
en el sector primario son también optimistas pues la variacion de la ocupacion en este sector en
Canarias ha sido del 25% en 2013, muy superior a las variaciones registradas en afos anteriores.
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En términos de aportacién al conjunto de la economia, el VAB del sector primario en Canarias supone
un 1,0% del PIB total mientras que el empleo que genera representa un 3,8% del total de Canarias. De
ahi que estos buenos resultados a nivel de Canarias no sean suficientes para tirar de la produccion y el
empleo del Archipiélago.

La productividad del trabajo en el sector primario (PIB real/personas ocupadas en el Ultimo trimestre
de cada afo), grafico 2.52, en 2013 ascendi6 a 32.602,2 euros en Espafa y 13.917,1 euros en Canarias.
Estos resultados suponen para 2013 una variacion en la productividad de un 0,7% para Espaia y un -23%
para Canarias. En el grafico 2.5.1.8 se observa el ratio de productividad del sector primario de
Canarias respecto a Espana, que muestra que la productividad del trabajo en el sector primario en
Canarias respecto a Espana ha estado decreciendo desde 2008. Para 2013, la produccion por
trabajador en Canarias supuso un 42,7% respecto a la media nacional.

GRAFICO 2.52. PRODUCTIVIDAD DEL TRABAJO S. PRIMARIO. 2008-2012 |
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Fuente: Cre-2008 y EPA, INE. Elaboracion propia.

GRAFICO 2.53. RATIO DE PRODUCTIVIDAD DEL TRABAJO EN CANARIAS RESPECTO A ESPANA.
2008-2012
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Fuente: Cre-2008 y EPA, INE. Elaboracion propia.
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2.5.1.2. Agricultura

Frutales, hortalizas y tubérculos son los tres tipos de cultivos de mayor relevancia econdmica. Los
frutales representan en torno al 52% de la produccion agricola, siendo el platano el producto mas
significativo. En segundo lugar, las hortalizas representan el 32% de la produccion agricola,
representando el tomate en torno a la mitad de la producciéon. En tercer lugar, los tubérculos
representan el 8% de la produccion agricola, siendo las papas el cultivo mas importante.

Agricultura de exportacion: Este epigrafe compromete a tres cultivos principales: tomate, platano y
vid. Veremos como los intercambios mundiales en el sector del tomate y del platano adquieren cada
vez menos importancia y como el sector del vino muestra un dinamismo que le otorga importancia
tanto a nivel econdémico, social y ambiental.

Las campanas de exportacion del tomate canario (desde julio hasta junio del siguiente ano) estan
sufriendo una fuerte contraccion tal como se aprecia en el grafico 2.54. En el afo 2013, la campaia de
produccion tomatera de exportacion (de julio de 2012 a junio de 2013) ascendio6 a 88.672,6 toneladas,
lo que supone un descenso de un 14,47% respecto a la campafa del ano anterior (de julio de 2011 a
junio de 2012). Este dato coloca al sector en niveles muy inferiores a los de 2005, cuando la
exportacion ascendié a 204.658,54 miles de toneladas exportadas. Desde el 2005 hasta la actualidad,
las campanas de exportacion h